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Barcelona té vocació emprenedora i això ho demostren, dia a dia, els seus emprenedors i les 
seves empreses. La ciutat té un dens teixit de micro, petites, mitjanes i grans empreses, així 
com un ampli conjunt d’institucions i experts que treballen per oferir-les tot el seu suport. Alhora, 
els empresaris internacionals situen Barcelona entre les millors places europees per fer negocis.

La nostra ciutat compta amb tots els ingredients per convertir-se en capital emprenedora. 
El seu ecosistema empresarial i econòmic, obert al món, diversificat i generador d’oportunitats, 
és un actiu de gran valor en moments de reptes com l’actual. Un gran valor per a les mateixes 
empreses i un gran valor per al progrés de la ciutat i dels seus ciutadans i ciutadanes, que cal 
fomentar i impulsar, ara més que mai. Així ho reconeixem des de l’Ajuntament de Barcelona i 
ho compartim amb el Pacte per a l’Ocupació de Qualitat a Barcelona 2008-2011. I amb aquest 
objectiu elaborem aquesta Guia d’experts, per facilitar a les empreses de la ciutat o a aquelles 
que s’hi volen instal·lar, els experts i serveis professionals de cara al seu creixement.

Necessitem empreses que creixin en l’entorn global, que generin ocupació de qualitat, que facin 
de la innovació i la creativitat el seu avantatge competitiu, i el nostre avantatge competitiu com 
a ciutat i com a motor econòmic del sud d’Europa. 

Barcelona i les seves empreses es beneficien mútuament. Les empreses de la ciutat han de fer 
ús del valor de la marca Barcelona i, alhora, són les empreses les que ajuden a posicionar la 
nostra ciutat en el panorama internacional dels negocis.

Jordi Hereu
Alcalde de Barcelona

Barcelona tiene vocación emprendedora y así lo demuestran día a día sus emprendedores y sus 
empresas. La ciudad tiene un denso tejido de micro, pequeñas, medianas y grandes empresas, 
así como un amplio conjunto de instituciones y expertos que trabajan para ofrecerles todo su 
apoyo. Al mismo tiempo, los empresarios internacionales sitúan a Barcelona entre las mejores 
plazas europeas para hacer negocios.

Nuestra ciudad cuenta con todos los ingredientes para convertirse en capital emprendedora. 
Su ecosistema empresarial y económico, abierto al mundo, diversificado y generador de 
oportunidades, es un activo de gran valor en momentos de retos como el actual. Un gran valor 
para las propias empresas y un gran valor para el progreso de la ciudad y de sus ciudadanos y 
ciudadanas, que hay que fomentar e impulsar, ahora más que nunca. Así lo reconocemos desde 
el Ayuntamiento de Barcelona y lo compartimos con el Pacto para la Ocupación de Calidad en 
Barcelona 2008-2011. Y con este objetivo elaboramos esta Guía de Expertos, para facilitar 
a las empresas de la ciudad o a aquellas que quieran instalarse, los expertos y los servicios 
profesionales de cara a su crecimiento.

Necesitamos empresas que crezcan en el entorno global, que generen empleo de calidad, que 
hagan de la innovación y la creatividad su ventaja competitiva, y nuestra ventaja competitiva 
como ciudad y como motor económico del sur de Europa.

Barcelona y sus empresas se benefician mutuamente. Las empresas de la ciudad deben hacer 
uso del valor de la marca Barcelona y, al mismo tiempo, son las empresas las que ayudan a 
posicionar a nuestra ciudad en el panorama internacional de los negocios.

Jordi Hereu
Alcalde de Barcelona
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L’Ajuntament de Barcelona té un ferm compromís amb el creixement del teixit empresarial de la ciutat. 
Programes de preparació per a la inversió, d’accés a mercats globals, de cooperació empresarial o de suport 
a la gestió impulsats des de la seva agència municipal Barcelona Activa avalen aquest compromís.

La Guia d’Experts per a Empreses Innovadores suposa un pas més en el suport al creixement empresarial. 
Aquesta guia facilitarà a les empreses de la ciutat referències d’experts i serveis professionals, amb àmplia 
experiència i especialització en start-ups, que podran donar resposta a les seves necessitats en àrees 
imprescindibles per créixer en un context de competència global, com ara la prospecció d’altres mercats, 
la protecció de la propietat intel·lectual, la regulació de les adquisicions de participacions, o l’atracció de 
talent estranger entre d’altres. Al mateix temps, aquesta recopilació contribueix a donar visibilitat, de manera 
estructurada, al sector dels serveis professionals avançats per a empreses, un sector amb alt potencial a 
la ciutat i que cal donar a conèixer per potenciar el creixement empresarial i afavorir l’atracció d’activitat 
econòmica internacional a Barcelona.

Presentem, doncs, un dibuix inicial de l’ecosistema d’experts, a Barcelona, en serveis professionals a 
empreses innovadores. Les 139 empreses que en formen part han superat el primer procés d’homologació 
d’experts, a partir del qual les mateixes empreses usuàries retroalimentaran el sistema, configurant així 
un ampli i detallat directori dels millors experts i empreses de serveis especialitzats per a empreses d’alt 
potencial, disponible a www.barcelonanetactiva.com.

Confio que aquesta guia us serà de màxima utilitat per projectar el creixement amb futur de 
les vostres empreses, que és també el creixement de Barcelona. 

Jordi William Carnes
Tinent d’Alcalde d’Hisenda i Promoció Econòmica de l’Ajuntament de Barcelona 
i President de Barcelona Activa

El Ayuntamiento de Barcelona tiene un firme compromiso con el crecimiento del tejido empresarial de 
la ciudad. Programas de preparación para la inversión, de acceso a mercados globales, de cooperación 
empresarial o de apoyo a la gestión impulsados desde su agencia municipal Barcelona Activa avalan este 
compromiso.

La Guía de Expertos para Empresas Innovadoras supone un paso más en el apoyo al crecimiento empresarial. 
Esta guía facilitará a las empresas de la ciudad, referencias de expertos i servicios profesionales, con 
amplia experiencia y especialización en start-ups, que podrán dar respuesta a sus necesidades en áreas 
imprescindibles para crecer en un contexto de competencia global, como son, la prospección de otros 
mercados, la protección de la propiedad intelectual, la regulación de las adquisiciones de participaciones, 
o la atracción de talento extranjero, entre otras. A la vez, esta recopilación contribuye a dar visibilidad, de 
manera estructurada, al sector de los servicios profesionales avanzados para empresas, un sector con un alto 
potencial en la ciudad y que es necesario dar a conocer para potenciar el crecimiento empresarial y favorecer 
la atracción de actividad económica internacional en Barcelona.

Presentamos, pues, un esbozo inicial del ecosistema de expertos, en Barcelona, en servicios profesionales 
a empresas innovadoras. Las 139 empresas que forman parte, han superado el primer proceso de 
homologación de expertos, a partir del cual las propias empresas usuarias retroalimentarán el sistema, 
configurando así un amplio y detallado directorio de los mejores expertos y empresas de servicios 
especializados para empresas de alto potencial, disponible en  www.barcelonanetactiva.com 

Confío en que esta guía os sea de máxima utilidad para proyectar el crecimiento futuro de vuestras empresas. 
Que es también el crecimiento de Barcelona.

Jordi William Carnes
Teniente de Alcalde de Hacienda y Promoción Económica del Ayuntamiento de Barcelona 
y Presidente de Barcelona Activa.
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Quin és l’objectiu d’aquesta guia i com s’estructura?
Aquesta guia recull el llistat de professionals que formen part de la Xarxa d’Experts
ordenats per serveis d’interès per a les empreses. A més, al final de la guia s’ha inclòs 
un breu perfil personal de cada expert/a. L’objectiu és fer aflorar una massa crítica 
d’experts i expertes que són un recurs imprescindible pel creixement i consolidació 
de les empreses i la seva projecció global.

Què és la Xarxa d’Experts per a Empreses Innovadores?
La Xarxa d’Experts per a Empreses Innovadores està formada per professionals
d’acreditada experiència, especialment compromesos amb el desenvolupament
d’empreses start-up a les que ofereixen serveis d’alt valor afegit, en els diferents 
processos i aspectes clau per a la seva consolidació i creixement.

Per a les start-ups, la Xarxa d’Experts constitueix un punt de contacte únic amb
professionals especialitzats que proporcionen serveis específics per a emprenedors.
Per als professionals homologats, la Xarxa d’Experts suposa una major visibilitat dels
seus serveis davant clients potencials, al mateix temps que la possibilitat d’oferir unes 
tarifes especials per a les 850 empreses de la Xarxactiva*.

Com s’han seleccionat els Experts i Serveis professionals de la Xarxa?
En el procés d’homologació s’han seleccionat, mitjançant paràmetres objectius, 
aquelles empreses i professionals que demostressin experiència notable en el seu 
servei, especialment per a empreses start-ups i que a més estiguessin disposades 
a oferir condicions preferents a les empreses de la Xarxactiva. El paràmetre clau 
que es va prendre a l’homologació, i que per tant uneix els experts homologats, és 
l’experiència. 

Aquesta primera homologació d’experts, no és excloent ni definitiva, ja que les 
empreses clients dels serveis retroalimentaran el sistema afegint informació segons 
les seves experiències amb els experts i, per a cada servei que es realitzi, el client 
podrà d’emplenar una enquesta de satisfacció que s’afegirà a la informació que rebran 
les següents empreses interessades a contractar al mateix expert.

* Xarxactiva és una xarxa per cooperar, aprendre i fer negoci, formada per empreses que han participat en 
programes de Barcelona Activa, adreçada a facilitar el creixement de les empreses de recent creació des de 
l’àmbit de la cooperació.

Introducció a la Xarxa 
d’Experts i a aquesta Guia



Aquesta guia no té rànquing de posicions en els experts. El posicionament vindrà donat 
pels clients, que hauran d’opinar sobre la qualitat dels serveis proporcionats pels 
Experts. 

Tota la metodologia d’homologació i el procés de selecció ha estat desenvolupada 
per una consultora externa i independent, amb la màxima publicitat, objectivitat i 
transparència.

Com beneficiar-se de les condicions ofertes per la Xarxa d’Experts?
Aquesta guia és un recurs per a totes les empreses de la ciutat per localitzar l’Expert/a 
que cobreixi les necessitats del servei requerit. Qualsevol empresa pot fer-ne ús del 
directori per localitzar l’Expert/a. Les condicions especials però, estan reservades 
per a empreses membre de la Xarxactiva d’empreses de Barcelona Activa, que un 
cop localitzat l’Expert/a en concret, s’hauran d’identificar com a membre de la Xarxa 
mitjançant la pàgina web www.barcelonanetactiva.com, i gaudir així de l’oferta de 
serveis professionals.

A més, a la web podran obtenir la Carta de Serveis Professionals de cada expert. 
Aquesta carta detalla el tipus de servei ofert, les tarifes, terminis i condicions de 
contractació. Un cop finalitzat els serveis s’hauran d’omplir unes enquestes de 
satisfacció que seran annexades a la carta de serveis per a futures empreses que 
vulguin demanar els serveis de l’Expert.

Quins són els compromisos que s’hauran de complir?
Els experts i expertes contactats a través de Barcelona Activa, es comprometen a:

a) Que el mateix professional homologat com Expert serà el responsable de l’execució 
del contracte, i a no subcontractar els serveis a tercers.

b) Aplicar les tarifes especials i respectar els compromisos de qualitat de la Carta de 
Serveis Professionals.

c) Informar a Barcelona Activa sobre la finalització d’un contracte derivat de l’ús de la 
Xarxa d’Experts per part d’empreses de la Xarxactiva, perquè el client sigui contactat  
i empleni l’enquesta de satisfacció.

Per a obtenir més informació sobre els serveis oferts en aquesta guia contacti amb :
empreses@barcelonactiva.cat



¿Cuál es el objetivo de esta guía y cómo se estructura? 
Esta guía recoge el listado de profesionales que forman parte de la Red de Expertos 
ordenados por servicios de interés para las empresas. Además, al final de la guía se ha 
incluido un breve perfil personal de cada experto y experta. El objetivo es hacer aflorar 
una masa crítica de expertos y expertas que son un recurso imprescindible para el 
crecimiento y consolidación de las empresas y su proyección global.

¿Qué es Red de Expertos para Empresas Innovadoras? 
La Red de Expertos para Empresas Innovadoras está formada por profesionales de 
acreditada experiencia, especialmente comprometidos con el desarrollo de empresas 
start-up a las que ofrecen servicios de alto valor añadido, en los diferentes procesos y 
aspectos clave para su consolidación y crecimiento. 

Para las start-ups, la Red de Expertos constituye un punto de contacto único 
con profesionales especializados que proporcionan servicios específicos para 
emprendedores. Para los profesionales homologados, la Red de Expertos supone una 
mayor visibilidad de sus servicios ante clientes potenciales, al mismo tiempo que la 
posibilidad de ofrecer tarifas especiales a las 850 empresas de la Xarxactiva*.

¿Cómo se han seleccionado los Expertos y Servicios profesionales de la Red? 
En el proceso de homologación se han seleccionado, mediante parámetros objetivos, 
aquellas empresas y profesionales que demostrarán (demuestren) experiencia notable 
en su servicio, especialmente para empresas start-ups, y que además estuviera( 
estén) dispuestas a ofrecer condiciones preferentes a las empresas de la Xarxactiva. 
El parámetro clave que se tomó en la homologación, y que por tanto une a los expertos 
homologados, es la experiencia. 

Esta primera homologación de expertos, no es excluyente ni definitiva, ya que las 
empresas clientes de los servicios retroalimentarán el sistema añadiendo información 
según sus experiencias con los expertos y, para cada servicio que se realice, el cliente 
rellenará una encuesta de satisfacción que se añadirá a la información que recibirán 
las siguientes empresas interesadas en contratar al mismo experto. 

* Xarxactiva és una red para cooperar, aprender y hacer negocio, formada por empresas que han participado 
en programas de Barcelona Activa, dirigida a facilitar el crecimiento de las empreses de reciente creación 
desde el ámbito de la cooperación.

Introducción a la Red 
de Expertos y a esta Guía



Esta guía no tiene ranking de posiciones en los expertos. El posicionamiento 
vendrá dado por los clientes, que deberán opinar sobre la calidad de los servicios 
proporcionados por los Expertos. 

Toda la metodología de homologación y el proceso de selección ha sido desarrollada 
por una consultora externa e independiente, con la máxima publicidad, objetividad y 
transparencia.

¿Cómo beneficiarse de las condiciones ofrecidas por la Red de Expertos? 
Esta guía es un recurso para todas las empresas de la ciudad para localizar al Experto/a 
que cubra las necesidades del servicio requerido. Cualquier empresa puede hacer uso 
del directorio para localizar al Experto/a. Las condiciones especiales , sin embargo, 
están reservadas para empresas miembro de la Xarxactiva de empresas de Barcelona 
Activa, que una vez localizado el Experto/a en concreto , se tendrán que identificar como 
miembro de la Red mediante la página web www.barcelonanetactiva.com, y disfrutar 
así de la oferta de servicios profesionales. 

Además, en la web podrán obtener la Carta de Servicios Profesionales de cada experto. 
Esta carta detalla el tipo de servicio ofrecido, las tarifas, plazos y condiciones de 
contratación. Una vez finalizados los servicios se deberán rellenar unas encuestas de 
satisfacción que serán adjuntadas a la carta de servicios para futuras empresas que 
quieran pedir los servicios del Experto.

¿Cuáles son los compromisos que se habrán de cumplir? 
En caso de ser contratados a través de la Red de Expertos, los expertos se 
comprometen a:

a) Que el mismo profesional homologado como Experto será el responsable de la 
ejecución del contrato, y a no subcontractar los servicios a terceros.

b) Aplicar las tarifas especiales y respetar los compromisos de calidad de la Carta 
de Servicios Profesionales.

c) Informar a Barcelona Activa sobre la finalización de un contrato derivado del uso 
de la Red de Expertos por parte de empresas de la Xarxactiva, para que el cliente 
sea contactado y rellene la encuesta de satisfacción.

Para obtener más información sobre los servicios ofertados en esta guía contacte con :
empreses@barcelonactiva.cat



Assessorament legal per start-ups 

Defensa legal 

Coaching i desenvolupament directiu

Captació i retenció de talent

Serveis d’administració i gestoria per start-ups

Disseny i desenvolupament d’eines de màrqueting

Estratègies de comunicació i relacions públiques

Estratègia de vendes i creació de xarxes de vendes

Preparació de plans de negoci i estratègia empresarial

Fusions, adquisicions i estratègies de desinversió

Estratègia per a l’entrada en mercats internacionals

Preparació i suport en la cerca d’inversors

Cerca i tramitació de subvencions

Estratègia i desenvolupament d’R+D+i 

Estratègia i tramitació de patents i models d’utilitat

Estratègia i tramitació de marques i imatge corporativa 

Optimització i disseny de processos productius

Optimització de compres i logística

Gestió del coneixement

Disseny i instal·lació de sistemes i xarxes

Consultoria en temes TIC per start-ups

Suport estratègic per a la localització d’empreses 
estrangeres a Barcelona

Preparació i suport en la cerca de partners locals 
a empreses estrangeres

Consultoria mediambiental

Consultoria de qualitat
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Asesoramiento legal para start-ups 

Defensa legal 

Coaching y desarrollo directivo

Captación y retención de talento

Servicios de administración y gestoría para start-ups

Diseño y desarrollo de herramientas de marketing

Estrategias de comunicación y relaciones públicas

Estrategia de ventas y creación de redes de ventas

Preparación de planes de negocio y estrategia empresarial

Fusiones, adquisiciones y estrategias de desinversión

Estrategia para la entrada en mercados internacionales

Preparación y apoyo en la búsqueda de inversores

Búsqueda y tramitación de subvenciones

Estrategia y desarrollo de I+D+i

Estrategia y tramitación de patentes y modelos de utilidad

Estrategia y tramitación de marcas e imagen corporativa 

Optimización y diseño de procesos productivos

Optimización de compras y logística

Gestión del conocimiento

Diseño e instalación de sistemas y redes

Consultoría en temas TIC para start-ups

Apoyo estratégico para la localización de empresas 
extranjeras en Barcelona

Preparación y apoyo en la búsqueda de partners locales 
a empresas extranjeras

Consultoría medioambiental

Consultoría de calidad

Por Servicios
1. 

2. 

3. 

4. 

5. 

6. 

7. 

8. 

9. 

10. 

11. 

12. 

13. 

14. 

15. 

16. 

17. 

18.

19.

20.

21.

22. 

23. 

24. 

25. 

13

21

27

37

41

47

53

57 

61

73

79

83

89

95

99

103

109

111

113

115

117

121

125

127

129



118
48
48

14, 22
22
28
42

118
48
54
28
54

100, 104
42
42

123
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49
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28, 114, 130

100, 105
15, 23, 43, 75
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+Profit
123 Innovation Group, S.L. (EINNOVA)
2Creativo
3XDret, Societat Civil Professional
A Pérez G Abogados, S.L. 
Activa Coaching
AFIX Assessorament, S.L.
Ahead Community, S.L.
Altavisibilitat
AMF Protocolo y Eventos Consultoría
Amura Talent Executive Coaching, S.L.
Asdepic Comunicació, S.L.
Asociados Pymark S.L.
Assemp-BCN Asesoría Empresarial, S.L.
Assessoria Oliveres
Barcelona International Network, S.L. 
Barrabes Internet S.L.U
Bax & Willems S.L.
BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.
BDO Finanzas Corporativas, S.L.
Borsub International, S.L.
Brand New Strategy, S.L.
Brosa, Abogados y Economistas, S.L.P.
BRS Relocation Services, S.L.
Buenaidea
Business Angels Network Catalunya
Captació i Retenció de Talent
Carlos Conti Walli (Building Blocks Asesores)
CBA Iuris Consultor, S.L.
Cerca i Tramitació de Subvencions
CJ-Merk2, S.L.
Consultors d’EMAS, S.L.
Curell Suñol, S.L.P.
De Gispert Estudio Legal, S.L.
Design Mix, S.L.
Direcció Extern i Comunicació, S.L. (STRATEX)
Ducks in a Row, S.L.
E.I.M.
Ebame, S.A.

Per Empreses   Por Empresas
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128, 130
45
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76, 126
38, 65, 76, 119
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65, 77, 85, 90

16, 131
45
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31
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66, 85, 91
51
66

31, 66, 80
67
16

31, 67
32

38, 119

EBCCE Eulàlia Balañà Creació i Consolidació d’Empreses
Eduard Benito Estratègies de Comunicació
Educamotions
Elvira D. Mansur Nauffal
Enric Batalla Farre
Ernst & Young, S.L.
Estay Grupo Consultor, S.L.
Experienzia
Family Business Office, S.L. 
Fite Assessors, S.L.
Food Services Nirba, S.L.
Formapack Informàtica (Formatos y Packaging, S.L.)
Fornesa Prada Fernández Abogados, S.L.P.
Foro Legal Abogados Asesores, S.L.P.
Gestart Assessors, S.L.
Gestión Quattro Management Consultants, S.L.
Gestoria Fàbrega Consultors, S.L.
Global, Consultors en Formació i Comunicació Corporativa, S.L.
GMS Internacional, S.L.
Gorriz Consulting, S.L.
H&B Human and Business
Healthy Growth Asesores
Ignasi Buyreu i Pasarisa
Image de Marque, S.L.
Impulse2Grow (Francisco Badia Ortega)
Ingecal, Ingeniría de la Calidad y el Medio Ambiente, S.L. 
Iniciativas y Valoraciones Empresariales, S.L.
Inmaculada Padilla - Freelanceandco
Innotalentum
Instituto Superior de Marketing
Intelectium Consulting, S.L.
Inteligencia Creativa, S.L.
Intelligentconta
Interstrategies, S.L.
Inveready Capital Company, S.L.
J&A Garrigues, S.L.P.
Joan Aguilà Salomó
José Fernando Ríos Cases
Josep Grinyó Lladó
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Keyfactors Consultoria - Mª. Àngels Herrero i Palau
KimBCN - Fundació Privada Knowledge 
Innovation Market BCN
Konsac Legal S.L.P.
KÖÖK, Estratègies de Comunicació de Marca
Landwell - Pricewaterhousecoopers
Lara Foncillas Miralbés
Laura Fernández, Consultoría de Negocio
Laura Soler Soler
Legal Shops, S.L.
Lener Asesores Legales y Económicos,S.L.
Lexpert Advocats
Llavoré & Gutiérrez, S.L.
M.Pilar Espinosa Quintela
Marco Legal Abogados & Economistas, S.A.P.
María Ripoll Cera
MasvaL, S.L.
MDV Jurídico y Tributario, S.L.
Mercè Ardireu i Usart
Mercè Cascalló Piqueras
Metricson
Miquel Allué Escur
Miquel Crespi Traveria
Miralles i Serra Assessors, S.L.
Moving Minds, S.L.
NC Consultores de Recursos Estratégicos, S.L.
Nova Consulting Organization, S.L.
NQ Abogados
Oficina Ponti S.L.P.
Opinno
Osborne Clarke, S.L.P.
Pendulum Comunicación e Imagen, S.L.
Pigmalió Management
Polymita- Altea Consulting, S.L.
Professional Bookkeeping Services, S.L.
Promoció Laboral
Proventure Capital Partners
Quality Network Consulting, S.L.
Ramells Ramoneda Associats, S.L.

Per Empreses   Por Empresas
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RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.
Relocations España, S.L.
Riva Conesa y Asociados
RJCE Consultors
Robert Jan Lensink
Rubén Cris Meza
Sahel Solutions SLNE
Sanabre Advanced, S.L.
Seyde Abogados, S.L.
Sigma Servicios Profesionales para Asociaciones, S.L. 
Staff Pavillon, S.L.
Stepone Ventures, S.L.
Subvento Innovation Management, S.L.
T5 Tutorial, S.L.
Techforce
Tecnologia i Innovació Empresarial, S.L.
Tibidabo Ventures Consultants, S.L.
Tundra Consulting & Advisory, S.L.
Twobites, Tecnología y Soluciones, S.L.
UMA Consulting, S.L.
Unired Comunicacions, S.L. 
V&H Enginyers Consultors, S.C.C.L.
Valors i Persones, S.L.
Voler Volar, Comunicació
Yapa 2002 Consulting, S.L. 
ZBM Patents, S.L.
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És un despatx d’advocats integrat per dues 
sòcies-treballadores a dedicació exclusiva. 
El nostre àmbit d’especialització és el dret 
mercantil, el dret immobiliari i el dret civil, 
incloent la vessant de processal/litigis. Tenim 
una llarga trajectòria en la constitució de 
societats mercantils i civils i en la contractació 
mercantil (agència, distribució, comissió, 
suministrament, explotació patents, transport, 
assegurances,etc). 

Assessorament legal i administratiu en 
els processos de: (1) Creació d’empreses; 
(2) Modificacions estatutàries i la seva 
formalització. Fusions, escissions i absorcions 
de societats, incloent-hi els procediments 
de “Due Diligence”; (3) Assistència lletrada a 
les juntes i elaboració d’actes; (4) Teneduria 
del Llibre de Socis; (5) Assessorament en 
la redacció de contractes de tot tipus; (6) 
Assistència lletrada en Concursos de Creditors.

Suport per a les Start-up per crear un marc legal 
que faciliti i tingui en compte l’evolució de la 
companyia i els seus socis.

Es un despacho de abogados integrado por dos 
socias-trabajadoras en dedicación exclusiva. 
Nuestro ámbito de especialización es el derecho 
mercantil, el derecho inmobiliario y el derecho 
civil, incluyendo la vertiente de procesal/litigios. 
Tenemos una larga trayectoria en la constitución 
de sociedades mercantiles y civiles y en la 
contratación mercantil (agencia, distribución, 
comisión, suministros, explotación patentes, 
transporte, seguros ,etc).

Asesoramiento legal y administrativo en los 
procesos de: (1) Creación de empresas; (2) 
Modificaciones estatutarias y su formalización;
(3) Fusiones, escisiones y absorciones de 
sociedades, incluyendo los procedimientos de 
Due Diligence; (3) Asistencia letrada a las juntas 
y elaboración de actas; (4) Teneduria del Libro 
de Socios; (5) Asesoramiento en la redacción de 
contratos de todo tipo; (6) Asistencia letrada en 
Concursos de Acreedores.

Apoyo a las Start-up en la creación de un marco 
legal que facilite y tenga en cuenta la evolución 
de la compañía y sus socios.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

3xDret, Societat Civil Professional

CBA Iuris Consultor, S.L.

BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.

www.3xdret.com

www.campabogados.com

www.bdo.es

10%

20%

20%
Lourdes Santisteban Bolaños 

Francisco Jose Campa Berthon

Adolfo Soria
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Tot tipus de serveis de suport legal i qualsevol 
altre servei jurídic i fiscal.

Todo tipo de servicios de soporte legal y 
cualquier otro servicio jurídico y fiscal.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

De Gispert Estudio Legal, S.L.
www.absislegal.com

25%
Antonio Muñoz de Gispert

Assessorament als promotors del negoci en 
els reptes i dificultats que es poden presentar 
durant les diferents fases: Planificació de 
l’estratègia empresarial i pla de negoci; 
negociació amb socis, inversors i entitats 
financeres; optimització jurídica i fiscal de 
l’estructura empresarial, elaboració de 
documents societaris: acords de socis, 
estatuts socials, contractes i documentació 
complementària.

Asesoramiento a los promotores de negocio en 
los retos y dificultades que se pueden presentar 
durante las diferentes fases: Planificación de 
la estrategia empresarial y plan de negocio; 
negociación con socios, inversores y entidades 
financieras; optimización jurídica y fiscal de 
la estructura empresarial, elaboración de 
documentos societarios: acuerdos de socios, 
estatutos sociales, contratos y documentación 
complementaria.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Ebame, S.A.
www.ebame.com

20%
Santiago Torent López de Lamadrid

Assorament i suport integral jurídic i estratègic 
al client per a assolir de la millor manera el seu 
projecte en tots els àmbits. 

Asesoramiento y soporte integral jurídico y 
estratégioc al cliente para conseguir de la mejor 
manera su proyecto en todos los ambitos.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Family Business Office, S.L.
www.familybusinessoffice.es

20%
Xavier Valles Osborne
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Especialitat en LOPD (Llei Orgànica de Protecció 
de Dades). La legislació  sobre protecció de 
dades afecta a tota persona o entitat que crei 
fitxers (manuals o informàtics) que continguin 
dades de caràcter personal (dades de clients o 
proveïdors, nòmines, etc.). Des d’INGECAL oferim 
un servei d’assessorament pràctic i eficaç per 
donar resposta als requisits d’aquesta llei.

Assessorament en l’àmbit mercantil, tant social 
com contractual, en la creació d’empreses, 
societats i joint-ventures. Abastant tot el 
ventall de serveis necessaris, constitució de 
societats mercantils i civils, redacció d’estatuts 
i pactes parasocials, d’òrgans d’administració, 
apoderats, secretaria mercantil. Assessorament 
en la captació de recursos financers, redacció 
dels contractes d’arrendament immobiliari, etc.

Especialidad en LOPD (Ley Orgánica de 
Protección de Datos). La legislación sobre 
protección de datos afecta a toda persona 
o entidad que cree ficheros (manuales o 
informáticos) que contengan datos de carácter 
personal (datos de clientes o proveedores, 
nóminas, etc.). Desde INGECAL ofrecemos un 
servicio de asesoramiento práctico y eficaz por 
dar respuesta a los requisitos de esta ley.

Asesoramiento en el ámbito mercantil, tanto 
social como contractual, en la creación 
de empresas, sociedades y joint-ventures. 
Abarcando todo el abanico de servicios 
necesarios, constitución de sociedades 
mercantiles y civiles, redacción de estatutos 
y pactos parasociales, de órganos de 
administración, apoderados, secretaría 
mercantil. Asesoramiento en la captación 
de recursos financieros, redacción de los 
contratos de arrendamiento inmobiliario, etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Ingecal Ingenieria de la Calidad y el Medio Ambiente, S.L.

Fornesa Prada Fernandez Abogados, S.L.P.

www.ingecal.cat

www.fpfabogados.com

Tarifa
especial

15% - 30%

Evaristo Gutiérrez Jiménez

Carlos Xiol Borrell

Assessorament integral en projectes de 
start-ups incloent l’assessorament legal 
en tot el projecte. Assessorament legal en 
l’àmbit de la internacionalització de l’empresa.  
Assessorament legal en matèria de Tecnologies 
de la Informació i protecció de dades de caràcter 
personal. Assessorament legal a consorcis 
integrats per empreses, centres tecnològics i 
organismes de investigació per a la participació 
de projectes innovadors.

Asesoramiento integral en proyectos de start-
ups incluyendo el asesoramiento legal en todo 
el proyecto. Asesoramiento legal en el ámbito 
de la internacionalización de la empresa. 
Asesoramiento legal en materia de Tecnologías 
de la Información y protección de datos de 
carácter personal. Asesoramiento legal a 
consorcios integrados por empresas, centros 
tecnológicos y organismos de investigación 
para la participación de proyectos innovadores.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

J&A Garrigues, S.L.P.
www.garrigues.com

30%
Ana Úbeda Hernández
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Assessorament integral en relació amb els 
aspectes a tenir en compte al muntar una 
empresa: la forma jurídica més apropiada/
adient, els pactes amb els socis, la constitució 
de l’empresa i seguiment de la seva inscripció, 
tots els contractes a signar (lloguer local, 
empleats, directius etc.), contractes know-how, 
compliment d’altres obligacions de caràcter 
legal i fiscal. Disseny franquícia, redacció dels 
contractes i manuals. Estratègia i enfocament 
internacional del creixement del negoci.

Anàlisi de les alternatives que s’adaptin 
al projecte plantejat i possibles solucions. 
Identificació de les normes aplicables. 
Assessorament en els tràmits laborals per a la 
creació d’empreses. Alta en Seguretat Social als 
treballadors. Contractes laborals a realitzar amb 
indicació dels seus avantatges i inconvenients. 
Redacció de contractes d’alta direcció. 
Assessorament sobre les obligacions laborals 
de la companyia sobre ajudes i subvencions de 
les quals es pugui beneficiar.

Asesoramiento integral en relación con los 
aspectos a tener en cuenta al montar una 
empresa: la forma jurídica más apropiada, 
los pactos con los socios, la constitución de 
la empresa y seguimiento de su inscripción, 
todos los contratos a firmar (alquiler local, 
empleados, directivos etc.), contratos know-how, 
cumplimiento de  demás obligaciones de carácter 
legal y fiscal. Diseño franquicia, redacción de 
los contratos y manuales. Estrategia y enfoque 
internacional del crecimiento del negocio.

Análisis de las alternativas que se adapten 
al proyecto planteado y posibles soluciones. 
Identificación de las normas aplicables. 
Asesoramiento en los trámites laborales para la 
creación de empresas. Alta en Seguridad Social 
a los trabajadores. Contratos laborales a realizar 
con indicación de sus ventajas e inconvenientes. 
Redacción de contratos de alta dirección. 
Asesoramiento sobre las obligaciones laborales 
de la compañía sobre ayudas y subvenciones de 
las que se pueda beneficiar.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Legal Shops, S.L.

Konsac Legal S.L.P

www.lomaslegal.com

www.konsac.com

15%

Tarifa
especial

Betina Goetzenberger Blüthgen

Albert  Xiol  i Ríos

Assessoria legal per a start-ups, tan pel que fa 
a activitats de secretaria societària (confecció 
d\’actes, convocatòries de juntes i consells, 
redacció d\’estatuts, nomenament de càrrecs, 
etc.), com pel que es refereix a contractes, 
pactes de socis, operacions societàries i 
finançament (especialment operacions de 
capital risc).

Asesoría legal para start-ups, tanto en 
actividades de secretaría societaria (confección 
de actas, convocatoria de juntas y consejos, 
redacción de estatutos, nombramiento de 
cargos, etc.) como en contratos, pactos de 
socios, operaciones societarias y financiación 
(especialmente operaciones de capital riesgo).

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Lener Asesores Legales y Económicos, S.L.
www.lener.es

Tarifa
especial

Carles de Barutell Travé
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Es una firma formada por abogados con 
vocación internacional especializados en el 
asesoramiento integral y apoyo al emprendedor, 
tanto en las fases previas a la creación de la 
sociedad, como una vez  iniciada la actividad 
(redacción de estatutos, pactos de socios, 
negociación con inversores, procesos de 
desinversión, actuación como secretarios o 
consejeros etc.).

Servei jurídic especialitzat en dret aplicat a 
les noves tecnologies. Suport legal i confecció 
de documents jurídics durant tota la vida 
de l’empresa innovadora: contractes entre 
socis i amb tercers, estatuts, informes, etc. 
L’especialització comprèn assessorament en 
dret civil i mercantil aplicat a les noves noves 
tecnologies: protecció de dades, drets d’autor 
i afins, comerç electrònic, condicions de 
contractació off i on line, noms de domini, etc.

És una firma formada per advocats amb vocació 
internacional especialitzats en l’assessorament 
integral i suport a l’emprenedor, tant en las fases 
prèvies a la creació de la societat, com un cop 
iniciada l’activitat (redacció d’estatuts, pactes de 
socis, negociació amb inversors, processos de 
desinversió, actuació com secretaris o consellers 
etc.).

Servicio jurídico especializado en derecho 
aplicado a las nuevas tecnologías. Apoyo legal y 
confección de documentos jurídicos durante toda 
la vida de la empresa innovadora: contratos entre 
socios y con terceros, estatutos, informes, etc. 
La especialización comprende asesoramiento 
en derecho civil y mercantil aplicado a las nuevas  
tecnologías: protección de datos, derechos de 
autor y afines, comercio electrónico, condiciones 
de contratación off y on line, nombres de 
dominio, etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Marco Legal Abogados & Economistas, S.A.P.

Lexpert Advocats

www.marcolegal.com

www.lexpertadvocats.com

25%

20%

Antoni Fitó i Baucells

Patricia Vila Salord

Suport legal en tots els àmbits del 
desenvolupament d’un projecte emprenedor.

Apoyo legal en todos los ámbitos del desarrollo 
de un proyecto emprendedor.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Metricson
www.metricson.com

Tarifa
especial

Luis Gosalbez Albero
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Som experts en dret societari incloent els 
procediments de reestructuració d’empreses. 
En l’àmbit de la contractació mercantil, 
redactem tot tipus de contractes comercials.  
Al sector de les noves tecnologies i la propietat 
intel·lectual, assessorem en matèria de comerç 
electrònic, protecció de dades i software.  
En dret tributari, preparem els plans fiscals de 
les companyies. En dret laboral assessorem 
els nostres clients per optimitzar les relacions 
laborals.

Asessorament a empreses amb interès per 
inverir a l’India. Disposem d’oficina pròpia a 
Mumbai.

Somos expertos en derecho societario incluyendo 
los procedimientos de reestructuración de 
empresas. En el ámbito de la contratación 
mercantil, redactamos todo tipo de contratos 
comerciales. En el sector de las nuevas tecnologías 
y la propiedad intelectual, asesoramos en materia 
de comercio electrónico, protección de datos y 
software. En derecho tributario, preparamos los 
planes fiscales de las compañías. En derecho 
laboral asesoramos a nuestros clientes para 
optimizar las relaciones laborales.

Asesoramiento a empresas que quieran invertir 
en la India. Disponemos de oficina propia en 
Mumbai.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Osborne Clarke, S.L.P.

NQ Abogados

www.osborneclarke.es

www.nqabogados.com

Tarifa
especial

10%

Marta Plana Dropez

Jorge Navarro Quilis

Serveis de gestió i assessorament a 
entitats d’interès públic. Serveis de gestió i 
assessorament a societats jurídiques. Ajuda en 
el procés de constitució de la Societat Limitada 
Laboral i de l’empresa cooperativa, consolidació 
de la SLL i de la cooperativa mitjançant serveis 
de tutories personalitzades, difusió per mitjà 
d’accions formatives del món de les SLL, del 
món cooperatiu i d’economia social, etc.

Servicios de gestión y asesoramiento a entidades 
de interés público. Servicios de gestión y 
asesoramiento a sociedades jurídicas. Ayuda 
en el proceso de constitución de la Sociedad 
Limitada Laboral y de la empresa cooperativa, 
consolidación de la SLL y de la cooperativa 
mediante servicios de tutorías personalizadas, 
difusión a través de acciones formativas del 
mundo de las SLL, del mundo cooperativo y de 
economía social, etc.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Promoció Laboral
www.lener.es

15% - 20%
Sebastià Cañellas Alberich
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Assessorament integral a la petita i mitjana 
empresa. Especialització en l’àmbit fiscal-
comptable i laboral.

Creació d’empreses, redacció/negociació de 
pactes de socis, assessorament recurrent 
en matèria mercantil (societari, contractació 
nacional/internacional, transferència de 
tecnologia -protecció, explotació i gestió de 
IP), laboral i de seguretat social (contractes, 
qüestions laborals disciplinàries, acomiadaments 
o modificacions de condicions de treball, 
assessorament en inspeccions) i fiscal 
(planificació, anàlisi de tributació d’operacions, 
plantejament de consultes tributàries).

Asesoramiento integral a la pequeña y mediana 
empresa. Especialización en el ámbito fiscal-
contable y laboral.

Creación de empresas, redacción/negociación 
de pactos de socios, asesoramiento recurrente 
en materia mercantil (societario, contratación 
nacional/internacional, transferencia de 
tecnología-protección, explotación y gestión de IP), 
laboral y de seguridad social (contratos, cuestiones 
laborales disciplinarias , despidos o modificaciones 
de condiciones de trabajo, asesoramiento en 
inspecciones) y fiscal (planificación, análisis de 
tributación de operaciones, planteamiento de 
consultas tributarias).

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Riva Conesa y Asociados

RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.
www.rcd-bcn.com

50%

Tarifa 
especial

Domingo de la Riva Mateos, 
Maria Antonia Conesa Soto

Ignasi Costas Ruiz del Portal

Prevenim riscos. Protegim drets. Exigim 
responsabilitats. Especialitat en serveis 
empresarials, jurídics, fiscals, comptables, 
laborals, econòmics, financers, logístics i 
comercials a nivell nacional i internacional. 
Contacte permanent amb els Cònsols i agregats 
comercials arreu del món. Acompanyem l’empresari 
fins a la consecució dels seus objectius, començant 
per la viabilitat del projecte, presa de decisions, 
control i seguiment, negociació de responsabilitats, 
fins al cobrament del serv./producte.

Prevenimos riesgos. Protegemos derechos. 
Exigimos responsabilidades. Especializados 
en servicios empresariales, jurídicos, fiscales, 
contables, laborales, económicos, financieros, 
logísticos y comerciales a nivel nacional e 
internacional. Acompañamos al empresario 
hasta la consecución de sus objetivos, 
comenzando por la viabilidad del proyecto, toma 
de decisiones, control y seguimiento, negociación 
de responsabilidades, hasta el cobro del servicio 
o producto.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Seyde Abogados, S.L.
www.seyde.es

Tarifa 
especial

Miguel Luis Torrents Font



Defensa legal

2

Defensa legal



22

Despatx d’advocats especialitzat en el dret 
mercantil, immobiliari i civil. Donem assessorament 
íntegre a empreses en matèries mercantils i 
contractuals. Constitució de societats i pactes 
entre socis. Arrendaments, compravenda i obres,
reclamacions de quantitat, adquisició immobiliària 
(contractes de compravenda i permuta, opcions 
de compra, etc).Experiència amb empreses 
estrangeres ubicades a Barcelona i rodalies. 
Negociació internacional. Domini de l’anglès i del 
tracte amb clients estrangers.

Despacho de abogados especializado en 
el derecho mercantil, inmobiliario y civil. 
Asesoramos a empresas en materias mercantiles 
y contractuales. Constitución de sociedades y 
pactos entre socios. Arrendamientos, compraventa 
y obras, reclamaciones de cantidad, adquisición 
inmobiliaria (contratos de compraventa y permuta, 
opciones de compra, etc).Experiencia con 
empresas extranjeras ubicadas en Barcelona y 
cercanías. Negociación internacional. Dominio del 
inglés y del trato con clientes extranjeros

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

3xDret, Societat Civil Professional
www.3xdret.com

20%
Lourdes Santisteban Bolaños 

Defensa legal en Dret Laboral, Dret Administratiu 
i matèries connexes derivades a totes les 
instàncies: Prèvia Administrativa i via judicial. 
Resolució de conflictes de forma extrajudicial. 
Assessorament a fi d’evitar i prevenir els 
conflictes. Formació bàsica en matèria de 
prevenció de riscos laborals, i tramitació de 
procediments administratius i laborals: ERO, 
modicifacions substancials de les condicions de 
treball, Inspeccions de treball, i Seguretat Social 
i Tesoreria.

Defensa legal en Derecho Laboral, Derecho 
Administrativo, y materias conexas derivadas, 
a todas las instancias: Previa Administrativa y 
vía judicial. Resolución de conflictos de forma 
extrajudicial. Asesoramiento a fin de evitar y 
prevenir conflictos. Formación básica en materia 
de prevención de riesgos laborales, y tramitación 
de procedimientos administrativos y laborales: 
ERO, modificaciones substanciales de las 
condiciones de trabajo, Inspecciones de trabajo, 
Seguridad Social y Tesorería.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

A Perez G Abogados, S.L. 
www.asesorarte.net

20% Ángela Pérez García

Defensa jurídica en tribunals en temes laborals 
i mercantils. 

Defensa jurídica en tribunales en temas 
laborales y mercantiles.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.
www.bdo.es

20% Montse Rodríguez Viñas
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Tot tipus de serveis de suport legal i qualsevol 
altre servei jurídic i fiscal.

Conciliacions,  Inspeccions de Treball, 
Al.legacions i Recursos en Via Administrativa, 
Jutjats del Social, Tribunal Suprem, Audiència 
Nacional, Jurisdicció Conteciosa-Administrativa, 
Consultes telefòniques, Expedients de Regulació 
d´Ocupació, Reestructuració Empresarial, 
Trasllats, Modificació de condicions de Treball, 
Acomiadaments Individuals i Amortitzacions de 
llocs de treball, Sancions, Negociació i Redacció 
de Convenis Col.lectius

Serveis jurídics d’assessorament amb tot lo 
relacionat amb el dret laboral i societari per 
portar el projecte a nivell juridic d ácord amb 
les actuals exigencies legals.

Todo tipo de servicios de soporte legal y 
cualquier otro servicio jurídico y fiscal.

Conciliaciones, Inspecciones de Trabajo, 
Alegaciones y Recursos en Vía Administrativa, 
Juzgados de lo Social, Tribunal Supremo, 
Audiencia Nacional, Jurisdicción Contencioso-
Administrativa, Consultas telefónicas, 
Expedientes de Regulación de Ocupación, 
Reestructuración Empresarial, Traslados, 
Modificación de condiciones de Trabajo, 
Despidos Individuales y Amortizaciones de 
puestos de Trabajo, Sanciones, Negociación y 
Redacción de Convenios Colectivos.

Servicios jurídicos de asesoramiento en todo lo 
relacionado con el derecho laboral y societario 
para gestionar el proyecto a nivel jurídico de 
acuerdo con las exigencias legales actuales.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

De Gispert Estudio Legal, S.L.

Konsac Legal, S.L.P.

Family Business Office, S.L.

www.absislegal.com

www.konsac.com

www.familybusinessoffice.es

20%

20%

25%
Antonio Muñoz de Gispert

Albert Xiol i Ríos

Xavier Valles Osborne
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Assessora en patents, marques, dissenys, 
dominis; drets d’autor; publicitat i dret de la 
informació. Assessora en competència deslleial, 
publicitat, dret de la informació i comerç electrònic. 
Contractes de llicència; know-how i transferència 
de tecnologia; distribució, franquícia i agència. 
Advocada especialitzada en procediments judicials 
i consecució d’altes indemnitzacions; resolució 
de conflictes de noms de domini; Autocontrol 
(publicitat) i protecció de registres. 

És un Despatx multidisciplinari, format per 
advocats i economistes, que proporciona 
assessorament integral a empreses i 
professionals, en matèria legal, tributaria i 
contable 

Assessorament legal relatiu a totes aquelles 
qüestions que puguin sorgir durant el dia a 
dia de l’Empresa: modalitats contractuals, 
salari, interpretació de Convenis Col.lectius, 
acomiadaments, sancions, conflictes relacionats 
amb les vacances, reclamacions, informes, 
desplaçaments de treballadors, etc

Asesora en patentes, marcas, diseños y dominios; 
derechos de autor; publicidad y derecho de la 
información. Asesora en competencia desleal, 
publicidad, derecho de la información y comercio 
electrónico. Contratos de licencia; know-how 
y transferencia de tecnología; distribución, 
franquicia y agencia. Abogada especializada 
en procedimientos judiciales y logro de altas 
indemnizaciones; resolución de conflictos de 
nombres de dominio; Autocontrol (publicidad) y 
protección de registros. 

Es un Despacho multidisciplinar, compuesto 
por abogados y economistas, que proporciona 
asesoramiento integral a empresas y 
profesionales, en materia legal, tributaria y 
contable. 

Asesoramiento legal relativo a aquellas 
cuestiones que puedan surgir en el devenir diario 
de la Empresa: modalidades contractuales, 
salario, interpretación de Convenios Colectivos, 
despidos, sanciones, conflictos relacionados 
con las vacaciones, reclamaciones, informes, 
desplazamiento de trabajadores, etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Lara Foncillas Miralbés

MDV Jurídico y Tributario, S.L.

Lener Asesores Legales y Económicos,S.L.

www.foncillasabogados.com

www.mdvasociados.com

www.lener.es

10% - 15%

Tarifa
especial

30% - 40%
Lara Foncillas Miralbés

Xavier Domenech Linde

Sònia Martínez Pardo
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Totes les fases d’un conflicte en matèria civil, 
mercantil, laboral o contenciós-administratiu: 
Fase precontenciosa, (anàlisi i determinació 
de responsabilitats i tancament d’acord, si 
s’escau) i fase contenciosa (constitució de prova, 
representació processal davant la jurisdicció 
i la instància que correspongui). Així mateix, 
es presta assessorament en la negociació i 
redacció d’acords extrajudicials, així com en 
les tramitacions necessàries per concloure 
l’assumpte que ha iniciat el conflicte.

Todas las fases de un conflicto en materia civil, 
mercantil, laboral o contencioso-administrativo: 
Fase precontenciosa, (análisis y determinación 
de responsabilidades y cierre de acuerdo, 
si procede) y fase contenciosa (constitución 
de prueba, representación procesal ante la 
jurisdicción y la instancia que corresponda). 
Asimismo, se asesora en la negociación y 
redacción de acuerdos extrajudiciales, así como 
en las tramitaciones necesarias para concluir el 
asunto que ha iniciado el conflicto.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.
www.rcd-bcn.com

20%
Ignasi Costas Ruiz del Portal





3

Coaching i 
desenvolupament 
directiu

Coaching y 
desarrollo directivo
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Especialitzades en el coaching executiu tant 
individual como d’equips, fem programes específics 
de lideratge-coaching, creació de nous reptes 
, gestió del canvi, optimitzar i millorar com a 
professional,  eines de coaching per millorar les 
xarxes de comunicació i la  motivació d’equips. Els 
nostres processos van acompanyats en un sistema 
de avaluació basat en el model de Kirkpatric 
(reacció, aprenentatge,comportament i resultats)

Des de fa 15 anys Merk2 és especialista en 
consultoría d’empreses i formació. Comptem 
amb més de 100 clients en 15 països de 3 
continents. Més de 6 milions d’euros en 268 
projectes de consultoria i investigació. Més de 
14.000 hores de formació impartides. 7.000 
professionals i directius formats. Carlos Jordana 
és soci fundador de Merk2 i professor d’ESADE, 
compta amb més de 20 anys d’experiència 
directiva. Amb la nostra ajuda podrà fer més, 
més ràpid, amb més èxit i menor cost. 

Processos de formació adreçats a responsables 
i directius en diferents mòduls: A) lideratge 
i motivació de persones B) networking per a 
emprenedors, projectes comercials i generació 
de xarxes C) desenvolupament competències: 
comunicació, presentacions comercials/
públiques, gestió conflictes, negociació, atenció 
clients, gestió incertesa i canvi D) eines coaching 
E) Visio, valors, claus d’èxit dels emprenedors.  
Processos de coaching individual d’equip per 
desenvolupar competències.

Especializados en el coaching ejecutivo tanto 
individual como de equipos, realizamos programas 
específicos de liderazgo-coaching, creación 
de nuevos retos, gestión del cambio, optimizar 
y mejorar como profesional, herramientas de 
coaching para mejorar las redes de comunicación 
y la motivación de equipos. Nuestros procesos 
van acompañados de un sistema de evaluación 
basado en el modelo de kirkpatric (reacción, 
aprendizaje, comportamiento y resultados)

Desde hace 15 años Merk2 es especialista en 
consultoría de empresas y formación. Contamos 
con más de 100 clientes en 15 países de 3 
continentes. Más de 6 millones de euros en 268 
proyectos de consultoría e investigación. Más de 
14.000 horas de formación impartidas. 7.000 
profesionales y directivos formados. Carlos 
Jordana Es socio fundador de Merk2 y profesor de 
ESADE, cuenta con más de 20 años de experiencia 
directiva. Con nuestra ayuda podrá hacer más, 
más  rápido, con más éxito y menor coste.

Procesos de formación para responsables y 
directivos en diferentes módulos: A) liderazgo y 
motivación B) networking para emprendedores, 
proyectos comerciales y generación de redes 
C) desarrollo competencias: comunicación, 
presentaciones comerciales/públicas, gestión 
conflictos, negociación, atención clientes, 
gestión incertidumbre y cambio D) herramientas 
coaching E) visión, valores, claves del éxito de los 
emprendedores. Procesos de coaching individual 
de equipo para desarrollar competencias.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Activa Coaching

CJ-Merk2 S.L.

Amura Talent Executive Coaching. S.L.

www.bemoregroup.es

www.merk2.com

www.amuratalent.com

10%

Tarifa
especial

30% - 45%
Aurora Renalias Abad

Carlos Jordana García

Esther Perez Martinez 
Silvia Noé Queral
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Formació “in company” presencial, 
semipresencial o a través d’internet Elaboració 
i seguiment de plans de formació Tramitació de 
la documentació requerida per la “Fundación 
Tripartita” 

El executive coaching va dirigit a totes les 
empreses que desitgin millorar el rendiment i 
la competitivitat. El coaching realitzat amb les 
persones que formen part de les empreses 
aconsegueix que cadascuna d’elles aconsegueixi 
fàcilment els seus objectius, es desenvolupi 
personalment i adquireixi competències que li 
permetin optimitzar els recursos humans propis i 
del personal al seu càrrec.

Formació i assessorament sobre 
desenvolupament d’habilitats organitzatives i 
directives. Cursos pràctics on és desenvolupen 
les habilitats necessàries: - Negociació amb 
col·laboradors, - Comunicació interna i externa, 
- Planificació del negoci,- Delegació de tasques; 
Metodologia:Exposicions de situacions i 
problemàtiques habituals amb plantejament 
de possibles de solucions. Informes pràctics i 
entenedors. La missió del nostre servei és ser 
un punt de recolzament i guia per les Pimes.

Formación “in company” presencial, 
semipresencial o a través de internet. 
Elaboración y seguimiento de planes de 
formación. Tramitación de la documentación 
requerida por la “Fundación Tripartita”.

El executive coaching va dirigido a todas las 
empresas que deseen mejorar el rendimiento 
y la competitividad. El coaching realizado 
con las personas que forman parte de las 
empresas consigue que cada una de ellas 
alcance fácilmente sus objetivos, se desarrolle 
personalmente y adquiera competencias que le 
permitan optimizar los recursos humanos propios 
y del personal a su cargo. 

Formación y asesoramiento sobre desarrollo de 
habilidades organizativas y directivas.Cursos 
prácticos de desarrollo de habilidades: Negociación 
con colaboradores, Comunicación interna y 
externa, Planificación del negocio,Delegación de 
tareas.Metodología:Exposiciones de situaciones 
y problemáticas habituales con planteamiento de 
posibles de soluciones. Informes prácticos y fáciles 
de aplicar. La misión de nuestro servicio es servir 
de trampolín para el desarrollo y actuar como guía 
de las PYMES.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Consultors d’EMAS, S.L.

Elvira D. Mansur Nauffal

Educaemotions

www.emasconsultors.com

www.educaemotions.com

25% - 30%

10%

15%
Jordi Gabarró Sust

Elvira D. Mansur Nauffal

Mª Lourdes Pérez Retamero
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Potenciar les habilitats que els directius, a fi de un 
desenvolupament mes complet de la seva labor 
profesional y capacidad efectiva de dirección

Eines de detecció de necessitats de 
desenvolupament personals (dafo personal, 
disc, eneagrama,...) Com organitzacionals 
(model competencies, gestio rendiment, 
assessment center, feedback 360º i enquesta 
de clima) eines pel desenvolupament: formacio 
en habilitats directives (lideratge, treball 
en equip, gestio de conflictes, negociacio, 
protocol empresarial, gestio del canvi, direccio 
estrategica,...) i procesos de coaching executiu.

Coaching en el desenvolupament d’habilitats 
directives i socials en les següents àrees: 
desenvolupament d’objectius personals i 
professionals, autocontrol i gestió emocional del 
negoci, liderat i direcció de persones, gestió i 
direcció d’equips de treball, comunicació pública 
i presentacions eficaces, negociació i resolució 
de conflictes, desenvolupament d’habilitats de 
comunicació i assertivitat.

Potenciar las habilidades que los directivos, 
con el objetivo de un desarrollo más completo 
de su labor profesional y capacidad efectiva de 
dirección.

Herramientas de detección de necesidades 
de desarrollo personal (dafo personal, disco, 
eneagrama,...) y organizacionales (modelo 
de competencias, gestión del rendimiento, 
assessment center, feedback 360º y encuesta 
de clima) herramientas para el desarrollo: 
formación en habilidades directivas (liderazgo, 
trabajo en equipo, gestión de conflictos, 
negociación, protocolo empresarial, gestión del 
cambio, dirección estratégica,...) y procesos de 
coaching ejecutivo.

Coaching en el desarrollo de habilidades 
directivas y sociales en las siguientes 
áreas: desarrollo de objetivos personales y 
profesionales, autocontrol y gestión emocional 
del negocio, liderazgo y dirección de personas, 
gestión y dirección de equipos de trabajo, 
comunicación pública y presentaciones eficaces, 
negociación y resolución de conflictos, desarrollo 
de habilidades de comunicación y asertividad.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Family Business Office, S.L.

H&B Human and Business

Global, Consultors en formació i comunicació corporativa, S.L.

www.familybusinessoffice.es

www.humanandbusiness.com

Tarifa
especial

Tarifa
especial

Tarifa
especial

Xavier Valles Osborne

Iñaki Bustinduy Cruz

Josep Ma. Colomer i Mur
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Innotalentum és un projecte Innovador que 
centra la seva activitat en la Detecció captació i 
gestió de talent científic-tecnolòigucC en àrees 
de recerca, desenvolupament, innovació,  gestió 
de negoci  i emprenedoria en sectors com 
TecMed, Energia, TIC i Media, entre d’altres.

Molts emprenedors tenen clara la idea que volen 
desenvolupar i la tecnologia associada, però no 
tenen prou experiència per gestionar l’empresa 
d’una manera eficaç i equilibrada en totes les 
seves àrees. El servei consisteix en establir 
una relació de confiança amb l’emprenedor i 
identificar les seves principals mancances en 
les àrees considerades, així com les prioritats 
d’actuació, per tal d’ajudar a augmentar el seu 
rendiment professional i millorar els resultats 
del negoci

Sovint els directius necessiten contrastar idees 
i opinions amb persones experimentades i 
amb coneixement de la situació de l’empresa. 
El consultor intervé en sessions de formació i 
contrast, aportant la seva experiència.

Innotalentum es un proyecto Innovador que 
centra su actividad en la Detección captación y 
gestión de talento científico-tecnológico en áreas 
de búsqueda, desarrollo, innovación, gestión 
de negocio y emprendimiento en sectores como 
Med-tech, Energía, TIC y Media, entre otros.

Muchos emprendedores tienen clara la idea que 
quieren desarrollar y la tecnología asociada, pero 
no tienen suficiente conocimiento y/o experiencia 
para gestionar la empresa de una manera eficaz 
y equilibrada en todas sus áreas. El servicio 
consiste en establecer una relación de confianza 
con el emprendedor e identificar sus principales 
carencias en las áreas consideradas, así como 
las prioridades de actuación, para ayudar a 
aumentar su rendimIento profesional y mejorar 
los resultados del negocio

A menudo los directivos necesitan contrastar 
ideas y opiniones con personas experimentadas y 
con conocimiento de la situación de la empresa. 
El consultor interviene en sesiones de formación y 
contraste, aportando su experiencia.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Innotalentum

Joan Aguilà Salomó

Interstrategies, S.L. 

www.innotalentum.com

www.interstrategies.net

25% 

Tarifa
especial

10% - 20%
Maria José Rodríguez Liceras

Joan Aguilà Salomó

Jose Luis Suarez Sancho
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El consultor aporta una experta trajectòria 
directiva a les empreses en creixement. Com 
entrenador identifica el perfil i les motivacions, 
úniques, de la persona emprenedora. Elabora un 
estudi detallat del seu projecte, aprofundint en la 
seva aportació, i es plantegen conjuntament els 
objectius empresarials acords amb els seus valors, 
ajudant-la a clarificar dubtes sobre l’estratègia. Un 
acompanyament continuat durant aquesta etapa 
facilita l’assoliment dels objectius personals i 
professionals.

Processos de Coaching Executiu per ajudar a 
professionals a millorar resultats,augmentant 
les seves habilitats directives al desenvolupar 
els seus recursos potencials i identificar 
limitacions. A través de converses es fa reflexió, 
definició i consecució d’objectius. Beneficis pel 
client:gestió més eficaç(temps,conflictes),presa 
de decisions,negociació, lideratge, comunicació, 
aconseguir equips d’alt rendiment, cohesionats, 
més satisfacció al millorar la seva qualitat de 
vida. Confidencialitat. Sessions de 90 min.

La consultora www.laura-fernandez.es 
ofereix consultoria de negoci, estratègia i 
desenvolupament i mobilització d’equips. 
Com tret diferencial, basa la consultoria en la 
transferència de coneixement, no només en la 
resolució i/o aportació de solucions. Aprofita 
cada contacte amb el client per aportar-li eines 
per dur a terme el seu projecte i a la vegada, 
desenvolupar habilitats com a manager. A més 
de consultora, Laura es formadora i col·labora 
assíduament amb l’IQS i Aposta, entre d’altres.

El consultor aporta una experta trayectoria 
directiva a las empresas en crecimiento. Como 
entrenador identifica el perfil y las motivaciones, 
únicas, de la persona emprendedora. Elabora un 
detallado estudio de su proyecto, profundizando 
en su aportación, y se plantean conjuntamente 
los objetivos empresariales acordes con sus 
valores, ayudándole a clarificar dudas sobre 
la estrategia. Un acompañamiento continuado 
durante esta etapa facilita el logro de los 
objetivos personales y profesionales.

Procesos de Coaching Executivo para ayudar a 
profesionales a mejorar resultados,aumentando 
sus habilidades directivas al desarrollar sus 
recursos potenciales e identificar limitaciones. 
A través de conversaciones se reflexiona, definen y 
logran objectivos. Beneficios para el cliente:gestión 
más eficaz(tiempo,conflictos),toma de decisiones, 
negociación, liderazgo, comunicación, conseguir 
equipos de alto rendimento, cohesion,más 
satisfacción al mijorar su calidad de vida. 
Confidencialidad. Sesiones de 90 min. 

La consultora www.laura-fernandez.es ofrece 
consultoría de negocio, estrategia y desarrollo 
y movilización de equipos. Como aspecto 
diferencial, basa la consultoría en la transferencia 
de conocimiento, no sólo en la resolución y/o 
aportación de soluciones, aprovechando cada 
contacto con el cliente para aportar herramientas 
para gestionar su proyecto y a su vez desarrollar 
habilidades como manager. Además de consultora, 
Laura es formadora y colabora asiduamente con el 
IQS y Aposta, entre otros.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

José Fernando Ríos Cases

Laura Soler Soler

Laura Fernández, Consultoría de Negocio

www.josefrios.com

www.bemoregroup.com

www.laura-fernandez.es

30% - 40%

20% - 30%

25% - 50%
José Fernando Ríos Cases

Laura Soler Soler

Laura Inés Fernández
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L’objectiu es augmentar la productivitat i el 
rendiment mitjançant el desenvolupament 
professional i personal dels gerents i directius, 
fet que ens portarà a aconseguir una millor 
qualitat de vida. La metodologia consisteix en 
l’acompanyament personalitzat durant 3 mesos, 
buscant que les seves hores de treball siguin 
encara mes rendibles, doncs es centrarà en 
aquelles activitats de mes valor afegit, delegant 
millor, ja que les prioritats en el seu dia a dia les 
marca ell mateix i no els altres.

Desenvolupem processos de coaching, adaptats 
a les necessitats del tipus de directiu. La nostra 
metodologia contribueix al desenvolupament 
efectiu d’habilitats i competències. Disposem 
d’un catàleg de cursos i seminaris especialitzats 
en el desenvolupament d’habilitats directives 
i gestió d’empreses. L’objectiu de les nostres 
accions formatives es acompanyar el 
desenvolupament de les persones. Elaborem i 
duem a terme plans de desenvolupament a mida 
de les necessitats dels clients.     

Coach per a empreses i directius. El coach 
aconsegueix 4 avantatges fonamentals per a 
qualsevol empresa de qualsevol sector. 
1. Per no perdre les vendes i no renunciar a 
la qualitat personal. 2. Millorar el treball dels 
treballadors. 3. Optimitzar el temps de gestió, 
amb el resultat directe de reduir costos de 
l’empresa. 4. Que el client, l’empresari i el 
venedor aconsegueixin els mateixos objectius 
amb els màxims i millors resultats.

El objetivo es aumentar la productividad y el 
rendimiento mediante el desarrollo profesional 
y personal de los gerentes y directivos, lo que 
permitirá conseguir una mejor calidad de vida. 
La metodología consiste en el acompañamiento 
personalizado durante 3 meses, buscando que 
sus horas de trabajo sean todavía mes rentables, 
ayudando a que se centren  en aquellas 
actividades de mayor valor añadido, delegando 
mejor, a marcando las prioridades de su día a 
día.

Desarrollamos procesos de coaching, adaptados 
a las necesidades del tipo de directivo. Nuestra 
metodología contribuye al desarrollo efectivo 
de habilidades y competencias. Disponemos 
de un catálogo de cursos y seminarios 
especializados en el desarrollo de habilidades 
directivas y gestión de empresas. El objetivo de 
nuestras acciones formativas es acompañar 
el desarrollo de las personas. Elaboramos e 
implantamos planes de desarrollo a medida de 
las necesidades de los clientes. 

Coach para empresas y directivos. El coach 
consigue 4 ventajas fundamentales para cualquier 
empresa de cualquier sector. 1.Para no perder las 
ventas y no renunciar a la calidad personal.   
2. Mejorar el trabajo de los trabajadores. 
3. Optimizar el tiempo de gestión, con el resultado 
directo de reducir costes de la empresa. 
4.Que el cliente, el empresario y el vendedor 
consigan los mismos objetivos con los máximos y 
mejores resultados. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Miquel Allué Escur

Moving Minds, S.L.

Miquel Crespi Traveria

www.movingminds.es

www.miquelcrespi.com

15% 

Tarifa
especial

7%
Miquel Allué Escur

Virginia Velert Garcia

Miquel Crespi Traveria
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Coaching i habilitats profesionals, 
desenvolupament de talents i habilitats per 
evolucionar professionalment, creació d’empreses 
pròpies i orientació laboral. Ajudem a les persones 
a aconseguir els seus objectius profesionals 
i donem formació en habilitats directives. 
Assessorem als emprenedors a trobar el seu 
\””treball ideal\”” en base a un sistema propi de 
desenvolupament personal i professional que els 
serveix despres per establir els punts forts de la 
seva idea

Assessorament a directius i emprenedors de les 
seves competències professionals i personals. 
Anàlisi dels punts forts i febles per una millora 
em la seva carrera professional.  

Assessorament a equips directius per la 
creació del model de creixement a partir de 
xarxes de franquícies (pla de negoci, estructura 
interna, previsions de desenvolupament, 
internacionalització, etc.) Assessorament a 
emprenedors que vulguin establir-se com a 
franquiciats de una marca franquiciadora, 
tant a la negociació previa com a la gestió del 
negoci propi i la relació vertical amb l’empresa 
franquiciadora.

Coaching y habilidades profesionales, desarrollo 
de talento y habilidades por evolucionar 
profesionalmente, creación de empresas propias 
y orientación laboral. Ayudamos a las personas 
a conseguir sus objetivos profesionales y damos 
formación en habilidades directivas. Asesoramos 
a los emprendedores sobre cómo encontrar su 
“”trabajo ideal” en base a un sistema propio de 
desarrollo personal y profesional que les sirve a 
su vez para establecer los puntos fuertes de su 
idea de negocio

Asesoramiento a directivos y emprendedores 
sobre sus competencias profesionales y 
personales. Análisis de los puntos fuertes y 
débiles para una mejora en su carrera profesional. 

Asesoramiento a equipos directivos en la creación 
del modelo de crecimiento a partir de redes de 
franquicias (plan de negocio, estructura interna, 
previsiones de desarrollo, internacionalización, 
etc.) Asesoramiento a emprendedores que quieran 
establecerse como franquiciados de una marca 
franquiciadora, tanto en la negociación previa 
como en la gestión del negocio propio y la relación 
vertical con empresa franquiciadora.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Sahel Solutions SLNE

UMA Consulting, S.L. 

Staff Pavillion, S.L.

www.evolucionprofesional.com

www.umaconsulting.net

7% - 9%

20%

20% - 30%
David González García

Montserrat Chinchilla Manrique

Xavier Vallhonrat LLurba
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A Valors & Persones estem especialitzats 
en professionals i equips que es troben 
en moments d’exigència. Treballem amb 
emprenedors, professionals, directius o 
empresaris amb ganes de millorar personal 
i professionalment, que volen treballar més 
d’ acord amb els seus valors, sentir-se més 
confiats, ajudar la seva organització i resoldre 
inquietuds.

Més que “impartir formació” o “realitzar un 
projecte”, facilitem als nostres clients l’assoliment 
dels seus objectius. Si els treballadors són més 
efectius i estan més motivats, l’empresa serà 
més rendible i sostenible. Ens diferenciem per: 1) 
Solucions personalitzades, immediates, efectives 
i senzilles; 2) Coneixements i experiència 
contrastats i acreditables; 3) Una involucració 
activa. I per a finançar-ho, assessorem i tramitem 
les subvencions públiques de la “FTFE”.

En Valors & Persones estamos especializados 
en profesionales y equipos que se encuentran 
en momentos de exigencia. Trabajamos con 
emprendedores, profesionales, directivos o 
empresarios con ganas de mejorar personal y 
profesionalmente, que quieran trabajar según 
sus valores, sentirse más confiados, ayudar a su 
organización y resolver inquietudes.

Más que “impartir formación” o “realizar un 
proyecto”, facilitamos a nuestros clientes el logro 
de sus objetivos. Si los trabajadores son más 
efectivos y están más motivados, la empresa será 
más rentable y sostenible. Nos diferenciamos 
por: 1) Soluciones personalizadas, inmediatas, 
efectivas y sencillas; 2) Conocimientos y 
experiencia contrastados y acreditables; 3) 
Una involucración activa. Y para financiarlo, 
asesoramos y tramitamos las subvenciones 
públicas de la “FTFE”.   

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Valors i Persones, S.L.

YAPA 2002 Consulting, S.L.

www.valorsipersones.com

www.yapaconsulting.com

10% - 30%

Tarifa
especial

Antoni Pinies Perea

Beatriz Ortigosa Vallejo
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La nostra idea de gestió del talent implica 
gestionar de forma efectiva el capital humà 
durant tot el cicle de vida de la persona al 
llarg de l’ start-up. Quan ajudem els start-
ups a aplicar la gestió de talent, adoptem un 
enfocament estratègic i sistèmic a l’hora de 
captar, atraure, seleccionar, desenvolupar, 
promocionar i mobilitzar als seus treballadors 
en l’organització. Ajudem els nostres clients a 
adoptar enfocaments creatius i de creixement 
en la identificació i reconeixement del talent.

Elaborem i acompanyem la implantació 
de politiques i processos de creació de 
marca empleadora, selecció, avaluació de 
l’acompliment identificació i retenció de talent. 
En tots el casos, la nostra metodologia inclou: 
anàlisi del procés actual, identificació de 
millores, identificació d’actuacions prioritàries, 
disseny dels nous processos, disseny de 
registres de suport i avaluació de suport 
tecnològic, formalització i acompanyament 
a la implantació. 

Captació i selecció del talent (persones) 
especialitzat en l’àmbit de les noves 
tecnologies (TIC, Tecnologia de la Informàtica 
i Comunicacions; enginyeries; internet; 
audiovisual; R+D+i). Es defineix el perfil de 
cerca amb l’empresa client i es proporcionen 
de 3 a 5 candidats per a cada posició, a partir 
del coneixement del sector i dels candidats 
potencials i també (si s’escau) del networking. 
També definició de les millors estratègies de 
retenció del talent.

Nuestra idea de gestión del talento implica 
gestionar de forma efectiva el capital humano 
durante todo el ciclo de vida de la persona 
a lo largo del start-up. Cuando ayudamos a 
los start-ups a aplicar la gestión de talento, 
adoptamos un enfoque estratégico y sistémico 
para captar, atraer, seleccionar, desarrollar, 
promocionar y movilizar a sus trabajadores en 
la empresa. Ayudamos a nuestros clientes a 
adoptar enfoques creativos y de crecimiento en 
la identificación y reconocimiento del talento.

Elaboramos y acompañamos la implantación 
de políticas y procesos de creación de marca 
empleadora, selección, evaluación del 
desempeño, Identificación y retención de talento.
En todos los casos, nuestra metodología incluye: 
análisis del proceso actual, identificación 
de mejoras, identificación de actuaciones 
prioritarias, diseño de los nuevos procesos, 
diseño de los registros de soporte y evaluación 
de soporte tecnológico, formalización y 
acompañamiento a la implantación. 

Captación y selección del talento (personas) 
especializados en el ámbito de las nuevas 
tecnologías (TIC, Tecnología de la Informática 
y Comunicaciones; ingenierías; internet; 
audiovisual; I+D+i). Se define el perfil de busca 
con la empresa cliente y se proporcionan de 
3 a 5 candidatos para cada puesto, a partir 
del conocimiento del sector y de candidatos 
potenciales y también (si fuera necesario) del 
networking. También definición de las mejores 
estrategias pera retención del talento.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Ignasi Buyreu i Pasarisa

Moving Minds, S.L.

Josep Grinyó Lladó

www.movingminds.es

www.josepgrinyo.cat

15%

20%

5% - 40%
Ignasi Buyreu i Pasarisa

Virginia Velert Garcia

Josep Grinyó Lladó
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Opinno és una xarxa internacional per a start-
ups que oferix serveis d’acceleració de negoci 
per a empreses high-tech a través de l’entrada 
en nous mercats, principalment en EE.UU 
(àrea de Silicon Valley). Opinno té seus en San 
Francisco, Boston, Madrid, Barcelona i Coïmbra 
i aliances a Xangai, Bangalore, Seül, Tòquio, 
Munich, París i Milà i això ens permet tenir 
accés a perfils molt potents de tot el món per 
a assistir en la contractació de personal i en el 
networking. 

Assessorament en selecció de personal: 
competències, on buscar-ho, com trobar-ho. 
Politiques retributives i de retenció del talent. 
Models de tipus de contractació. Comunicació 
interna.

Disseny i desenvolupament de plans d’incentius 
com a eina per motivar el personal clau i retenir 
el seu talent. Els plans d’incentius comprenen 
tant els que donen lloc a l’accés al capital 
com plans d’incentius que no donen accés al 
capital i plans que no es relacionen amb el valor 
de la companyia, sinó amb altres indicadors 
comercials. Es realitza un anàlisi de les 
implicacions fiscals dels plans d’incentius tant 
per la companyia com pels seus beneficiaris.

Opinno es una red internacional para start-ups 
que ofrece servicios de aceleración de negocio 
para empresas high-tech a través de la entrada 
en nuevos mercados, principalmente en EE.UU 
(área de Silicon Valley). Opinno tiene sedes en 
San Francisco, Boston, Madrid, Barcelona y 
Coimbra y alianzas en Shangai, Bangalore, Seúl, 
Tokio, Munich, París y Milán y esto nos permite 
tener acceso a perfiles muy potentes de todo 
el mundo para asistir en la contratación de 
personal y en el networking.

Asesoramiento en selección de personal: 
competencias, dónde buscarlo, cómo 
encontrarlo. Políticas retributivas y de retención 
del talento. Modelos de tipos de contratación. 
Comunicación interna.

Diseño y desarrollo de planes de incentivos 
como herramienta para motivar al personal clave 
y retener su talento. Los planes de incentivos 
comprenden tanto los que dan lugar al acceso 
al capital como planes de incentivos que no dan 
acceso al capital y planes que no se relacionan 
con el valor de la compañía, sino con otros 
indicadores comerciales. Se realiza un análisis 
de las implicaciones fiscales de los planes de 
incentivos tanto para la compañía como para sus 
beneficiarios.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Opinno

UMA Consulting, S.L.

RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.

www.opinno.com

www.umaconsulting.net

www.rcd-bcn.com

8% - 10%

Tarifa 
especial

5%
Bruno Ott
Pedro Moneo

Montserrat Chinchilla Manrique 

Ignasi Costas Ruiz del Portal
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Anàlisis de negocis, creació de costos 
industrials, assessorament gerencial, 
canalització d’inversions, orientació i tramitació 
de sistemes de finançament per operacions 
d’inversions empresarials o financeres, gestions 
de consultoria en general (comptable, fiscal, 
laboral, mercantil, informatic,etc.), organització i 
reorientació d’empreses, etc.

Comptabilitat: confecció de la comptabilitat 
oficial i analítica. Fiscalitat: planificació fiscal, 
liquidacions trimestrals, anuals: IVA, impost 
de societats, IRPF, declaracions censals, 
no residents, etc. Actuacions i recursos 
en comprovacions, inspeccions fiscals, 
certificacions i ajornaments. Laboral: altes i 
baixes de treballadors i autònoms, confecció 
de nòmines i butlletins de la seguretat social. 
Mercantil: constitució de societats, inscripció 
escriptures, dipòsit de comptes i llibres.

Especialitat en gestió de PYMEs, des de el seu 
inici, incluida la capitalització de la prestació 
d’atur, constitució, ajudes a la auto-ocupació, 
finançament, altes i permisos municipals, gestió 
comptable, assessorament fiscal, impostos.... 
tant a empreses individuals de persones 
físiques com a societats mercantils. Assemp-bcn 
compta també amb un departament laboral i un 
departament jurídic per gestionar i tramitar les 
obligacions que es derivin d’aquests camps.

Análisis de negocios, creación de costes 
industriales, asesoramiento gerencial, 
canalización de inversiones, orientación y 
tramitación de sistemas de financiación para 
operaciones de inversiones empresariales 
o financieras, gestiones de consultoría  
general (contable, fiscal, laboral, mercantil 
,informática,etc.), organización y reorientación 
de empresas, etc.

Contabilidad: confección de la contabilidad 
oficial y analítica. Fiscalidad: planificación fiscal, 
liquidaciones trimestrales, anuales: IVA, impuesto 
de sociedades, IRPF, declaraciones censales, 
etc. Actuaciones y recursos en comprobaciones, 
inspecciones fiscales, certificaciones y 
aplazamientos. Laboral: altas y bajas de 
trabajadores y autónomos, confección de nóminas 
y boletines de la seguridad social. Mercantil: 
constitución de sociedades, inscripción escrituras, 
depósito de cuentas y libros.

Especialidad en gestión de Pymes, desde 
su inicio, incluida la capitalización de la 
prestación de paro, constitución, ayudas 
a la auto-ocupación, financiación, altas y 
permisos municipales, gestión contable, 
asesoramiento fiscal, impuestos.... tanto a 
empresas individuales de personas físicas como 
sociedades mercantiles. Assemp-bcn cuenta 
también con un departamento laboral y un 
departamento jurídico para gestionar y tramitar 
las obligaciones que se deriven de estos campos

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Afix Assessorament, S.L.

Assessoria Oliveres

Assemp-BCN Assessoria Empresarial, S.L.
www.assempbcn.com

10%

Tarifa
especial

10%
Francesc Xicota Pericas

Xavier Oliveres i Reder

Santiago Carrera Garcia
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Comptabilitat, reporting i gestió fiscal de 
l’empresa per tal de que els emprenedors puguin 
centrar-se en el “Core Business” de la seva 
activitat.

Tot tipus de serveis d’administració i gestoria, 
a més de qualsevol altre servei jurídic i fiscal.

Assessorament en matèria fiscal; confecció de 
les declaracions; atenció als requeriments de la 
Agència Tributària; assistència als procediments 
de revisió i inspecció, etc..Assistència als 
serveis comptables de la empresa; confecció 
de la comptabilitat; formulació dels Comptes 
Anuals. Assessorament en matèria de nòmines 
i Seguretat Social; inscripcions del empresari; 
afiliacions, altes i baixes de treballadors; 
confecció TC’s; notificació de contractes; 
actualització i revisió dels convenis

Contabilidad, reporting y gestión fiscal de la 
empresa para que los emprendedores puedan 
centrarse en el “Core Business” de su actividad.

Todo tipo de servicios de administración y 
gestoría, y de cualquier otro servicio jurídico y 
fiscal.

Asesoramiento en materia fiscal; confección de 
declaraciones; atención a los requerimientos de la 
Agencia Tributaria; asistencia a los procedimientos 
de revisión e inspección, etc..Asistencia en 
servicios contables de la empresa; confección 
de la contabilidad; formulación de las Cuentas 
Anuales. Asesoramiento en nóminas y Seguridad 
Social; inscripciones del empresario; afiliaciones, 
altas y bajas de trabajadores; confección de TCs; 
notificación de contratos; actualización y revisión 
de convenios

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.

De Gispert Estudio Legal, S.L.

CBA Iuris Consultor, S.L.

www.bdo.es

www.absislegal.com

www.campabogados.com

25%

10%

20%
Emilio Margallo

Antonio Muñoz de Gispert

Joan Garcia Xucla
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Asesoramiento fiscal, laboral, contable, económico, 
financiero y patrimonial de empresas y particulares, 
con una especial penetración en el segmento de 
la PYME y Empresa Familiar, ofreciendo un servicio 
personalizado, independiente, y dinámico. Fite 
Asesores está integrado por 8 áreas de servicios 
diferenciados: Asesoría Fiscal, Laboral y Contable, 
Gestión Financiera, Asesoría Jurídica, Gestión de 
Patrimonio, Real Estate, Subvenciones, Gestión 
y recuperación de impagados y Correduría de 
Seguros.

Ens ofreim, per poder fer la comptabilitat i 
portar els impostos que pugui tenir l’empresa i 
fer tots els contractes i nòmines dels empleats. 
En l’actualitat tenim unes 300 empreses tant de 
fiscal com de laboral.

Comptabilitat i assessorament financer 
a empreses i persones físiques incloent 
l’elaboració d’informes financers i comptables, 
col·laboració en l’àmbit de l’auditoria de 
l’empresa, outsourcing comptable, elaboració de 
revisions comptables. Confecció i presentació 
de llibres contables i de comptes anuals als 
diferents Registres Mercantils. Assessorament  
fiscal, confecció i presentació de tot tipus 
de declaracions tributàries, informatives i 
estadístiques a empreses,etc.  

Asesoramiento fiscal, laboral, contable, económico, 
financiero y patrimonial de empresas y particulares, 
con una especial penetración en el segmento de 
la PYME y Empresa Familiar, ofreciendo un servicio 
personalizado, independiente, y dinámico. Fite 
Asesores está integrado por 8 áreas de servicios 
diferenciados: Asesoría Fiscal, Laboral y Contable, 
Gestión Financiera, Asesoría Jurídica, Gestión de 
Patrimonio, Real Estate, Subvenciones, Gestión 
y recuperación de impagados y Correduría de 
Seguros.

Gestión de la contabilidad y pago de impuestos, 
gestión de contratos y nóminas de los empleados. 
En la actualidad tenemos unas 300 empresas 
clientes  tanto de fiscal como de laboral.

Contabilidad y asesoramiento financiero a 
empresas y personas físicas incluyendo la 
elaboración de informes financieros y contables, 
colaboración en el ámbito de la auditoría de la 
empresa, outsourcing contable, elaboración de 
revisiones contables. Confección y presentación 
de libros contables y de cuentas anuales a los 
diferentes Registros Mercantiles. Asesoramiento 
fiscal, confección y presentación de todo tipo 
de declaraciones tributarias, informativas y 
estadísticas a empresas, etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Fite Assessors, S.L.

Gestoria Fabrega Consultors, S.L

Gestart Assessors, S.L.

www.fite-assessors.com

www.fabregaconsultors.com

www.gestartassessors.com

20%

20%

20%
Ricardo Escribano Molina

Jose Maria Fabrega Aymar

Ramon Martinez Molla
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Serveis d’assessorament i gestió administrativa, 
laboral, fiscal, comptable, jurídica i 
administrativa. Altes i baixes de treballadors, 
confecció de nòmines, contractes, seguretat 
social, tramitació de baixes per malaltia i 
accidents de treball. Impostos i comptabilitats. 
Estrangeria. Conciliacions i acomiadaments. 
Inspeccions de treball. Intermediació amb les 
administracions. Constitució d’empreses

Assessoria fiscal, laboral, mercantil, comptable i 
administració de finques

Assessorament financer, fiscal i comptable 
de qualitat.

Servicios de asesoramiento y gestión 
administrativa, laboral, fiscal, contable, 
jurídica y administrativa. Altas y bajas de 
trabajadores, confección de nóminas, 
contratos, seguridad social, tramitación de 
bajas por enfermedad y accidentes de trabajo. 
Impuestos y contabilidades. Extranjería. 
Conciliaciones y despidos. Inspecciones de 
trabajo. Intermediación con las administraciones. 
Constitución de empresas 

Asesoría fiscal, laboral, mercantil, contable y 
administración de fincas

Asesoramiento financiero, fiscal y contable 
de calidad.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Gorriz Consulting, S.L.

Llavoré & Gutiérrez, S.L.

Iniciativas y Valoraciones Empresariales, S.L.

www.gorriz-arias.com

www.llavoregutierrez.com

www.iniciavalor.com

25% - 50%

30%

20% - 25%
Joan Antoni Pizarro Varea

Joan Llavoré i Garcia

Miquel Garcia Pérez
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PBS dóna servei a empreses multinacionals que 
volen establir-se a Espanya, des del registre fins 
al dia a dia de les seves operacions, a través de 
societats creades a Espanya (SA, SL) sucursals, 
oficines de representació, establiments 
permanents a efectes de IRNR, establiments 
permanents a efectes de l’IVA, societats 
enregistrades a efectes del les retencions del 
IRPF per contractar personal a Espanya.

Empresa dedicada a la consultoria i gestió 
en temes fiscals, comptables, financers i 
d’administració per a empreses i particulars. 
Especialització en start-ups, re-organització 
d’empreses i recerca de solucions financeres. 
Creació de corporacions sectorials 
d’aprofitament de recursos i sinèrgies.

Assessorament fiscal i Comptable i Mercantil 
Consisteix, entre altres, en: Control de 
l’acompliment en aquestes àrees de totes 
les obligacions a les que estigui sotmesa la 
Societat; Registre de la comptabilitat de la 
Societat d’acord amb el Pla General Comptable 
i Codi de Comerç; Reunions periòdiques amb 
el departament corresponent als efectes 
de garantir la màxima fiabilitat de les dades 
registrades en la comptabilitat. 

PBS da servicio a empresas multinacionales 
que quieren establecerse en España, desde el 
registro hasta el día a día de sus operaciones, 
a través de sociedades creadas en España (SA, 
SL) sucursales, oficinas de representación, 
establecimientos permanentes a efectos de 
IRNR, establecimientos permanentes a efectos 
de IVA, sociedades registradas a efectos de las 
retenciones del IRPF para contratar personal en 
España.

Empresa dedicada a la consultoría y gestión 
en temas fiscales, contables, financieros y de 
administración para empresas y particulares. 
Especialización en start-ups, re-organización de 
empresas y búsqueda de soluciones financieras. 
Creación de corporaciones sectoriales de 
aprovechamiento de recursos y sinergias.

Asesoramiento fiscal y Contable y Mercantil 
Consiste, entre otras, en: Control del desempeño 
en estas áreas de todas las obligaciones a las 
que esté sometida la Sociedad. Registro de la 
contabilidad de la Sociedad de acuerdo con el 
Plan General Contable y Código de Comercio. 
Reuniones periódicas con el departamento 
correspondiente a los efectos de garantizar la 
máxima fiabilidad de los datos registrados en la 
contabilidad.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Professional Bookkeeping Services, SL

T5 Tutorial, S.L.

Ramells Ramoneda Associats, S.L.

www.pbs.es

www.fabregaconsultors.com

25%

25% - 50%

10%
Marcel Miró i Simon

Francesc Xavier Hernàndez Riera
Jose Eduardo de Balle Marques

Xavier Ramoneda Bordes
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Disseny i 
desenvolupament 
d’eines de màrqueting

Diseño y desarrollo 
de herramientas de 
marketing
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Oferim màrqueting a baix cost: Oferim preus 
competitius amb molt bons resultats. Pla de 
màrqueting: valorem els objectius. Creació 
o promoció web: realitzem i promocionem 
vídeos, utilitzem xarxes socials i estratègies 
innovadores de màrqueting viral. Posicionament 
web: Potenciem la seva web per a aconseguir 
posicions preferents a Google, Yahoo, Bing i 
altres cercadors, quan es realitzen cerques per 
servei o producte ofert pel client.

Solucions eficients i pràctiques per a definir un 
Pla Estratègic. independenment de la grandària 
i el sector.  Es tractaran tots els elements que 
envolten les diferents variables del màrqueting, 
des de la nostra marca en el mercat on operem, 
fins al pricing. Treballarem també l’anàlisi DAFO 
per estudiar els diferents punts febles i forts 
de la marca i després detectar les diferents 
oportunitats i amenaces.  

2creativo és un estudi estratègic de Disseny 
Gràfic i Industrial ubicat al 22@, el districte 
de la innovació de Barcelona. Dissenyem el 
material que connecta a les empreses amb els 
seus clients, tant els productes com el material 
gràfic, per que sigui coherent amb l’estratègia 
empresarial i atractiu pels seus usuaris.
Som el suport estratègic pel llançament de nous 
productes: Desenvolupem projectes innovadors 
per introduir productes o serveis al mercat amb 
èxit.

Ofrecemos marketing a bajo coste: Ofrecemos 
precios competitivos con muy buenos resultados.
Plan de marketing: valoramos los objetivos. 
Creación o promoción web: realizamos y 
promocionamos vídeos, utilizamos redes sociales 
y estrategias innovadoras de marketing viral.
Posicionamiento web: Potenciamos su web para 
conseguir posiciones preferentes en Google, 
Yahoo, Bing y otros buscadores, cuando se 
realizan búsqueda por servicio o producto 
ofertado por el cliente. 

Soluciones eficientes y prácticas para definir 
un Plan Estratégico, independientemente 
del tamaño y el sector. Se tratarán todos los 
elementos que rodean las diferentes variables 
del marketing, desde nuestra marca en el 
mercado donde operamos, hasta el pricing. 
Trabajaremos también el análisis DAFO para 
estudiar los diferentes puntos débiles y fuertes 
de la marca y tras detectar las diferentes 
oportunidades y amenazas.

2creativo se un estudio estratégico de Diseño 
Gráfico e Industrial ubicado al 22@, el distrito 
de la innovación de Barcelona. Diseñamos el 
material que conecta a las empresas con sus 
clientes, tanto los productos como el material 
gráfico, para que sea coherente con la estrategia 
empresarial y atractivo para sus usuarios. Somos 
el apoyo estratégico para el lanzamiento de 
nuevos productos: Desarrollamos proyectos 
innovadores para introducir productos o servicios 
en el mercado con éxito.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

123 Innovation Group S.L. (Einnova)

Altavisibilitat

2creativo

www.einnova.es

www.altavisibilitat.com

www.2creativo.net

35% - 50%

10%

10%
Antoni Biada

Xavier Borràs LLebaria

Abel de Benito Ruiz
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Disseny i desenvolupament estratègia de 
màrqueting -Disseny i desenvolupament de pla de 
màrqueting operatiu-Disseny i desenvolupament 
d’estratègia pla de màrqueting online-Confecció 
mix de canals i eines online de promoció i relació 
amb client:-Marketing Directe (e-mail màrqueting 
/ butlletins) -Màrqueting viral (vídeo / multimèdia) 
-SEO, SEM; SMM - Màrqueting reputacional 
-Publicitat en línia o Planificació o Gestió -Pàgina 
Web -Mobile Marketing -Desenvolupament i 
Gestió de Campanyes

Des de fa 15 anys Merk2 és especialista en 
consultoría d’empreses i formació. Comptem 
amb més de 100 clients en 15 països de 3 
continents. Més de 6 milions d’euros en 268 
projectes de consultoria i investigació. Més de 
14.000 hores de formació impartides. 7.000 
professionals i directius formats. Carlos Jordana 
és soci fundador de Merk2 i professor d’ESADE, 
compta amb més de 20 anys d’experiència 
directiva. Amb la nostra ajuda podrà fer més, 
més ràpid, amb més èxit i menor cost. 

Equip especialitzat en el procés anomenat 
branding, una eina de planificació estratègica 
que travessa transversalment tota l’organització, 
tant els seus productes i serveis com el personal 
que hi treballa, per tal de proporcionar a les 
marques els conceptes i eines de comunicació 
que reflecteixin els seus valors, i assegurar que 
els elements creatius continguin el missatge 
adient i transmetin una imatge coherent. Creació 
i posicionament de marca. Branding intern i 
extern. 

Diseño y desarrollo estrategia de marketing 
-Diseño y desarrollo de plan de marketing 
operativo -Diseño y desarrollo de estrategia plan 
de marketing online -Confección mix de canales y 
herramientas online de promoción y relación con 
cliente: -Marketing Directo (e-mail marketing/
boletines) -Marketing viral (video/multimedia) 
-SEO; SEM; SMM  - Marketing Reputacional 
-Publicidad online o Planificación o Gestión  
-Página Web -Mobile Marketing -Desarrollo y 
Gestión de Campañas.

Desde hace 15 años Merk2 es especialista en 
consultoría de empresas y formación. Contamos 
con más de 100 clientes en 15 países de 3 
continentes. Más de 6 millones de euros en 268 
proyectos de consultoría e investigación. Más de 
14.000 horas de formación impartidas. 7.000 
profesionales y directivos formados. Carlos 
Jordana Es socio fundador de Merk2 y profesor de 
ESADE, cuenta con más de 20 años de experiencia 
directiva. Con nuestra ayuda podrá hacer más, 
más  rápido, con más éxito y menor coste.

Equipo especializado en el proceso denominado 
branding, una herramienta de planificación 
estratégica que atraviesa transversalmente toda la 
organización, tanto sus productos y servicios como 
el personal que trabaja en ella, para proporcionar 
a las marcas los conceptos y herramientas de 
comunicación que reflejen sus valores, y asegurar 
que los elementos creativos contienen el mensaje 
adecuado y transmiten una imagen coherente. 
Creación y posicionamiento de marca. Branding 
interno y externo.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Barrabes Internet, S.L.U.

CJ-Merk2, S.L.

Brand New Strategy S.L.

www.barrabes.biz

www.merk2.com

www.brandnew.es

10%

Tarifa
especial

15%
Maria Orell Palacios

Carlos Jordana García

Marisa Iturbide de Salvat
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Asesoría de marketing, diseño y comunicación. 
Especializada en el desarrollo de nuevos 
productos y negocios, desde la generación de 
la idea hasta la consolidación del proyecto en el 
mercado. Gestión de ayudas y financiación para 
la puesta en marcha de proyectos innovadores. 
Gestión de los proyectos como “interim 
managers”. Enfoque  muy práctico, con servicios 
a la medida de cada cliente.

Definició del pla estratègic de negoci. Concepte 
de negoci. Definició de mercats. Conceptes 
i portafoli de producte. Fixació de preus. 
Definició i creació dels canals de distribució. Pla 
estratègic de comunicació. Branding. Procesos 
d’informació i seguiment.

Consultoria de Marketing tradicional en 
qualsevol àmbit del Marketing on-line o off-line. 
Servei “Part-time Marketing Management”, 
consistent en una metodologia desenvolupada 
per la nostra empresa per a facilitar l’accés de 
les start-up i les PIME al Marketing Professional 
a un cost assumible basat en la col·laboració 
a temps parcial sota una quota mensual 
d’honoraris adaptada a cada cas i pactada per 
endavant.

Assessoria de marketing, disseny i comunicació. 
Especialitzada en el desenvolupament de nous 
productes i negocis, des de la generació de la 
idea fins la consolidació del projecte al mercat. 
Gestió d’ajudes i finançament per la posta en 
marxa de projectes innovadors. Gestió dels 
projectes com a “interim managers”. Focus molt 
pràctic, amb un servei a la mida de cada client.

Definición del plan estratégico de negocio. 
Concepto de negocio. Definición de mercados. 
Conceptos y portafolio de producto. Fijación de 
precios. Definición y creación de los canales de 
distribución. Plan estratégico de comunicación. 
Branding. Procesos de información y 
seguimiento.

Consultoría de Marketing tradicional en cualquier 
ámbito del Marketing on-line y off-line.
Servicio””Part-time Marketing Management””, 
consistente en una metodología desarrollada por 
nuestra empresa para facilitar el acceso de las 
start-ups y las PYMES al Marketing Profesional, 
a un coste asumible basado en la colaboración 
a tiempo parcial bajo una cuota mensual de 
honorarios adaptada a cada caso y pactada por 
adelantado.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Design Mix, S.L.

Eduard Benito Estratègies de comunicació

Direcció Extern i Comunicació, S.L. (Stratex)

www.ebcomunicacio.com

www.stratex.es

15%

20%

Tarifa
especial

Neus Canal Guixer

Eduard Benito Antolín

Xavier Piqué i Fàbregas
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És una consultoria integral de marca i branding 
estratègic, especialitzada en creació, disseny, 
implemantació i management de marques. Els 
nostres serveis de branding inclouen: avaluació 
i estratègia de marca, disseny d’identitat 
corporativa i de marques de consum, naming, 
packaging, digital branding & comunicació, retail 
design i brand management. Ens recolzen 12 
anys d’experiència al servei de marques nacionals 
i internacionals i una creativitat fresca i dinàmica.

Dilatada experiencia en Direcció de Red de 
Vendes pròpia i en Direcció de Producte. 
Coordinació de col.leccions i desenvolupament 
de nous productes. Formació de grups i 
Assessories personals  

Oferim formació i tallers d’Habilitats directives en 
Creativitat per Innovar, i així generar millores i noves 
idees. Posant amb dubte el que es fa,pensant “fora 
de la caixa” aconseguir reinvertar-se i créixer. A 
través de eines concretes entendre,desenvolupar 
i practicar la creativitat per integrar-la al dia a 
dia i treure profit. Treballem fent exercicis propis 
del client des de noves idees fins a conceptes 
concrets. Altres formacions:eines de planificació 
estratègica;gestió del canvi; coaching per millor 
comunicació i relacions interpersonals.

Es una consultoría integral de marca y branding 
estratégico, especializada en creación, diseño, 
implementación y management de marcas. 
Nuestros servicios de branding incluyen: 
evaluación y estrategia de marca, diseño 
de identidad corporativa y de marcas de 
consumo, naming, packaging, digital branding & 
comunicación, retail design y brand management. 
Nos avalan 12 años de experiencia al servicio 
de marcas nacionales e internacionales y una 
creatividad fresca y dinámica.

Dilatada experiencia en Dirección de Red de 
Ventas propia y en Dirección de Producto. 
Coordinación de colecciones y desarrollo de 
nuevos productos. Formación de grupos y 
Asesorías personales.

Ofrecemos formación y talleres de Habilidades 
directivas en Creatividad para Innovar, y así generar 
mejoras y nuevas ideas. Poniendo en duda lo 
que se hace y pensando “fuera de la caja “ lograr 
reinventarse y crecer. A través de herramientas 
concretas entender, desarrollar y practicar la 
creatividad para integrarla en el día a día y sacarle 
provecho. Trabajamos con ejercicios propios del 
cliente, desde nuevas ideas hasta conceptos claros. 
Otras formaciones: planificación estratégica; gestión 
del cambio; coaching para una mejor comunicación y 
relaciones interpersonales.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Image de Marque, S.L.

M.Pilar Espinosa Quintela 

Inteligencia Creativa, S.L.

www.imagedemarque.es

www.inteligenciacreativa.com

10%

40%

10%
Anne Marie Evelyn Mathon 
Jose Antonio Arcos Yagüe

M.Pilar Espinosa Quintela 

Laura Soler Soler
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Des d’un triple enfocament: (1) Empresa y 
màrqueting (2) Comunicació (3) Tecnologies de la 
Informació i la Comunicació. Auditem la situació 
actual. Aportem estratègia i assessorament en 
planificació estratègica i operativa (què podem 
fer i com), assessorament en màrqueting, plans 
de màrqueting i de comunicació així com el 
suport en l’execució de les accions. Millorem 
la conversió en entorns web. Ideem accions 
per comunicar i comercialitzar els productes i 
serveis.

Treballem dins les diferents branques del 
marketing, comunicació gràfica i interactiva.  
Comuniquem de la forma més entenedora, 
estètica i humana possible. Utilitzem tots 
els mitjans de comunicació actuals.  Oferim 
assessorament en la gestació de la empresa 
i posteriorment  l’acompanyem en la seva 
presentació al gran mercat mitjançant la creació 
del nom de la empresa, imatge corporativa, 
web/3d, catàleg gràfic o digital, editorial, disseny 
d’espais i estands, senyalització i altres.

Amb les eines de Sigma els emprenedors 
podran: desenvolupar habilitats de màrqueting, 
conèixer on està avui el negoci i cap a on ha 
d’anar, considerant l’evolució i oportunitats 
dels mercats així com implantar accions 
d’investigació, fidelització i promoció. Carta de 
serveis: coaching d’habilitats de màrqueting, 
auditoria de màrqueting i prospecció de 
mercats, recerca, anàlisi i fidelització de clients i 
plans de màrqueting i promocions.

Desde un triple enfoque: (1)Empresa y marketing 
(2)Comunicación (3)Tecnologías de la Información 
y la Comunicación. Auditamos la situación 
actual. Aportamos estrategia y asesoramiento en 
planificación estratégica y operativa (qué podemos 
hacer y cómo), asesoramiento en marketing, 
planes de marketing y de comunicación así 
como el apoyo en la ejecución de las acciones. 
Mejoramos la conversión en entornos web. 
Ideamos acciones para comunicar y comercializar 
los productos y servicios.

Trabajamos dentro las diferentes ramas del 
marketing, comunicación gráfica e interactiva. 
Comunicamos de la forma más clara, estética y 
humana posible. Utilizamos todos los medios de 
comunicación actuales. Ofrecemos asesoramiento 
en la gestación de la empresa y posteriormente 
lo acompañamos en su presentación al gran 
mercado mediante la creación del nombre de la 
empresa, imagen corporativa, web/3d, catálogo 
gráfico o digital, editorial, diseño de espacios y 
stands, señalización y otras.

Con las herramientas de Sigma  los 
emprendedores podrán: desarrollar habilidades 
de marketing, conocer dónde está hoy el negocio 
y hacia dónde debe ir, considerando la evolución 
y oportunidades de los mercados, así como 
implantar acciones de investigación, fidelización 
y promoción a medida.  Carta de servicios: 
coaching de habilidades de marketing, auditoría 
de marketing y prospección de mercados, 
búsqueda, análisis y fidelización de clientes y 
planes de marketing y promociones. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Sanabre Advanced, S.L.

Voler Volar, Comunicació

Sigma Servicios Profesionales para Asociaciones S.L.

www.sanabre.net

www.volervolar.com

www.gruposigma.com

10%

Tarifa
especial

20%
Carles Sanabre Vives

Adela Beltran Sancho

Esther Burgos Fernández
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Estratègies de 
comunicació i 
relacions públiques

Estrategias de 
comunicación y 
relaciones públicas
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Àrea Protocol (social, empresarial, esportiu i 
diplomàtic..) i altres àrees com comunicació, 
RRPP i estratègies:comportament social 
i empresarial normes bàsiques, imatge 
de l’empresa i personal, les bones formes 
a l’empresa, organització d’events a 
diferents cultures, reunions presidèncias i 
preferències,organització i planificació del temps 
de treball, hàbits i costums del món empresarial, 
mètodes de gobernància a l’empresa, inteligencia 
emocional, etc.

Assessorament en publicitat i estratègies de 
comunicació on i off line. El producte final és 
un pla anual de comunicació. La metodologia: 
1) Anàlisi de la situació: reunió individual amb 
les empreses 2) Planificació de la solució: 
desenvolupament de les eines i materials de 
comunicació i formació necessaris per implantar 
la solució. 3) Suport al procés d’implantació del 
pla de comunicació per garantir que la solució 
proposada encaixa i té l’impacta previst. 4) 
Revisió de resultats.

Serveis de Consultoria i de Creativitat en 
Comunicació, tant en l’àmbit offline com 
en l’online.

Área Protocolo (social, empresarial, deportivo y 
diplomático…) y otras áreas como la comunicación, 
RRPP y estrategias: comportamiento social 
y empresarial normas básicas, imagen de la 
empresa y personal,las buenas formas en la 
empresa, organización de eventos en diferentes 
culturas, reuniones  presidencias y precedencias, 
organización y planificación del tiempo de 
trabajo, hábitos y costumbres del mundo 
empresarial,métodos de gobernancia 
en la empresa, inteligencia emocional, etc.

Asesoramiento en publicidad y estrategias de 
comunicación on y off line. El producto final es 
un plan de comunicación anual. La metodología 
es 1) Análisis de la situación: reunión individual 
con las empresas 2) Planificación de la solución: 
herramientas y materiales de comunicación y 
formación necesarios por implantar la solución. 
3) Apoyo al proceso de implantación del plan 
de comunicación por garantizar que la solución 
propuesta encaja y tiene el impacto  previsto. 4) 
Revisión de resultados

Servicios de Consultoría y de Creatividad en 
Comunicación, tanto en el ámbito offline como 
en el online.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

AMF Protocolo y Eventos Consultoría

EBCCE Eulàlia Balañà Creació i Consolidació d’Empreses 

ASdePIC Comunicació, S.L.

www.amfprotocolo.com

www.ebcce.com

www.asdepic.es

Tarifa
especial

Tarifa
especial

Tarifa
especial

Ana Mola Fernàndez

Eulàlia Balaña i Quintero

Josep Maria Picola i Meix



E
st

ra
tè

gi
es

 d
e 

co
m

un
ic

ac
ió

 i 
re

la
ci

on
s 

pú
bl

iq
ue

s
E

st
ra

te
gi

as
 d

e 
co

m
un

ic
ac

ió
n 

y 
re

la
ci

on
es

 p
úb

li
ca

s

7

55

Definició del pla estratègic de comunicació. 
Branding. Naming. Disseny corporatiu. Disseny 
de producte. Creació i execució de campanyes 
de publicitat i relacions públiques. Disseny 
d’elements de comunicació tradicional i noves 
tecnologies. Disseny editorial.

Realització del projecte estratègic de marca que 
inclou: anàlisi de l’empresa, anàlisi del mercat, 
anàlisi dels públics, anàlisi de la competència 
i determinar el posicionament  més adequat 
per la marca. En conseqüència es dissenya 
l’estratègia de comunicació amb propostes 
d’accions de comunicació a realitzar per assolir 
el posicionament proposat i el corresponent 
calendari.

La seva experiència amb clients d’àmbit 
internacional li dóna una visió global del 
mercat. La gestió de la seva pròpia empresa 
li permet no perdre la visió de l’emprenedor 
per rendibilitzar al màxim els seus recursos. 
El perfil de freelance la fa flexible i adaptable 
a cada moment, implicant-se com un plus per 
a l’equip de client. La seva especialització és 
la creació i desenvolupament de plans d’acció 
de comunicació en el llançament al mercat 
d’empreses o productes.

Definición del plan estratégico de comunicación. 
Branding. Naming. Diseño corporativo. Diseño 
de producto. Creación y ejecución de campañas 
de publicidad y relaciones públicas. Diseño de 
elementos de comunicación tradicional y nuevas 
tecnologías. Diseño editorial.

Realización del proyecto estratégico de marca 
que incluye: análisis de la empresa, análisis 
del mercado, análisis de los públicos objetivos, 
análisis de la competencia y determinación 
del posicionamiento más adecuado para la 
marca. A partir de esto  se diseña la estrategia 
de comunicación con propuestas de acciones 
de comunicación a realizar para lograr el 
posicionamiento propuesto y el correspondiente 
calendario.

Su experiencia con clientes de ámbito 
internacional le da una visión global del mercado. 
La gestión de su propia empresa le permite no 
perder la visión del emprendedor de rentabilizar 
al máximo sus recursos. El perfil de freelance 
la hace flexible y adaptable en cada momento, 
implicándose como un plus para el equipo de 
cliente. Su especialización es la creación y 
desarrollo de planes de acción de comunicación 
en el lanzamiento al mercado de empresas o 
productos.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Eduard Benito Estratègies de Comunicació

Köök , Estratègies de Comunicació de Marca

Inmaculada Padilla - Freelanceandco

www.ebcomunicacio.com

www.kook.cat

freelanceandco.blogspot.com

5%

20%

15%
Eduard Benito Antolín

Alba Osuna Cuadras

Inmaculada Padilla
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Estratègia de comunicació per a una empresa, 
un event o un autònom. Creació de la identitat 
digital. Introducció en social media: xarxes 
socials i microblogging. Estratègia, creació i 
manteniment de blogs corporatius i de accions 
en la blogosfera. Màrketing de blogs corporatius.
Relació amb clients i proveïdors a Internet. 
Creació i manteniment de continguts multimèdia 
originals i creatius. Com estar al dia digitalment, 
com organitzar la informació, com fer networking 
digital.

Consultoria de comunicació: Coherència, 
claredat i solidesa del missatge com a eix 
d’una bona relació amb els públics. Disseny: 
L’equilibri entre el disseny i les característiques 
de l’empresa aporten un valor diferencial a 
cada projecte. Organització d’events: Un event 
d’èxit aconsegueix reforçar la imatge de marca. 
Lobby i gestió amb l’administració: Apostem per 
una gestió coordinada de l’estratègia de Lobby 
amb una eficient gestió dels tràmits amb les 
administracions.

Estrategia de comunicación para una empresa, 
un evento o un autónomo. Creación de la 
identidad digital. Introducción en social media: 
redes sociales y microblogging. Estrategia, 
creación y mantenimiento de blogs corporativos y 
de acciones en la blogosfera. Márketing de blogs.
Relación con clientes y proveedores en Internet. 
Creación y mantenimiento de contenidos 
multimedia originales y creativos.Cómo estar al 
día digitalmente, cómo organizar la información, 
cómo hacer networking digital.

Consultoría de comunicación: Coherencia, 
claridad y solidez del mensaje como eje para 
una buena relación con el público. Diseño: El 
equilibrio entre el diseño y las características de 
la empresa aportan un valor diferencial a cada 
proyecto. Organización de eventos: Un evento 
exitoso consigue reforzar la imagen de marca.
Lobby y gestión con la administración: 
Apostamos por una gestión coordinada de la 
estrategia de Lobby con una eficiente gestión de 
los trámites con las administraciones.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

María Ripoll Cera

Pendulum Comunicación e Imagen, S.L.

www.escrituraprofesional.com

www.pendulum-pr.com

35%

20% - 25%
María Ripoll Cera

Albert Garriga Puig
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Estratègia de vendes 
i creació de xarxes de 
vendes

Estrategia de ventas 
y creación de redes 
de ventas
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Consultoria en Organització Comercial: 
Assesorament als fabricants de productes 
d álimentació i begudes en el desenvolupament 
del seu pla de negoci  i comercialització dels seus 
productes. Consultoria en estrategia de vendes  
per HORECA. Formació. Selecció de personal.

Ofereix consultoria de negoci, estratègia i 
desenvolupament i mobilització d’equips. 
Com tret diferencial, basa la consultoria en la 
transferència de coneixement, no només en la 
resolució i/o aportació de solucions. Aprofita 
cada contacte amb el client per aportar-li eines 
per dur a terme el seu projecte i a la vegada, 
desenvolupar habilitats com a manager. A més 
de consultora, Laura es formadora i col·labora 
assíduament amb l’IQS i Aposta, entre d’altres.

Anàlisis del negoci, de les seves oportunitats 
i situació actual per reforçar, crear o ampliar 
una xarxa de vendes capaç de garantir l’èxit 
de la companyia. Redefinició d’objectius 
comercials per centrar els esforços en allò que 
l’empresa te més possibilitats per ser líder i 
obtenir rendibilitat per les seves operacions. 
Reestructuració de negocis en situació critica, 
prenent decisions que tenen impacte immediat 
sobre el compte d’explotació, utilitzant i 
potenciant la gestió comercial.

Consultoría en Organización Comercial: 
Asesoramiento en  plan de negocio y 
comercialización de sus productos y servicios.
Consultoría en estrategia de ventas para el 
negocio de HORECA. Formación. Selección de 
personal.

Ofrece consultoría de negocio, estrategia y 
desarrollo y movilización de equipos. Como 
aspecto diferencial, basa la consultoría en 
la transferencia de conocimiento, no sólo en 
la resolución y/o aportación de soluciones, 
aprovechando cada contacto con el cliente para 
aportar herramientas para gestionar su proyecto 
y a su vez desarrollar habilidades como manager. 
Además de consultora, Laura es formadora y 
colabora asiduamente con el IQS y Aposta, entre 
otros.

Análisis del negocio, oportunidades y situación 
actual para reforzar, crear o ampliar una red 
de ventas capaz de garantizar el éxito de la 
compañía. Redefinición de objetivos comerciales 
para centrar los esfuerzos en las áreas con más 
posibilidades por ser líder y obtener rentabilidad 
para sus operaciones. Reestructuración 
de negocios en situación crítica, tomando 
decisiones que tienen impacto inmediato 
sobre la cuenta de explotación, utilizando y 
potenciando la gestión comercial.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Food Services Nirba, S.L.

Laura Fernández, Consultoría de Negocio

Instituto Superior de Marketing

www.laura-fernandez.es

www.ismarketing.com

20% - 30%

20%

35%
Ángel Borrella Ortega

Laura Inés Fernández

Eduard Prats Cot



E
st

ra
tè

gi
es

 d
e 

ve
nd

es
 i 

cr
ea

ci
ó 

de
 x

ar
xe

s 
de

 v
en

de
s

E
st

ra
te

gi
as

 d
e 

ve
nt

as
 y

 c
re

ac
ió

n 
de

 r
ed

es
 d

e 
ve

nt
as

8

59

Disseny de xarxes comercials, des de zero 
o reorientant xarxes existents. Millora de la 
productivitat comercial: arribar a més clients 
i millor. Segmentació de la cartera de clients 
i anàlisi del rendiment per client. Polítiques 
comercials i model d’atenció I gestió per 
segment. Organització comercial. Model 
retributiu. Model de seguiment i impuls. 
Metodologia comercial. Metodologia específica 
per a la gestió de grans comptes i  oportunitats 
de venda.

Oferir i realitzar serveis de gestió i 
assessorament a entitats d’interès públic: 
associacions, federacions, fundacions, gremis, 
clubs, entitats de lleure, culturals i d’altres. 
Realitzar activitats de formació, difusió i foment 
de la economia social. Oferir i realitzar serveis 
de gestió i assessorament a societats jurídiques. 
Plans de marketing per al desenvolupament 
d’innovacions,nous serveis i/o productes, etc.

Durant més de 10 anys Luis Ignacio ha 
assolit o ajudat a assolir brillants resultats 
en empreses d’alt creixement en vendes i 
beneficis, especialment en el sector tecnològic i 
farmacèutic, creant: estratègies de màrqueting i 
vendes; xarxes de vendes, e-commerce i vendes 
online; formació i training; plans de màrqueting 
tecnològic; coaching i assessorament com a 
Advisor, Mentor o Conseller.

Diseño de redes comerciales, desde cero o 
reorientando redes existentes. Mejora de la 
productividad comercial: llegar a más clientes 
y mejor. Segmentación de la cartera de 
clientes y análisis del rendimiento por cliente. 
Políticas comerciales y modelo de atención y 
gestión por segmento. Organización comercial. 
Modelo retributivo. Modelo de seguimiento e 
impulso. Metodología comercial. Metodología 
específica para la gestión de grandes cuentas y 
oportunidades de venta.

Ofrecer y realizar servicios de gestión y 
asesoramiento a entidades de interés público: 
asociaciones, federaciones, fundaciones, 
gremios, clubes, entidades de ocio, culturales y 
otros. Realizar actividades de formación, difusión 
y fomento de la economía social. Ofrecer y 
realizar servicios de gestión y asesoramiento a 
sociedades jurídicas. Planes de marketing para 
el desarrollo de innovaciones, nuevos servicios y 
/ o productos, etc.

Durante más de 10 años Luis Ignacio ha logrado 
o ayudado a lograr brillantes resultados en 
empresas de alto crecimiento en ventas y 
beneficios, especialmente en el sector tecnológico 
y farmacéutico, creando: estrategias de marketing 
y ventas; redes de ventas, e-commerce y ventas 
online; formación y training; planes de marketing 
tecnológico; coaching y asesoramiento como 
Advisor, Mentor o Consejero.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Moving Minds S.L.

Promocio Laboral

 Polymita – Altea Consulting, S.L.

www.movingminds.es

www.promociolaboral.com

www.alteaconsulting.com

15% - 20%

Tarifa
especial

15%
Antoni Bigatà i Estruch

Sebastià Cañellas Alberich

Luis Ignacio Cortés Serra





9

Preparació de plans 
de negoci i estratègia 
empresarial

Preparación de planes 
de negocio y estrategia 
empresarial
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L’origen de l’empresa Barrabes és un clar 
exemple de l’impacte que té un enfocament 
diferencial i innovador en el creixement i 
projecció d’un negoci en creixement. Els serveis 
en aquest àmbit serien: - conceptualització de 
Model de Negoci. - Definició de Pla de Negoci. 
-definició de Pla Operatiu de Implementació 
de Pla de Negoci. - Definició d’Estratègia 
Empresarial. - Definició de Pla d’Acció per a 
integració d’Estratègia Empresarial.

Preparació de plans de negoci en l’àmbit 
financer que puguin ser la carta de presentació 
per a entitats financeres i de crèdit.

B&W dóna suport a empreses start-up en 
l’optimització del seu pla de negoci i/o de 
creixement, identifica punts febles i aporta 
solucions per convertir-los en punts forts. La 
xarxa de contactes de B&W en molts sectors de 
la indústria europea aporta a més l’oportunitat 
d’apalancar el pla de negoci del start-up amb 
aliances i col·laboracions més puntuals.

El origen de la empresa Barrabes es un claro 
ejemplo del impacto que tiene un enfoque 
diferencial e innovador en el crecimiento y 
proyección de un negocio en crecimiento. 
Los servicios  en este ámbito serían: - 
conceptualización de Modelo de Negocio. 
- definición de Plan de Negocio. -definición 
de Plan Operativo de Implementación de 
Plan de Negocio. - definición de Estrategia 
Empresarial. - definición de Plan de Acción para 
implementación de Estrategia Empresarial.

Preparación de planes de negocio en el 
ámbito financiero que puedan ser la carta de 
presentación para entidades financieras y 
de crédito. 

B&W asesora a empresas start-up en la 
optimización de su plan de negocio y/o de 
crecimiento, identifica puntos débiles y aporta 
soluciones para convertirlos en puntos fuertes. 
La red de contactos de B&W en muchas sectores 
de la industria europea aporta además la 
oportunidad de apalancar el plan de negocio 
del start-up con alianzas y colaboraciones más 
puntuales.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Barrabes Internet, S.L.U.

BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.

Bax & Willems, S.L.

www.barrabes.biz

www.bdo.es

www.bwcv.es

20%

10%

15%
Miriam Lázaro Jiménez

Jordi Torras Badia

Laszlo Bax 
Menno van Rijn
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Elaboració de “Plans de Negoci”, tan abans de 
la creació de la empresa com per la implantació 
de noves activitats. Diagnòstic de la posició 
financera de la Empresa i disseny de les 
polítiques de la seva optimització. Elaboració de 
Plans de Viabilitat en empreses en dificultats. 
Elaboració d’anàlisis econòmics, financers 
i d’organització d’empreses en el marc de 
processos de “Due Diligence”, o previs a la 
sol·licitud de Concurs de Creditors.

Elaboració del business plan i estratègia 
empresarial; Elaboració del pla d’innovació; 
Elaboració del pla d’internacionalització  ; 
Anàlisi de l’empresa i del mercat per a la 
definició de la política comercial, financera i 
organitzativa; Integració de l’ empresa a les 
xarxes d’internacionalització; Fund Raising; 
Acompanyament en la tasca d’ execució del pla.

Des de fa 15 anys Merk2 és especialista en 
consultoría d’empreses i formació. Comptem 
amb més de 100 clients en 15 països de 3 
continents. Més de 6 milions d’euros en 268 
projectes de consultoria i investigació. Més de 
14.000 hores de formació impartides. 7.000 
professionals i directius formats. Carlos Jordana 
és soci fundador de Merk2 i professor d’ESADE, 
compta amb més de 20 anys d’experiència 
directiva. Amb la nostra ajuda podrà fer més, 
més ràpid, amb més èxit i menor cost. 

Elaboración de “Planes de Negocio” tanto 
previos a la creación de la empresa como para la 
implantación de nuevas actividades. Diagnóstico 
de la posición financiera de la Empresa y diseño 
de las políticas de optimización. Elaboración de 
Planes de Viabilidad en empresas en dificultades. 
Elaboración de análisis económicos, financieros 
y de organización de la empresas en el marco 
de procesos de Due Diligence, o previos a la 
solicitud de Concurso de Acreedores.

Elaboración del business plan y estrategia 
empresarial; Elaboración del plan de innovación; 
Elaboración del plan de internacionalización; 
Análisis de la empresa y del mercado para la 
definición de estrategias de entrada en los 
mercados; Integración de la empresa a las 
redes de internacionalización; Fund Raising; 
Acompañamiento en la tarea de ejecución del 
plan.

Desde hace 15 años Merk2 es especialista en 
consultoría de empresas y formación. Contamos 
con más de 100 clientes en 15 países de 3 
continentes. Más de 6 millones de euros en 268 
proyectos de consultoría e investigación. Más de 
14.000 horas de formación impartidas. 7.000 
profesionales y directivos formados. Carlos 
Jordana Es socio fundador de Merk2 y profesor de 
ESADE, cuenta con más de 20 años de experiencia 
directiva. Con nuestra ayuda podrá hacer más, más  
rápido, con más éxito y menor coste.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

CBA Iuris Consultor, S.L.

E.I.M.

CJ-Merk2, S.L.

www.campabogados.com

www.merk2.com

10% - 20%

10%

10%
Joan Garcia Xucla

Daniel Furlan Silvestri

Carlos Jordana García
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Consultoria, formació i assessorament sobre 
gestió empresarial. Detall del servei: 1 Anàlisi 
de la situació actual de l’empresa. Detectar els 
punts febles. Utilització de un qüestionari on 
analitzem els diferents aspectes de l’empresa. 
Anàlisi DAFO. 2 Determinar objectius per 
solucionar els problemes actuals i millorar la 
gestió en general. Pla de negoci a curt i llarg 
termini. Tenint en compte els recursos humans i 
materials de l’empresa. 3 Dissenyar l’estratègia 
a seguir.

Des d’una idea principal, es desenvolupen tots 
els mecanismes per avaluar la seva viabilitat: 
producte, econòmic, de recursos o mercat. Un 
cop validats es procedeix a definir l’ estratègia 
d’assoliment dels objectius estratègics i es 
prioritzen les principals iniciatives per a ajudar 
a executar i aconseguir la visió empresarial 
definida. Estay disposa d’un Quadre de 
Comandament Integral propi que permet baixar 
l’estratègia cap a les persones i alinear-les cap 
els objectius comuns de l’empresa.

Ernst & Young és una de les principals 
organitzacions a nivell mundial en serveis 
professionals, els principals dels quals son: 
Auditoria, Consultoria, Advocats i Corporate 
Finance. El nostre grup de consultoria a 
Barcelona està altament especialitzat en 
el desenvolupament de plans de negoci i 
estratégics per tot tipus d’organizatzacions, 
incloent-hi les start-ups. 

Consultoría, formación y asesoramiento sobre 
gestión empresarial. Detalle del servicio: 1 
Análisis de la situación actual de la empresa 
para detectar los puntos débiles. Utilización de 
un cuestionario dónde analizamos los diferentes 
aspectos de la empresa. Análisis DAFO. 2 
Determinación objetivos para solucionar los 
problemas actuales y mejorar la gestión en 
general. Plan de negocio a corto y largo plazo. 
Teniendo en cuenta los recursos humanos y 
materiales de la empresa. 3 Diseño la estrategia.

Desde una idea principal, se desarrollan todos 
los mecanismos para evaluar su viabilidad: 
producto, económico, de recursos o mercado. 
Una vez validados se procede a definir la 
estrategia de consecución de los objetivos 
estratégicos y se priorizan las principales 
iniciativas para ayudar a ejecutar y conseguir la 
visión empresarial definida. Estay dispone de un 
Cuadro de mando integral propio que permite 
bajar la estrategia hacia las personas y alinearlas 
hacia los objetivos comunes de la empresa.

Ernst & Young es una de las principales 
organizaciones a nivel mundial en servicios 
profesionales, los principales de los cuales son: 
Auditoría, Consultoría, Abogados y Corporate 
Finance. Nuestro grupo de consultoría en 
Barcelona está altamente especializado en el 
desarrollo de planes de negocio y estratégicos 
para todo tipo de organizatzacions, incluyendo 
las start-ups.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Educaemotions

Estay Grupo Consultor, S.L.

Ernst & Young, S.L.

 www.educaemotions.com

www.estaygc.com

www.ey.com/es

15% - 20%

Tarifa
especial

10%
Mª Lourdes Pérez Retamero

Eloi Cerain Tolsa

Luis Buzzi Fagundo
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Desenvolupament de plans de negoci i 
estratègia empresarial, en entorns tecnològics, 
des de la definició de l’ empresa i l’ oportunitat 
de negoci, anàlisis mercat/sector, l’ estratègia 
de marketing e internacionalització, els apartats 
de tecnologia i operacions, el pla financer i el 
pla de contingència. Especial enfocament en 
empreses  TIC, ja siguin de sectors com Internet, 
mòbil, o,  be en l’ implantació de la tecnològica 
en els actuals processos de la companyia.

Anàlisi de l’estratègia de l’empresa en relació 
al seu mercat, la seva tecnologia, els seus 
competidors i la seva disponibilitat de recursos 
presents i futurs als que raonablement es creu 
que es podrà tenir accès. Definició d’un pla de 
negoci amb diferents escenaris, els resultats 
esperats pels anys següents. Aplicació d’una 
metodologia basada en el CMI (Quadre de 
Comandament Integral) els KPI (indicadors clau) 
per analitzar l’evolució de l’empresa.

Ajudem a descobrir noves fonts de valor per a 
créixer de manera intel·ligent i competitiva des 
de l’inici, i a posar-les en pràctica. La nostra 
àmplia experiència operativa i executiva redueix 
els riscos de l’start-up i ajuda a acomplir els 
objectius empresarials. Així, aconseguireu una 
millora dràstica a nivell operacional, a tota la 
cadena de valor, en base a: Crear estructures 
financeres sostenibles, Habilitar les persones 
per actuar de manera òptima, Injectar la 
tecnologia apropiada.

Desarrollo de planes de empresa y estrategia 
empresarial, en entornos tecnológicos, desde 
la definición de la empresa y su oportunidad 
de negocio, el análisis del mercado/sector, la 
estrategia de marketing e internacionalización, 
los apartados de tecnología y operaciones, el 
plan financiero y el plan de contingencia. Con 
especial enfoque en empresas del sector de las 
TIC, ya sea en entornos Internet, móvil, o bien en 
la implantación de la tecnología en los actuales 
procesos de la compañía.

Análisis de la estrategia de la empresa en 
relación a su mercado, su tecnología, sus 
competidores y su disponibilidad de recursos 
presentes y futuros a los que razonablemente se 
cree que se podrá tener acceso. Definición de un 
plan de negocio con diferentes escenarios, los 
resultados esperados para los años siguientes. 
Aplicación de una metodología basada en el CMI 
(Cuadro de Mando Integral) los KPI (indicadores 
clave) para analizar la evolución de la empresa.

Ayudamos a descubrir nuevas fuentes de valor 
para crecer de manera inteligente y competitiva 
desde el inicio, y ponerlas en práctica. Nuestra 
amplia experiencia operativa y ejecutiva reduce 
los riesgos para las start-up y ayuda a cumplir 
los objetivos empresariales. Así, conseguiréis 
una mejora drástica a nivel operacional en toda 
la cadena de valor, basada en: crear estructuras 
financieras sostenibles, habilitar las personas 
para actuar de manera óptima, Inyectar la 
tecnología apropiada.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Gestion Quattro Management Consultants S.L.

Impulse2grow (Francisco Badia Ortega)

Ignasi Buyreu i Pasarisa

www.gestionquattro.com

www.impulse2grow.com

30%

5% - 40%

10% - 20%
Ricard Cuerba Rubio

Francisco Badia Ortega

Ignasi Buyreu i Pasarisa
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Intelectium té una contrastada experiència tant 
en la definició de l’estratègia empresarial i del 
model de negoci (en un sentit ampli) com en la 
concretació d’aquestes idees /valors /estratègies 
/etc. en documents exhaustius i adequats per a 
la cerca de capital privat i públic. Concretament 
Sebastian Barajas treballa juntament amb 
l’emprenedor i, mitjançant tallers de treball 
específics, ajuda a construir una estratègia i un 
model de negoci sòlid, factible i escalable a nivell 
internacional. 

L’objectiu principal d’un pla estratègic és 
assolir la màxima eficàcia i rendiment en el 
desenvolupament del negoci, atenent a la 
situació de l’entorn competitiu de l’empresa, 
i a les pròpies possibilitats de l’empresa. Per 
definir aquest pla, es porta a terme un procés de 
reflexió estratègica, basat en una metodologia 
general que s’adequa a la situació particular de 
cada empresa. Generalment aquests processos 
es realitzen en sessions de treball col·lectiu amb 
l’equip de treball de l’empresa.

Preparació de plans de negoci  i estratègia 
empresarial: Descripció de les variables i 
procediments de negoci claus. Projecció 
de compte de resultats, balanços i flux de 
tresoreria. Anàlisi econòmica dels escenaris per 
a la presa de decisions 4) Disseny de sistemes 
de seguiment pressupostari. El servei té com 
a objectius possibilitar la presa de decisions 
sobre el model de negoci, ajudar  a l’ execució de 
les estratègies i simplificar la planificació per a 
obtenir millors resultats.

Intelectium tiene una contrastada experiencia 
tanto en la definición de la estrategia 
empresarial y del modelo de negocio como en la 
concreción de estas ideas/valores/estrategias/
etc. en documentos exhaustivos y adecuados 
para la busca de capital privado y público. 
Concretamente Sebastian Barajas trabaja 
junto con el emprendedor y, mediante talleres 
de trabajo específicos, ayuda a construir una 
estrategia y un modelo de negocio sólido, factible 
y escalable a nivel internacional.

El objetivo principal de un plan estratégico 
es lograr la máxima eficacia y rendimiento en 
el desarrollo del negocio, atendiendo a  las 
posibilidades de la empresa y la situación de su 
entorno competitivo. Para definir este plan, se 
lleva a cabo un proceso de reflexión estratégica, 
basado en una metodología general que se 
adecua a la situación particular de cada cliente. 
Generalmente estos procesos se realizan en 
sesiones de trabajo colectivo con el equipo de 
trabajo de la empresa.

Preparación de planes de negocio y estrategia 
empresarial:  Descripción de las variables y 
procedimientos de negocio claves. Proyección 
de cuenta de resultados, balances y flujo de 
tesorería. Análisis económico de escenarios 
para la toma de decisiones. Diseño de sistemas 
de seguimiento presupuestario. Los objetivos 
son: posibilitar la toma de decisiones sobre el 
modelo de negocio, ayudar a la ejecución de las 
estrategias y simplificar la planificación para 
obtener de mejores resultados.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Intelectium Consulting, S.L.

Interstrategies, S.L. 

Intelligentconta

www.intelectium.com

www.interstrategies.net

www.intelligentconta.com

Tarifa
especial

10%

5%
Sebastián Barajas

Francesc Pares Canalias
Jose Luis Suarez Sancho 

Juan Serantes Gómez
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Servei de finançament integral i recurrent 
que engloba des de la mateixa constitució de 
l’empresa, amb ajuts per emprenedoria, passant 
pel desenvolupament de l’empresa a través de 
la creació de nous productes i tecnologies, fins 
la intermediació en rondes finalistes amb fons 
de capital risc internacionals per la cerca de 
capital. Les àrees de negoci d’INVERADY són la 
provisió de serveis professionals de corporate 
finance i cerca de finançament per projectes 
innovadors.

Assessorament en la creació dels plans de 
negoci en cadascuna de les seves àrees i 
anàlisi de l’estratègia empresarial a partir del 
DAFO. Barreres per l’execució de l’estratègia. 
Organigrama i necessitats organitzatives. 
Distribució de les tasques i responsabilitats. 
Elaboració d’indicadors clau. Gestió del temps. 
Determinació d’objectius d’alt rendiment amb 
quadre rendiment/prioritat. Estratègies de 
màrqueting. Desenvolupament àrea tècnica, 
financera i jurídica.

Ajudar al client a definir, planificar i executar 
el seu pla de creixement, aportant experiència 
i metodologia adaptada al tipus d’empresa, 
en general basada els mapes estratègics de 
Kaplan-Norton. S’ identifiquen les propostes de 
valor del negoci (oferta de productes i serveis) 
que han de sustentar el creixement, assegurant 
que els processos, personal i sistemes siguin 
els adequats per dur-les  al mercat de manera 
satisfactòria. 

Servicio de financiación integral y recurrente 
desde la misma constitución de la empresa, 
con ayudas para emprendedores, pasando 
por el desarrollo de la empresa a través de la 
creación de nuevos productos y tecnologías, 
hasta la intermediación en rondas finalistas con 
fondos de capital riesgo internacionales para 
la búsqueda de capital. Las áreas de negocio 
de INVERADY son la provisión de servicios 
profesionales de corporate finance y búsqueda 
de financiación para proyectos innovadores.

Asesoramiento en la creación de los planes de 
negocio en cada una de sus áreas y análisis 
de la estrategia empresarial a partir del DAFO. 
Barreras para la ejecución de la estrategia. 
Organigrama y necesidades organizativas. 
Distribución de las tareas y responsabilidades. 
Elaboración de indicadores clave. Gestión del 
tiempo. Determinación de objetivos de alto 
rendimiento con cuadro rendimiento/prioridad. 
Estrategias de marketing. Desarrollo área 
técnica, financiera y jurídica.

Ayudar al cliente a definir, planificar y ejecutar 
su plan de crecimiento, aportando experiencia 
y metodología adaptada al tipo de empresa, en 
general basada en los mapas estratégicos de 
Kaplan-Norton. Se identifican las propuestas 
de valor del negocio (oferta de productos y 
servicios) que deben sustentar el crecimiento, 
asegurando que los procesos, personal y sistemas 
sean los adecuados para llevarlas  al mercado 
satisfactoriamente.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Inveready Capital Company, S.L.

Keyfactors Consultoría

Joan Aguilà Salomó 

www.inveready.com

www.keyfactors.es

Tarifa
especial

25%

2% - 10% Josep Maria Echarri Torres

Ma. Àngels Herrero i Palau

Joan Aguilà Salomó
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Preparació de plans de negoci, incloent: 1. 
Investigació i Anàlisi de la Oportunitat de Negoci: 
per tal de validar el mercat potencial. 2. Redacció 
del pla de negoci: amb l’objectiu de cobrir la 
necessitat documental per afrontar la recerca 
de finançament, atreure talent o promocionar la 
iniciativa. 3. Realització de la Planificació Financera: 
amb el propòsit de recollir numèricament la iniciativa 
i la mesura el seu atractiu-identifica la necessitat 
financera i inclou una valoració de la Companyia, 
permet a més l’anàlisi per escenaris 

Consultoria i Formació per a petites i noves 
empreses en: formulació de l’Estratègia 
(Corporativa i de Negoci), diseny de 
l’Organització (selecció, rol de les persones, 
estil de direcció, avaluació, retribució, etc), 
i implementació (formació en habilitats 
directives). Creació (Pla d’empresa) i Creixement 
d’empreses (confecció del Pla de Creixement i 
Consolidació). Creació de xarxes.

La consultora www.laura-fernandez.es 
ofereix consultoria de negoci, estratègia i 
desenvolupament i mobilització d’equips. 
Com tret diferencial, basa la consultoria en la 
transferència de coneixement, no només en la 
resolució i/o aportació de solucions. Aprofita 
cada contacte amb el client per aportar-li eines 
per dur a terme el seu projecte i a la vegada, 
desenvolupar habilitats com a manager. A més 
de consultora, Laura es formadora i col·labora 
assíduament amb l’IQS i Aposta, entre d’altres.

Preparación de planes de negocio, incluyendo: 
1. Investigación y Análisis de la Oportunidad 
de Negocio: con el fin de validar el mercado 
potencial. 2. Redacción del Plan de Negocio: con 
el objetivo de cubrir la necesidad documental 
para afrontar la búsqueda de financiación, atraer 
talento o promocionar la iniciativa. 3. Realización 
de la Planificación Financiera: con el propósito de 
recoger numéricamente la iniciativa y la medida su 
atractivo- identifica la necesidad financiera e incluye 
una valoración de la Compañía; permite además el 
análisis por escenarios (optimista,..).

Formación y Consultoría para pequeñas 
y nuevas empresas en: formulación de 
Estrategias (Corporativa y de Negocio), diseño 
de Organizaciones (diseño de estructuras, 
definición de roles, herramientas de dirección, 
estilo de dirección) e Implementación (formación 
en habilidades directivas). Creación ( Plan de 
Empresa) y Crecimiento de Empresas (Plan de 
Crecimiento y Consolidación). Creación de Redes.

La consultora www.laura-fernandez.es ofrece 
consultoría de negocio, estrategia y desarrollo 
y movilización de equipos. Como aspecto 
diferencial, basa la consultoría en la transferencia 
de conocimiento, no sólo en la resolución y/o 
aportación de soluciones, aprovechando cada 
contacto con el cliente para aportar herramientas 
para gestionar su proyecto y a su vez desarrollar 
habilidades como manager. Además de consultora, 
Laura es formadora y colabora asiduamente con el 
IQS y Aposta, entre otros.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

KIMbcn - Fundació Privada Knowledge Innovation Market Bcn

Masval, S.L.

Laura Fernández, Consultoría de Negocio

www.kimbcn.org

www.laura-fernandez.es

30%

20% - 30%

10%
Itziar Escudero Roldán

Carmen Cristina Masifern Valón

Laura Inés Fernández
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Elaboració del pla de negoci i l’estratègia 
empresarial, tenint en consideració: La capacitat 
de producció, la capacitat de distribució, 
l’estructura organizativa, la innovació i la 
capacitat econòmico-financera. L’objectiu és 
disposar del pla d’acció en tots el àmbits de 
l’empresa a curt i mig termini per garantir els 
objectius estratègics de l’empresa i per establir 
la millor estimació possible sobre l’evolució del 
negoci.

Opinno és una xarxa internacional per startups 
que ofereix serveis d’acceleració de negoci per 
a empreses high-tech a través de l’entrada en 
nous mercats, principalment als EUA (àrea de 
Silicon Valley). Treballem amb equips de startups 
per ajudar-los a obtenir finançament públic, així 
com finançament privat d’inversors i clients. 
Opinno té seus a San Francisco, Boston, Madrid, 
Barcelona i Coimbra i aliances a Shanghai, 
Bangalore, Seül, Tòquio, Munic, París i Milà.

Revisió, disseny i implantació d’estratègies 
empresarials i models de negoci, disseny del 
model de govern, reestructuració empresarial, 
avaluació estratègica d’adquisicions, alineació 
de l’estratègia tecnològica. Disseny detallat 
del full de ruta i el model de seguiment de la 
implantació de l’estratègia de  manera que 
s’insereixi el dia a dia del directiu possibilitant la 
conversió d’idees en realitats. Ens diferenciem 
per desenvolupar models de negoci innovadors, 
factibles i implantables.

Elaboración del plan de negocio y la estrategia 
empresarial, teniendo en cuenta: La capacidad 
de producción, la capacidad de distribución, 
la estructura organizativa, la innovación y la 
capacidad económico-financiera. El objetivo 
es disponer del plan de acción en todos el 
ámbitos de la empresa a corto y medio plazo 
para garantizar los objetivos estratégicos de la 
empresa y para establecer la mejor estimación 
posible de la evolución del negocio.

Opinno es una red internacional para startups 
que ofrece servicios de aceleración de negocio 
para empresas high-tech a través de la entrada 
en nuevos mercados, principalmente en EE.UU 
(área de Silicon Valley). Trabajamos con equipos 
de startups para ayudarles a obtener financiación 
pública, así como financiación privada de 
inversores y clientes. Opinno tiene sedes en San 
Francisco, Boston, Madrid, Barcelona y Coimbra 
y alianzas en Shangai, Bangalore, Seúl, Tokio, 
Munich, París y Milán.

Revisión, diseño e implantación de estrategias 
empresariales y modelos de negocio, diseño del 
modelo de gobierno, reestructuración empresarial, 
evaluación  de adquisiciones, alineación de la 
estrategia tecnológica. Diseño  de la hoja de ruta y 
el modelo de seguimiento de la implantación de la 
estrategia de modo que se inserte en el día a día 
del directivo posibilitando la conversión de ideas 
en realidades. Nos diferenciamos por desarrollar 
modelos de negocio innovadores, factibles e 
implantables.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Miralles i Serra Assessors, S.L.

Opinno

Moving Minds, S.L.

www.msassessors.com

www.opinno.com

www.movingminds.es

5%

15%

10% - 50%
Javier de Pineda Blanc

Bruno Ott
Tomas Baylac

Antoni Bigatà i Estruch
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Ajudem a definir, crear i desenvolupar plans de 
negoci i nous models de negoci i start-ups de 
forma que tinguin èxit. La preparació de pla de 
negoci i la definició de la estratègia empresarial 
es part de la nostra feina de suport en l’anàlisi, 
disseny de l’estratègia, gestió operativa, 
formació, definició d’elements d’innovació, 
marketing, vendes i desenvolupament de nous 
canals de distribució.

Serveis de gestió i assessorament a entitats 
d’interès públic: associacions, federacions, 
fundacions, gremis, clubs, entitats de lleure, 
culturals i d’altres. Realitzar activitats de 
formació, difusió i foment de la economia 
social, vinculades principalment al foment 
de l’ocupació Oferir i realitzar serveis de 
gestió i assessorament a societats jurídiques. 
Plans de viabilitat, plans de marketing per al 
desenvolupament d’innovacions, nous serveis 
i/o productes, etc.

Durant més de 10 Erik Brieva ha creat diverses 
empreses d’èxit, sent l’actual Polymita, 
líder mundial en programari empresarial 
per a la gestió per processos (BPM), que 
empra a 70 treballadors i té presència en 23 
països. El servei consisteix en donar suport i 
assessorament en la preparació de plans de 
negoci que serveixin per a crear empreses, 
desenvolupar-les i aconseguir capital, així com 
assessorar-les i formar part de Advisory Boards i 
Consells d’Administració.

Ayudamos a definir, crear y desarrollar nuevos 
modelos de negocio y start-ups, que tengan 
éxito. La preparación de plan de negocio y la 
definición de la estrategia empresarial es parte 
de nuestro trabajo de apoyo en el análisis, diseño 
de la estrategia, gestión operativa, formación, 
definición de elementos de innovación, 
marketing, ventas y desarrollo de nuevos canales 
de distribución.

Servicios de gestión y asesoramiento a entidades 
de interés público: asociaciones, federaciones, 
fundaciones, gremios, clubes, entidades de 
ocio, culturales y otros. Realizar actividades de 
formación, difusión y fomento de la economía 
social, vinculadas principalmente al fomento del 
empleo Ofrecer y realizar servicios de gestión y 
asesoramiento a sociedades jurídicas. Planes 
de viabilidad, planes de marketing para el 
desarrollo de innovaciones, nuevos servicios y / 
o productos, etc.

Durante más de 10 Erik Brieva ha creado varias 
empresas de éxito, siendo la actual Polymita, 
líder mundial en software empresarial para la 
gestión por procesos (BPM), que emplea a 70 
trabajadores y tiene presencia en 23 países. El 
servicio consiste en dar apoyo y asesoramiento 
en la preparación de planes de negocio que 
sirvan para crear empresas, desarrollarlas 
y conseguir capital, así como asesorarlas y 
formar parte de Advisory Boards y Consejos de 
Administración.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Pigmalió Management

Promoció Laboral

 Polymita – Altea Consulting, S.L.

www.pigmalio.net

www.promociolaboral.com

www.alteaconsulting.com

15% - 20%

Tarifa
especial

30%
Xavier Olivella Cargol

Sebastià Cañellas Alberich

Erik Brieva
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Suport en la definició de plans de negoci i 
estratègia empresarial, cerca de capital i suport 
en la implementació. Àmplia experiència en 
sectors de tecnologia i en sectors no-tecnològics 
amb components innovadors. Experiència 
demostrable de més de 15 projectes start-up 
des de 2006. Equip liderat per 4 socis amb 
àmplia experiència en processos de creació i 
creixement d’empreses. Complement a l’equip 
directiu, coaching de directius i / o participació 
activa en el consell.

Tutories a emprenedors per a la definició de 
l’estratègia i l’elaboració d’un pla de negoci amb 
informació verificada. Suport a Starts-up en fase 
de creixement a través de: Audit de l’estratègia 
competitiva per al correcte alineament entre 
l’adreça de l’empresa i l’entorn on opera. 
Prospecció de nous mercats i plans estratègics 
facilitant eines de planificació i tutelant la 
implementació amb una relació de tasques i 
responsables (status report).

En el camp de la Restauració /Hostaleria. Des 
del disseny de nous conceptes fins a la posada 
en marxa dels mateixos. Elaboració de plans 
d’operacions, control de costos, dinamització 
de negocis existents, formació de personal. 
Elaboració de noves cartes amb les seves 
respectives receptes (fitxes tècniques). Millora 
en la rendibilitat o eficàcia. Suport operatiu en 
l’arrencada o expansió de franquícies. 

Soporte en la definición de planes de negocio 
y estrategia empresarial, búsqueda de capital 
y soporte en la implementación. Amplia 
experiencia en sectores de tecnología y en 
sectores no-tecnológicos con componentes 
innovadores. Experiencia demostrable de más 
de 15 proyectos start-up desde 2006. Equipo 
liderado por 4 socios con amplia experiencia en 
procesos de creación y crecimiento de empresas. 
Complemento al equipo directivo, coaching de 
directivos y/o participación activa en el consejo.

Tutorías a emprendedores para la definición 
de la estrategia y  la elaboración de un plan 
de  negocio con información verificada. Apoyo 
a Starts-up en fase de crecimiento a través de: 
Auditoría de la estrategia competitiva para el 
correcto alineamiento entre la dirección de la  
empresa  y el entorno donde opera.  Prospección 
de nuevos mercados y planes estratégicos 
facilitando herramientas de planificación y 
tutelando la implementación con una relación 
de tareas y responsables (status report).

En el campo de la Restauración / Hostelería. 
Desde el diseño de nuevos conceptos hasta la 
puesta en marcha de los mismos. Elaboración 
de planes de operaciones, control de costes, 
dinamización de negocios existentes, formación 
de personal. Elaboración de nuevas cartas con 
sus respectivas recetas (fichas técnicas). Mejora 
en la rentabilidad o eficacia. Apoyo operativo en el 
arranque o expansión de franquicias.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Proventure Capital Partners

Sigma Servicios Profesionales para Asociaciones, S.L.

Robert Jan Lensink

www.proventurecp.com

www.gruposigma.com

www.fandb.eu

Tarifa
especial

10% - 15%

10%
Llorenç Solà Cardona

Esther Burgos Fernández

Robert Jan Lensink
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Anàlisi de Viabilitat, Definició de pla Estratègic, 
Optimització de costos, Memòries de 
Processos per a Concurso, Gestió de projectes, 
Assessorament empresarial, Cerca de 
finançament.

Tundra Consulting fundada l’any 1999, està 
especialitzada en la consultoria per a empreses. 
Evolucionant a consultoria de serveis integrals 
oferint  serveis a clients de diversos sectors 
i en concret especialitzada en consultoria 
estratègica i financera, control de gestió, central 
de compres i serveis de tecnologia. Avui dia 
comptem amb clients de diversos sectors com 
són la hostaleria (tant cadenes hoteleres com 
hotels independents), restauració, etc.

Análisis de Viabilidad, Definición de Plan 
Estratégico, Optimización de costes, Memorias 
por Procesos para Concurso,  Gestión de 
proyectos, Asesoramiento empresarial. 
Busca de financiación.

Tundra Consulting, fundada en el año 1999, está 
especializada en la consultoría para empresas. 
Evolucionando a consultoría de servicios 
integrales ofreciendo servicios a clientes de 
varios sectores y, en concreto, especializada 
en consultoría estratégica y financiera, control 
de gestión, central de compras y servicios 
de tecnología. Hoy en día contamos con 
clientes en sectores diversos  como: hostelería 
(tanto cadenas hoteleras como hoteles 
independientes), restauración, etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Tecnologia  i Innovació Empresarial, S.L

Tundra Consulting & Advisory, SL

www.europainnova.com

www.tundra-consulting.com

20%

10%
Rosa María Druguet Tantiñà 
Silvia Gironès i Cebrián

Lluis Rubió Alba



10

Fusions, adquisicions 
i estratègies de 
desinversió

Fusiones, adquisiciones 
y estrategias de 
desinversión
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Disseny i execució de projectes de 
reestructuració empresarial.

L’empresa s’especialitza en els següents 
serveis: (1)Assessorament en processos 
de fusió, adquisició, ampliació de capital, 
entrades de socis externs, sortides a borsa o 
altres operacions corporatives. (2)Valoració 
d’empreses, definició d’estructures de capital, 
estructures accionarials o de bescanvi de 
les mateixes. (3)Creació de models financers 
dinàmics per a estimar inversions necessàries, 
tornades esperades i estructura de costos. 

Assesorament financer especialitzat, 
bàsicament en: M&A - cerca d’inversors 
i finançament Due diligence. Vendor due 
diligence. Investigació en “data-room”. 
Valoracions d’empreses, negocis i marques 
Plans de negoci (“business plan”, assesorament 
estratègic, etc.)

Diseño y ejecución de proyectos de 
reestructuración empresarial.

La empresa se especializa en los siguientes 
servicios: (1) Asesoramiento en procesos de 
fusión, adquisición, ampliación de capital, 
entradas de socios externos, salidas a bolsa u 
otras operaciones corporativas (2) Valoración de 
empresas, definición de estructuras de capital, 
estructuras accionariales o de canje de las 
mismas (3) Creación de modelos financieros 
dinámicos para estimar inversiones necesarias, 
retornos esperados y estructura de costes. 

Asesoramiento financiero especializado, 
básicamente : M&A - búsqueda de inversores y 
financiación Due diligence. Vendor due diligence. 
Investigación en “fecha-room”. Valoraciones de 
empresas, negocios y marcas Planos de negocio 
(“business plan”, assesorament estratégico, etc. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.

Carlos Conti Walli (Building Blocks Asesores)

BDO Finanzas Corporativas, S.L.

www.bdo.es

www.buildingblockasesores.es

www.bdo.es

25%

Tarifa
especial

20%
Adolfo Soria

Carlos Conti Walli

Jordi Bellobi Girona
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Tot tipus de serveis relacionats amb les fusions, 
adquisicions i estratègies de desinversión, a 
més de qualsevol altre servei jurídic i fiscal.

Execució integral de tot tipus de 
reestructuracions empresarials, tant fusions, 
escissions, segregacions, aportacions de 
branca d’activitat, cessions globals d’actius 
i passius, etc.  Execució integral de tot tipus 
de procediments d’integració empresarials 
mitjançant reestructuracions mercantils, creació 
de newcos, etc. Realització de processos de 
revisió i control del compliment de la legalitat 
d’empreses. Execució de compravenda 
d’empreses, contractes entre socis, etc. 

Planificació, transacció i execució d’operacions 
mercantils. Fusions i adquisicions. Joint 
Venture. Private Equity. Capital Risc. Project 
Finance. Govern corporatiu. Titulització 
d’Actius. Crossborder M&A.Outsourcing. Dret 
Societari. Contractació Mercantil. Due Diligence. 
Assessorament a Empresa Familiar.Conflictes de 
Successió. Protocols Familiars. Responsabilitat 
Social Corporativa.

Todo tipo de servicios relacionados con las 
fusiones, adquisiciones y estrategias de 
desinversión, además de cualquier otro servicio 
jurídico y fiscal.

Ejecución integral de todo tipo de 
reestructuraciones empresariales, tanto 
fusiones, escisiones, segregaciones, 
aportaciones de rama de actividad, etc. 
Ejecución integral de todo tipo de procedimientos 
de integración empresariales mediante 
reestructuraciones mercantiles, creación de 
newcos, etc. Realización de procesos de revisión 
y control del cumplimiento de la legalidad 
de empresas. Ejecución de compraventa de 
empresas, contratos entre socios, etc.

Planificación, negociación y ejecución 
de operaciones mercantiles. Fusiones y 
Adquisiciones. Joint Venture. Private Equity. 
Capital Riesgo. Project Finance. Gobierno 
Corporativo Titulización de Activos. M&A 
transnacional.Outsourcing. Derecho Societario. 
Contratación Mercantil. Due Diligence. 
Asesoramiento a Empresa Familiar. Conflictos de 
Sucesión. Protocolos Familiares. Responsabilidad 
Social Corporativa. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

De Gispert Estudio Legal, S.L.

Fornesa Prada Fernández Abogados, S.L.P.

Ebame, S.A.

www.absislegal.com

www.fpfabogados.com

www.ebame.com

15% - 35%

20%

25%
Antonio Muñoz de Gispert

Carlos Xiol Borrell

Maria Antonia Garcia Solanas
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Foro Legal es considera per la seva mida 
mitjana com una “Boutique Legal”. A la nostra 
especialització jurídica destaca l’assessorament 
societari, mercantil, processal civil i concursal. 
La firma està constituïda al voltant d’un grup 
compacte de professionals altament qualificats 
que ofereixen la màxima rendibilitat als clients 
que confien en ella atorgant-los la seva confiança 
ja que, a canvi, obtenen seguretat i tranquil·litat 
absoluta en la prossecució dels seus reptes 
empresarials.

Obtenir el màxim valor en operacions de M&A 
significa comptar amb el millor consell durant 
tot el procés. Abordar l’acord tant des d’una 
perspectiva global com detallada, considerant 
especialment el factor humà, resultarà clau.
Les M&A representen canvis profunds. La ràpida 
aplicació de la nostra experiència i treball, des 
de les primeres etapes, garanteix als nostres 
clients que l’organització pren les decisions 
correctes quant a cultura, comunicació, 
retribució i altres pràctiques relacionades.

Experiència en fusions i adquisicions d’empreses 
pymes catalanes. Més de 20 anys d’experiència 
com a empresari industrial a Catalunya. Profund 
coneixement del mercat empresarial català. 
Capacitat de recerca del soci més adient al tipus 
d’operació plantejada.

Foro Legal se considera por su mediano 
tamaño como una “Boutique Legal”. En nuestra 
especialización jurídica destaca el asesoramiento 
societario, mercantil, procesal civil y concursal. 
La firma está constituida alrededor de un grupo 
compacto de profesionales altamente cualificados 
que ofrecen la máxima rentabilidad a los clientes 
que confían en ella otorgándoles su confianza ya 
que, a cambio, obtienen seguridad y tranquilidad 
absoluta en la prosecución de sus retos 
empresariales.

Obtener el máximo valor en operaciones de M&A 
significa contar con el mejor consejo durante todo 
el proceso. Abordar un acuerdo tanto desde una 
perspectiva global como detallada, considerando 
en especial el factor humano, resultará clave. Las 
M&A representan cambios profundos. La rápida 
aplicación de nuestra experiencia y trabajo desde 
el principio, asegura a nuestros clientes que 
su organización toma las decisiones correctas 
respecto a cultura, comunicación, retribución y 
prácticas relacionadas.

Experiencia en fusiones y adquisiciones de 
empresas pymes catalanas. Más de 20 años 
de experiencia como empresario industrial en 
Cataluña. Profundo conocimiento del mercado 
empresarial catalán. Capacidad de búsqueda del 
socio más adecuado según el tipo de operación 
planteada.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Foro Legal Abogados Asesores S.L.P.

Ignasi Buyreu i Pasarisa

Healthy Growth Asesores

www.forolegal-abogados.com

www.hgasesores.com

5% - 40%

5%

40%
J. Nicolás de Salas Moreno

Ignasi Buyreu i Pasarisa

Andreu Jo Figueras
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El que proposem és un servei en el que 
s’analitzen els pros i els contres de l’operació 
de fusió o adquisió, se’n defineix el cronograma 
i com es veu modificat el pla de negoci. També 
i com és lògic intervindrem en la búsqueda del 
nou soci i en la estructuració de l’operació fins a 
fer-la una realitat.

Tota mena de processos de fusions i 
adquisicions en sentit ampli (fusió, escissió, 
inversions i desinversions de capitals), en 
processos d’inversió tradicionals i en processos 
de creixement per fusió o adquisició (incloent 
MBO i MBI), processos de sortida o desinversió. 
El suport prestat és integral abastant 
l’estratègia de negociació, la forma i contingut 
de les garanties, la redacció i negociació dels 
documents contractuals i serveis d’auditoria 
legal (due diligence).

Adquisicions/fusions: determinació del target 
d’empresa per adquirir i fusionar, estimació dels 
cost operatiu de l’operació, interlocució amb el 
candidat per no desvetllar el nom del comprador 
i el seu interés. Un cop trobada l’empresa: 
determinació de les posibles sinèrgies i cost 
operatiu de realització de la fusió. Desinversions: 
preparació documental i operativa de l’empresa 
per afrontar l’operació amb garanties d’èxit.

Lo que proponemos es un servicio en el que se 
analizan los peligros y los contras de la operación 
de fusión o adquisición, se define el cronograma 
y como se prevee modificar el plan de negocio. 
También y como es lógico intervendremos en la 
búsqueda del nuevo socio y en la estructuración 
de la operación hasta hacerla una realidad.

Todo tipo de procesos de fusiones y 
adquisiciones en sentido amplio (fusión, escisión, 
inversiones y desinversiones de capitales), 
en procesos de inversión tradicionales y en 
procesos de crecimiento por fusión o adquisición 
(incluyendo MBO y MBI), procesos de salida 
o desinversión. El apoyo prestado es integral 
abarcando la estrategia de negociación, la forma 
y contenido de las garantías, la redacción y 
negociación de los documentos contractuales y 
servicios de auditoría legal (due diligence).

Adquisiciones / fusiones: determinación del target 
de empresa para adquirir y fusionar, estimación 
del coste operativo de la operación, interlocución 
con el candidato para no desvelar el nombre 
del comprador y su interés. Una vez encontrada 
la empresa: determinación de las posibles 
sinergias y coste operativo de realización de la 
fusión. Desinversiones: preparación documental 
y operativa de la empresa para afrontar la 
operación con garantías de éxito.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Impulse2grow

RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.

Miralles i Serra Assessors, S.L.

www.impulse2grow.com

www.rcd-bcn.com

www.msassessors.com

Tarifa
especial

10% - 50%

30% - 50%
Francisco Badia Ortega

Ignasi Costas Ruiz del Portal

Xavier Serra Tous
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RJCE és una empresa de consultoria 
especialitzada en assessoria estratègica, 
principalment en l’àrea de Corporate Finance, 
i orientada a gestionar processos de fusions 
i adquisicions, amb experiència tant en grups 
multinacionals com en empreses familiars, pimes 
i entitats financeres i d’inversió.   

Es una empresa de consultoría especializada en 
asesoría estratégica, principalmente en el área 
de Corporate Finance, y orientada a gestionar 
procesos de fusiones y adquisiciones, con 
experiencia tanto en grupos multinacionales 
como en empresas familiares, pymes y entidades 
financieras y de inversión.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

RJCE Consultors
www.rjce.net

20%
Marc Alavedra Granero
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Estratègia per a 
l’entrada en mercats 
internacionals

Estrategia para la 
entrada en mercados 
internacionales



80

Ajudem a empreses a introduir-se en els mercats 
asiàtics de Xina i Vietnam, així com en el 
Sudamericà via Xile. L’empresa té delegacions i 
oficines pròpies als tres països. Com a “entrada” 
s’entén tant invertir, com comprar o vendre. 
L’àmbit és multisectorial.

L’objectiu principal del pla estratègic 
internacional és assolir la màxima eficàcia i 
rendiment en el desenvolupament del negoci 
internacional, atenent a la situació de l’entorn 
competitiu i a les pròpies possibilitats de 
l’empresa. Per definir-lo es porta a terme un 
procés que s’adequa a la situació particular de 
cada empresa. Generalment, aquests processos 
es realitzen en sessions de treball col·lectiu amb 
l’equip directiu de l’empresa.

Elaboració del business plan i estratègia 
empresarial; Elaboració del pla d’ innovació; 
Elaboració del pla d’internacionalització; 
Anàlisi de l’empresa i del mercat per a la 
definició de la política comercial, financera i 
organitzativa; Integració de l’ empresa a les 
xarxes d’ internacionalització; Fund Raising; 
Acompanyament en la tasca d’ execució del pla.

Ayudamos a empresas a introducirse en los 
mercados asiáticos de China y Vietnam, así 
como en el Sudamericano vía Chile. La empresa 
tiene delegaciones y oficinas propias en los 
tres países. Como “entrada” se entiende tanto 
invertir, como comprar o vender. El ámbito es 
multisectorial.

El objetivo principal del plan estratégico 
internacional es lograr la máxima eficacia 
y rendimiento en el desarrollo del negocio 
internacional, atendiendo a la situación del 
entorno competitivo y las posibilidades de 
la empresa. Para definirlo se lleva a cabo un 
proceso que se adapta a la situación particular 
de cada empresa. Generalmente, estos procesos 
se realizan en sesiones de trabajo colectivo con 
el equipo directivo de la empresa cliente.

Elaboración del business plan y estrategia 
empresarial; Elaboración del plan de innovación; 
Elaboración del plan de internacionalización; 
Análisis de la empresa y del mercado para la 
definición de estrategias de entrada en los 
mercados; Integración de la empresa a las 
redes de internacionalización; Fund Raising; 
Acompañamiento en la tarea de ejecución del 
plan.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Borsub International, S.L.

Interstrategies, S.L. 

E.I.M.

www.borsub.com

www.interstrategies.net

Tarifa
especial

10% - 20%

10%
Marc Borrell Giró

Francesc Pares Canlias
Jose Luis Suarez Sancho

Daniel Furlan Silvestri
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És una xarxa internacional per startups que 
ofereix serveis d’acceleració de negoci per a 
empreses high-tech a través de l’entrada en 
nous mercats, principalment als EUA (àrea de 
Silicon Valley). Treballem amb equips de startups 
per ajudar-los a obtenir finançament públic, així 
com finançament privat d’inversors i clients. 
Opinno té seus a San Francisco, Boston, Madrid, 
Barcelona i Coimbra i aliances a Shanghai, 
Bangalore, Seül, Tòquio, Munic, París i Milà.

Serveis de consultoria per a la implantació 
d’empreses de base tecnològica a EEUU. 
Oficines a Madrid i Silicon Valley. Suport en 
el disseny de l’estratègia d’entrada a EEUU, 
planificació financera, preparació de l’equip 
directiu, aportació dels contactes necessaris 
i acompanyament al llarg de la implantació. 
StepOne també realitza viatges de grups 
d’empreses a Silicon Valley amb visites a grans 
empreses de la zona i agendes de reunions one-
on-one a nivell executiu.

Serveis orientats a resoldre qualsevol problema 
relacionat amb la internacionalització de les 
empreses.

Es una red internacional para startups que 
ofrece servicios de aceleración de negocio para 
empresas high-tech a través de la entrada en 
nuevos mercados, principalmente en EE.UU (área 
de Silicon Valley). Trabajamos con equipos de 
startups para ayudarles a obtener financiación 
pública, así como financiación privada de 
inversores y clientes. Opinno tiene sedes en San 
Francisco, Boston, Madrid, Barcelona y Coimbra 
y alianzas en Shangai, Bangalore, Seúl, Tokio, 
Munich, París y Milán.

Servicios de consultoría para la implantación 
de empresas de base tecnológica en EEUU. 
Oficinas en Madrid y Silicon Valley. Apoyo en el 
diseño de la estrategia de entrada en EEUU, 
planificación financiera, preparación del equipo 
directivo, aportación de los contactos necesarios 
y acompañamiento a lo largo de la implantación. 
StepOne también realiza viajes de grupos de 
empresas a Silicon Valley con visitas a grandes 
empresas de la zona y agendas de reuniones 
one-on-one a nivel ejecutivo. 

Servicios orientados a resolver cualquier 
problema relacionado con la internacionalización 
de las empresas.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Opinno

StepOne Ventures, S.L.

Rubén Cristi Meza

www.opinno.com

www.stepone.com

10%

3%

5%
Pedro Moneo

Bernardo Hernández González
Maria Fanjul Suárez
Cécile Baux

Rubén Cristi Meza
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Preparació i 
suport en la cerca 
d’inversors

Preparación y apoyo 
en la búsqueda de 
inversores



84

B&W ha desenvolupat una metodologia pròpia 
per determinar si una start-up està preparada 
per rebre finançament (“Investment Readiness”) 
des del punt de vista de l’inversor. Amb ella 
podem analitzar ràpidament els elements d’un 
negoci sostenible i assessorar a l’emprenedor 
en els seus punts forts i febles davant inversors 
potencials. En B&W posem en contacte 
emprenedors amb inversors que s’adeqüin a les 
seves necessitats, no només financeres, sinó 
també estratègiques.

L’objectiu de la xarxa és assessorar i cercar 
finançament per a emprenedors i difondre 
la figura dels Business Angels com a forma 
innovadora de finançament per projectes 
empresarials en fase llavor o en fase de 
creixement. Altres serveis referents als 
emprenedors: presentació del projecte a 
inversors que poden aportar finançament; 
presentació del projecte a inversors que poden 
aportar gestió i contactes; etc.

Assesorament financer especialitzat en: M&A, 
cerca d’inversors i finançament. Due Diligence. 
Vendor Due Diligence. Investigació en “data-
room”. Valoracions d’empreses, negocis i 
marques. Plans de negoci, business plan, 
assesorament estratègic, etc.

B&W ha desarrollado una metodología 
propia para determinar si una start-up está 
preparada para recibir financiación (“Investment 
Readiness”) desde el punto de vista del inversor. 
Con ella podemos analizar rápidamente los 
elementos de un negocio sostenible y asesorar 
al emprendedor en sus puntos fuertes y débiles 
ante inversores potenciales. En B&W ponemos 
en contacto emprendedores con inversores 
que se adecuen a sus necesidades, no sólo 
financieras, sino también estratégicas.

El objetivo de la red es asesorar y buscar 
financiación para emprendedores y difundir 
la figura de los Business Angels como forma 
innovadora de financiación para proyectos 
empresariales en fase semilla o en fase de 
crecimiento. Otros servicios referentes a los 
emprendedores: presentación del proyecto a 
inversores que pueden aportar financiación; 
presentación del proyecto a inversores que 
pueden aportar gestión y contactos; etc.

Asesoramiento financiero especializado en : 
M&A, búsqueda de inversores y financiación. Due 
Diligence. Vendor Due Diligence. Investigación 
en “data-room”. Valoraciones de empresas, 
negocios y marcas. Planes de negocio, business 
plan, assesoramiento estratégico, etc. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Bax & Willems, S.L.

Business Angels Network Catalunya

BDO Finanzas Corporativas, S.L.

www.bwcv.es

www.bancat.com

www.bdo.es

50%

Tarifa
especial

10%
Wilbert Willems

Àlex d’Espona i Flaquer

Jordi Bellobi Girona
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Experienzia compta amb els coneixements 
i contactes per a: validar (el pla d’empresa), 
millorar (l’equip o altres), valorar (presentació) i 
buscar el millor finançament per cada projecte 
empresarial. 

Intelectium acumula una sòlida experiència 
en l’assessorament a empreses per la cerca 
de capital i en l’acompanyament en el procés 
d’elaboració del Business Plan fins a la 
negociació amb inversors i l’elaboració del pacte 
de socis.  Les àrees d’ especializtació de Patricio 
Hunt són: definició estratègica i model de negoci, 
valoració d’empresa, negociació inicial amb 
inversors, revisió del Term Sheet i Pacte de Socis 
i acompanyament en les negociacions finals.

El servei inclou tot allò necessari per a la cerca 
d’inversió: revisió del pla de negoci per a que 
sigui atractiu per a un futur inversor, valoració 
de la companyia i proposta de valor i inversió, 
definició dels inversors targets, cerca del 
mateixos, presentacions conjuntes i ajuda en 
la negociació, estructuració i tancament de 
l’operació.

Experienzia cuenta con los conocimientos y 
contactos para: validar (el plan de empresa), 
mejorar (el equipo u otras), valorar (presentación) 
y buscar la mejor financiación para cada proyecto 
empresarial.

Intelectium acumula una sólida experiencia en 
el asesoramiento a empresas en la busca de 
capital y en el acompañamiento en el proceso 
de elaboración del Business Plan hasta la 
negociación con inversores y la elaboración del 
pacto de socios. Las áreas de especializtació de 
Patricio Hunt son: definición estratégica y modelo 
de negocio, valoración de empresa, negociación 
inicial con inversores, revisión del Term Sheet 
y Pacto de Socios y acompañamiento en las 
negociaciones finales.

El servicio incluye todo el necesario para la busca 
de inversión: revisión del plan de negocio para que 
sea atractivo para un futuro inversor, valoración 
de la compañía y propuesta de valor e inversión, 
definición de los inversores targets, búsqueda de 
los mismos, presentaciones conjuntas y ayuda 
en la negociación, estructuración y cierre de la 
operación.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experienzia

Intelectium Consulting, S.L.

Impulse2grow

www.experienzia.com

www.intelectium.com

www.impulse2grow.com

10%

50%

10%
Francesc Saldaña Buesa

Patricio Hunt

Francisco Badia Ortega
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Preparació de l’emprenedor/a i recolzament 
en la recerca d’inversors, incloent-hi els 
següents serveis: 1. Preparació per elaborar 
presentacions exitosses i defensar-les davant del 
inversors. 2. Suport en la negociació d’acords. 
3. Assessorament al llarg de les diferents fases 
per a l’ampliació del capital. 4. Recolzament 
a la recerca d’inversors: fent us de la network 
d’inversors privats de KIMbcn. Per altre 
banda, KIMbcn està impulsant un vehicle de 
finançament en projectes pre-llavor.

Preparación del emprendedor/a en la búsqueda 
de inversores, incluyendo los siguientes 
servicios: 1. Enseñar a elaborar presentaciones 
exitosas y a defenderlas ante los inversores. 
2. Apoyo en la negociación de acuerdos. 3. 
Asesoramiento a lo largo de las diferentes 
fases de la ampliación del capital. 4. Apoyo en 
la búsqueda de inversores: usando la network 
de inversores privados de KIMbcn. Por otro 
lado, KIMbcn está impulsando un vehículo de 
financiación de proyectos pre-semilla.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

KIMbcn - Fundació Privada Knowledge Innovation Market Bcn

www.kimbcn.org

10%
Itziar Escudero Roldán

Opinno és una xarxa internacional per startups 
que ofereix serveis d’acceleració de negoci per 
a empreses high-tech a través de l’entrada en 
nous mercats, principalment als EUA (àrea de 
Silicon Valley). Treballem amb equips de startups 
per ajudar-los a obtenir finançament públic, així 
com finançament privat d’inversors i clients. 
Opinno té seus a San Francisco, Boston, Madrid, 
Barcelona i Coimbra i aliances a Shanghai, 
Bangalore, Seül, Tòquio, Munic, París i Milà.

Opinno es una red internacional para start-ups 
que ofrece servicios de aceleración de negocio 
para empresas high-tech a través de la entrada 
en nuevos mercados, principalmente en EE.UU 
(área de Silicon Valley). Trabajamos con equipos 
de startups para ayudarles a obtener financiación 
pública, así como financiación privada de 
inversores y clientes. Opinno tiene sedes en San 
Francisco, Boston, Madrid, Barcelona y Coimbra 
y alianzas en Shangai, Bangalore, Seúl, Tokio, 
Munich, París y Milán.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Opinno
www.opinno.com

5% Bruno Ott,
Pedro Moneo

Un cop elaborat el pla de negoci i l’estratègia 
empresarial, realitzem: L’adequació de 
l’estructrura i operativa de negoci conforme al 
pla i l’estratègia  (implantació); Monitorització 
dels principals indicadors de negoci per disposar 
sempre d’informació actualitzada; Realització 
de les presentacions necessàries per tal 
d’interessar als inversors;  Cerca d’inversors en 
la mida de les possibilitats de la nostre empresa;  
Suport en les presentacions/negociacions .

Una vez elaborado el plan de negocio y 
la estrategia empresarial, realizamos: La 
adecuación de la estructura y operativa de 
negocio conforme al plan y la estrategia 
(implantación); Monitorización de los principales 
indicadores de negocio para disponer siempre 
de información actualizada; Realización de 
las presentaciones necesarias para atraer a 
inversores; Búsqueda de inversores a la medida 
de las posibilidades de la empresa; Apoyo en las 
presentaciones / negociaciones.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Miralles i Serra Assessors, S.L.
www.msassessors.com

10% - 50%
Luis Mª Miralles Ferrer
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Serveis d’assessorament per a la preparació 
de la companyia i el seu management per a la 
revisió legal (due diligence), proporcionant un 
llistat de les àrees i matèries més sensibles 
per a un inversor, comprovant el grau de 
compliment amb la normativa vigent en relació 
a les mateixes i establint, si s’escau, un pla 
de subsanació dels defectes detectats o una 
estratègia de comunicació dels mateixos, de 
forma que no alteri la confiança dels inversors 
en el projecte i en l’equip que el dirigeix.

1.- Anàlisi de la situació inicial 2.- Definició de la 
estratègia de captació d’inversors 3.- Preparació 
del dossier 4.- Consens sobre una “hoja de 
ruta” o pla de treball. 5.- Contactes preliminars 
amb potencials inversors. 6.- Reunions i 
presentacions a inversors interessats. 7.- 
Negociació fins a obtenir un pre-agreement. 
8.- Acompanyament en la Due Diligence. 9.- 
Acompanyament en el tancament. 

Servicios de asesoramiento para la preparación 
de la compañía y su management para la revisión 
legal (due diligence), proporcionando un listado 
de las áreas y materias más sensibles para un 
inversor, comprobando el grado de cumplimiento 
con la normativa vigente en relación a las 
mismas y estableciendo un plan de subsanación 
de los defectos detectados o una estrategia 
de comunicación de los mismos, de forma que 
no altere la confianza de los inversores en el 
proyecto y en el equipo que lo dirige.

1- Análisis de la situación inicial 2.- Definición 
de la estrategia de captación de inversores 3.- 
Preparación del dossier 4.- Consenso sobre una 
“hoja de ruta” o plan de trabajo. 5.- Contactos 
preliminares con inversores potenciales. 
6.- Reuniones y presentaciones a inversores 
interesados. 7.- Negociación hasta obtener un pre-
acuerdo. 8.- Acompañamiento en la Due Diligence. 
9.- Acompañamiento en el cierre.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.

Tibidabo Ventures Consultants, S.L.

www.rcd-bcn.com

www.tibidaboventures.com

25%

Tarifa
especial

Ignasi Costas Ruiz del Portal

Xavier Casares

 Anàlisi de les necessitats de finançament  
-Valoració de l’empresa -Determinació de 
l’estructura òptima de finançament - Identificació 
de potencials proveïdors de finançament 
-Elaboració de la documentació necessària per 
la presentació inicial del projecte d’inversió 
-Coordinació del procés i suport a la negociació - 
Suport a l’empresa en la preparació i conducció 
del procés de diligència deguda -Suport per la 
signatura i tancament exitós del finançament.

Análisis de las necesidades de financiación; 
Valoración de la empresa; Determinación de la 
estructura óptima de financiación -Identificación 
de potenciales proveedores de financiación 
-Elaboración de la documentación necesaria 
para la presentación inicial del proyecto de 
inversión -Coordinación del proceso y apoyo 
a la negociación - Apoyo a la empresa en la 
preparación y conducción del proceso de 
diligencia debida-Soporte para la firma y cierre 
exitoso de la financiación.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Proventure Capital Partners
www.proventurecp.com

20% Joaquim Lechà Soler
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Cerca i tramitació de 
subvencions

Búsqueda y 
tramitación de 
subvenciones



90

B&W ofereix serveis de recerca de finançament 
per a projectes empresarials amb un alt grau 
d’innovació tecnològic (o de concepte). B&W 
dóna suport a empreses que volen utilitzar de 
finançament regionals, estatals o europees, 
identificant programes, convocatòries obertes, 
dialogant amb representants d’aquests 
programes i preparant sol·licituds amb màxima 
probabilitat d’èxit en el procés d’avaluació de 
propostes.

Ajuda en la cerca de finançament públic: 
identificació dels instruments que són més 
adients per l’empresa i la seva situació concreta, 
preparació de la documentació a presentar i 
negociació d’aquesta. 

El nostre objectiu es ajudar a les empreses, 
associacions i professionals del sector serveis, 
proporcionant informació de les oportunitats 
que ofereixen els organismes públics i privats en 
quant a ajudes, subvencions i concursos públics. 
A través de la nostra  Plataforma podrà accedir a 
la major base de dades de ajudes, subvencions 
i licitacions, en la que trobarà tots els arxius 
i documents necessaris per tramitar els seus 
expedients. 

B&W ofrece servicios de búsqueda de 
financiación para proyectos empresariales 
con alto grado de innovación tecnológico (o de 
concepto). B&W da soporte a empresas que 
quieren utilizar de financiación regionales, 
estatales o europeas, identificando programas, 
convocatorias abiertas, dialogando con 
representantes de estas programas y preparando 
solicitudes con máxima probabilidad de éxito en 
el proceso de evaluación de propuestas. 

Ayuda en la busca de financiación pública: 
identificación de los instrumentos más 
adecuados para la empresa y su situación 
concreta, preparación de la documentación a 
presentar y negociación de ésta.

Nuestro objetivo es ayudar a las empresas, 
asociaciones y profesionales del sector 
servicios, proporcionando información de las 
oportunidades que ofrecen los organismos 
públicos y privados en cuanto a ayudas, 
subvenciones y concursos públicos. A través 
de nuestra Plataforma podrá acceder a la 
mayor base de datos de ayudas, subvenciones 
y licitaciones, en la que encontrará todos los 
archivos y documentos necesarios para tramitar 
sus expedientes.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Bax & Willems, S.L.

Impulse2grow

Fite Assessors, S.L.

www.bwcv.es

www.impulse2grow.com

www.fite-assessors.com

Tarifa
especial

20%

10%
Laszlo Bax

Francisco Badia Ortega

Ricardo Escribano Molina
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Intelectium ofereix un servei integral per a 
la cerca de subvencions i altre finançament 
públic. No només duu a terme la sol·licitud, 
sinó que en el cas que l’empresa ho requereixi 
s’elabora un Pla d’Empresa i un Model Financer 
específics per a l’ajuda corresponent. En Lluis té 
experiència en tramitar amb èxit: Plan Avanza, 
Neotec, Enisa, etc. per a clients tant de l’àrea 
de Barcelona com de la resta de Catalunya i de 
l’estat espanyol, especialitzant-se en projectes 
altament innovadors.

Experiència de més de 10 anys en cerca i 
tramitació d’ajudes financeres per a start-ups. 
Domini dels principals programes adreçats 
a start-ups: - Programa NEOTEC de CDTI - 
Programa Génesi d’ACC10 - Programa Torres
Quevedo del MICINN - Programes de suport 
a la R+D (MITYC, CDTI i ACC10) - Préstecs 
participatius d’ENISA. Experiència en 
programes  europeus: 7PM, CIP, LIFE, INTERREG, 
Mediterrània, etc.

KIMbcn treballa en el assessorament del 
finançament de projectes d’innovació, d’ R+D, 
d’energia, de tecnologia biomèdica, amb 
cadascuna de les seves empreses clients en 
tots els àmbits temàtics com TICs, energia i 
medi ambient, R+D, infraestructura, cooperació, 
formació i turisme, de manera personalitzada, 
per tal d’aconseguir s’adeqüin els projectes amb 
les convocatòries.

Intelectium ofrece un servicio integral para la 
busca de subvenciones y financiación pública. 
No sólo lleva a cabo la solicitud, sino que, en el 
supuesto de que la empresa lo requiera se elabora 
un Plan de Empresa y un Modelo Financiero 
específicos para la ayuda correspondiente. 
Tenemos experiencia en tramitar con éxito: Plan 
Avanza, Neotec, Enisa, etc. para clientes tanto del 
área de Barcelona como del resto de Cataluña 
y del estado español, especializándonos en 
proyectos altamente innovadores.

Experiencia de más de 10 años en busca y 
tramitación de ayudas financieras para start-ups. 
Dominio de los principales programas dirigidos a 
start-ups: Programa NEOTEC de CDTI, Programa 
Génesis de ACC10, Programa Torres Quevedo del 
MICINN, Programas de apoyo a la I+D (MITYC, 
CDTI y ACC10), Préstamos participativos de 
ENISA. Experiencia en programas europeos: 
7PM, CIP, LIFE, INTERREG, Mediterránia,etc.

KIMbcn trabaja en el asesoramiento de la 
financiación de proyectos de innovación, de R+D, 
de energía, de tecnología biomédica, y cada una 
de las empresas clientes en todos los ámbitos 
temáticos como TICS, energía y medioambiente, 
R+D, infraestructura, cooperación, formación y 
turismo, de manera personalizada, con el objetivo 
de conseguir se adecuen los proyectos con las 
convocatorias. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Intelectium Consulting, S.L.

Nova Consulting Organization, S.L.

KIMbcn - Fundació Privada Knowledge Innovation Market Bcn

www.intelectium.com

www.nco-sl.com

www.kimbcn.org

Tarifa
especial

Tarifa
especial

5%
Lluis Vidal Camprecios

Josep Seuba 

Susanna Traver i Tejedor
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Opinno és una xarxa internacional per startups 
que ofereix serveis d’acceleració de negoci per a 
empreses high-tech a través de l’entrada en nous 
mercats, principalment als EUA (àrea de Silicon 
Valley). Treballem amb equips de startups per 
ajudar-los a obtenir finançament públic, així com 
finançament privat d’inversors i clients. Opinno té 
seus a San Francisco, Boston, Madrid, Barcelona 
i Coimbra i aliances a Shanghai, Bangalore, Seül, 
Tòquio, Munic, París i Milà.

Cerca de subvencions, assessorament sobre 
els procediments, redacció de la memòria del 
projecte, presentació i seguiment de l’expedient, 
presentació de l’informe i justificants.

Oferir i realitzar serveis de gestió i 
assessorament a entitats d’interès públic: 
associacions, federacions, fundacions, gremis, 
etc. Realitzar activitats de formació, difusió 
i foment de la economia social, vinculades 
principalment al foment de l’ocupació Oferir 
i realitzar serveis de gestió i assessorament 
a societats jurídiques de qualsevol tipologia. 
Informació sobre ajuts i subvencions per a la 
constitució de SLL i cooperatives, informació 
periòdica sobre els ajuts, etc.

Opinno es una red internacional para startups 
que ofrece servicios de aceleración de negocio 
para empresas high-tech a través de la entrada 
en nuevos mercados, principalmente en EE.UU 
(área de Silicon Valley). Trabajamos con equipos 
de startups para ayudarles a obtener financiación 
pública, así como financiación privada de 
inversores y clientes. Opinno tiene sedes en San 
Francisco, Boston, Madrid, Barcelona y Coimbra 
y alianzas en Shanghai, Bangalore, Seúl, Tokio, 
Munich, París y Milán.

Búsqueda de subvenciones, asesoramiento 
sobre los procedimientos, redacción de 
la memoria del proyecto, presentación y 
seguimiento del expediente, presentación del 
informe y justificantes.

Ofrecer y realizar servicios de gestión y 
asesoramiento a entidades de interés público: 
asociaciones, federaciones, fundaciones, gremios, 
etc. Realizar actividades de formación, difusión 
y fomento de la economía social, vinculadas 
principalmente al fomento del empleo Ofrecer 
y realizar servicios de gestión y asesoramiento 
a sociedades jurídicas de cualquier tipología. 
Información sobre ayudas y subvenciones para la 
constitución de SLL y cooperativas, información 
periódica sobre las ayudas, etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Opinno

Sigma Servicios Profesionales para Asociaciones, S.L.

Promocio Laboral

www.opinno.com

www.gruposigma.com

www.promociolaboral.com

5%

15% 20%

5%
Pedro Moneo

Esther Burgos Fernández

Sebastià Cañellas Alberich
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Empresa de consultoria especialitzada en 
l’assessorament, gestió i tramitació de 
propostes per a l’obtenció de subvencions 
i finançament preferencial per a projectes 
de Recerca, Desenvolupament i Innovacio 
Tecnològica en els diferents sectors industrials i 
de serveis. Assessorament en materia de Gestio 
de la Innovació com a procés estrategic en 
l’empresa. Ricard Otin, soci i director, actua com 
a professional especialitzat en les competencies 
indicades per a desenvolupar aquest servei.

 Identificació d’oportunitats. Suport per a 
preparar plans de negoci. - Avaluació tècnica de 
viabilitat de projectes. valoració de la viabilitat 
tècnica de creació de noves empreses o nous 
projectes. - Finançament de projectes. Sol·licitud 
d’ajuts públics i aplicació de les deduccions 
fiscals de R+D+I. - Explotació. Suport en la 
comercialització de productes i serveis.

Techforce té una àmplia trajectòria en l’àmbit 
dels serveis de cerca i tramitació de finançament 
públic. Actualment és responsable del servei 
InnoActiva d’assessorament en R+D+i i 
de suport a la preparació de propostes de 
Barcelona Activa, i en el període 2007-2009 va 
crear i executar el servei UGAP de 22@. David 
Esteban és un expert de la Comissió Europea 
amb més de 20 anys d’experiència com a 
avaluador i auditor de projectes d’R+D+i. 

Empresa de consultoría especializada en 
el asesoramiento, gestión y tramitación de 
propuestas para la obtención de subvenciones 
y financiación preferencial para proyectos de 
Investigación, Desarrollo e Innovación Tecnológica 
en los diferentes sectores industriales y de 
servicios. Asesoramiento en Gestión de la 
Innovación como proceso estratégico en la 
empresa.  Ricard Otin, socio y director, actúa como 
profesional especializado en las competencias 
indicadas para desarrollar este servicio.

Identificación de oportunidades. Soporte 
para preparar planes de negocio. - Evaluación 
técnica de viabilidad de proyectos. valoración 
de la viabilidad técnica de creación de nuevas 
empresas o nuevos proyectos.  - Financiación 
de proyectos. Solicitud de ayudas públicas y 
aplicación de las deducciones fiscales de I+D+i.  
- Explotación. Soporte en la comercialización de 
productos y servicios. 

Techforce tiene una amplia trayectoria en el 
ámbito de los servicios de identificación  y 
tramitación de financiación pública. Actualmente 
es responsable del servicio InnoActiva de 
asesoramiento en I+D+i y de soporte a la 
preparación de propuestas de Barcelona Activa, y 
en el periodo 2007-2009 creó y ejecutó el servicio 
UGAP de 22@. David Esteban es un experto de 
la Comisión Europea con más de 20 años de 
experiencia como evaluador y auditor de proyectos 
de I+D+i. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Subvento Innovation Management, S.L.

Tecnologia  i Innovació Empresarial, S.L

Techforce

www.subvento.es

www.europainnova.com

www.techforce.eu

10%

10%

10% - 15%
Ricard Otin Casas

Rosa María Druguet Tantiñà 
Silvia Gironès i Cebrián

David Esteban Ayerbe
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Estrategia y 
desarrollo de I+D+i



96

A Bax & Willems assessorem a les empreses 
en la recerca, selecció i desenvolupament de 
les millors oportunitats de negoci. Els nostres 
serveis inclouen: * Identificació de les àrees 
de creixement més prometedores * Realització 
d’estudis de mercat * Realització de roadmaps 
tecnològics i empresarials * Definició, anàlisi i 
gestió de la cartera de projectes  *Optimització 
d’inversions en R+D. *Exploració de negocis 
alineats amb les competències de l’empresa.

KIMbcn te una amplia oferta de serveis orientats 
a resultats, amb l’objectiu de diagnosticar 
i implementar estratègies de valorització 
tecnològica. El serveis oferts s’adeqüen a l’estat 
de maduresa en el que es trobi la tecnologia 
i a les necessitats dels agents implicats, 
identificant-ne els següents serveis principals: 
estudi de viabilitat, anàlisi de normativa, 
tendències de mercat, etc., per tal d’establir el 
millor full de ruta per l’optima arribada al mercat 
del desenvolupament tecnològic.

Buenaidea ajuda a les empreses a generar 
nou negoci, trobant nous usos pels productes/
serveis actuals, tot aprofitant les seves 
capacitats per generar noves solucions. La 
metodologia combina l’observació d’usuaris 
(sub-servits, sobre-ofertats i no-clients), 
amb tecnologia i coneixement del negoci. 
Buenaidea acompanya als equips des de la 
generació d’idees fins la implementació de nous 
conceptes, desitjats per l’usuari, produïbles i 
viables empresarialment.

En Bax & Willems asesoramos a las empresas 
en la búsqueda, selección y desarrollo de las 
mejores oportunidades de negocio.  Nuestros 
servicios incluyen: * Identificación de las áreas 
de crecimiento más prometedoras * Realización 
de estudios de mercado * Realización de 
roadmaps tecnológicos y empresariales * 
Definición, análisis y gestión de la cartera de 
proyectos * Optimización de inversiones en I+D 
* Exploración de negocios alineados con las 
competencias de la empresa.

KIMbcn tiene una amplia oferta de servicios 
orientados a resultados, con el objetivo de 
diagnosticar e implementar estrategias de 
valorización tecnológica. Los servicios se 
adecuan al estado de madurez en el que se 
encuentre la tecnología y a las necesidades 
de los agentes implicados, identificándose 
los siguientes servicios principales: estudio 
de viabilidad, análisis de normativa, etc., para 
establecer la mejor hoja de ruta para la llegada 
óptima al mercado del desarrollo tecnológico.

Buenaidea ayuda a las empresas a generar nuevo 
negocio, encontrando nuevos usos para los 
productos/servicios actuales y aprovechando sus 
capacidades para generar nuevas soluciones. La 
metodología combina la observación de usuarios 
(sub-servidos, sobre-ofertados y no-clientes), con 
tecnología y conocimiento del negocio. Buenaidea 
acompaña a los equipos desde la generación 
de ideas hasta la implementación de nuevos 
conceptos, deseados por el usuario, producibles y 
viables empresarialmente.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Bax & Willems, S.L.

KIMbcn - Fundació Privada Knowledge Innovation Market Bcn

Buenaidea

www.bwcv.es

www.kimbcn.org

www.buenaidea.es

10%

25%

10%
Menno van Rijn

Carlos Alberto López Arranz
Lidia Aguilera Martínez

Fernando Ozores Barbany 
Tomàs García Zaragoza
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Techforce té una àmplia trajectòria en el suport 
a estratègies i desenvolupament d’R+D+i. 
Actualment és responsable del servei InnoActiva 
d’assessorament en R+D+i i de suport a la 
preparació de propostes de Barcelona Activa, 
i en el període 2007-2009 va crear i executar 
el servei UGAP de 22@. David Esteban és un 
expert de la Comissió Europea amb més de 20 
anys d’experiència com a avaluador i auditor de 
projectes d’R+D+i.

Organització de la innovació i de la tecnologia. - 
Organització del procés d’innovació segons UNE 
166002 - Suport a la creació de departaments 
d’R+D+ i - Identificació d’oportunitats 
tecnològiques - Diagnòstic d’innovació.

Techforce tiene una amplia trayectoria en el apoyo 
a estrategias y desarrollo de I+D+i. Actualmente 
es responsable del servicio InnoActiva de 
asesoramiento en I+D+i y de soporte a la 
preparación de propuestas de Barcelona Activa, y 
en el periodo 2007-2009 creó y ejecutó el servicio 
UGAP de 22@. David Esteban es un experto de 
la Comisión Europea con más de 20 años de 
experiencia como evaluador y auditor de proyectos 
de I+D+i. 

Organización de la innovación y de la tecnología.  
- Organización del proceso de innovación 
según UNE 166002 - Soporte a la creación 
de departamentos de I+D+i - Identificación de 
oportunidades tecnológicas - Diagnóstico de 
innovación.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Techforce

Tecnologia  i Innovació Empresarial, S.L

www.techforce.eu

www.europainnova.com

10%

10%
David Esteban Ayerbe

Rosa María Druguet Tantiñà
Silvia Gironès i Cebrián
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Estratègia i 
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i models d’utilitat

Estrategia y 
tramitación de 
patentes y modelos 
de utilidad
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Serveis d’assessorament, tramitació i gestió de 
drets de propietat industrial (patents, models 
utilitat, dissenys industrial, marques, noms 
comercials) i de propietat intel·lectual.

Tramitació completa de patents, models d’utilitat 
i dissenys a Espanya i Europa. Extensió territorial 
de drets de propietat industrial a tercers països. 
Recerques sobre de l’estat de la tècnica. Estudis 
de patentabilitat, risc d’infracció i llibertat 
d’explotació. Assessorament general en temes 
de propietat industrial relacionats amb patents i 
dissenys industrials. 

Tot i que la SL es constitueix al 1992, el 
despatx professional neix al 1964. SERVEIS EN 
PROPIETAT INDUSTRIAL: Registre de marques 
i altres signes distintius, registre de Patents 
d’invenció i de models d’utilitat, registre de 
dibuixos i dissenys industrials.

Servicios de asesoramiento, tramitación y 
gestión de derechos de propiedad industrial 
(patentes, modelos utilidad, diseños industrial, 
marcas, nombres comerciales) y de propiedad 
intelectual.

Tramitación completa de patentes, modelos de 
utilidad y diseños en España y Europa. Extensión 
territorial de derechos de propiedad industrial 
a terceros países. Búsquedas sobre del estado 
de la técnica. Estudios de patentabilidad, 
riesgo de infracción y libertad de explotación. 
Asesoramiento general en temas de propiedad 
industrial relacionados con patentes y diseños 
industriales.

A pesar de que la SL se constituye en 1992, el 
despacho profesional nace al 1964. Servicios 
de Propiedad Industrial : Registro de marcas y 
otros signos distintivos, registro de Patentes de 
invención y de modelos de utilidad, registro de 
dibujos y diseños industriales.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Asociados Pymark, S.L.

Curell Suñol, S.L.P.

Brosa, Abogados y Economistas, S.L.P.

www.pymark.es

www.curellsunol.es

www.brosa.es

10%

20%

7% - 10%
Eva Sanz Valls

Elena Molina López, Nèstor 
Corominas Macias, Robert 
Rose Galard, 
Santiago Jordà Petersen

Lydia Brancas Escartín
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Asesoria i consultoria en: innovació i propietat 
industrial (patents, \”know how”); valoració 
d’actiusintangibles; “licensing” i brokerage” en 
obtenció de capital risc i d’altre “private equity”; 
posicionament estratégic; i “branding”.

ZBM Patents és una agència de patents amb 
tècnics que tenen una àmplia formació i 
experiència en matèria de propietat industrial. 
Els serveis que ofereix ZBM Patents, entre 
d’altres, inclouen investigacions de l’estat de 
la tècnica, anàlisis de patentabilitat, redacció 
de sol·licituds de patent i seguiment de 
tramitació a nivell internacional en l’àmbit de 
la biotecnologia, química, farmàcia, mecànica, 
electrònica i programes d’ordinador.

Redacció i tramitació de patents espanyoles, 
patents europees i PCT. Assessorament 
preregistral. Estudis de patentabilitat i infracció.

Asesoria i consultoria en: innovació i propietat 
industrial (patents, “”know how””); valoració 
d’actius intangibles; “licensing” i brokerage” en 
obtenció de capital risc i d’altre “private equity”; 
posicionament estratégic i “branding”. 

ZBM Patents es una agencia de patentes con 
técnicos que tienen una amplia formación y 
experiencia en materia de propiedad industrial. 
Los servicios que ofrece ZBM Patentes, entre 
otros, incluyen investigaciones del estado de la 
técnica, análisis de patentabilidad, redacción 
de solicitudes de patente y seguimiento de 
tramitación a nivel internacional en el ámbito de 
la biotecnología, química, farmacia, mecánica, 
electrónica y software.

Redacción y tramitación de patentes españolas, 
patentes europeas y PCT. Asesoramiento 
prerregistral. Estudios de patentabilidad e 
infracción.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Enric Batalla Farre

ZBM Patents, S.L.

Oficina Ponti, S.L.P.

www.enric-batalla.cat

www.zbm-patents.com

www.oficinaponti.com

Tarifa
especial

10%

5% - 15%
Enric Batalla Farre

Bernabé Zea Checa

Antoni Lopez-Carrasco Comajuncoses
Pablo Blanch Simon
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Estratègia i 
tramitació marques i 
imatge corporativa

Estrategia y 
tramitación de marcas 
e imagen corporativa
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Serveis d’assessorament, tramitació i gestió de 
drets de propietat industrial (patents, models 
utilitat, dissenys industrial, marques, noms 
comercials) i de propietat intel·lectual.

Serveis de propietat intel·lectual: Drets d’autor 
(obres audiovisuals i cinematogràfiques, 
pàgines Web, continguts multimèdia, infografies, 
software, obra fotogràfica, arranjaments 
musicals, traduccions i adaptacions, etc.).

Registre i protecció de la marca.

Servicios de asesoramiento, tramitación y 
gestión de derechos de propiedad industrial 
(patentes, modelos utilidad, diseños industrial, 
marcas, nombres comerciales) y de propiedad 
intelectual.

Servicios de propiedad intelectual: Derechos de 
autor (obras audiovisuales y cinematográficas, 
páginas Web, contenidos multimedia, infografías, 
software, obra fotográfica, arreglos musicales, 
traducciones y adaptaciones, etc.).

Registro y protección de la marca.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Asociados Pymark, S.L.

Brosa, Abogados y Economistas, S.L.P.

BDO Audiberia Abogados y Asesores Tributarios, S.L.

www.pymark.es

www.brosa.es

www.bdo.es

20%

20%

5% - 15%
Eva Sanz Valls

Lydia Brancas Escartín

Jesús Herranz
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Protecció, gestió i defensa de drets de propietat 
industrial sobre signes distintius: imatge 
corporativa, noms comercials, marques. 
Estudi, tramitació, auditoria i  manteniment de 
registres. Recerques d’anterioritats, informes 
de registrabilitat i sobre infraccions. Accions 
extrajudicials de reclamació. Mediació en 
resolució de conflictes. Llicències i acords de 
confidencialitat. Protecció del know-how, plans 
de negoci i secrets comercials.

Assessorament legal relatiu a bens immaterials 
i negocis basats en la creativitat i inventiva: 
propietat intel·lectual (copyright, marques, 
patents, dissenys ...), drets d’imatge, publicitat, 
confidencialitat, competència deslleial, etc; 
en els sectors de l’entreteniment (multimèdia, 
audiovisual, musical, esportiu), gestió cultural, 
editorial, publicitari, disseny, arquitectura, moda, 
art, informàtic, científic, tecnològic, industrial i 
tecnologies de la informació.

PwC ofereix Protecció dels actius immaterials de la 
companyia davant amenaces derivades de l’activitat 
on line. Actius amenaçats: Noms de domini i 
marques,Oferta de productes i serveis,Entorn 
laboral. Avantatges per al client: Protecció contra 
revelació de secrets, Bon govern, Protecció de 
minories,Protecció valor d’empresa,Adequada 
política de capital humà, Protecció del valor de 
marca i del prestigi en el mercat, Compliment 
legal,Alineament amb els valors socials corporatiu.

Protección, gestión y defensa de derechos de 
propiedad industrial sobre signos distintivos: 
imagen corporativa, nombres comerciales, 
marcas. Estudio, tramitación, auditoría y 
mantenimiento de registros. Búsquedas de 
anterioridades, informes de registrabilidad 
e infracciones. Acciones extrajudiciales 
de reclamación. Mediación en resolución 
de conflictos. Licencias y acuerdos de 
confidencialidad. Protección del know-how, 
planes de negocio y secretos comerciales.

Asesoramiento legal relativo a bienes 
inmateriales y negocios basados en la 
creatividad e inventiva: propiedad intelectual 
(copyright, marcas, patentes, diseños 
…), derechos de imagen, publicidad, 
confidencialidad, competencia desleal, etc.: en 
los sectores del entretenimiento (multimedia, 
audiovisual, musical, deportivo), gestión cultural, 
editorial, publicitario, diseño, arquitectura, 
moda, arte, informática, científico, tecnológico, 
industrial y tecnologías de la información.

PwC ofrece Protección de los activos inmateriales de 
la compañía ante amenazas derivadas de la actividad 
“on line”. Activos amenazados:Nombres de dominio 
y marcas,Oferta de productos y servicios,Entorno 
laboral. Ventajas para el cliente: Protección contra 
revelación de secretos,Buen gobierno, Protección 
de minorías,Protección valor de empresa,Adecuada 
política de capital humano,Protección del valor de 
marca y del prestigio en el mercado, Cumplimiento 
legal,Alineamiento con los valores sociales 
corporativos.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Curell Suñol, S.L.P.

Lener Asesores Legales y Económicos, S.L.

Landwell - PricewaterhouseCoopers

www.curellsunol.es

www.lener.es

www.landwell.es

10%

10%

10%
Mireia Curell i Aguilà
Xavier Fàbrega Sabaté
Oscar Pirez Tarin

Thaïs Tarragó van Wijk

Carlos Pérez Sanz
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Registre i seguiment de les marques així com 
totes les gestions que això comporta (recursos, 
oposicions, etc). Formalització de tot tipus de 
contractes mercantils de llicencies, cessions, 
drets d’autor, i tot el que la PI comporta, 
contractes artistes, i assessorament a les 
empreses culturals. Registre i protecció de webs, 
software, legimitació webs, i assessorament 
legal dels temes de la PI, amb formaització dels 
corresponents informes.

Definició de l’estratègia òptima per protegir 
els signes distintius i la imatge corporativa, 
assessorant en la determinació de la via 
més adient per a la seva protecció, establint 
recomanacions de classes a incloure en la 
protecció, si escau, i duent a terme una recerca 
prèvia de marques. Tramitació d’expedients 
de sol·licitud de marques, defensa davant 
d’oposicions de tercers, negociació d’acords de 
coexistència de marques i definició de mesures 
de protecció de la imatge corporativa.

Registre, manteniment i defensa de signes 
distintius tant a Espanya com a l’estranger. 
Assessorament preregistral. Investigacions 
d’anterioritats.

Registro y seguimiento de las marcas así 
como todas las gestiones que esto compuerta 
(recursos, oposiciones, etc). Formalización de 
todo tipo de contratos mercantiles de licencias, 
cesiones, derechos de autor, y todo el que la PI 
comporta, contratos artistas, y asesoramiento 
a las empresas culturales. Registro y protección 
de webs, software, legimitación webs, y 
asesoramiento legal de los temas de la PI, con 
formalización de los correspondientes informes.

Definición de la estrategia óptima para proteger 
los signos distintivos e imagen corporativa, 
asesorando en la determinación de la vía más 
adecuada para su protección, estableciendo 
recomendaciones de clases a incluir en la 
protección y llevando a cabo una investigación 
previa de marcas. Tramitación de expedientes de 
solicitud de marcas, defensa ante oposiciones 
de terceros, negociación de acuerdos de 
coexistencia de marcas y definición de medidas 
de protección de la imagen corporativa.

Registro, mantenimiento y defensa de 
signos distintivos tanto en España como en 
el extranjero. Asesoramiento prerregistral. 
Investigaciones de anterioridades.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

NC Consultores de Recursos Estratégicos, S.L.

RCD, Assessors Legals i Tributaris, S.L.P.

Oficina Ponti, S.L.P.

www.nc-consultors.com

www.rcd-bcn.com

www.oficinaponti.com

Tarifa
especial

10%

15%
Nina Costas Guerra

Ignasi Costas Ruiz del Portal

Anna Jarques  Ferres
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Presentem i tramitem marques espanyoles 
davant l’Oficina Espanyola de Patents i Marques 
(OEPM), marques comunitàries davant l’Oficina 
per a l’Harmonització del Mercat Interior (OHMI) 
i marques internacionals davant l’Organització 
Mundial de la Propietat Intel·lectual (OMPI). 
També presentem i tramitem marques a 
qualsevol país, gràcies a la nostra xarxa de 
corresponsals estrangers.

Presentamos y tramitamos marcas españolas 
ante la Oficina Española de Patentes y Marcas 
(OEPM), marcas comunitarias ante la Oficina 
para la Armonización del Mercado Interior (OHMI) 
y marcas internacionales ante la Organización 
Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI). 
También presentamos y tramitamos marcas 
en cualquier país, gracias a nuestra red de 
corresponsales extranjeros.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

ZBM Patents, S.L.
www.zbm-patents.com

Tarifa
especial

Bernabé Zea Checa
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Optimització i 
disseny de processos 
productius

Optimización y 
diseño de procesos 
productivos
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Ducks|in|a|row es una consultora especialitzada 
en optimització i millora de processos. 
Desenvolupem projectes per la detecció 
d’oportunitats de millora a les diverses àrees 
de l’empresa . Pel que fa a l’àrea específica de 
producció, els nostres principals serveis són: (a)
Reducció de costos, (b)Producció adaptada a la 
demanda, (c)Reducció de working capital, (d)Flux 
de materials i (e)Aplicació de metodologia Lean, 
SixSigma i Kanban.

Identificació, seqüenciació i interacció dels 
processos clau, estratègics i de suport de  
l’empresa (mapa de processos), determinació 
dels criteris i mètodes necessaris per a 
assegurar l’eficàcia  de la seva operació i 
control, disponibilitat de recursos i informació 
necessaris, verificació i validació del diseny 
dels procesos mitjançant la realització del seu 
seguiment, mesurament i l’anàlisi planificar 
els resultats i objectius de millora contínua i 
l’optimització d’aquests processos.

Disseny i/o optimització de processos productius 
de forma que s’ajustin a les necessitats 
específiques del negoci i/o estratègia de 
l’empresa. Tasques que realitzem: Disseny 
de nous processos, documentació, millora 
dels processos per la seva automatització, 
optimització i racionalització. 

Ducks|in|a|row se una consultora especializada 
en optimización y mejora de procesos. 
Desarrollamos proyectos por la detección de 
oportunidades de mejora a las diversas áreas 
de la empresa . Con respecto al área específica 
de producción, nuestros principales servicios 
son: (a)Reducción de costes, (b)Producción 
adaptada a la demanda, (c)Reducción de working 
capital, (d)Flujo de materiales y (e)Aplicación de 
metodología Lean, SixSigma y Kanban .

Identificación, secuenciación e interacción de 
los procesos clave, estratégicos y de apoyo de 
la empresa, determinación de los criterios y 
métodos necesarios para asegurar la eficacia 
de su operación y control, disponibilidad de 
recursos e información necesarios, verificación y 
validación del diseño de los procesos mediante 
la realización de su seguimiento, medición y  
análisis. Planificación de resultados y objetivos 
de mejora continua y optimización de estos 
procesos.

Diseño y/u optimización de procesos productivos 
de forma que se ajusten a las necesidades 
específicas del negocio /o la estrategia de la 
empresa. Tareas que realizamos: Diseño de 
nuevos procesos, documentación, mejora de los 
procesos para su automatización, optimización y 
racionalización.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Ducks in a Row, S.L.

Quality Network Consulting, S.L.

Miralles i Serra Assessors, S.L.

www.ducks-in-a-row.es

www.msassessors.com

Tarifa
especial

10% - 50%

10% - 20%
Adrià Bullón Casals
Mónica Rodríguez Pañella

José Manuel López Baena

Joaquim Berenguer Häll
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Optimització de 
compres i logística

Optimización de 
compras y logística
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Ducks|in|a|row es una consultora especialitzada 
en optimització i millora de processos. 
Desenvolupem projectes per detectar 
oportunitats de millora a les diverses àrees de 
l’empresa . Alguns exemples dels nostres serveis 
pel que fa a compres i logística són: (a) Reducció 
de costos, (b) Estratègia de negociació amb 
proveïdors, (c)Definició i/o revisió de models de 
sourcing, (d) Definició i/o revisió de models de 
distribució, (e) Aplicació de metodologies Lean i 
Six Sigma.

Assessorament i formació  sobre la gestió de 
les compres: Realització de cursos pràctics 
en negociació amb proveïdors, comunicació 
amb proveïdors, planificació de les compres, 
habilitats necessàries per la negociació, creació 
de poder de negociació, nous sistemes de 
compres. Aplicació al negoci. Exposicions de 
situacions i problemàtiques actuals del propi 
negoci. Plantejament de solucions. Es determina 
una estratègia per l’optima gestió de les 
compres.

Ducks|in|a|row se una consultora especializada 
en optimización y mejora de procesos. 
Desarrollamos proyectos por detectar 
oportunidades de mejora a las diversas áreas 
de la empresa . Algunos ejemplos de nuestros 
servicios con respecto a compras y logística 
son: (a) Reducción de costes, (b) Estrategia de 
negociación con proveedores, (c)Definición y/o 
revisión de modelos de sourcing, (d) Definición 
y/o revisión de modelos de distribución, (e) 
Aplicación de metodologías Lean y Six Sigma.

Asesoramiento y formación sobre la gestión de 
compras: Realización de cursos prácticos sobre 
negociación y comunicación con proveedores, 
planificación de compras, creación de poder 
de negociación, nuevos sistemas de compras. 
Aplicación al negocio. Exposición de situaciones 
y problemáticas actuales del propio negocio. 
Planteamiento de soluciones. Definición de la 
estrategia óptima para la gestión de las compras 
de la empresa cliente.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Ducks in a Row, S.L.

Educaemotions

www.ducks-in-a-row.es

www.educaemotions.com

10%

5%
Adrià Bullón Casals
Mónica Rodríguez Pañella

Mª Lourdes Pérez Retamero
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Gestió del 
coneixement

Gestión del 
conocimiento
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Accés al software “On Demand” Gesttic 
(www.gesttic.net) Reenginyeria de processos 
per millorar la gestió del coneixement. 
Assessorament en implantar i gestionar 
tècniques i processos que facilitin la gestió del 
coneixement d’una organització. Dinamització 
de la gestió del coneixement. Serveis d’ 
emmagatzematge, custòdia i conservació del 
coneixement informàtic.

La norma UNE166.000 permet sistematitzar 
el procés de desenvolupament, recerca i 
innovació, amb la finalitat d’incrementar el 
seu capital intel·lectual i augmentar valor 
empresarial. KIMbcn ofereix un servei de Gestió 
del coneixement amb la finalitat d’optimitzar 
el procés d’innovació, incrementant d’aquesta 
forma la competitivitat de l’empresa. La Gestió de 
coneixement incorpora la implantació del sistema 
de gestió de la innovació, seguint un mètode 
personalitzat segons les seves necessitats.

 Acceso al software “on Demand” Gesttic 
(www.gesttic.net) Reingeniería de procesos 
para mejorar la gestión del conocimiento. 
Asesoramiento al implantar y gestionar 
técnicas y procesos que faciliten la gestión del 
conocimiento de una organización. Dinamización 
de la gestión del conocimiento. Servicios 
de almacenaje, custodia y conservación del 
conocimiento informático.

La norma UNE166.000 permite sistematizar el 
proceso de desarrollo, investigación e innovación, 
con el fin de incrementar su capital intelectual 
y aumentar el valor empresarial. KIMbcn ofrece 
un servicio de Gestión del conocimiento con la 
finalidad de optimizar el proceso de innovación, 
incrementando de esta forma la competitividad de 
la empresa. La Gestión de conocimiento incorpora 
la implantación del sistema de gestión de la 
innovación, siguiendo un método personalizado 
según sus necesidades.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Consultors d’EMAS, S.L.

KIMbcn - Fundació Privada Knowledge Innovation Market Bcn

www.emasconsultors.com

www.kimbcn.org

10%

15%
Jordi Gabarró Sust

Carlos Enrique Herrero
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Disseny i instal·lació 
de sistemes i xarxes

Diseño e instalación 
de sistemas y redes
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Distribuïm, instal•lem i configurem tot tipus 
de Sistemes Informàtics: Implantem la solució 
HARDWARE mes adequada (Servidors, estacions 
de treball, portàtils, terminals tàctils, impresores, 
monitors LCD /Plasma, SAI). Instal•lem y 
configurem tot tipus de Software (Sistemes 
Operatius, Antivirus, Backup, disseny de pàgines 
web, software de gestió TPV per a hosteleria). 
Oferim un Servei d’Assistència Tècnica àgil y 
qualificada amb una resposta immediata.

Distribuimos, instalamos y configuramos todos 
tipos de Sistemas Informáticos: Implantamos la 
solución Hardware más adecuada (Servidores, 
ordenadores, portátiles, TPV, terminales táctiles, 
impresoreas, monitor LCD /Plasma, SAI). 
Instalamos y configuramos todo tipo de Software 
(Sistemas Operativos, Antivirus, Backup, diseño 
de páginas web, software de gestión TPV para la 
hostelería). Ofrecemos un Servicio de Asistencia 
Técnica ágil y cualificado con una respuesta 
inmediata.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Formapack Informática (Formatos y Packaging, S.L.)
www.formapack.es

15%
Mirko Ranieri
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Consultoria en temes 
TIC per start-ups

Consultoría en temas 
TIC para start-ups
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 +PROFIT col·labora en el creixement empresarial 
dels seus clients amb una visió de futur i cap 
a les noves tecnologies. Si no disposa de 
tecnologia, se l’acompanya en la seva introducció 
ajudant-lo a fer la millor tria i amb l’aplicació més 
adequada. Si ja tenen tecnologia aplicada, es fa 
una anàlisi exhaustiva de l’empresa i se l’ajuda 
a rentabilitzar la seva inversió prèvia. +PROFIT 
es constitueix, doncs, com el seu assessor a 
mida en Planificació, Rendiment, Tecnologia, i 
Innovació.

És una empresa que aposta per la innovació i 
el desenvolupament de les noves tecnologies. 
Distribuïm, instal·lem i configurem tot tipus 
de Sistemes Informàtics. Implantem la 
solució Hardware més adequada. Instal·lem 
y configurem tot tipus de software. Oferim un 
servei d’assistència técnica àgil y qualificada 
amb una resposta immediata.

La nostra proposta de valor ofereix al negoci 
una atenció personalitzada, que entén les 
necessitats particulars de cada empresa; 
Serveis professionals d’acompanyament per 
l’aprofitament de les noves tecnologies al 
negoci i el compliment de les obligacions legals 
establertes; Anàlisi de necessitats, requeriments, 
propostes i solucions; Auditoria de projectes, 
direcció de projectes, coaching de direcció TIC; 
Especialitzats: seguretat i infraestructures TIC i 
implantació de solucions Open Source.

 +PROFIT colabora en el crecimiento empresarial 
de sus clientes con una visión de futuro y 
hacia las nuevas tecnologías. Si no dispone de 
tecnología, se le acompaña en su introducción 
ayudándole a hacer la mejor selección con la 
aplicación más adecuada. Si ya tienen tecnología 
aplicada, se hace un análisis exhaustivo de la 
empresa y se le ayuda a rentabilizar su inversión 
previa. +PROFIT se constituye, pues, como su 
asesor a medida en Planificación, Rendimiento, 
Tecnología, e Innovación.

Es una empresa que apuesta por la innovación 
y el desarrollo de las nuevas tecnologías. 
Distribuimos, instalamos y configuramos todos 
tipos de Sistemas Informáticos. Implantamos la 
solución Hardware más adecuada. Instalamos y 
configuramos todo tipo de software. Ofrecemos 
un Servicio de Asistencia Técnica ágil y 
cualificado con una respuesta inmediata.

Propuesta de valor que ofrece al negocio una 
atención personalizada, que entiende las 
necesidades particulares de cada empresa; 
Servicios profesionales de acompañamiento en 
el aprovechamiento de las nuevas tecnologías 
al negocio y el cumplimiento de las obligaciones 
legales; Análisis necesidades, requisitos, 
propuestas y soluciones; Auditoría de proyectos, 
dirección de proyectos, coaching de dirección 
TIC; Especializados: seguridad e infraestructuras 
TIC e implantación de soluciones Open Source.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

+Profit

Formapack Informática (Formatos y Packaging, S.L.)

Ahead Community, S.L.

www.mesprofit.com

www.formapack.es

www.ahead-community.com

15%

10%

Tarifa
especial

Ferran Badal i Franco

Mirko Ranieri

Andrés Pérez Payeras
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Un sistema TIC eficient i ben gestionat és una 
de les més valuoses qualitats diferencials 
amb què hom pot comptar. Una adequada 
implantació i gestió aporta beneficis significatius 
pel que fa a creixement i eficiència.Així, és bàsic 
comptar amb un assessorament sòlid i capaç de 
gestionar-ne els riscos derivats. Aconseguir-ho 
no és fàcil i la seva carència pot resultar molt 
cara: pels diners gastats, però també per la 
pèrdua d’eficiència i l’exposició a incompliments 
legals per part de l’empresa.

Consultoria (anàlisis i definició) dels processos 
de negoci de l’empresa. Consultoria TIC (anàlisis 
de necessitats i definició mapa de sistemes 
d’informació de l’empresa) Selecció de sistemes 
de gestió (ERP, CRM, e-Commerce, Intranet, 
gestió documental, BI) tant de software lliure 
com propietari i tant en modalitat SaaS com de 
propietat clàssica. Direcció de la implantació 
dels sistemes escollits. Consultoria en qualitat 
per preparar el procés de certificació ISO.

Un sistema TIC eficiente y bien gestionado es una 
de las más valiosas cualidades diferenciales con 
que se puede contar. Una adecuada implantación 
y gestión aporta beneficios significativos en 
cuanto a crecimiento y eficiencia. Por ello, es 
básico contar con un asesoramiento sólido, 
capaz de gestionar los riesgos derivados. 
Conseguirlo no es fácil y su carencia resulta 
muy cara: por el dinero gastado, y por la pérdida 
de eficiencia y la exposición a incumplimientos 
legales por parte de la empresa.

Consultoría (análisis y definición) de los procesos 
de negocio de la empresa. Consultoría TIC 
(análisis de necesidades y definición mapa 
de sistemas de información de la empresa) 
Selección de sistemas de gestión (ERP, CRM, 
e-Commerce, Intranet, gestión documental, BI) 
tanto de software libre como propietario y tanto 
en modalidad SaaS como de propiedad clásica. 
Dirección de la implantación de los sistemas 
escogidos. Consultoría en calidad por preparar el 
proceso de certificación ISO.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Ignasi Buyreu i Pasarisa

Josep Grinyó Lladó
www.josepgrinyo.cat

20%

5% - 40%
Ignasi Buyrey i Pasarisa

Josep Grinyó Lladó

Orientació del servei per a empreses i 
emprenedors que estan posant en marxa el 
seu negoci i necessiten conèixer les millors 
opcions per que les TIC siguin una eina útil pel 
desenvolupament del negoci. El servei consisteix 
en l’assessorament, a partir d’una entrevista 
inicial es fa un diagnòstic per  identificar les 
oportunitats que les TIC poden aportar. El 
resultat és una proposta d’actuacions de millora 
prioritzades segons l’estratègia de negoci i les 
previsions d’inversió.

Orientación del servicio para empresas y 
emprendedores que están poniendo en marcha 
su negocio y necesitan conocer las mejores 
opciones para que las TIC sean una herramienta 
útil para el desarrollo de su negocio. El servicio 
consiste en el asesoramiento: a partir de una 
entrevista inicial se hace un diagnóstico para 
identificar las oportunidades que las TIC pueden 
aportar. El resultado es una propuesta de 
actuaciones de mejora  según la estrategia de 
negocio y las previsiones de inversión.

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Twobites, Tecnología y Soluciones, S.L.
www.twobites.net

25%
Judit Garcia Lidón
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Assessoria per a la introducció de sistemes TIC 
que millorin la producció i la gestió empresarial. 
Diagnòstic previ i la implicació de la direcció 
de l’empresa. En tots els processos no s’oblida 
la seguretat d’accés així com la fiabilitat de 
funcionament que permeti aconseguir els 
objectius marcats per l’empresa.

Asesoría para la introducción de sistemas 
TIC que mejoren la producción y la gestión 
empresarial. Diagnóstico previo y la implicación 
de la dirección de la empresa. En todos los 
procesos no se olvida la seguridad de acceso así 
como la fiabilidad de funcionamiento que permita 
conseguir los objetivos marcados por la empresa. 

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Unired Comunicacions, S.L.
www.unired.es

10% LLuis Oncins Muns

Consultoria específica en dret de les noves 
tecnologies: signatura electrònica, intimitat i 
protecció de dades personals, règim jurídic de 
la contractació electrònica i dels serveis de la 
societat de la informació en general, la propietat 
intel·lectual a Internet, règim jurídic dels noms 
de domini, delictes a Internet i qüestions de Dret 
Internacional Privat a la xarxa.

Consultoría específica en derecho de las nuevas 
tecnologías: firma electrónica, intimidad y 
protección de datos personales, régimen jurídico 
de la contratación electrónica y de los servicios 
de la sociedad de la información en general, 
la propiedad intelectual en Internet, régimen 
jurídico de los nombres de dominio, delitos en 
Internet y cuestiones de Derecho Internacional 
Privado en la red. 

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Mercè Arderiu i Usart

10% Mercè Arderiu i Usart
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Suport estratègic per a la 
localització d’empreses 
estrangeres a Barcelona

Apoyo estratégico para la 
localización de empresas 
extranjeras en Barcelona



122

PBS dóna servei a empreses multinacionals que 
volen establir-se a Espanya, des del registre fins 
al dia a dia de les seves operacions, a través de 
societats creades a Espanya (SA, SL) sucursals, 
oficines de representació, establiments 
permanents a efectes de IRNR, establiments 
permanents a efectes de l’IVA, societats 
enregistrades a efectes del les retencions del 
IRPF per contractar personal a Espanya.

Gestió de mobilitat de treballadors a nivell 
nacional i internacional. La nostra empresa 
compta amb especialistes en Relocation, 
Inmigration i mudances.

Fundada el 2001, BRS ofereix assistència 
professional pel que fa a la mobilitat d’executius, 
particulars i famílies que arriben a Espanya 
des de qualsevol part del món. El nostre 
coneixement del mercat, experiència pràctica i 
confidencialitat es converteixen en una font de 
comoditat i tranquil·litat dels nostres clients. 
A través de la nostra avançada experiència en 
l’àmbit de la mobilitat, supervisem tot el procés 
per garantir que totes les decisions són preses 
en el moment adequat.

PBS da servicio a empresas multinacionales 
que quieren establecerse en España, desde el 
registro hasta el día a día de sus operaciones, 
a través de sociedades creadas en España (SA, 
SL) sucursales, oficinas de representación, 
establecimientos permanentes a efectos de 
IRNR, establecimientos permanentes a efectos 
de IVA, sociedades registradas a efectos de las 
retenciones del IRPF para contratar personal en 
España.

Gestión de movilidad de empleados a nivel 
nacional e internacional. Nuestra empresa 
cuenta con especialistas en Relocation, 
Inmigration y Mudanzas. 

Fundada en 2001, BRS ofrece asistencia 
profesional en cuanto a la movilidad de ejecutivos, 
particulares y familias que llegan a España 
desde cualquier parte del mundo. Nuestro 
conocimiento del mercado, experiencia práctica y 
confidencialidad se convierten en una fuente de 
comodidad y tranquilidad de nuestros clientes. 
A través de nuestra avanzada experiencia en 
el ámbito de la movilidad, supervisamos todo 
el proceso para asegurarnos de que todas las 
decisiones son tomadas en el momento adecuado.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Professional Bookkeeping Services, S.L.

Relocations España, S.L.

BRS Relocation Services, S.L.

www.pbs.es

www.relocationspain.com

www.brs-relocation.com

Tarifa
especial

Tarifa
especial

10%
Marcel Miró i Simon

Sergi Pintó Delgado
Enrique López Alcalde

Beatriz Carro
Pascal Bourbon
Marta Triginer 
Maria Elena Cestero 
Anne Morant 
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Barcelona International Network ofereix  serveis  
integrals a empreses i professionals de la 
comunitat internacional orientats a facilitar 
l’establiment, desenvolupament i retenció del 
seus negocis, accelerar la seva integració social 
i l’aprofitament de les oportunitats culturals 
de Barcelona. Especialitzats en connectar 
empreses i professionals estrangers per la 
potenciació dels seus negocis o activitats 
professionals en l’àmbit local (near-shoring),  
i internacional (offshoring).

Barcelona International Network ofrece servicios  
integrales a empresas y profesionales de la 
comunidad internacional orientados a facilitar 
el establecimiento, desarrollo y retención de 
sus negocios, acelerar su integración social 
y aprovechamiento de las oportunidades 
culturales de Barcelona. Especializados en 
conectar empresas y profesionales extranjeros 
para potenciar sus negocios o actividades 
profesionales en el ámbito local (nearshoring)  
e internacional (offshoring). 

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Barcelona International Network, S.L.
www.bcnin.com

Tarifa
especial

Karen Reith
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Preparació i suport en la 
cerca de partners locals a 
empreses estrangeres

Preparación y apoyo en 
la búsqueda de partners 
locales a empresas 
extranjeras
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Experiència en fusions i adquisicions d’empreses 
pymes catalanes. Més de 20 anys d’experiència 
com a empresari industrial a Catalunya. Profund 
coneixement del mercat empresarial català.
Coneixement dels processos de decisió 
corporativa a les grans empreses.

Opinno és una xarxa internacional per startups 
que ofereix serveis d’acceleració de negoci per 
a empreses high-tech a través de l’entrada en 
nous mercats, principalment als EUA (àrea de 
Silicon Valley). Treballem amb equips de startups 
per ajudar-los a obtenir finançament públic, així 
com finançament privat d’inversors i clients. 
Opinno té seus a San Francisco, Boston, Madrid, 
Barcelona i Coimbra i aliances a Shanghai, 
Bangalore, Seül, Tòquio, Munic, París i Milà.

El principal objectiu dels serveis a realitzar 
és aconseguir amb un curt termini de 
temps la cooperació entre empreses . 
Els serveis que s’ofereixen són: Servei de 
prospecció d’empreses/clients objectiu/ 
socis industrials d’àmbit local , d’acord amb 
la demanda d’empreses estrangeres. Serveis 
d’acompanyament i suport per arribar a 
acords de cooperació entre empreses. Serveis 
acompanyament legal en processos de 
negociació.

Experiencia en fusiones y adquisiciones de 
empresas PYMES catalanas. Más de 20 años 
de experiencia como empresario industrial en 
Cataluña. Profundo conocimiento del mercado 
empresarial catalán. Conocimiento de los 
procesos de decisión corporativa en las grandes 
empresas.

Opinno es una red internacional para startups 
que ofrece servicios de aceleración de negocio 
para empresas high-tech a través de la entrada 
en nuevos mercados, principalmente en EE.UU 
(área de Silicon Valley). Trabajamos con equipos 
de startups para ayudarles a obtener financiación 
pública, así como financiación privada de 
inversores y clientes. Opinno tiene sedes en San 
Francisco, Boston, Madrid, Barcelona y Coimbra 
y alianzas en Shangai, Bangalore, Seúl, Tokio, 
Munich, París y Milán.

El principal objetivo de los servicios a realizar 
es conseguir en un corto plazo de tiempo la 
cooperación entre empresas. Los servicios 
que se ofrecen son: Servicio de prospección 
de empresas/clientes objetivo/socios 
industriales de ámbito local, de acuerdo con la 
demanda de empresas extranjeras. Servicios 
de acompañamiento y soporte para llegar a 
acuerdos de cooperación entre empresas. 
Servicios acompañamiento legal en procesos de 
negociación.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Healthy Growth Asesores

Opinno

KIMbcn - Fundació Privada Knowledge Innovation Market Bcn

www.hgasesores.com

www.opinno.com

www.kimbcn.org

5%

10%

5%
Andreu Jo Figueras

Pedro Moneo

Antonio Alvarez i Alvarez
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Consultoria 
mediambiental

Consultoría 
medioambiental
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Formació ambiental. Estudi sòls contaminats 
i remediació. Externalització sistemes 
gestió ambiental, Eficiència Energética, 
RSE, Ecoetiquetatge i distintiu de qualitat 
ambiental. Diagnòstics ambientals. Avaluacions 
d’Impacte Ambiental i Avaluacions Ambientals 
Estratègiques de Plans i Programes. Llicències 
ambientals.Gestió de subvencions i ajuts públics. 
Fitxes requisits legals ambiental i PRL. Auditoria 
Eficiència Energètica. LOPD. Quadres 
de Comandament i indicadors.

Realización de la revisión ambiental inicial y la 
política ambiental; Identificación y evaluación de 
los aspectos ambientales y requisitos legales; 
Definición de las funciones, responsabilidades 
y competencias; Procedimentar el proceso 
de emergencia ambiental; Procedimentar de 
evaluación del cumplimiento legal y de mejora 
continua; Procedimentar y desarrollar el proceso 
de auditoría interna; Asistencia en la auditoría 
de certificación; etc.

Formación ambiental. Estudio suelos 
contaminados y remediación. Externalización de 
sist. gestión ambiental, Eficiencia Energética, RSE, 
Ecoetiquetado y distintivo de calidad ambiental. 
Diagnósticos ambientales. Evaluaciones de 
Impacto Ambiental y Evaluaciones Ambientales 
Estratégicas de Planes y Programas. Licencias 
ambientales. Gestión de subvenciones y ayudas 
públicas. Fichas requisitos legales ambiental 
y PRL. Auditoría Eficiencia Energética. LOPD. 
Cuadros de Mando e indicadores.

Realización de la revisión ambiental inicial y la 
política ambiental; Identificación y evaluación de 
los aspectos ambientales y requisitos legales; 
Definición de las funciones, responsabilidades 
y competencias; Procedimentar el proceso 
de emergencia ambiental; Procedimentar de 
evaluación del cumplimiento legal y de mejora 
continua; Procedimentar y desarrollar el proceso 
de auditoría interna; Asistencia en la auditoría de 
certificación; etc.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

GMS International, S.L.

Quality Network Consulting, S.L.

www.gmsinternacional.com

Tarifa
especial

15%
Joan Pau Singer Grisolía

José Manuel López Bena
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Consultoria 
de qualitat 

Consultoría 
de calidad



130

Disseny i implantació de Sistemes de Gestió 
de Qualitat (ISO 9001, ISO 14001, EMAS, UNE 
166002; UNE 13816; ISO 22000; SICTED. Q, etc.) 
Externalització - Outsourcing pel manteniment 
del sistema de gestió ISO Elaboració d’auditories 
internes. 

Diagnòstics competitivitat. Anàlisis DAFO. 
Formació. Implantació, manteniment i 
externalització de sistemes de gestió ISO 
9001:2008, EFQM, ISO 14001:2004, EMAS, 
OHSAS. LOPD, Q Petit Comerç, Q Turística, 
Eficiència Energètica. Quadres de Comandament 
i indicadors. Anàlisi AMFE. Enquestes satisfacció 
clients. Implantació eines de qualitat per la 
millora de procesos i productivitat. Gestió d’ajuts 
i subvencions.

Ducks|in|a|row  es una consultora 
especialitzada en optimització i millora de 
processos, experts en les metodologies de 
millora continua Lean i Six Sigma. Desenvolupem 
programes de formació a mida, coaching de 
projectes, implantació de solucions per la millora 
de l’eficiència  a les diverses àrees de l’empresa 
tant en sectors industrials com de serveis.

Diseño e implantación de Sistemas de Gestión 
de Calidad (ISO 9001, ISO 14001, EMAS, UNE 
166002; UNE 13816; ISO 22000; SICTED. 
Q, etc.) Externalización - Outsourcing para el 
mantenimiento del sistema de gestión ISO. 
Elaboración de auditorías internas.

Diagnósticos competitividad. Análisis DAFO. 
Formación. Implantación, mantenimiento 
y externalització de sistemas de gestión 
ISO 9001:2008, EFQM, ISO 14001:2004, 
EMAS, OHSAS. LOPD, Q Pequeño Comercio, 
Q Turística, Eficiencia Energética. Cuadros 
de Mando e indicadores. Análisis AMFE. 
Encuestas satisfacción clientes. Implantación 
herramientas de calidad para la mejora de 
procesos y productividad. Gestión de ayudas y 
subvenciones.

Ducks|in|a|row se una consultora especializada 
en optimización y mejora de procesos, expertos 
en las metodologías de mejora continúa Lean 
y Six Sigma. Desarrollamos programas de 
formación a medida, coaching de proyectos, 
implantación de soluciones por la mejora de la 
eficiencia a las diversas áreas de la empresa 
tanto en sectores industriales como de servicios. 

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Consultors d’EMAS, S.L.

GMS Internacional, S.L.

Ducks in a Row, S.L.

www.emasconsultors.com

www.gmsinternacional.com

www.ducks-in-a-row.es

15%

10% - 20%

15%
Jordi Gabarró Sust

Joan Pau Singer Grisolía
Sílvia Linares Vilarasau

Mónica Rodríguez Pañella
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Realitzem activitats de consultoria i formació 
a les àrees de coneixement de la gestió de la 
qualitat, medi ambient, alimentació, gestió 
empresarial, innovació, seguretat i salut laboral 
i responsabilitat social. Amb més de 350 clients 
certificats segons diferents normatives. L’àmplia 
experiència d’INGECAL en la implantació de 
sistemes de gestió de la qualitat ens permet 
oferir un servei complet d’assessorament per a 
garantir l’èxit dels projectes.

Elaboració de la documentació, establiment 
d’objectius, definició de competències del 
personal, fixació del manteniment de la 
infraestructura, procedimient: la sistemàtica 
de relació amb el client, el procés del disseny 
i desenvolupament, el procés de compres, 
els processos de producció i / o prestació del 
servei, el procés de control dels equips de 
mesura, els processos de mesurament, anàlisi i 
millora, etc.

Gestió, implantació i manteniment de Sistemes 
de Gestió de la Qualitat segons Norma ISO 
9001:2008, ISO 22716, GMP’s, GMP’s 
Supplementary Dietetics FDA i creació de tota 
la documentació inherent al Sistema de Qualitat 
sol·licitada per la Norma de referència. Eines 
de Qualitat i Sistemes de millora. Auditories 
de Qualitat. Formació. proveïdors i contractes 
concertats.

Realizamos actividades de consultoría y formación 
en las áreas de conocimiento de la gestión de la 
calidad, medio ambiente, alimentación, gestión 
empresarial, innovación, seguridad y salud laboral 
y responsabilidad social. Con más de 350 clientes 
certificados según diferentes normativas. 
La amplia experiencia de INGECAL en la 
implantación de sistemas de gestión de la 
calidad nos permite ofrecer un servicio completo 
de asesoramiento que garantice el éxito de los 
proyectos que llevamos a cabo

Elaboración de la documentación, 
establecimiento de  objetivos, definición 
de competencias del personal, fijación 
del mantenimiento de la infraestructura, 
procedimientar: la sistemática de relación con 
el cliente, el proceso del diseño y desarrollo, el 
proceso de compras, los procesos de producción 
y/o prestación del servicio, el proceso de control 
de los equipos de medida, los procesos de 
medición, análisis y mejora, etc.

Gestión, implantación y mantenimiento de 
Sistemas de Gestión de la Calidad según Norma 
ISO 9001:2008, ISO 22716, GMP’s, GMP’s 
Supplementary Dietetics FDA y creación de 
toda la documentación inherente al Sistema de 
Calidad solicitada por la Norma de referencia. 
Herramientas de Calidad y Sistemas de mejora. 
Auditorías de Calidad. Formación. proveedores y 
contratos concertados.

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

Experts homologats  
Expertos homologados

INGECAL, Ingeniería de la Calidad y el Medio Ambiente, S.L.

Quality Network Consulting, S.L.

Mercè Cascalló Piqueras

www.ingecal.cat

Tarifa
especial

Tarifa
especial

25%
Evaristo Gutiérrez Jiménez

José Manuel López Baena

Mercè Cascalló Piqueras
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Assessorament, especialment a organitzacions 
de petita/mitjana dimensió, en el disseny i 
implantació de sistemes de gestió de la qualitat 
d’acord amb normes generals i específiques 
(ISO,UNEIX, ...) - Integració de sistemes de 
gestió (ISO 9001, ISO 14001, OHSAS 18001) 
- Auditories internes de sistemes de gestió - 
Assistència continuada en el manteniment i 
millora dels sistemes de gestió implantats i/o
la seva externalizació (Outsourcing) .

Asesoramiento, especialmente a organizaciones 
de pequeña/mediana dimensión, en el diseño 
e implantación de sistemas de gestión de la 
calidad de acuerdo con normas generales 
y específicas (ISO,UNE, ...) – Integración de 
sistemas de gestión (ISO 9001, ISO 14001, 
OHSAS 18001) – Auditorías internas de 
sistemas de gestión – Asistencia continuada 
en el mantenimiento y mejora de los sistemas 
de gestión implantados y/o su externalización 
(Outsourcing).

Especialització   Especialización

Descompte   
Descuento

Experts homologats  
Expertos homologados

V&H Enginyers Consultors, S.C.C.L.
www.vhec.net

15%
Joan Ramon Dalmau Santos
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Directori
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Directorio
de expertos



134

Idiomes    Idiomas:

Abel de Benito Ruiz

Empresa 2creativo

Màster de Direcció d’Art en Publicitat a la 
Universitat Ramon Llull (2006). Grau de Tècnic 
Superior en So a l’I.E.S. La Mercè (2001).

Máster de Dirección de Arte en Publicidad - 
Universitat Ramon Llull (2006). Grado de Técnico 
Superior en Sonido en el I.E.S. La Mercè (2001).

Soci Gerent i Consultor en Estratègies de Branding 
de 2creativo des del 2002; Col·legiat al Col·legi 
Oficial de Dissenyadors Gràfics de Catalunya; 
Docent de diversos cursos per a emprenedors i 
estudiants de disseny.

Socio Gerente y Consultor en Estrategias de Branding 
de 2creativo desde el 2002; Colegiado del Colegio 
Oficial de Diseñadores Gráficos de Catalunya; 
Docente de varios cursos para emprendedores y 
estudiantes de diseño.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación abeldb@2creativo.net

Adolfo Soria

Empresa BDO Audiberia Abogados y 
Asesores Tributarios, S.L.

Llicenciat en Dret per la Universitat Autònoma de 
Barcelona. Master ISDE abogacía especialitat dret 
mercantil.

Licenciado en Derecho por la Universitat Autònoma 
de Barcelona. Master ISDE abogacía especialidad 
derecho mercantil.

Més de 10 anys d’experiència en assessorament 
mercantil a empreses nacionals i internacionals 
en el marc de la creació d’empreses, pactes 
entre socis, contractes mercantils i projectes 
internacionals. Des del 2006 és el Director de 
l’Àrea Mercantil de BDO Abogados.

Más de 10 años de experiencia en asesoramiento 
mercantil a empresas nacionales e internacionales 
en el marco de la creación de empresas, pactos 
entre socios, contratos mercantiles y proyectos 
internacionales. Desde el 2006 es el Director del 
Área Mercantil de BDO Abogados.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación abeldb@2creativo.net

Adela Beltran Sancho

Empresa Voler Volar, comunicació

Arts Gràfiques, Disseny Gràfic, Fotografia, 
Multimèdia, Web, Coaching empresarial, 
programació neurolingüística, gestió i direcció.

Artes Gráficas, Diseño Gráfico, Fotografía, 
Multimedia, Web, Coaching empresarial, 
programación neurolingüística, gestión y dirección.

Va iniciar la seva trajectòria en la preimpressió, 
comunicació i el marketing en empreses com Zona, 
P&E,  Winthertur i Hewlett Packard entre altres. 
Cofundadora de la na1, estudi de disseny gràfic i 
L&B, empresa de difusió d’art contemporani. Paral.
lelament va constituir la empresa Voler Volar.

Inició su trayectoria en la preimpresión, 
comunicación y el marketing en empresas como 
Zona, P&E, Winthertur y Hewlett Packard entre otras. 
Cofundadora de na1, estudio de diseño gráfico, y 
L&B, empresa de difusión de arte contemporáneo. 
Paralelament constituyó la empresa Voler Volar.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@volervolar.com

Servei    Servicio: 6

Servei    Servicio: 6

Servei    Servicio: 1, 10

Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Adrià Bullón Casals

Empresa Ducks in a Row, S.L.

Executive MBA ESADE; Enginyer Industrial ETSEIB 
– UPC. Barcelona (Organització Industrial); 
Master en Logística Integral ICIL.

Executive MBA ESADE. Ingeniero Industrial  
ETSEIB – UPC. Barcelona- (Organización Industrial) 
Master en Logística Integral ICIL.

Treballant en millora de processos des de 1996, 
primer a Mercedes Benz i posteriorment com 
a Manager a la Consultora Everis on va liderar 
projectes en companyies de diversos sectors, des 
de Sector Públic, fins a Gran Consum, Turisme o 
Banca tant en l’àmbit nacional com internacional.

Trabajando en mejora de procesos desde 1996, 
primero en Mercedes Benz y posteriormente como 
Manager en la Consultora Everis donde lideró 
proyectos en empresas de varios sectores, desde 
Sector Público, hasta Gran Consumo, Turismo o Banca 
tanto en el ámbito nacional como internacional.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación adrianb@ducks-in-a-row.es

Albert Garriga Puig

Empresa Pendulum Comunicación 
e Imagen, S.L.

Llicenciatura de Publicitat i Relacions Públiques 
(UB); Llicenciatura en Periodisme (URL); Màster de 
direcció de comunicació (IL3-UB)

Licenciatura en Publicidad y Relaciones Públicas 
(UB); Licenciatura en Periodismo (URL); Máster en 
dirección de comunicación (IL3-UB)

Experiència directiva en comunicació, relacions 
institucionals, relacions internacionals i mitjans de 
comunicació en grans comptes i PiMES. Capacitat 
d’organització, lideratge i desenvolupament 
interpersonal. Docent universitari i formació a 
professionals.

Experiencia directiva en comunicación, relaciones 
institucionales, relaciones internacionales y medios 
de comunicación para grandes cuentas y PYMES. 
Capacidad de organización, liderazgo y desarrollo 
interpersonal. Docente universitario y formación de 
profesionales.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación agarriga@pendulum-pr.com

Alba Osuna Cuadras

Empresa Köök, estratègies de 
comunicació de marca

Llicenciada en Publicitat i RRPP (UAB). Postgrau 
“Planificació estratègica de la comunicació: 
el planner” (URLl). Formació contínua en gestió 
de marca

Lic. en Publicidad y RRPP (UAB). Postgrado 
“Planificación estratégica de la comunicación: 
el planner” (URLl). Formación continua en gestión 
de marca .

Planner i realització de tasques com a executiva 
de comptes a l’agència Pep Valls estudi SL 
(2003-2006). Executiva de comptes a l’agència 
TBWA Barcelona, portant les comptes de Caixa 
Catalunya, Debolsillo i Beko Electronics entre altres 
(2006-2008). Creació de l’empresa köök (2008).

Planner y realización de tareas como ejecutiva de 
cuentas en la agencia Pep Valls estudio SL (2003-
2006). Ejecutiva de cuentas en la agencia TBWA 
Barcelona, trayendo las cuentas de Caixa Catalunya, 
Debolsillo y Beko Electronics entre otras (2006-
2008). Creación de la empresa köök (2008).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación alba@kook.cat

Servei    Servicio: 18, 17

Servei    Servicio: 7

Servei    Servicio: 7

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., De.



136

Albert Xiol i Ríos

Empresa Konsac Legal S.L.P.

Llicenciat en Dret  per la UB. Postgrau al IESE. Licenciado en Derecho por la UB. Postgrado en IESE.

Llicenciat en Dret per la Universitat de Barcelona  
des de 1974, he dedicat tota la vida professional 
a l’exercici de la professió fonamentalment en 
matèria de dret laboral, des de la fundació de 
ĺ empresa fins a la defensa jurídica en totes les 
instàncies.

Licenciado en Derecho por la Universidad de 
Barcelona desde 1974, he dedicado toda la 
vida profesional al ejercicio de la profesión 
fundamentalmente en materia de derecho laboral, 
desde la fundación de la empresa hasta la defensa 
jurídica en todas las instancias.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación axiol@konsac.com

Àlex d’Espona i Flaquer

Empresa Business Angels Network 
Catalunya

ESADE, Master in Business Administration, Part 
Time (MBA-PT). UPC, Escola Tècnica Superior 
d’Enginyeria de Telecomunicació de Barcelona.

ESADE, Master in Business Administration, Part 
Time (MBA-PT). UPC, Escuela Técnica Superior de 
Ingeniería de Telecomunicación de Barcelona.

Coordinador de Business Angels Network Catalunya. 
Participació en l’organització de Fòrums d’inversió 
Colomer Fortuny Consulting. Principals sectors 
treballats: Empreses de base tecnològica, clubs 
esportius (fitness & spas) i biotecnologia  Tempos21, 
innovació en aplicacions mòbils.

Coordinador de Business Angels Network Catalunya. 
Participació en l’organització de Fòrums d’inversió 
Colomer Fortuny Consulting. Principals sectors 
treballats: Empreses de base tecnològica, clubs 
esportius (fitness & spas) i biotecnologia  Tempos21, 
Innovación en aplicaciones móviles.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación aespona@bancat.com

Servei    Servicio: 1, 2

Servei    Servicio: 12

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Cat., Cast., Eng., Fr., It.

Ana Mola Fernández

Empresa AMF Protocolo y Eventos 
Consultoría

Diplomada Publicitat i Relacions Públiques. 
Diploma i Certificat Pràctic Publicitat i Llengua 
Francesa Universidad de Toulouse-Le Mirail.

Diplomada Publicidad y Relaciones Públicas;Diploma 
y Certificado Práctico Publicidad y Lengua Francesa 
Universidad de Toulouse-Le Mirail.

1999-2008 NATIONALE SUISSE-Cía Multinacional 
Suissa Sector Asegurador; Secretària Executiva 
Dcció Gral i Presid. Travel Manager Internacional i 
Rble Dpt Comunicació ,RRPP i Protocol.1994-1998 
PUNTOCASH- grup CARREFOUR.Secretària Dcció 
Gral membre CD.

1999-2008 NATIONALE SUISSE-Cía Multinacional 
Suiza Sector Asegurador; Secretaria Ejecutiva Dcción 
Gral y Presid. Travel Manager Internacional y Rble 
Dpto Comunicación,RRPP y Protocolo; 1994-1998 
PUNTOCASH- grupo CARREFOUR;Secretaria Dcción. 
Gral miembro CD.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@amfprotocolo.com

Servei    Servicio: 7
Idiomes    Idiomas:
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Andrés Pérez Payeras

Empresa Ahead Community, S.L.

PDD de IESE, Enginyer Sup. Telecomunicació. 
Àmplia experiència en consultoria tecnològica 
per a empreses.

PDD de IESE, Ingeniero Sup. Telecomunicación. 
Amplia experiencia en consultoría tecnológica para 
empresas.

Més de 15 anys de carrera professional aportant 
valor a les empreses mitjançant les Tecnologies de 
la Informació. Com Director de Projectes, Gerent 
de Comptes o Director Tècnic. Ha participat en 
multitud de projectes de consultoria en l’àmbit 
tècnic i en l’àmbit de gestió. Professor universitari.

Más de 15 años de carrera profesional aportando 
valor a las empresas mediante las Tecnologías de la 
Inf. Como Director de Proyectos, Gerente de Cuentas 
o Director Técnico. Ha participado en multitud de 
proyectos de consultoría en el ámbito técnico y en el 
ámbito de gestión. Profesor universitario.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación andresp@ati.es

Ana Úbeda Hernández

Empresa J&A Garrigues, S.L.P.

Llicenciada en Dret al Centre Abat Oliba, UB.  
Master en Dret de la Unió Europea, per la 
Universidad Carlos III.

Licenciada en Derecho en el Centro Abat Oliba, 
UB. Master en Derecho de la Unión Europea, por la 
Universidad Carlos III.

Associada Senior de l’oficina Barcelona de J&A 
Garrigues, S.L.P. i treballa a la firma des de l’any 2000. 
Entre 1995 i 1998 va treballar a la oficina de Bruseles 
de la firma d’advocats Gómez-Acebo & Pombo. La seva 
experiència es centra en l’assessorament a empreses 
en matèria de Dret Mercantil.

Asociada Senior de la oficina Barcelona de J & A 
Garrigues, SLP y trabaja en la firma desde el año 
2000. Entre 1995 y 1998 trabajó en la oficina de 
Bruselas de la firma de abogados Gómez-Acebo & 
Pombo. Su experiencia se centra en el asesoramiento 
a empresas en materia de Derecho Mercantil.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ana.ubeda@garrigues.com

Servei    Servicio: 1

Servei    Servicio: 21

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Andreu Jo Figueras

Empresa Healthy Growth Asesores

Llicenciat en ciències empresarials i MBA,
per ESADE. Llicenciat en dret per la UNED. 
Advocat col·legiat a l’ICAB.

Licenciado en ciencias empresariales y MBA, 
por ESADE; Licenciado en derecho por la UNED. 
Abogado colegiado en el ICAB.

2005-Soci fundador de Healthy Growth Asesors, 
generació i execució d’operacions de compravenda 
d’empreses; 2004-director associat de M&A, 
compravenda d’empreses; 1998-director de 
consultoria d’O&S consultors; 1976-1997 
empresari industrial productes gran consum.

2005-Socio fundador de Healthy Growth Asesores, 
generación y ejecución de operaciones de 
compraventa de empresas; 2004-Director asociado 
de M&A, compraventa de empresas ; 1998-Director 
de consultoria en O&S consultores; 1976-1997 
empresario industrial productos gran consumo.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación andreu.jo@hgasesores.com

Servei    Servicio: 23, 10
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Ángela Pérez García

Empresa A Pérez G Abogados, S.L. 

Llicenciada en Dret per la UB. Curs de pràctiques 
i de Formació a les Oficines Judicials. Curs de Dret 
Urbanístic a ESADE. 

Licenciada en Derecho por la UB. Curso de prácticas 
y de formación en las Oficinas Judiciales. Curso de 
Derecho Urbanístico en ESADE. 

Advocada de l’ICAB des de 1989 en Dret Laboral, 
Administratiu i Societari. Advocada associada >10 
anys al bufet Marín Asociados SCP. Assessora 
externa de la FSP de la UGT. Lletrada per al 
consorci Administratiu CRID. Formadora de 
Prevenció de Riscos Laborals a Foment del Treball. 

Abogada del ICAB desde 1989 en Derecho Laboral, 
Administrativo y Societario. Abogada asociada >10 
años en el bufete Marín Asociados SCP. Asesora 
externa de la FSP de la UGT. Letrada para el Consorcio 
Administrativo CRID. Formadora de Prevención de 
Riesgos Laborales en Foment del Treball.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación angelaperez@asesorarte.net

Ángel Borrella Ortega

Empresa Food Services Nirba, S.L.

PDD-IESE 2007, Master Direcció de Marketing, 
ESADE 2003, MBA La Salle, Manhattan College 
New York 2002,  Diplomatura de Turisme, Univ. de 
Girona 1992.

PDD-IESE 2007, Master Dirección Marketing, ESADE 
2003, MBA La Salle, Manhattan College of New York 
2002, Diplomado en Turismo, Univ. de Girona 1992.

Qualia Lácteos, reorganització de l’equip comercial. 
Mantequerías Arias, desenvolupament de nous 
canals de vendes. Creació dels departaments de 
Category Management i Trade Marketing; Groupe 
Doux, S.A., desenvolupament de les vendes i gestió 
de la força de vendes a Espanya i Portugal.

Qualia Lácteos,reorganización de l´equipo comercial. 
Mantequerías Arias, Dessenvolupament de nuevos 
canales de ventas.Creación de los departamentos 
de Category Management y Trade Marketing; Groupe 
Doux, S.A., dessenvolupament de las ventas y gestión 
de la fuerza de ventas en España y Portugal. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación aborrella@gmail.com

Servei    Servicio: 8

Servei    Servicio: 2

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Anna Jarques  Ferres

Empresa Oficina Ponti S.L.P.

Advocada i Agent de la Propietat Industrial. 
LLicenciada en Dret i Postgrau de Dret Comunitari 
per la Universitat de Nijmegen (Holanda).

Abogada y Agente de la Propiedad Industrial. 
Licenciada en Derecho y Postgrado de Derecho 
Comunitario por la Universidad de Nijmegen 
(Holanda).

Va iniciar la seva trajectòria a l’any 1992 tant en 
Despatxos com a Agències de Propietat Industrial. 
Actualment és la cap del Departament de Marques 
d’Oficina Ponti .

Inició su trayectoria en el año 1992 tanto en 
Despachos como Agencias de Propiedad Indutrial. 
Actualmente es la jefa del Departamento de Marcas 
de Oficina Ponti.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ajarques@oficinaponti.com

Servei    Servicio: 16
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Anne Morant

Empresa BRS Relocation Services, S.L.   

Màster en Administració i direcció d’empreses 
per l’ICN (Nancy, França).

Master en Administración y dirección de empresas 
por el ICN (Nancy, Francia).

Assistent de Màrqueting a Caterpillar, Suïssa, 
Responsable de gestió d’esdeveniments 
corporatius a Chicago, USA, executiva de comptes 
en WebPAC, Madrid. Treballa amb BRS Relocation 
Services des de 2009.

Asistente de Marketing en Caterpillar, Suiza, 
Responsable de gestión de eventos corporativos 
en Chicago, USA, ejecutiva de cuentas en WebPac, 
Madrid. Trabaja con BRS Relocation Services desde 
2009.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación anne@brs-relocation.com

Anne Marie Evelyn Mathon

Empresa Image de Marque, S.L.

Llicenciada i MBA per ESSEC School of 
Management en l’especialitat de Màrqueting i 
Comunicació (França) - Arts Plàstiques a l’Escola 
Massana (España).

Licenciada y MBA por ESSEC School of Management 
especialidad en Marketing y Comunicación (Francia) 
- Artes Plásticas en la Escuela Massana (España).

Directora de màrqueting a 3M Europa on va crear, 
desenvolupar i supervisar l’estratègia de les marques 
Scotch i Post It. Avui és Directora d’estratègia a 
Image de Marque en projectes d’identitat creativa, 
branding i comunicació per a marques nacionals i 
internacionals i professora de branding a EADA.

Directora de marketing en 3M Europa donde creó, 
desarrolló y supervisó la estrategia de las marcas 
Scotch y Post It. Hoy es Directora de estrategia en 
Image de Marque en proyectos de identidad creativa, 
branding y comunicación para marcas nacionales e 
internacionales y profesora de branding en EADA.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ana.ubeda@garrigues.com

Servei    Servicio: 6

Servei    Servicio: 7

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng., Fr., It., Pt.

Antoni Biada

Empresa 123 Innovation Group S.L. 
(EINNOVA)

Des de la diplomatura al 1997 en “Disseny 
i Multimèdia” en formació constant. A més 
Guanyador de Concursos i una subvenció 
d’innovació del CIDEM.

Desde la diplomatura al 1997 en “Diseño y 
Multimedia”, en formación constante. Además 
Ganador de Concursos y una subvención de 
innovación del CIDEM.

Des de 1997 Disseny o millora de pàgines web, 
posicionament en Google, Yahoo...i promocionem 
vídeos en YouTube i realitzem Màrqueting Viral.

Desde 1997 Diseño o mejora de páginas web, 
posicionamiento en Google, Yahoo...y promocionamos 
videos en YouTube y realizamos Marketing Viral.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación tbiada@einnova.es

Servei    Servicio: 6
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Antoni Fitó i Baucells

Empresa Marco Legal Abogados & 
Economistas, S.A.P.

Llicenciatura en Dret per la UB. Màster en 
Dret Societari. 

Licenciatura en Derecho por la UB. Máster en 
Derecho Societario. 

Advocat en exercici, especialitzat en Dret Mercantil. 
Va iniciar la seva trajectòria professional a la firma 
anglesa Moore Stephens l’any 1993. L’any 2000 va 
crear el seu propi despatx. Es membre del Consell 
d’administració de diverses empreses i ponent 
habitual en matèries societàries.

Abogado en ejercicio, especializado en Derecho 
Mercantil. inició su trayectoria profesional en la firma 
inglesa Moore Stephens en 1993. En el año 2000 
creó su propio despacho. Es miembro del Consejo de 
administración de varias empresas y ponente habitual 
en materias societarias.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación afito@marcolegal.com

Antoni Bigatà i Estruch

Empresa Moving Minds, S.L.

Enginyeria Industrial (UPC), Direcció Marketing 
(UOC), Formació in-company IESE-Bankinter, 
Leadership Excelllence i Power BaseSelling 
(Les Fontaines).

Ingeniería Industrial (UPC), Dirección Marketing 
(UOC), Formación in-company IESE-Bankinter, 
Leadership Excelllence, Power BaseSelling 
(Les Fontaines).

Més de 20 anys d’experiència professional. 
Ha treballat en el llançament de nous negocis, 
desenvolupament de productes-mercats i operacions. 
Ha estat Director a Ernst&Young i a Capgemini. 
Anteriorment habia treballat a Bankinter a l’area 
Internet i en una empresa PIME d’alta tecnologia.

Más de 20 años de experiencia profesional. Ha 
trabajado en el lanzamiento de nuevos negocios, 
desarrollo de productos-mercados y operaciones. 
Ha sido Director en Ernst&Young y Capgemini. 
Anteriormente había estado en Bankinter en el área 
Internet y en una empresa PYME de alta tecnología.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación tbigata@movingminds.es

Servei    Servicio: 9, 8

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.,

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Antoni Lopez-Carrasco Comajuncoses

Empresa Oficina Ponti S.L.P.

Llicenciat en Ciències Físiques. MSc in Space 
Engineering. Agent Europeu de Patents.

Licenciado en Ciencias Físicas. MSc in Space 
Engineering. Agente Europeo de Patentes.

Ex-examinador durant 12 anys a l’Oficina Europea 
de Patents a Munich.

Ex-examinador durante 12 años en la Oficina Europea 
de Patentes en Munich.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación alopez@oficinaponti.com

Servei    Servicio: 15
Idiomes    Idiomas: Cat., Cas., Eng., De., Fr.
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Antonio Alvarez i Alvarez

Empresa KIMbcn - Fundació Privada 
Knowledge Innovation Market Bcn

Enginyer Industrial (UPC/Lulea Tekniska 
Universitet, Suecia) Postgrau en  Marketing 
Estratègic i Operatiu. Trade Marketing. 
Benchmarking (UPC).

Ing. Industrial (UPC/Lulea Tekniska Universitet, 
Suecia). Postgrado en Marketing Estratégico y 
Operativo. Trade Marketing. Benchmarking (UPC).

Gestor de projectes en l’àrea de comercialització 
de KIMbcn. Àmplia experiència com a responsable 
de projectes en el sector industrial, en la que 
destaca la gestió i el desenvolupament de 
projectes durant 12 any , 5 dels quals a Xangai 
(Xina). 

Gestor de proyectos en el área de comercialización 
de KIMbcn. Amplia experiencia como responsable de 
proyectos en el sector industrial, en la que destaca la 
gestión y el desarrollo de proyectos durante 12 años, 
5 del los cuales en Shangai (China). 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación aalvarez@kimbcn.org

Antoni Pinies Perea

Empresa Valors i Persones, S.L.

Psicòleg, Màster,Trainer i Epistemologia PNL. 
Coaching i PNL. ISVORDILTS Leadership Center, 
IMDE Ginebra, Màster PRL per UPC . PNL Identity 
Coaching.

Psicólogo, Máster, Trainer y Epistemología PNL. 
Coaching y PNL. ISVORDILTS Leadership Center, 
IMDE Ginebra, Màster PRL por UPC. PNL Identity 
Coaching.

Fundador de Valors & Persones. Més de 10 anys 
d’experiència com executiu i directiu en serveis 
professionals. Dir. de projectes de gestió del 
canvi; consultor i coach d’start-ups, pimes i grups 
multinacionals. Professor de la Universitat Ramón 
Llull. Coach certificat per AECOP.

Fundador de Valors & Persones. Más de 10 años de 
experiencia como ejecutivo y directivo en servicios 
profesionales. Dir. de proyectos de gestión del 
cambio; consultor y coach de start-ups, pymes y 
grupos multinacionales. Profesor de la Univ. Ramón 
Llull. Coach certificado por AECOP.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación toni@valorsipersones.com

Servei    Servicio: 3

Servei    Servicio: 23

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Antonio Muñoz de Gispert

Empresa De Gispert Estudio Legal, S.L.

Llicenciat en Dret (1991). Cursos de doctorat en 
dret mercantil. Nombrosos cursos de formació a 
lICAB i altres institucions.

Licenciado en Derecho (1991). Cursos de doctorado 
en derecho mercantil. Numerosos cursos de 
formación a lICAB y otras instituciones.

Advocat col·legiat amb 18 anys d’experiència. 
Especialista en Dret mercantil i civil. 1991-98: advocat 
a Bufet Ribalta & Associats. 1998-2001: advocat 
responsable de Dret mercantil a l’empresa Danone. 
2002-04: advocat senior a Ernst & Young Abogadso. 
2004-avui: advocat a Absis Legal, advocats.

Abogado colegiado con 18 años de experiencia. 
Especialista en Derecho mercantil y civil. 1991-98: 
abogado del Bufete Ribalta & Asociados. 1998-2001: 
abogado responsable de Derecho mercantil en Danone. 
2002-04: abogado senior en Ernst & Young Abogados. 
2004-hoy: abogado en Ábsis Legal, Abogados.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación amunoz@absislegal.com

Servei    Servicio: 1, 2, 5, 10
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Beatriz Carro

Empresa BRS Relocations Services, S.L.

Llengües estrangeres a la Universitat de la 
Sorbonne, Paris i acreditacions de GMS (Global 
Mobility Specialist i CERP).

Lenguas extranjeras en la Universidad de la 
Sorbonne, Paris y acreditaciones de GMS (Global 
Mobility Specialist” y CERP).

Assistent Màrqueting a la multinacional Henkel. 
El 2001, després d’haver viscut en 7 països, va 
fundar BRS Relocation Services, on actua com 
a directora general. Ha participat en diverses 
Conferències Internacionals i emès programes de 
TV i Ràdio sobre Mobilitat Internacional.

Asistente Marketing en la multinacional Henkel. En 
2001, después de haber vivido en 7 paises, fundó 
BRS Relocation Services, donde actúa como directora 
general. Ha participado en diversas Conferencias 
Internacionales y emitido programas de TV y Radio 
sobre Movilidad Internacional.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación  beatriz@brs-relocation.com 

Aurora Renalias Abad

Empresa Activa Coaching

Lic. Informática Euncet. PDG por IESE. Coach 
professional (ACC Executive coach). Certificada en 
programació Neurolingüistica i Mythoself.

Lic. Informática Euncet. PDD por IESE. Coach 
profesional (ACC executive coach). Certificada en 
programación Neurolingüistica y Mythoself.

25 anys com a directiva en empreses nacionals 
i multinacionals, sector informàtica, en àrees 
de vendes/marketing, compres i formant part 
de l’equip directiu. Actualment com a coach 
professional combinant tasques de formadora en: 
millorar la comunicació, lideratge, etc.

25 años como directiva en empresas nacionales 
y multinacionales, sector informática, en áreas de 
ventas/marketing, compras y como parte del equipo 
directivo. Actualmente  coach profesional, combinando 
los procesos de coaching con la formación en: mejorar 
la comunicación, liderazgo, etc.       

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación arenalias@activacoaching.com

Servei    Servicio: 3

Servei    Servicio: 22

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., De., Nl.

Beatriz Ortigosa Vallejo

Empresa Yapa 2002 Consulting, S.L.

Llicenciada en Ciències Econòmiques i 
Empresarials (UB) i titulació terciària en Finances 
i Comerç Internacionals (UB), RRHH (UOC) i PRL 
(PIMEC).

Licenciada en Ciencias Económicas y Empresariales 
(UB) y titulación terciaria en Finanzas y Comercio 
Internacionales (UB), RRHH (UOC) y PRL (PIMEC).

Des de 2006 com Sòcia-Directora de Yapa Consulting 
comercialitza, dissenya  i gestiona projectes de 
consultoria i formació, especialitzant-se en accions a 
mesura per a PYMES. Abans va treballar per a Epise 
(2005-06) i AB Group (2001-04), i a Argentina per a 
Overlap (1997-00) i Accenture (1997).

Desde 2006 como Socia-Directora de Yapa Consulting 
comercializa, diseña, ejecuta y gestiona proyectos de 
consultoría y formación, especializándose en acciones 
a medida para PYMES. Antes trabajó para Epise (2005-
06) y AB Group (2001-04), y en Argentina para Overlap 
(1997-2000) y Accenture (1997).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación beatrizortigosa@yapaconsulting.com

Servei    Servicio: 3
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Bernardo Hernández González

Empresa StepOne Ventures, S.L.

Llicenciat en ADE per ICADE, Màster en Finances 
per Boston College.

Licenciado en ADE por ICADE, Máster en Finanzas 
por Boston College.

Director mundial de màrqueting de producte 
de Google. Prèviament va ser director mundial 
de màrqueting de Google Maps i Google Earth. 
Bernardo és a més soci i inversor en diverses 
iniciatives com Idealista, Tuenti, FloresFrescas i 
StepOne.

Director mundial de marketing de producto de 
Google. Previamente fue director mundial de 
marketing de Google Maps y Google Earth. Bernardo 
es además socio e inversor en varias iniciativas como 
Idealista, Tuenti, FloresFrescas y StepOne.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación bernardo@stepone.com

Bernabé Zea Checa

Empresa ZMB Patents, S.L.

Experiència en dictàmens de patentabilitat, 
infracció i redacció de patents. Perit als tribunals 
espanyols i expert en investigació de patents.

Experiencia en dictámenes de patentabilidad, 
infracción y redacción de patentes. Perito en 
tribunales españoles y experto en investigación de 
patentes.

Representant a Espanya de STN International i de 
ChemicalAbstractsService durant més de 10 anys, i 
abans de Questel-Orbit. Ha publicat diversos articles 
sobre patents. Des de 1988 imparteix classe als 
cursos sobre patents d’OEPM i UB. Docent a màsters 
espanyols sobre propietat industrial, com ESADE.

Representante en España de STN International y de 
ChemicalAbstractsService durante más de 10 años, y 
antes de Questel-Orbit. Ha publicado varios artículos 
sobre patentes. Desde 1988 docente sobre patentes 
de OEPM y la UB. Docente en másters españoles 
sobre propiedad industrial (ej: ESADE).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación bzea@zbm-patents.eu

Servei    Servicio: 15, 16

Servei    Servicio: 11

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.

Bettina Goetzenberger Blüthgen

Empresa Legal Shops, S.L.

Advocada, Diplomada en Legislació i Comerç 
Internacional, Diplomada per a Bancs i Caixes 
d’Estalvi (Alemanya), Traductora jurada alemany-
castellà.

Abogada, Diplomada en Legislación y Comercio 
Internacional, Diplomada para Bancos y Cajas de 
Ahorros (Alemania). Traductora Jurada alemán-
castellano.

Advocada amb 25 anys d’experiència professional, 
principalment al àmbit de la petita i mitjana 
empresa. Secretària i/o Consellera d’alguns Consells 
d’Administració, assessorament legal internacional 
(negociació, contractació, joint-ventures, compravenda 
d’empreses internacional).

Abogada con 25 años de experiencia profesional, 
principalmente en el ámbito de la pequeña y 
mediana empresa. Secretaria y/o Consejera de 
algunos Consejos de Administración, asesoramiento 
legal internacional (negociación, contratación, joint 
ventures, compraventa de empresas internacional).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación b.goetzenberger@lomaslegal.com

Servei    Servicio: 1
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., De.
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Carles de Barutell Travé

Empresa Lener Asesores Legales 
y Económicos, S.L.

Llicenciat en Dret i advocat excercent durant més 
de 9 anys.

Licenciado en Derecho y abogado en ejercicio  
durante más de 9 años.

Des de l’any 1999 i fins a finals de 2007 vaig 
desenvolupar la meva carrera professional al 
despatx d’advocats Balaguer-Morera & Asociados.

Desde 1999 y hasta finales de 2007 desarrollé mi 
carrera profesional en el despacho de abogados 
Balaguer-Morera & Asociados.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación carlosbarutell@lener.es

Bruno Ott

Empresa Opinno

Eng. Industrial i Executive MBA pel IE. Experiència: 
Direcció general de empreses, consultoria 
estratègica i desenvolupament comercial.

Ing. Industrial y Executive MBA por el IE. Experiencia: 
Dirección General de empresas, consultoría 
estratégica y desarrollo comercial.

Dir. Gral de Opinno Espanya. Anteriorment Dir. 
Gral Adjunt d’un Grup Immobiliari amb presència 
a Espanya, Portugal, USA i Anglaterra. Àmplia 
experiència en la gestió de projectes nacionals i 
internacionals. Conseller en Soc. participades per 
Hotels H10, Prasa, Sanostra i Globalia entri altres.

Dir. Gral de Opinno España. Anteriormente Dir. Gral 
Adjunto de un Grupo Inmobiliario con presencia 
en España, Portugal, USA e Inglaterra. Amplia 
experiencia en la gestión de proyectos nacionales e 
internacionales. Consejero en Soc. participadas por 
Hoteles H10, Prasa, Sanostra y Globalia entre otras.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación bruno.ott@opinno.com

Servei    Servicio: 4, 9, 12

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cast. Eng. Fr. De.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Carles Sanabre Vives

Empresa Sanabre Advanced, S.L.

Llicenciat CCII. Màster i DEA Com. Audiovisual 
i Publicitat (UAB). Màster en Gestió i Org. 
d’Empreses (UPF). Diplomat en Gestió Comercial 
i Marketing.

Licenciado CCII. Máster y DEA Com. Audiovisual 
y Publicidad (UAB). Máster en Gestión y Org. de 
Empresas (UPF). Diplomado en Gestión Comercial 
y Marketing.

Direcció a Sanabre Comunica. He estat Jurat als Midas 
Awards dels New York Festivals. He estat soci de 
Magma3. He estat Executiu comercial i de màrqueting 
a Ducform. Autor de varis materials didàctics sobre 
màrqueting y multimèdia a la UOC. Professor associat 
a la UPF i a la URV i docent a la UOC.

Director en Sanabre Comunica. He sido Jurado de 
los Midas Awards en los New York Festivals. He sido 
socio de Magma3 y ejecutivo comercial y marketing 
en Ducform. Autor de varios materiales didácticos 
sobre marketing y multimedia a la UOC. Profesor 
asociado en la UPF y en la URV y docente en la UOC.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación csanabre@sanabre.net

Servei    Servicio: 6
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Fr.
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Carlos Conti Walli

Empresa Carlos Conti Walli

Llicenciat en Ciències Econòmiques i Ciències 
Polítiques per la Universitat de Bath. MBA IESE.

Licenciado en Ciencias Económicas y Ciencias 
Políticas por la Universidad de Bath. MBA IESE.

4 anys d’experiència en banca d’inversió en 
JPMorgan Equity Capital Markets, BNP Paribas 
Leveraged Finance i UBS Latin American M & 
A a Londres, París i Nova York respectivament. 
Assessor en diverses operacions de fusions i 
adquisicions transnacionals.

4 años de experiencia en banca de inversión en 
JPMorgan Equity Capital Markets, BNP Paribas 
Leveraged Finance y UBS Latin American M&A en 
Londres, Paris y Nueva York respectivamente. Asesor 
en diversas operaciones de fusiones y adquisiciones 
transnacionales.  

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación carlos.conti@buildingblockasesores.es

Carlos Alberto López Arranz

Empresa KIMbcn - Fundació Privada 
Knowledge Innovation Market Bcn

Llicenciatura en Enginyeria Superior de 
Telecomunicacions (UPC). Master of Science in 
Telecommunication Engineering & Management 
(UPC).

Licenciatura en Ingeniería Superior de 
Telecomunicaciones (UPC).  Master of Science in 
Telecommunication Engineering & Management 
(UPC).

Va començar la seva carrera professional al 2006 en 
l’empresa Applus. Posteriorment al 2007 continua la 
seva carrera en el departament TSC de la UPC. Des 
de Març de 2009 treballa a la Fundació KIMbcn on 
desenvolupa projectes col·laboratius amb agents i 
empreses detectant oportunitats tecnològiques.

Inicia su carrera profesional en el 2006 en la 
empresa Applus. Posteriormente en 2007 continúa 
su carrera en el departamento TSC de la UPC. Desde 
Marzo de 2009 trabaja en la Fundación KIMbcn 
donde desarrolla proyectos colaborativos con agentes 
y empresas detectando oportunidades tecnológicas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación clopez@kimbcn.org

Servei    Servicio: 14

Servei    Servicio: 10

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Carlos Enrique Herrero

Empresa KIMbcn - Fundació Privada 
Knowledge Innovation Market Bcn

Enginyer en Telecomunicacions (UPC) i Màster 
en Engineering&Management en Ciències de 
Telecomunicacions. 

Ingeniero en Telecomunicaciones (UPC) y Máster 
en Engineering&Management en Ciencias de 
Telecomunicaciones.

Actualment desenvolupa projectes empresarials 
detectant oportunitats tecnològiques per a 
realitzar la gestió integral dels projectes, incloent-hi 
l’assessorament en temes d’innovació, vigilància 
tecnològica i propietat intel·lectual per a millorar la 
posició estratègica de les empreses.

Actualmente desarrolla proyectos empresariales 
detectando oportunidades tecnológicas para realizar 
la gestión integral de los proyectos, incluyendo el 
asesoramiento en temas de innovación, vigilancia 
tecnológica y propiedad intelectual para mejorar la 
posición estratégica de las empresas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación cenrique@kimbcn.org

Servei    Servicio: 19
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Carlos Pérez Sanz

Empresa Landwell - 
PricewaterhouseCoopers

Llicenciat en Dret per la UB; Certified Information 
Systems Auditor per la ISACA (2005) i Màster 
ESADE - Executive Development Program.

Licenciado en Derecho por la UB; Certified 
Information Systems Auditor por la ISACA (2005) y 
Master ESADE – Executive Development Program.

Des de 1998 Responsable de l’àrea de prevenció de 
riscos en el Departament de Dret de les Tecnologies 
de la Informació de Landwell. Professor en ESADE, 
Membre del Consell Assessor de AEDI, Subcomité de 
Protecció Legal del Programari de AETIC, Comitè Esp.l 
de Business Programari Alliance; entre uns altres.

Des de 1998 Responsable de l’àrea de prevenció de 
riscos en el Departament de Dret de les Tecnologies de 
la Informació de Landwell. Professor en ESADE, Membre 
del Consell Assessor de AEDI, Subcomitè de Protecció 
Legal del Programari de AETIC, Comitè Esp.l de Business 
Programari Alliance, etc.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación carlos.perez.sanz@es.landwellglobal.com

Carlos Jordana García

Empresa CJ-Merk2, S.L.

Lic en ciències econòmiques i empresarials per la 
UAB, Dip. en direcció d’emp. de serveis i MBA per 
EADA, consells d’administració per ESADE.

Ldo. en Ciencias Económicas y Empresariales por la 
UAB; Dipl. en Dirección de Emp. de servicios y MBA 
por EADA, Consejos de Administración por ESADE.

Col·labora amb organitzacions internacionals de 
sectors primaris, industrials i de serveis, aquesta 
experiència li permet aportar noves perspectives 
al client. La col·laboració amb les tres principals 
escoles de negoci europees permet estar a 
l’avantguarda de la gestió empresarial.

Colabora con organizaciones internacionales de 
sectores primarios, industriales y de servicios, esta 
experiencia le permite aportar nuevas perspectivas 
al cliente. La colaboración con las tres principales 
escuelas de negocio europeas permite estar en la 
vanguardia de la gestión empresarial.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación cjordana@merk2.com

Servei    Servicio: 3, 6, 9

Servei    Servicio: 16

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Carlos Xiol Borrell

Empresa Fornesa Prada Fernández 
Abogados, S.L.P.

Llicenciat en Dret per la UB; Curs de Dret 
de Societats i Concursal, ICAB. Formació en 
reestructuració de grups empresarials (ESADE, 
ICAB i IFAES) .

Licenciado en Derecho por UB; Curso de Der. 
de Sociedades y Concursal, ICAB. Formación en 
restructuración de grupos empresariales (ESADE, 
Icab, Ifaes).

2001-05 Audihispana Grant Thornton: assessor 
en creació de societats, contractació empresarial, 
fusions i reestructuracions d’empreses. 2005-08 
advocat en el Departament de Corporate i M&A 
Rodés i Sala. Es va incorporar a Fornesa Prada 
Fernández Advocats, S.L.P. des de la seva creació.

2001-05 Audihispana Grant Thornton: asesor en 
creación de sociedades, contratación empresarial, 
fusiones y reestructuracionesrestructuraciones de 
empresas. 2005-08 abogado en el Departamento de 
Corporate y M&A Rodara y Sala. Se incorporó a Fornesa 
Pradera Fernández Abogados, SLP desde su creación.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación c.xiol@fpfabogados.com

Servei    Servicio: 1, 10
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Cécile Baux

Empresa StepOne Ventures, S.L.

MBA, TEC de Monterrey, Mèxic - Llic administració 
i direcció de les empreses, Grans Escoles de 
Comerç de França, ESC Dijon, França.

MBA, TEC de Monterrey, México - Lic. administración 
y dirección de las empresas, Grandes Escuelas de 
Comercio de Francia, ESC Dijon, Francia.

Associada de StepOne Ventures; Encarregada 
de Premsa i Comunicacions en Air France KLM, 
delegació espanyola; Responsable comercial 
filial espanyola Bragard Espanya; Tècnica RRHH, 
Departament formació Renault Espanya.

Asociada de StepOne Ventures; Encargada de Prensa 
y Comunicaciones en Air France KLM, delegación 
española; Responsable comercial filial española 
Bragard España; Técnica RRHH, Departamento 
formación Renault España.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación cecile@stepone.com

Carmen Cristina Masifern Valón

Empresa Masval, S.L.

Doctora en Direcció d’Empreses per l’ U.P.C. 
Master per el IESE, U.Navarra. Llicenciada en 
Dret per l’U.B.

Doctora en Dirección de Empresas por la UPC. 
Máster del IESE, U.Navarra. Doctora en Dirección de 
Empresas por la UB.

Professora i tutora d’Organització, Estratègia i Pla 
d’Empresa a Barcelona Activa en programes d’inici 
i consolidació d’empreses (20 anys).Professora 
d’ADE a la U.I.C. Consultora a la consultora Masval, 
SL. Professora a la UPC (4 anys).

Profesora y asesora en Estrategia, Organización 
y Plan de Empresa en programas de inicio y 
consolidación de empresas de Barcelona Activa (20 
años). Profesora en ADE de la U.I.C. Consultora en la 
consultora Masval, SL. Profesora UPC (4 años).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ccmasifern@gmail.com

Servei    Servicio: 9

Servei    Servicio: 11

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng., Fr.

Daniel Furlan Silvestri

Empresa E.I.M.

Ciències Econòmiques i Empresarials (UB) Cursos 
Doctorat (UB) Master Business Administration 
(IESE-Universidad Navarra).

Ciencias Económicas y Empresariales (UB) Cursos 
Doctorado (UB) Master Business Administration 
(IESE-Universidad de Navarra).

Director d’exportació i Director General en empreses 
privades; Vicepresident Cambra de comerç italiana; 
Membre de la European Association of Craft, Small and 
Medium-sized Enterprises (UEAPME); President Think 
Tank de PIMEC per a la innovació i start-ups; Consultor 
estratègic.

Director de exportación y Director General en empresas 
privadas; Vicepresidente Cámara de Comercio italiana; 
Miembro de la European Association of Craft, Small and 
Medium-sized Enterprises (UEAPME); Presidente Think 
Tank de PIMEC para la innovación y start-ups; Consultor 
estratégico.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación cws@sefes.es

Servei    Servicio: 9, 11
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., It.
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David González Garcia

Empresa SAHEL Solutions SLNE

Eng Telecomunicacions i Electrònica. Màster en 
Life, Business and Corporate coach, (European 
Coaching Center).

Ing. Telecomunicaciones y Electrónica. Máster en 
Life, Business and Corporate coach, (European 
Coaching Center).

10 anys com a formador i director de projectes en 
empreses internacionals (Vodafone, BMB proximus, 
Citibank), ONG (Caritas, Indonèsia, UNICEF). 
Actualment CEO de SAHEL Solutions, la seva pròpia 
empresa, treballa com a coach i formador, així com 
assessorament a emprenedors.

10 años como formador y director de proyectos en 
empresas internacionales (Vodafone, BMB Proximus, 
Citibank), ONGs (Caritas, Indonesia, UNICEF). 
Actualmente CEO de SAHEL Solutions, su propia 
empresa, trabaja como coach y formador, asi como 
asesoramiento a emprendedores.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación david@evolucionprofesional.com

David Esteban Ayerbe

Empresa Techforce

PDD per IESE. Entrepreneurship Development 
Programme per MIT (Sloan School of Management).

PDD por IESE. Entrepreneurship Development 
Programme por MIT (Sloan School of Management).

Després d’haver estat responsable de la informàtica 
d’oficines en una entitat bancària, va dedicar 10 
anys a la recerca aplicada i projectes estratègics 
de tecnologies avançades a una fundació privada. 
Posteriorment, va crear amb altres professionals un 
seguit d’empreses abans de crear Techforce. 

Después de ser responsable de la informática de 
oficinas en una entidad bancaria, dedicó 10 años a la 
investigación y proyectos estratégicos de tecnologías 
avanzadas en una fundación privada. Posteriormente, 
creó conjuntamente con otros profesionales una serie 
de empresas antes de crear Techforce. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación desteban@techforce.eu

Servei    Servicio: 13, 14

Servei    Servicio: 3

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Domingo de la Riva Mateos

Empresa Riva Conesa y Asociados

Ciències Empresarials a ESADE. Cursos de 
fiscalitat a ESADE, Especial Directius y Carta 
Tributària. 

Ciencias Empresariales en ESADE. Cursos de 
fiscalidad en ESADE, Especial Directivos y Carta 
Tributaria.

Des de l’any 1983 a 1989, va prestar els seus 
serveis com assessor fiscal comptable a l’empresa 
Agesa, SL i des de 1989 fins a l’actualitat exerceix 
per compte propi en el mateix àmbit.

Desde el año 1983 a 1989, prestó sus servicios 
como asesor fiscal contable a la empresa Agesa, SL 
y desde 1989 hasta la actualidad ejerce por cuenta 
propia en el mismo ámbito.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación domingo@rivaconesa.com

Servei    Servicio: 1
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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Eduard Prats Cot

Empresa Instuto Superior de Marketing

Diplomat en gestió empresarial per el IESE. 
Màster Màrketing per EADA. Diplomat en Business 
Administration per Universitat Politècnica de 
Catalunya.

Diplomado en gestión empresarial por el IESE. 
Màster en Màrketing por EADA. Diplomado en 
Business Administration por UPC.

Compagina la DG de ISM-ESIC con la DG de l’Escola 
Sup. Disseny i Moda. DG del Palau de Congressos de 
Reus (1999-2001) Dtor Comercial de la Societat de 
Valors del Grup Mapfre a Catalunya (1992-99). Ha 
treballat a Big Drum Ibèrica-Grup Nestlé i en el Dpt. 
d’exportació del Grupo Borges.

Compagina la DG de ISM-ESIC con la DG de la Escuela 
Sup. Diseño y Moda. DG del Palacio de Congresos de 
Reus (1999-2001) Dtor Comercial de la Sociedad de 
Valores del Grupo Mapfre en Catalunya (1992-99). Ha 
trabajado para Big Drum Ibérica-Grupo Nestlé y en el 
Dpto.de  exportación del Grupo Borges.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación eprats@ismarketing.com

Eduard Benito Antolín

Empresa Eduard Benito Estratègies 
de Comunicació

Llicenciat en Ciències de la Informació per la UAB. 
Direcció de Marketing ESADE.

Licenciado en Ciencias de la Información por la UAB. 
Dirección de Marketing ESADE.

1982-1986 dissenyador gràfic i creatiu a Counterfort, 
agència de publicitat. 1986-1989 director creatiu 
a BB+J, agència de publicitat. 1989-1993 Sots 
director general a Gabinet Uribe, relacions públiques. 
1998-actualitat, Director creatiu i assessor 
estratègic a EB estratègies de comunicació.

1982-1986 diseñador gráfico y creativo a Counterfort, 
agencia de publicidad. 1986-1989 director creativo 
en BB+J, agencia de publicidad. 1989-1993 Director 
general de Gabinete Uribe, relaciones públicas. 
1998-actualidad, Director creativo y asesor estratégico 
a EB estrategias de comunicación.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación eb@ebcomunicacio.com

Servei    Servicio: 6, 7

Servei    Servicio: 8

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Elena Molina López

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Llicenciada en Dret, UPF, M.A. in European 
Studies, Coventry University. Advocada. Agent de la 
Propietat Industrial. Membre de l’AIPPI.

Licenciada en Derecho, UPF, M.A. in European 
Studies, Coventry University. Abogada. Agente de la 
Propiedad Industrial. Miembro de la AIPPI.

Responsable del Dept. de Transferències de 
CURELL SUÑOL. Assessora en matèria de 
contractes i reclamacions per infracció de drets de 
propietat industrial. Experiència com a assessora 
al Patronat Català Pro Europa, en particular per al 
6PM de la UE.

Responsable del Dept. de Transferencias de 
Curell Suñol. Asesora en materia de contratos 
y reclamaciones por infracción de derechos de 
propiedad industrial. Experiencia como asesora en 
el Patronat Català Pro Europa, en particular para el 
6PM de la UE.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación eml@curellsunol.es

Servei    Servicio: 15
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Elvira D. Mansur Nauffal

Empresa Elvira D. Mansur Nauffal

Màster Practitioner PNL y Coaching (Inst GESTALT); 
Formació de formadors (TEA CEGOS), Direcció de 
Marketing (ESADE), Llicenciada en Farmàcia.

Máster Practitioner PNL y Coaching (Inst GESTALT); 
Formación de formadores (TEA CEGOS), Dirección de 
Marketing (ESADE), Licenciada en Farmacia. 

Després de 19 anys en el sector farmacèutic com 
comercial i 6 anys com Manager, actualment es 
dedicao a la formació, assessoria comercial i coaching, 
fomentant el desenvolupament personal i professional 
i col·laborant amb els directius per a optimitzar les 
seves competències i arribar a els seus objectius 
empresarials.

Tras 19 años en el sector farmacéutico como 
comercial y 6 años como Manager, actualmente se 
dedica a la formación, asesoría comercial y coaching, 
fomentando el desarrollo personal y profesional y 
colaborando con los directivos para optimizar sus 
competencias y alcanzar sus objetivos empresariales.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación emansur_2000@yahoo.es

Eloi Cerain Tolsa

Empresa Estay Grupo Consultor, S.L.

MBA en Empreses (EAE). Màster Dir i Gest. 
Comptable Empreses (EAE). Tc. especialista en 
Adm. i Gest. Fundacions (FUNDEMI IQS). Expert 
Comptable (EAE).

MBA en Empresas (EAE). Master Dir. y Gest. Contable 
Empresas (EAE). Tco especialista en Adm. y Gest. 
Fundaciones (FUNDEMI IQS). Experto Contable (EAE).

Responsable de Control de Gestió, Adjunt al 
Director de Departament de l’Àrea Econòmica. 
Consultor en matèria Financera i Estratègica, 
desenvolupant models d’integració estratègica 
(Quadre de Comandament Integral), vinculats amb 
la part operativa-financera.

Responsable de Control de Gestión, Adjunto al 
Director de Departamento del Área Económico. 
Consultor en materia Financiera y Estratégica, 
desarrollando modelos de integración estratégica 
(Cuadro de Mando Integral), vinculados con la parte 
operativa-financiera..

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación estay@estaygc.com

Servei    Servicio: 9

Servei    Servicio: 3

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Emilio Margallo

Empresa BDO Audiberia Abogados y 
Asesores Tributarios, S.L.

Llicenciat en Dret per la UB, Màster en Estudis 
Europeus per la UAB i Màster en Tributació i 
Assessoria Fiscal pel CEF.

Licenciado en Derecho por la UB, Máster en Estudios 
Europeos por la UAB y Máster en Tributación y 
Asesoría Fiscal por el CEF.

Membre del Col·legi d’Advocats de Barcelona i de 
diverses Càmares de Comerç; més de 12 anys 
d’experiència en Assessorament Fiscal a empreses. 
Des de fa 3 anys associat de BDO i Director de la 
Divisió d’Outsourcing. Responsable del programa BDO 
Inicia de recolzament a les empreses en creixement.  

Miembro del Colegio de Abogados de Barcelona y 
de varias Cámaras de Comercio; más de 12 años de 
experiencia en Asesoramiento Fiscal a empresas. 
Desde hace 3 años asociado de BDO y Director de la 
División de Outsourcing. Responsable del programa 
BDO Inicia de apoyo a las empresas en crecimiento.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación emilio.margallo@bdo.es

Servei    Servicio: 5
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.,  It.
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Enrique López Alcalde

Empresa Relocations España, S.L.

Diplomat en Comerç Exterior, Global Mobility 
Specialist titulació atorgada per Worldwide ERC.

Diplomado en Comercio Exterior, Global Mobility 
Specialist titulación otorgada por Worldwide ERC.

Sales Director Relocations España (2 anys), 
Account Manager Interdean (3 anys) .

Sales Director Relocations España (2 años), 
Account Manager Interdean (3 años).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación enriquelopez@relocationspain.com

Enric Batalla Farre

Empresa Enric Batalla Farre

Enginyer Superior Industrial, UPC; Dipl PDD IESE; 
Curs QE (UB);Dipl Direction Production Industrie 
Verre Creux PROVES Paris

 Ingeniero Superior Industrial, UPC; Dipl. PDD IESE; 
Curso QE (UB);Dipl. Direction Production Industrie 
Verre Creux PROVER Paris.

2008 Consultor en innovació i IP; valoració actius 
intangibles; “”licensing”” i brokerage “”en VC i 
private equity; posicionament estratègic; branding
2001 Proteccióna, S.L. Director Dept Estratègia, 
Innovació i Propietat Industrial 1995 Sugrañes, S.L. 
Consultor Patents.

2008 Consultor en innovación e IP; valoración activos 
intangibles;“licensing” y brokerage” en VC y private 
equity; posicionamiento estratégico; branding
2001 Protecciona, S.L. Director Dept. Estrategia, 
Innovación y Propiedad Industrial 1995 Sugrañes, 
S.L. Consultor Patentes.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación enric.batalla@iese.net

Servei    Servicio: 15

Servei    Servicio: 22

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.

Erik Brieva

Empresa Polymita-Altea Consulting, S.L.

Llicenciat de Cibernètica i Matemàtiques. Màster 
en Computer Graphics. Estudis en ADE, Estratègia 
Global, Màrqueting i Vendes.

Licenciado de Cibernética y Matemáticas. Master 
en Computer Graphics. Estudios en ADE, Estrategia 
Global, Marketing y Ventas.

Multiemprendedor d’èxit (Polymita, iSOCO, Altea 
Consulting) . 15 anys d’experiència executiva 
internacional (CEO, Director Comercial, CIO, COO) 
i amb analistes (Gartner, Forrester, IDC). Membre 
de EO i CEO-CF i de Consells d’Administració. 
Conferenciant internacional. Professor Universitari.

Multiemprendedor de éxito (Polymita, iSOCO, Altea 
Consulting) .  15 años de experiencia ejecutiva 
internacional (CEO, Director Comercial, CIO, COO) 
y con analistas (Gartner, Forrester, IDC). Miembro 
de EO y CEO-CF y de Consejos de Administración. 
Conferenciante internacional. Profesor Universitario.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación erik.brieva@polymita.com

Servei    Servicio: 9
Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.
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Esther Pérez Martínez

Empresa Amura Talent Executive  
Coaching, S.L.

Llicenciada en Psicologia Clínica Industrial. Màster 
en Desenvolupament de Recursos Humans. DEA. 
en Direcció per Valors i Lideratge (UB). 

Licenciada en Psicología Clínica Industrial. Master en 
Desarrollo de Recursos Humanos. DEA. en Dirección 
por Valores y Liderazgo (UB).

Consultora coachque desenvolupa competències 
i emprenedors. Sòcia de Lesui consultoria RRHH 
àrea informàtica.MOA projectes de reestructuració, 
outplacement i creació de negoci per emprenedors. 
Grup EU resp. RRHH. Group BPI Resp.coaching i 
desenvolupament.Amura coaching emprenedors i 
desenvolupament.

Consultora coach que desarrolla competencias y 
emprendedores. Socia de Lesui consultoría RRHH 
área informática. MOA proyectos de reestructuración, 
outplacement y creación de negocio emprendedores. 
Grupo EU resp. RRHH. Group BPI Resp. coaching y 
desarrollo. Amura coaching emprendedores y desarrollo.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación esther.perez@amuratalent.com

Esther Burgos Fernández

Empresa Sigma Servicios Profesionales 
para Asociaciones, S.L.

Màster in Business Administration per l’IESE i 
Diplomada en màrqueting per ESIC.

Máster in Business Administration por IESE y  
Diplomada en marketing por ESIC.

Experiència de més de 20 anys desenvolupant 
negocis en sectors de serveis, industrials, sanitari 
i consum.

Experiencia de más de 20 años desarrollando 
negocios  en sectores de  servicios, industriales, 
sanitario y consumo.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación esther.burgos@gruposigma.com

Servei    Servicio: 6, 9, 13

Servei    Servicio: 3

Idiomes    Idiomas: Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Eulàlia Balaña i Quintero

Empresa EBCCE Eulàlia Balañà Creació i 
Consolidació d’Empreses 

Llicenciada en Ciències Econòmiques i 
Empresarials. UAB. Formació de formadors  i 
Màster en Distribució Comercial. UPC.

Licenciada en Ciencias Económicas y Empresariales. 
UAB. Formación de formadores y Máster en 
Distribución Comercial. UPC.

S’inicia a Arthur Andersen & Co. BCN i EEUU com 
auditora, continua a Prenatal en l’àrea de publicitat. 
Al 1990 comença l’experiència amb emprenedors. 
Des d’aleshores ha revisat més de 10.000 plans 
d’empresa i impartit més de 500 ponències vinculats 
a l’emprenedoria i la consolidació d’empreses.

Se inicia en  Arthur Andersen & Co. BCN y EEUU como 
auditora, continua en  Prenatal área de publicitad. En 
1990 empieza la experiencia con emprendedores. 
Ha revisado más de 10.000 planes de empresa 
e impartido más de 500 ponencias vinculadas a 
emprendedores y consolidación de empresas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación eb@ebcce.com

Servei    Servicio: 7
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Evaristo Gutiérrez Jiménez

Empresa Ingecal, Ingeniería de la Calidad y 
el Medio Ambiente, S.L.

Enginyer Tècnic Industrial; Màster en Direcció 
d’Operacions – ESADE; Curs de Postgrau MODEL 
d’excel·lència EFQM; Auditor LOPD.

Ingeniero Técnico Industrial, Máster en Dirección de 
Operaciones - ESADE; Curso de Postgrado Modelo de 
excelencia EFQM; Auditor LOPD.

22 anys d’experiència com a responsable de qualitat 
de diferents empreses i consultor de sistemes 
de qualitat. Des de 2000 Director de INGECAL, 
en activitats de consultor, formador i auditor de 
sistemes de gestió de qualitat, medi ambient i gestió 
empresarial. Auditor de sistemes de qualitat per EOQ.

22 años de experiencia como responsable de calidad de 
distintas empresas y consultor de sistemas de calidad. 
Desde 2000 Director de INGECAL, en actividades de 
consultor, formador y auditor de sistemas de gestión de 
calidad, medio ambiente y gestión empresarial. Auditor 
de sistemas de calidad EOQ.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación egj@e-ingecal.com

Eva Sanz Valls

Empresa Asociados Pymark, S.L.

Llicencida en Dret. Agent de la Propietat Industrial. Licenciada en Derecho. Agente de la Propiedad 
Industrial.

Direcció de programes Fundació Garbí. Advocat i 
Agent de la Propietat Industrial a Asociados Pymark 
des de 1998.

Dirección de programas Fundación Garbí. Abogado 
y Agente de la Propiedad Industrial en Asociados 
Pymark desde 1998.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación esanz@pymark.es

Servei    Servicio: 15, 16

Servei    Servicio: 1, 25

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Fernando Ozores Barbany

Empresa Buenaidea

1992 – 1997 Llicenciatura en Administració i 
Direcció d’Empreses i MBA per ESADE
1997 Intercanvi acadèmic a l’Università 
Commerciale Luigi Bocconi.

1992 – 1997 Licenciatura en Administración i 
Dirección de Empresas y MBA por ESADE
1997 Intercambio académico en Università 
Commerciale Luigi Bocconi.

Va començar la seva carrera a L’Oréal Itàlia 
desenvolupant el llançament de nous productes. 
Durant 4 anys va ser consultor a Atos Origin per 
projectes R+D+i finançats per la UE. Des de 2005, 
es soci fundador de Buenaidea, liderant projectes 
d’innovació per empreses i institucions.

Empezó su carrera en L’Oréal Italia desarrollando el 
lanzamiento de nuevos productos. Durante 4 años 
fue  consultor en Atos Origin para proyectos I+D+i 
financiados por la UE. Desde 2005, es socio fundador 
de Buenaidea, liderando proyectos de innovación 
para empresas e instituciones.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación fernando.ozores@buenaidea.es

Servei    Servicio: 14
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., It.
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Francesc Pares Canalias 

Empresa Interstrategies, S.L.

Escola de Comerç. Universitat Central Barcelona, 
Perit i Professor Mercantil. IESE Barcelona, PADE. 
Col·laborador Científic Àrea de Màrqueting, IESE.

Escuela de Comercio. Universidad Central Barcelona, 
Perito y Profesor Mercantil. IESE Barcelona, PADE. 
Colaborador Científico Área de Marketing, IESE.

Soci-fundador de Interstrategies, S.L., Sogeoil, 
Personal Script. Conseller Delegat  GDS-Comercio 
Internacional (filial de GDS Caixa de Barcelona). 
Consultor a Comunitat Europea, INFE-ICEX, i 
COPCA, entre altres. Promotor i Director de varis 
consorcis d’exportació (nacionals e internacionals).

Socio-fundador de Interstrategies, S.L., Sogeoil, 
Personal Script. Consejero Delegado GDS-Comercio 
Internacional (filial de GDS Caixa Barcelona). 
Consultor de la Comu. Europea, INFE-ICEX, y COPCA, 
entre otros. Promotor y Director de varios consorcios 
de exportación (nacionales e internacionales).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación fpares@interstrategies.net

Ferran Badal i Franco

Empresa +Profit

Formació en la UAB en Diplomatura d’Informàtica 
de Sistemes. Màster per ESERP en Direcció 
General i Planificació Estratègica.

Formación en la UAB en Diplomatura de Informática 
de Sistemas. Máster por ESERP en Dirección 
General y Planificación Estratégica.

Més de 15 anys d’experiència en el sector 
tecnològic i 20 anys com a emprenedor, empresari, 
i treballador per a la petita, mitjana, i gran 
empresa. Planificació i Direcció de tot tipus de 
projectes per a empreses de tots els sectors, i tant 
de caire públic, privat com per a l’Administració. 

Más de 15 años de experiencia en el sector 
tecnológico y 20 años como  emprendedor, 
empresario, y trabajador para la pequeña, mediana y 
gran empresa. Planificación y Dirección de todo tipo de 
proyectos para empresas de todos los sectores y en los 
ámbitos público, privado y para la  Administración. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ferran.bf@mesprofit.com

Servei    Servicio: 21

Servei    Servicio: 9, 11

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Francesc Saldaña Buesa

Empresa Experienzia

Llicenciat i MBA per ESADE 1992; Auditor 
de Comptes 1996; Business Angels curs del 
CIDEM 2001.

Licenciado y MBA por ESADE 1992; Auditor 
de Cuentas 1996; Business Angels curso del 
CIDEM 2001.

1992-96: PriceWaterhouseCoopers; 1996-2000 
Aigües de Barcelona i creació de l’empresa Net-
Translations adquirida per Unió Fenosa. Des de 
llavors, col·laboració amb pimes per a millorar la 
seva estratègia i gestió empresarial a través de 
Experienzia.

1992-96: PriceWaterhouseCoopers; 1996-2000 
Aigües de Barcelona y creación de la empresa 
Net-Translations adquirida por Unión Fenosa. Desde 
entonces, colaboración con PYMES para  mejorar 
su estrategia y gestión empresarial a través de 
Experienzia.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación fsaldana@experienzia.com

Servei    Servicio: 12
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Francesc Xicota Pericas

Empresa Afix Assessorament, S.L.

Economista, Ciències Empresarials, Perit Mercantil, 
Assessor Fiscal Empreses, Analista Econòmic i 
Financer, Administrador de Finques.

Economista, Ciencies Empresariales, Perito 
Mercantil, Asesor Fiscal Empresas, Analista 
Económico y Financiero, Administrador de Fincas.

Banca (Interventor) 11 anys (B.Exterior 
d’Espanya,B.Condal Barcelona,B.Mas Sardá 
Barcelona) Empresa Industrial (Privades) 10 
anys (Direcció Económica i financera) Assessoria 
i Consultoria Empreses 15 anys (Serveis 
Empresarials Direcció i Organització).

Banca (Interventor) 11 años (B.Exterior de España,B.
Condal Barcelona,B.Mas Sardá Barcelona) Empresa 
Industrial (Privadas) 10 años (Dirección Económica y 
financiera) Asesoría y Consultoría Empresas 15 años 
(Servicios Empresariales Dirección y Organización).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación francesc@afix.es

Francesc Xavier Hernàndez Riera

Empresa T5 Tutorial, S.L.

Llicenciat en Ciències Econòmiques i Empresarials 
per la Universitat Autònoma de Barcelona. 1987.
Banca d’assegurances i estudis financers.

Licenciado en Ciencias Económicas y Empresariales 
por la Universitat Autònoma de Barcelona (1987). 
Banca de seguros y estudios financieros.

FAG Española, S.A. Multinacional alemanya. 
Director d’administració i logística. Rodaindustria 
Ibérica,S.A. Distribuïdor. Director d’organització 
i logística. Economista consultor d’empreses en 
organització, administració, temes financers i de 
logística. Intermediació d’assegurances i financer.

FAG Española, S.A. Multinacional alemana. Director 
de administración y logística. Rodaindustria 
Ibérica,S.A. Distribuidor. Director de organización 
y logística. Economista consultor de empresas en 
organización, administración, temas financieros y de 
logística. Intermediación de seguros y financiero.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xhernandez@t5tutorial.com

Servei    Servicio: 5

Servei    Servicio: 5

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Francisco Badia Ortega

Empresa Impulse2grow

Enginyer Industrial i advocat. Ingeniero industrial y abogado.

Director de la filial del Benelux de Roca Radiadors 
i membre del Consell de Admon. de la filial de 
Brasil fins a 2000. Des de llavors, Director Gral 
d’una empresa amb 5M de cabdal risc i més tard 
emprenedor. Des de 2005 col·labora amb start-ups 
en la recerca d’inversió i millora de la gestió.

Director de la filial del Benelux de Roca Radiadores 
y miembro del Consejo de Admon. de la filial de 
Brasil hasta 2000. Desde entonces, Director Gral de 
una empresa con 5M de capital riesgo y más tarde 
emprendedor. Desde 2005 colabora con start-ups en  
la búsqueda de inversión y mejora de la gestión.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación fbadia@impulse2grow.com

Servei    Servicio: 9, 10, 12, 13
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., Pt.
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Ignasi Buyreu y Pasarisa

Empresa Ignasi Buyreu i Pasarisa

Llic. Adm. i Direcció d’Empreses; Llic. Ciències 
del Treball;Master en TIC en l’empresa; Doct. en 
Psicologia del Treball.

Lic. Administración y Dirección de Empresas; Lic. 
Ciencias del Trabajo; Master en TIC en la empresa; 
Doct. en Psicología del Trabajo.

Quinze anys d’experiència adquirida a empreses 
i consultories estratègiques, assessorant a 
organitzacions per a impulsar canvis significatius i 
aconseguir llurs objectius empresarials. Responsable 
de programes de creixement i reorientació de 
nombroses organitzacions, gerent de transició i 
professor.

Quince años de experiencia adquirida en empresas y 
consultorías estratégicas asesorando a organizaciones 
para impulsar cambios significativos y conseguir sus 
objetivos empresariales. Responsable de programas 
de crecimiento y reorientación de numerosas 
organizaciones, gerente de transición y profesor.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ignasi.buyreu@gmail.com

Francisco Jose Campa Berthon

Empresa CBA Iuris Consultor, S.L.

Llicenciat en Dret per la UB. Doctor en Dret 
d’Empresa i Civil per la Canterbury University, i 
Master en Gestió Gerencial per la U.C. Genève.

Licenciado en Derecho por la UB. Doctor en Derecho 
de la Empresa y Civil por la Canterbury Univ., y 
Master en Gestión Gerencial por la U.C. Genève.

Advocat, especialitzat en dret societari. Des de l’any 
2000 dirigeix l’àrea legal del Despatx especialment 
en concursos de creditors; assistència a juntes; 
redacció de contractes; processos de adquisicions 
de participacions; creació, modificació i dissolució 
de societats; fusions i absorcions, etc.

Abogado, espec. en derecho societario. Desde 2000 
dirige el área legal de CBA Iuris especializándose 
en: concursos de acreedores; asistencia a juntas; 
redacción de contratos; procesos de adquisiciones de 
participaciones; creación, modificación y disolución 
de sociedades; fusiones y absorciones,etc.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación fjcb@campabogados.com

Servei    Servicio: 1

Servei    Servicio: 4, 9, 10, 21

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Fr., It.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Ignasi Costas Ruiz del Portal

Empresa RCD, Assessors Legals i 
Tributaris, S.L.P.

Llicenciat en Dret (UPF). Màster i doctorant en Dret 
(UB). LLM Scholar (Univ. of California). Analista 
Financer (CEFA) (Institut d’Estats Financers).

Licenciado en Derecho(UPF). Máster y doctorado en 
Derecho(UB). LLM Schola (Univ. California). Analista 
Financiero(CEFA)(Inst. de Estados Financieros).

Soci d’RCD, Assessors legals i tributaris, 
responsable de l’equip d’innovació (new ventures, 
capital risc i transferència de tecnologia). Expert en 
suport a empreses en la creació, transferència de 
tecnologia i negociació d’inversions.

Socio de RCD, Asesores legales y tributarios, 
responsable del equipo de innovación (new ventures, 
capital riesgo y transferencia de tecnología). Experto 
en apoyo a empresas en la creación, transferencia de 
tecnología y negociación de inversiones.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación icostas@rcd-bcn.com

Servei    Servicio: 1, 2, 4, 10, 12, 16
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., It.
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Iñaki Bustinduy Cruz

Empresa H&B Human and Business

Economista i politòleg. Màster en direcció 
financera i doctorat en:”el coaching com a arquetip 
de lideratge a les organitzacions del coneixement.

Economista y politólogo; máster en direccion 
financiera; doctorado en “el coaching como 
arquetipo de liderazgo en las organizaciones del 
conocimiento.

Consultor de RRHH en entorns nacionals (GEIS 
Consultores d’Adreça) i internacionals (Deloitte); 
col·laborador docent en ESADE, EUNCET i UOC.

Consultor de RRHH en entornos nacionales (GEIS 
Consultores de Dirección) e internacionales (Deloitte); 
colaborador docente en ESADE, EUNCET y UOC.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ib@humanandbusiness.com

Inmaculada Padilla

Empresa Inmaculada Padilla-
Freelanceandco

Llicenciada en Publicitat per la Universitat 
Autònoma de Barcelona (UAB).

Licenciada en Publicidad por la Universitat 
Autònoma de Barcelona (UAB).

Inicia la seva carrera al 1991 com redactora 
publicitària a DMB&B, Dayax i Valverde de Miquel. Al 
1996 obté el càrrec de directora creativa a D’Arcy, 
amb campanyes per a Evax, Vileda, etc. Al 2000 funda 
La Sal Comunicación, on desenvolupa estratègies de 
comunicació de Women’Secre, TCN, etc. 

Inicia su carrera en 1991 como redactora publicitaria 
en DMB&B, Dayax y Valverde de Miquel. El 1996 
obtiene el cargo de directora creativa en D’Arcy, con 
campañas para Evax, Vileda, etc. Enl 2000 funda La 
Sal Comunicación, dónde desarrolla estrategias de 
comunicación de Women’Secret, TCN, etc.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación imma@freelanceandco.net

Servei    Servicio: 7

Servei    Servicio: 3

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Itziar Escudero Roldán

Empresa KIMbcn - Fundació Privada 
Knowledge Innovation Market Bcn

 MBA per la Universitat de Califòrnia i Doctorada 
en Bioquímica per la UB, va cursar els estudis 
de Bioquímica a la Univ. Autònoma de Madrid i 
Missouri.

MBA por la Universidad de California y Doctorada 
en Bioquímica por la UB cursó los estudios de 
Bioquímica en la Univ. Autónoma de Madrid y 
Missouri.

Va treballar a l’OTT de la Universitat de Califòrnia a 
San Diego realitzant estudis de viabilitat de NEBTs 
i participant en la recerca de finançament privat. 
Posteriorment s’incorpora a Novocell Inc a San 
Diego, Califòrnia, participant en l’aixecament de 
25 M$.

Ha trabajado en la OTT de la Universidad de California 
realizando estudios de viabilidad de NEBTs y 
participando en la búsqueda de financiación privada. 
Posteriormente se incorpora en Novocell Inc. en San 
Diego, California, participando en el levantamiento 
de 25 M$. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación iescudero@kimbcn.org

Servei    Servicio: 9, 12
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Javier de Pineda Blanc

Empresa Miralles i Serra Assessors, S.L.

MBA pel IESE 1994. MBA por el IESE 1994.

Experiència en la coordinació i impulsió de 
projectes de desenvolupament tecnològic a 
nivell nacional i internacional. Experiència en la 
coordinació i realització de projectes de consultoria 
en l’àmbit de la millora de la rendibilitat de 
l’empresa.

Experiencia en la coordinación e impulso de 
proyectos de desarrollo tecnológico a nivel nacional 
e internacional. Experiencia en la coordinación y 
realización de proyectos de consultoría en el àmbito 
de la mejora de la rentabilidad de la empresa.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jpineda@msassessors.com

J. Nicolás de Salas Moreno

Empresa Foro Legal Abogados 
Asesores, S.L.

Llicenciat en Dret per l’Universitat de Navarra. Licenciado en Derecho por la Universidad de 
Navarra.

Diputat al Congrés dels Diputats(1986-1992) 
Secretari General Lliga Europea de Cooperació 
Econòmica 2000-2008). Secretari General de 
l’Assoc. d’Empresaris Gallecs de Catalunya. Vocal de 
la Junta Directiva de l’Assoc. Espanyola de Directius. 
Membre de diversos consells d’administració.

Diputado en el Congreso de los Diputados(1986-1992) 
Secretario General Liga Europea de Cooperación 
Económica(2000-2008). Secretario General de la 
Asoc. de Empresarios Gallegos de Cataluña. Vocal de 
la Junta Directiva de la Asoc. Española de Directivos. 
Miembro de diversos Consejos de Administración.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jns@forolegal-abogados.com

Servei    Servicio: 10

Servei    Servicio: 9

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Jesús Herranz

Empresa BDO Audiberia Abogados y 
Asesores Tributarios, S.L.

Llicenciat en Dret. Licenciado en Derecho.

8 anys d’experiència com a advocat de noves 
tecnologies.

8 años de experiencia como abogado de nuevas 
tecnologías.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jesus.herranz@bdo.es

Servei    Servicio: 16
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Joan Antoni Pizarro Varea

Empresa Gorriz Consulting, S.L.

Plantilla composta d’Advocats, Graduats Socials, 
Gestors Administratius, Llicenciats en
Relacions laborals, Economistes, etc.

Plantilla compuesta de Abogados, Graduados 
Sociales, Gestores Administrativoss, Licenciados en
Relaciones laborales, Economistas, etc.

60 anys d’experiència. Cartera de més de 500 
clients. Volum de més de 5000 treballadors 
gestionats. Plantilla de més de 20 treballadores al 
seu servei.

60 años de experiencia. Cartera de más de 500 
clientes. Volumen de más de 5000 trabajadores 
gestionados. Plantilla de más de 20 trabajadorae a 
su servicio. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación japizarro@gorriz-arias.com

Joan Aguilà Salomó

Empresa Joan Aguilà Salomó 

Enginyer Industrial (UPC) especialitat Organització. 
Cursos interns IBM ¡ escoles de negocis.

Ingeniero Industrial (UPC) especialidad Organización. 
Cursos internos IBM y escuelas de negocios.

10 anys professor Mètodes Quantitatius de Gestió 
a UPC. 31 anys a IBM: enginyer sistemes, consultor, 
cap de vendes, dtor. solucions banca, dtor. serveis 
per a Catalunya i nacional  de desenv.  negoci 
d’integració sistemes i consultoria. Soci fundador 
ISETI Consulting.

10 años profesor Métodos Cuantitativos de Gestión 
(UPC). 31 años en IBM: ingeniero sistemas, consultor, 
dtor. ventas, dtor. soluciones banca, dtor. servicios 
de Cataluña, dtor. nacional de desarrollo negocio 
integración sistemas y consultoría. Socio fundador 
ISETI Consulting. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación joan.aguila.salomo@enginyers.net 

Servei    Servicio: 3, 9

Servei    Servicio: 5

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Joan Garcia Xucla

Empresa CBA Iuris Consultor, S.L.

Diplomat en Ciències Empresarials. Diplomado en Ciencias Empresariales.

Dos anys col·laborant amb el Servei d’Autoempresa 
de la Generalitat de Catalunya ajudant als 
emprenedors a preparar els seus Plans de Negoci. 
Participació en el Programa d’Ajuda Financera del 
CIDEM. Onze anys d’exercici professional com a 
Assessor fiscal, comptable i laboral.

Dos años colaborando con el Servicio de 
Autoempresa de la Generalitat de Catalunya 
ayudando a los emprendedores a preparar sus 
Planes de Negocio. Participación en el Programa de 
Ayuda Financiera del CIDEM. Once años de ejercicio 
profesional como Asesor fiscal, contable y laboral.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jgxucla@campabogados.com

Servei    Servicio: 5, 9
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Joan Pau Singer Grisolía

Empresa GMS Internacional, S.L.

Invest. Doctorat RRNN-UPC; Llt. Geologia; MSc Eng. 
Ambiental; Tèc. Sup. PRL; Auditor SGA, Q i OHSAS; 
Auditor Certificació (en qualificació, per TÜV).

Invest. Doctorado RRNN-UPC; Lic. Geología; MSc 
Eng. Ambiental; Tèc. Sup. PRL; Auditor SGA, Q y 
OHSAS; Auditor Certificación (en calificación, por 
TÜV).

1997-2003: Consultor Ambiental assessorament 
empresarial. 1999-2006: Rble. Medi Ambient i 
PRL en multinacionals industrials sec. automoció. 
2000-03: Consultor ambiental i geotècnia per a 
consultores nacionals i internacionals a Espanya, 
Portugal i Itàlia. 2006-07: Consultor a l’Afghanistan. 

1997-2003: Consultor Ambiental asesoramiento 
empresarial. 1999-2006: Rble. Medio ambiente y PRL 
en multinacionales industriales del sec. automoción. 
2000-03: Consultor ambiental y geotécnico para 
consultoras nacionales e internacionales en España, 
Portugal e Italia. 2006-20: Consultor en Afganistán.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jpsinger@gmsitnernacional.com

Joan Llavoré i Garcia

Empresa Llavoré & Gutiérrez, S.L.

Estudis a ciències empresarials; Màster a EADA 
de tipos fiscal i  altres masters i cursos a Tecnics 
Tributaris de Catalunya i Balears.

Estudios de ciencias empresariales; Máster en 
EADA de tipos fiscales y otros másters y cursos para 
Técnicos Tributarios de Catalunya y Baleares.

1982 arts grafiques (Grabastil, s.l.) comptable amb 
ajuda d úna secretaria. 1990 assessoria fiscal de 
Barcelona el departament d áuditoria, d´impostos 
de societats i contabilitats amb 5 persones al meu 
carrec. 1993 creació empresa pròpia.

1982 artes grafiques (Grabastil, s.l.) contable con 
ayuda de una secretaria. 1990 asesoría fiscal de 
Barcelona en el departamento de auditoría, impuestos 
de sociedades y contabilidad con 5 personas a mi 
cargo. 1993 creación de empresa propia.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación joanllavore@hotmail.com

Servei    Servicio: 5

Servei    Servicio: 24, 25

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Joan Ramon Dalmau Santos

Empresa V&H Enginyers Consultors, S.C.C.L.

Eng. Industrial; Tècnic en màrqueting; Auditor 
de ISO9000, ISO14000 i OHSAS18000; Tècnic 
Superior PRL; RSE-RSC; Avaluador Acreditat EFQM.

Ing. Industrial; Técnico en márketing; Auditor de  ISO 
9000, ISO 14000 y OHSAS 18000; Técnico Superior 
PRL; RSE-RSC; Evaluador Acreditado EFQM.

A Grup V&H com a Cap de Projectes: 
Assessorament per a implantar Sistemes de 
Qualitat, de Medi Ambiental i de Seguretat i Salut 
Laboral, i auditories; Assessorament i millora de la 
productivitat i seguretat;Adequació/auditoria LOPD; 
Docent; Elaboració d’estudis.

En Grup V&H como Responsable de Proyectos:  
Asesoramiento para implantar Sistemas de 
Calidad, Medio Ambiente y Seguridad y Salud 
Laboral, y auditorías; Asesoramiento y mejora de 
la productividad y seguridad; Adecuación/auditoria 
LOPD; Docente; Elaboración de estudios.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jr@vhec.net

Servei    Servicio: 25
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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Joaquim Lechà Soler

Empresa Proventure Capital Partners

Llicenciat en Administració d’Empreses i MBA per 
ESADE.

Licenciado en Administración de Empresas y MBA 
por ESADE.

Experiència de més de dotze anys en els àmbits 
de l’assessorament estratègic i dels serveis 
financers, havent fundat Innova Creixement l’any 
2003 i havent treballat durant més de cinc anys 
a la consultora DiamondCluster International 
(actualment, Oliver Wyman).

Experiencia de más de doce años en los ámbitos del 
asesoramiento estratégico y los servicios financieros, 
habiendo fundado Innova Crecimiento del año 
2003 y habiendo trabajado durante más de cinco 
años en la consultora DiamondCluster International 
(actualmente, Oliver Wyman).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jl@proventurecp.com

Joaquim Berenguer Häll

Empresa Miralles i Serra Assessors, S.L.

Direcció i Administració d’Empreses (Universitat de 
Barcelona) -Direcció de Projectes (IESE Barcelona) - 
Six Sigma nivell Black Belt (AXA - Burdeus).

Dirección y Administración de Empresas 
(Universidad de Barcelona) -Dirección de Proyectos 
(IESE Barcelona) -Six Sigma nivel Black Belt (AXA - 
Burdeos).

Analista d’Organització (Winterthur Seguros) 
Responsable d’Organització Winterthur Vida) 
Director de Projectes (Winterthur Seguros) Millora 
de processos (AXA).

Analista de Organización (Winterthur Seguros) 
Responsable de Organización Winterthur Vida) 
Director de Proyectos (Winterthur Seguros); 
Mejora de procesos (AXA).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jberenguer@msassessors.com

Servei    Servicio: 17

Servei    Servicio: 12

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Jordi Bellobi Girona

Empresa BDO Finanzas Corporativas, S.L.

Llicenciat en ciències econòmiques i empresarials 
de la Universitat Autònoma de Barcelona PDD per 
IESE .

Licenciado en Ciencias Económicas y Empresariales 
de la Universidad Autónoma de Barcelona; PDD por 
IESE.

12 anys a KPMG, 5 al departament d’auditoria de 
KPMG Barcelona,5 al departament de TRansaction 
Services de KPMG Barcelona. 2 anys a l’oficina de 
KPMG Paris, France 6 anys com a soci responsable 
de Corporate Finance de BDO Finanzas 
Corporativas, S.L.

12 años en KPMG, 5 en el departamento de auditoría 
de KPMG Barcelona, 5 en el departamento de 
Transaction Services de KPMG Barcelona. 2 años en 
la oficina de KPMG Paris, France 6 años como socio 
responsable de Corporate Finance de BDO Finanzas 
Corporativas, S.L.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jordi.bellobi@bdo.es

Servei    Servicio: 10, 12
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Jordi Gabarró Sust

Empresa Consultors d’EMAS, S.L.

Enginyer Superior Direcció d’Empreses 
Tecnològiques Máster en Seguretat i Medi Ambient 
Auditor intern ISO (AENOR).

Ingeniero Superior Dirección de Empresas 
Tecnológicas Máster en Seguridad y Medio Ambiente 
Auditor interno ISO (AENOR).

Consultor en Organització amb més de 10 anys 
d’experiència implantant i mantenint Sistemes de 
Gestió, Plans Estratègics i altres.

Consultor en Organización con más de 10 años de 
experiencia implantando y manteniendo Sistemas de 
Gestión, Planes Estratégicos y otros.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jgabarro@emasconsultors.com

Servei    Servicio: 3, 19, 25

Jordi Torras Badia

Empresa BDO Audiberia Abogados y 
Asesores Tributarios, S.L.

Llicenciat en economia per la UB. Licenciado en economía por la UB.

Més de 8 anys d’experiència en l’assessorament 
financer, comptable i fiscal a empreses start-up. 

Más de 8 años de experiencia en el asesoramiento 
financiero, contable y fiscal a empresas start-up.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jordi.torras@bdo.es

Servei    Servicio: 9

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Jorge Navarro Quilis

Empresa NQ Abogados

Especialista en India des de 2007 data de la 
obertura de la nostra primera oficina a Mumbai.

Especialista en India desde 2007 fecha de la 
apertura de nuestra primera oficina en Mumbai.

Llicenciat en dret 1979. Oposicions a advocat de 
l’Administració fins a 1995. Advocat en exercici des 
de 1982. Especialista en el Mercat Indi.

Licenciado en derecho en 1979. Oposiciones a 
abogado de la Administración hasta 1995. Abogado 
en ejercicio desde 1982. Especialista en el Mercado 
Indio. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jnavarro@nqabogados.com

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Jose Antonio Arcos Yagüe

Empresa Image de Marque, S.L.

Llicenciat i MBA per ESADE Business School 
(España). Programa de Management International 
-Brandeis University(USA) i Fundaçao Getulio 
Vargas (Brasil).

Licenciado y MBA en ESADE Business School 
(España). Programa de Management International 
-Brandeis University (USA) y Fundaçao Getulio Vargas 
(Brasil).

Al GRUP NESTLE va dirigir les marques de 
productes infantils i d’innovació. Posteriorment, 
va dirigir el Grup Audiovisual Lavinia TC España. 
Actualment, és General Manager de Image de 
Marque y professor de branding als Programes de 
Executive MBA de ESADE.

En el Grupo Nestlé dirigió las marcas de productos 
infantiles y de innovación. Posteriormente, dirigió el 
Grupo Audiovisual Lavinia TC España. Actualmente, 
es General Manager de Image de Marque y profesor 
de branding en los Programas de Executive MBA de 
ESADE.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jarcos@imagedemarque.es

José Antonio González Paz

Empresa Ducks in a Row, S.L.

PDG IESE, MBA Instituto Empresa i CPIM por APICS, 
Enginyer industrial – USB.

PDG IESE, MBA Instituto Empresa y CPIM por APICS, 
Ingeniero industrial USB.

Des de 1989 treballant en projectes d’eficiència 
operativa a multinacionals líders: Procter and 
Gamble, Steinbeck Global Logistics, Azkar Logística, 
Hewlett Packard i 9 anys a nivell de direcció a la 
consultora Everis en projectes de Gran Consum & 
Retail, Entitats Financeres, Utilities i Telecom.

Desde 1989 trabajando en proyectos de eficiencia 
operativa en multinacionales: Procter and Gamble, 
Steinbeck Global Logistics, Azkar Logística, Hewlett 
Packard y 9 años a nivel de dirección en la consultora 
Everis en proyectos de Gran Consumo & Retail, 
Entidades Financieras, Utilities y Telecom.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación antoniog@ducks-in-a-row.es

Servei    Servicio: 6

Servei    Servicio: 18

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Jose Eduardo de Balle Marques

Empresa T5 Turorial, S.L.

Llicenciat en Ciències Econòmiques i Empresarials 
per la UNED, Postgrau en Administració Concursal i 
Viabilitat d’Empreses.

Licenciado en Ciencias Económicas y Empresariales 
por la UNED, Postgrado en Administración Concursal 
y Viabilidad de Empresas.

Controller Financer de Tecnimagen, del Grup 
Philips; Broker de Mercats Internacionals a 
Bankpime; Director Ad. Fin. Grup Sancho y Grup 
Zedis; Economista consultor d’empreses en 
organització, administració, temes financers i 
Fiscals. Intermediació d’assegurances i financer.

Controller Financiero de Tecnimagen, del Grupo 
Philips; Broker de Mercados Internacionales a 
Bankpime; Director Ad. Fin. Grupo Sancho y Grupo 
Zedis; Economista consultor de empresas en 
organización, administración, temas financieros y 
fiscales. Intermediación de seguros y financiero.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación edeballe@t5tutorial.com

Servei    Servicio: 5

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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José Fernando Ríos Cases

Empresa José Fernando Ríos Cases

CC Empresarials, UNED. Màrqueting i Direcció 
Comercial, EADA. PDG, IESE. Comerç exterior, 
Foment.

CC Empresariales, UNED. Marketing y Dirección 
Comercial, EADA. PDG, IESE. Comercio exterior, 
Foment.

1970-1999: Marketing i direcció: Solis, Margaret 
Astor, Mas Cosmetics, Myrurgia, KAO Corporation, 
RACC, Booker Spain i Unidroco. 1993-1994: 
Emprenedor a Beautyland. 1999-2004: Directiu a 
Agrupa, Tutor Search y Paneurosearch. 2004-2009: 
Consultor a GD&A Business Brokers.

1970-1999: Marketing y dirección: Solis, Margaret 
Astor, Mas Cosmetics, Myrurgia, KAO Corporation, 
RACC, Booker Spain y Unidroco. 1993-1994: 
Emprendedor en Beautyland. 1999-2004: Directivo 
en Agrupa, Tutor Search y Paneurosearch. 2004-
2009: Consultor en GD&A Business Brokers.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jose.f.rios.cases@telefonica.net

Jose Luis Suárez Sancho

Empresa Inverstrategies, S.L.

Enginyeria Industrial Superior per la UPC. Màster 
en Economia i  Direcció d’Empreses, IESE de 
Barcelona.

Ingeniero Industrial Superior por la UPC. Máster en 
Economía y Dirección de Empresas, en el IESE de 
Barcelona.

Interstrategies, S.L., Soci-fundador; Director 
Comercial de les empresas: Ferrocarrils de la 
Generalitat de Catalunya, Figueras Internacional 
S.A., Abelló, Oxígeno Linde S.A., Mecalux S.A., Torras 
Hostench S.A. Ha sigut Director Adjunto a Codorniu i 
Garriga S.A. i Gerente de Plastipak S.A.

Interstrategies, S.L., Socio-fundador; Director 
Comercial de las empresas: Ferrocarriles de la 
Generalitat de Catalunya, Figueras Internacional 
S.A., Abelló, Oxígeno Linde S.A., Mecalux S.A., Torras 
Hostench S.A. Ha sido Director Adjunto a Codorniu y 
Garriga S.A. y Gerente de Plastipak S.A.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jlsuarez@interstrategies.net

Servei    Servicio: 3

Servei    Servicio: 3, 9, 11

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

José Manuel López Baena

Empresa Quality Network Consulting, S.L.

Ing. Química, Màster En Dir. i Adm. d’Empreses, 
Màster en Gestió de la Qualitat, Màster en Ing. i 
Gestió Ambiental, Tècnic Superior en PRL.

Ing. Química, Máster En Dir. y Adm. de Empresas, 
Máster en Gestión de la Calidad, Máster en Ing. y 
Gestión Ambiental, Técnico Superior en PRL.

Des de 1995: assessor / auditor / formador en 
sistemes de gestió del medi ambient; 1993-95: dir.
tècnic (caher serveis al màrqueting, sl);1987-1995: 
cap d’enginyeria de serveis i compres tècniques 
(sacamp-benckiser); 1982-87: enginyer cap de 
processos i director industrial (saderivan).

Desde 1995: asesor / auditor / formador en sistemas 
de gestión del medio ambiente; 1993-95: dir.técnico 
(caher servicios al marketing, sl);1987-1995: jefe de 
ingeniería de servicios y compras técnicas (sacamp-
benckiser); 1982-87: ingeniero jefe de procesos y 
director industrial (saderivan).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jm.lopezbaena@wanadoo.es

Servei    Servicio: 17, 24, 25

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Jose María Fabrega Aymar

Empresa Gestoria Fabrega Consultors, S.L.

Títol de gestor administratiu col·legiat nº 1787  
Llicenciat en dret per la Universitat de Barcelona.

Título de gestor administrativo colegiado n º 1787 
Licenciado en Derecho por la Universidad de 
Barcelona.

Des dels 20 anys en la gestoria de José Fabrega 
Xumetra, oberta des de l’any 1967 i des de l’any 
2000 constituïda com societat.

Desde los 20 años en la gestoría de José Fabrega 
Xumetra, abierta desde el año 1967 y desde el año 
2000 constituida como sociedad.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jmfabrega@fabregaconsultors.com

Josep Grinyó Lladó

Empresa Josep Grinyó Lladó

Enginyer Superior de Telecomunicació per l’ETSETB 
(UPC, 1987) i MBA per ESADE (1992). Formació 
específica al IMA a Paris, el 2004. Altres seminaris.

Ingeniero Superior de Telecomunicaciones (UPC, 
1987) y MBA por ESADE (1992). Formación 
específica al IMA de París, en 2004. Otros 
seminarios.

Des de 1988 ha treballat a consultores d’organització 
i sistemes d’informació com Accenture, Mazars 
Consulting (soci fundador), GFI Consulting (director 
general) i Altran (business manager). Des de fa 6 anys 
ha centrat la seva tasca en selecció i headhunting de 
professionals TIC. Professor d’ESADE.

Desde 1988 ha trabajado en consultoras de 
organización y sistemas de información como Accenture, 
Mazars Consulting (socio fundador), GFI Consulting 
(director general) y Altran (business manager).Desde 
hace 6 años ha centrado su tarea en selección y 
headhunting de profesionales TIC. Profesor de ESADE.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación josepgrinyo@gmail.com

Servei    Servicio: 5

Servei    Servicio: 4, 21

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Josep Ma. Colomer i Mur

Empresa Global, Consultors en formació i 
comunicació corporativa S.L

Llicenciat en Ciències de la Comunicació UAB. 
Master en Programació Neurolingüística. Format 
en Coaching amb PNL a l’Institut Gestalt de 
Barcelona.

Lic. en Ciencias de la Comunicación UAB. Master 
en Programación Neurolingüística. Formado 
en Coaching con PNL en el Institut Gestalt de 
Barcelona.

Formador i coach personal habilitats directives 
en grans empreses i corporacions des de 1999. 
Homologat a Barcelona Activa com a formador en 
l’àrea d’habilitats directives per a emprenedors 
des de 2003, participant des d’aleshores en els 
programes a mida de creació d’empreses.

Formador y coach personal en habilidades directivas 
en grandes empresas y corporaciones desde 1999.
Homologado en Barcelona Activa como  formador en 
el área de habilidades directivas para emprendedores 
desde 2003, participando desde entonces en los 
programas a medida de creación de empresas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jcolomer@global-consultors.com

Servei    Servicio: 3

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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Josep Maria Echarri Torres

Empresa Inveready Capital Company, S.L.

Llicenciat en Economia i Ciències Actuarials i 
Financeres per la Universitat de Barcelona (UB) 
i Màster en Direcció Econòmic-Financera per 
ESADE.

Licenciado en Economía y Ciencias Actuariales y 
Financieras por la Universitat de Barcelona (UB) 
y Máster en Dirección Económico-Financiera por 
ESADE.

Especialitzat en la prestació de serveis estratègics i 
de cerca de capital empreses de base tecnològica, 
business angel, accionista i conseller de diverses 
companyies. Fundador, director financer i de 
desenvolupament de negoci d’Oryzon Genomics.

Especializado en la prestación de servicios 
estratégicos y de busca de capital emprendidas 
de base tecnológica, business angel, accionista y 
consejero de varias compañías. Fundador, director 
financiero y de desarrollo de negocio de Oryzon 
Genomics. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jecharri@inveready.com

Josep MARÍA Picola i MeixJosep Maria Picola i Meix

Empresa ASdePIC Comunicació, S.L.

Llic. en Ciències Empresarials i Màster en Direcció 
d’Empreses MBA per ESADE i en Administració i 
Direcció d’Empreses per la UPC.

Ldo. en Ciencias Empresariales y Máster en 
Dirección de Empresas MBA por ESADE y en 
Administración y Dirección de Empresas por la UPC.

Ha ocupat diferents càrrecs a Nestlé, McCann-
Erickson, Fira de Barcelona i SEAT i Dtor Gral a RBA 
Promociones. Soci d’ASdePIC, Director Corporatiu de 
Yellowstone Advertising i Le Cirque GC i professor a 
la Facultat de Comunicació Blanquerna (URL), UAB i 
ESIC. Soci fundador d’Ahead Community.

Ha ocupado diferentes cargos en Nestlé, McCann-
Erickson, Fira de Barcelona y SEAT y Dtor Gral RBA 
Promociones. Socio de ASdePIC, Director Corporativo 
de Yellowstone Advertising y Le Cirque GC y profesor 
en la Facultad de Comunicación Blanquerna (URL), 
UAB y ESIC. Socio fundador de Ahea Community.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jmpicola@telefonica.net

Servei    Servicio: 9

Servei    Servicio: 7

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Josep Seuba 

Empresa Nova Consulting Organization, S.L.

Llicenciat en Economia per la UB. Llicenciado en Economia por la UB.

Membre del Consell Social de la Universitat de 
Barcelona; Becari del COPCA a Buenos Aires; 
Consultor en Màrqueting Systems, Ubach Munné i de 
l’Institut Cerdà. Soci fundador de NCO. Emprenedor 
digital www.petitsommelier.com. Ha coordinat més 
100 projectes d’R+D a nivell internacional.

Miembro del Consejo Social de la Universitat de 
Barcelona; Becario del COPCA en Buenos Aires; 
Consultor en Marketing Systems, Ubach Munné y del 
Instituto Cerdà. Socio fundador de NCO; Emprendedor 
digital (www.petitsommelier.com). Ha coordinado más 
100 proyectos de I+D a nivel internacional.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jseuba@nco-sl.com

Servei    Servicio: 13

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., De.
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Juan Serantes Gómez

Empresa Intelligentconta

Llicenciat en Economia d’Empresa per l’UAM i en 
Dret per l’UNED. Expert en Excel (VB), Access, 
Visio, Navision, SAP i Oracle. 

Lic. en Economía de Empresa (UAM) y en Derecho 
(UNED). Experto en Excel (VB), Access, Visio, Navision, 
SAP y Oracle. 

Experiència com a controller d’empreses 
multinacionals (Nabisco, Chupa Chups i Biomet). 
Ha desenvolupat sistemes de control de gestió 
i ha col.laborat en l’implantació d’eines ERP. 
Recentment ha creat l’empresa IntelligentConta.

Experiencia en empresas multinacionales como 
Nabisco, Chupa Chups y Biomet. Como controller 
internacional ha desarrollado sistemas de control 
de gestión y ha colaborado en la implantación 
de ERPs. Recientemente ha creado la empresa 
IntelligentConta.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jserantes@intelligentconta.com

Judit García Lidón

Empresa Twobites, Tecnología y 
Soluciones, S.L.

Màster en Gestió i Administració d’Empreses per 
EADA; Llicenciada en Informàtica per la Facultat de 
Informàtica de la UPC.

Máster en Gestión y Administración de Empresas por 
EADA; Licenciada en Informática por la Facultad de 
Informática de la UPC.

06-ActTwobites: Directora Àrea Seguretat i Qualitat 
IT; 98-06: SBD Consultors-ALTEN: Cap Projectes-
Gerent de comptes; 93-98: Consultor freelance: 
Consultoria i formació en IT, Qualitat i medi ambient; 
87-93: Egido - TAURUS Electrodomèstics: Analista-
Programadora; 85-87: CCUPC: Programadora.

06-ActTwobites: Directora Área Seguridad y Calidad IT; 
98-06: SBD Consultors–ALTEN: Jefe Proyectos–Gerente 
de cuentas;93-98: Consultor freelance: Consultoría 
y formación en IT, Calidad y medioambiente; 
87-93: Egida–TAURUS Electrodomésticos: Analista-
Programadora;85-87: CCUPC: Programadora.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación judit.garcia@twobites.net

Servei    Servicio: 9

Servei    Servicio: 21

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Karen Reith

Empresa Barcelona International 
Network, S.L.

Originària de Londres, llicenciada en comerç i 
empresària d’ample experiència. Ambaixadora 
pel programa 22@ i qualificada per la Reed 
Corporation.

Originaria de Londres, licenciada en comercio y 
empresaria de amplia experiencia. Embajadora 
por el programa 22@ y cualificada por la Reed 
Corporation.

Más de 20 anys d’experiència en el sector de mitjans 
de comunicació en el Regne Unit. Actualment, sòcia 
fundadora del club d’empresaris Gild Internacional 
(www.gildinternational.com), de la plataforma online 
per a professionals del sector del luxe Luxe Barcelona 
i de la Barcelona International Network (BcnIN).

Más de 20 años de experiencia en el sector de medios 
de comunicación en el Reino Unido. Actualmente, socia 
fundadora del club de empresarios Gild Internacional 
(www.gildinternational.com), de la plataforma online  
para profesionales del sector del lujo  Luxe Barcelona y 
de la Barcelona International Network (BcnIN).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@bcnin.com

Servei    Servicio: 22
Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.



168

Laszlo Bax

Empresa Bax & Willems, S.L.

Industrial Design Engineering en la Delft University 
of Technology,especialitzat en Innovation 
Management. 

Industrial Design Engineering en la Delft University 
of Technology, especializado en Innovation 
Management. 

Consultor en innovació des de 1992 treballant 
per a empreses high-tech grans i petites. Enfocat 
a la creació de nou negoci i recerca d’avantatges 
competius. Àmplia experiència multi-sectorial 
aportant una perspectiva àmplia i multinacional. 
Avaluador de projectes europeus per a la Comissió.

Consultor en innovación desde 1992 trabajando para 
empresas high-tech grandes y pequeñas. Enfocado a 
la creación de nuevo negocio y búsqueda de ventajas 
competivas. Amplia experiencia multi-sectorial 
aportando una perspectiva amplia y  multinacional. 
Evaluador de proyectos europeos para la Comisión.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación l.bax@bwcv.es

Josep MARÍA Picola i MeixLaura Inés Fernández

Empresa Laura Fernández, Consultoría 
de Negocio

Graduada a la Univ. Nac. de Cuba i a la Univ. 
de Belgrano, Llic. en Adm. d’Empreses amb 2 
postgraus, en Management i en Aprenentatge 
Organitzacional.

Graduada de la Univ. Nac. de Cuba y la Univ. de 
Belgrano (AR); Lic. en Adm. de Empresas; postgrados 
en Management y en Aprendizaje Organizacional.

Laura ha treballat com coordinadora comercial, ha 
sigut propietària de llicència de franquícia i des de 
2004 es dedica a formació i consultoria. Ha treballat 
en empreses de molt diversa grandària i sector. 
Laura és co-autora de metodologies de plans de 
negoci, assessments individuals i en grup.

Laura ha trabajado como coordinadora comercial, ha 
sido propietaria de licencia de franquicia y desde 2004 
se dedica a formación y consultoría. Ha trabajado 
con empresas de diversos tamaños y sectores. Laura 
es co-autora de metodologías de planes de negocio, 
assessments grupales e individuales.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación laura@laura-fernandez.es

Servei    Servicio: 9, 13

Servei    Servicio: 3, 8, 9

Lara Foncillas Miralbés

Empresa Lara Foncillas Miralbés

Llicenciada en Dret, Universitat Pompeu Fabra 
Barcelona (1991-1995); Màster Propietat Industrial 
i Intel·lectual, Universitat d’Alacant (1995-1996). 

Licenciada en Derecho, Universidad Pompeu Fabra 
Barcelona (1991-1995). Máster Propiedad Industrial 
e Intelectual, Universidad Alicante (1995-1996). 

Advocada de propietat industrial i intel·lectual des 
de fa més de 13 anys. Experiència internacional. 
Assessora d’empreses en diversos sectors (oci, 
moda, moble, farmacèutic, editorial i tecnològic). 
Professora de postgraus, conferenciant i autora 
d’articles doctrinals i d’opinió.

Abogada de propiedad industrial e intelectual desde 
hace más de 13 años. Experiencia internacional. 
Asesora de empresas en diversos sectores (ocio, 
moda, mueble, farmacéutico, editorial i tecnológico). 
Profesora de posgrados, conferenciante y autora de 
artículos doctrinales y de opinión.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lara.f@foncillasabogados.com

Servei    Servicio: 2

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng., De., Nl.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Lidia Aguilera Martínez

Empresa KIMbcn - Fundació Privada 
Knowledge Innovation Market Bcn

Enginyeria Electrònica (Universitat Autònoma 
de Barcelona).  Màster en Enginyeria Micro i 
nanoelectrònica.

Ingeniería Electrónica (Universidad Autónoma 
de Barcelona). Máster en Ingeniería en Micro y 
nanoelectrònica.

Va començar desenvolupant la seva carrera 
professional en l’àmbit de la recerca pública a UAB, 
IMB-CNM (CSIC) i IMEC (Bèlgica) en l’àmbit de la 
nanoelectrònica i nanotecnologia. Actualment és 
responsable de l’àrea de valorització a KIMbcn.

Empezó desarrollando su carrera profesional en 
el ámbito  de la investigación pública, en UAB, 
IMB-CNM (CSIC) e IMEC (Bélgica) en el área de la 
nanoelectrónica y la nanotecnología. Actualmente es 
responsable del área de valorización de KIMbcn.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación laguilera@kimbcn.org

Llorenç Solà Cardona

Empresa Proventure Capital Partners

Llicenciat en administració d’empresas i MBA per 
ESADE. Master de la Comunitat Europea d’Escoles 
de Negoci de HEC (Hautes Etudes Commerciales, 
Paris).

Licenciado en administración de empresas y MBA 
por ESADE. Master de la Comunidad Europea de 
Escuelas de Negocio (Hautes Etudes Commerciales, 
Paris).

Experiència de més de deu anys en assesorament 
estratègic a nivell internacional (Oliver Wyman). 
Fundador i conseller de diverses societats on ha 
participat en la seva creació i/o creixement. Assessor 
de l’àrea de transferència tecnològica a l’Institut de 
Ciències Fotòniques (Univ. Politècnica de Cat.)

Experiencia de más de diez años en asesoramiento 
estratégico a nivel internacional (Oliver Wyman). 
Fundador y consejero de varias sociedades en las 
que ha participado en su creación y/o crecimiento. 
Asesor del área de transferencia tecnológica en el 
Instituto de Ciencias Fotónicas (UPC)-

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ls@proventurecp.com

Servei    Servicio: 14

Servei    Servicio: 9

Laura Soler Soler

Empresa Inteligencia Creativa, S.L.,
Laura Soler Soler

Lic.Econòmiques-Empresa-Marketing i Comerç 
Exterior. Innovació i Creativitat. Certificat Executive 
Coach ICF. Lideratge internacional OSB.

Lic.Económicas-Empresa-Marketing y Comercio 
Exterior. Innovación y Creatividad. Executive Coach 
ICF. Liderazgo internacional OSB. 

Direcció de Marketing i Ventes 15 anys a 
multinacionals. Consell d’admin. a Pime industria. 
Professora Esade i Esc.Elisava.Des de’08 fa 
formació dinàmica a empreses i professionals, amb 
casos propis del client per innovar. 

Dirección de Marketing y Ventas 15 años en 
multinacionales. Consejo de Admin. Pyme industria. 
Profesora Esade y Esc. Elisava. Desde’08 da 
formación dinámica a empresas y profesionales con 
casos propios del cliente para innovar.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación laurasolersoler@gmail.com

Servei    Servicio: 3, 6

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.



170

Josep MARÍA Picola i MeixLluis Rubió Alba

Empresa Tundra Consulting & Advisory, S.L.

Titulat en Empresarials, DAF Econòmic-Financer a 
ESADE.

Titulado en Empresariales, DAF Económico-
Financiero en ESADE.

Nascut a Canadà, va iniciar la seva trajectòria en 
departaments financers d’hotels a Barcelona (Hotel 
Fira Palace i Hotel Rey Juan Carlos I). Posteriorment, 
director financer en un complex turístic a Cádiz 
(Aldiana). Ha treballat a Telefònica i Almirall com a 
controller internacional.

Nacido en Canadá, inició su trayectoria en 
departamentos financieros de hoteles en Barcelona 
(Hotel Fira Palace y Hotel Rey Juan Carlos I). 
Posteriormente, director financiero en un complejo 
turístico en Cádiz (Aldiana). Ha trabajado en 
Telefónica y Almirall como controller internacional.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lrubio@tundra-group.com

Servei    Servicio: 9

Lluis Vidal Camprecios

Empresa Intelectium Consulting, S.L.

Llicenciat en Direcció i Administració d’Empreses 
i MBA per ESADE. Programa de 6 mesos a la 
Universitat de Brandeis (Boston-EEUU).

Licenciado en Dirección y administración de 
Empresas y MBA por ESADE. Programa de 6 meses a 
la Universidad de Brandeis (Boston-EEUU).

En Intelectium des de 2006, on ha dut a terme 
projectes de consultoria de negoci per a grans 
empreses. A partir de finals de 2007 ha dedicat la 
majoria del seu temps a ajudar a els emprenedors 
més innovadors en el creixement dels seus startups, 
mitjançant la cerca de capital públic i privat.

En Intelectium desde 2006, donde ha llevado a cabo 
proyectos de consultoría de negocio para grandes 
empresas. A partir de finales de 2007 ha dedicado la 
mayoría de su tiempo a ayudar a los emprendedores 
más innovadores en el crecimiento de sus startups, 
mediante la busca de capital público y privado.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lluis.vidal@intelectium.com

Servei    Servicio: 13

LLuis Oncins Muns

Empresa Unired Comunicacions, S.L.

Màster Robòtica a la UPC; Certificacions:HP Star 
servidors, Citrix accés remot, etc.; Altres:LOPD al 
Col·legi d’Advocats.

Master Robótica en la UPC; Certificaciones:HP Star 
servidores, Citrix acceso remoto, etc.; Otros: LOPD en 
el Col·legi d’Advocats.

Responsable de Sistemas de la Información 
en Magnetti Marelli–Grupo Fiat. Hace 16 años, 
constituí una empresa de servicios tecnológicos, 
dando servicios a PYMES así como a instituciones. 
De las redes locales he evolucionado a la gestión 
integral de las TIC con visión global.

Responsable de Sistemas de la Información en 
Magnetti Marelli–Grupo Fiat. Hace 16 años, constituí 
una empresa de servicios tecnológicos, dando 
servicios a PYMES así como a instituciones. De las 
redes locales he evolucionado a la gestión integral de 
las TIC con visión global.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lluis@unired.es

Servei    Servicio: 21

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Luis Buzzi Fagundo

Empresa Ernst & Young, S.L.

Llicenciat en ADE per la UAB. Nombrosos post 
graus i cursos d’especialització en Inst. espanyoles 
i internacionals (San José-Califòrnia, ESADE...).

Licenciado en ADE por la UAB. Numerosos post 
grados y cursos de especialización en Inst. 
españolas e internacionales (San José-California, 
ESADE...)

1990-2005 Arthur Andersen: auditor; projectes de 
consultoria desenvolupament de plans estratègics 
i de millora; Responsable de ebusiness i start-ups. 
Des de 2006 Ernst & Young: responsable nacional 
d’estratègia i consultoria financera i des de 2008 
responsable de consultoria de l’of. de Barcelona.

1990-2005 Arthur Andersen: auditor; proyectos 
de consultoría desarrollo de planes estratégicos y 
de mejora; Responsable de ebusiness y start-ups. 
Desde 2006  Ernst & Young: responsable nacional 
de estrategia y consultoría financiera y desde 2008 
responsable de consultoría de la of. de Barcelona.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación luis.buzzifagundo@es.ey.com

Josep MARÍA Picola i MeixLourdes Santisteban Bolaños

Empresa 3xDret, Societat Civil Profesional

Llicenciada en Dret UPF. Formació en Concursal, 
Successions, Imposició Patrimonial, Resp. 
Administradors, Màster Dret dels Negocis.

Licenciada en Derecho UPF. Formación en 
Concursal, Sucesiones, Imposición Patrimonial, 
Resp. Administradores, Máster Derecho de los 
Negocios. 

En 2000 s’incorpora a un despatx d’advocats de 
Vilafranca del Penedès exercint com a advocada 
més de 6 anys. En l’any 2007 obre el seu propi 
despatx en la mateixa població i en el 2009 
s’associa per crear el despatx d’advocats 3xDret a 
Barcelona.

En 2000 se incorpora a un despacho de abogados 
de Vilafranca del Penedès ejerciendo como abogada 
más de 6 años. En el año 2007 abre su propio 
despacho en la misma población y en el 2009 se 
asocia para crear el despacho de abogados 3xDret 
en Barcelona.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lourdes.sb@3xdret.com

Servei    Servicio: 1, 2

Servei    Servicio: 9

LUIS GOSALBEZ ALBEROLuis Gosalbez Albero

Empresa Metricson

Llicenciat en Dret. Master in Business Law 
per ESADE. 

Licenciado en Derecho. Master in Business Law 
por ESADE.

Consultor legal en Ernst & Young Barcelona (2000-
2003). Fundador de la startup E-CONTRATOS. 
Cap de desenvolupament de negoci (2003-2008). 
Director general de tractes.com y director de pimes 
en demini. Soci fundador de metricson (2009).

Consultor legal en Ernst & Young Barcelona (2000-
2003). Fundador de la startup E-CONTRATOS. Jefe de 
desarrollo de negocio (2003-2008). Director general 
de tractes.com y director de pymes en demini. Socio 
fundador de metricson (2009).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación luis@metricson.com

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Luis Mª Miralles Ferrer

Empresa Miralles i Serra Assessors, S.L.

Administració finques i patrimoni  Estudis en Dret  
Project management  PDD IESE.

Administración fincas y patrimonio; Estudios en 
Derecho; Project Management PDD IESE.

1988-91: Administració de finques i patrimoni 
1992-04; Winterthur / credit Suisse;  2004-09: 
M&S Assessors.

1988-91: Administración de fincas y patrimonio 
1992-04; Winterthur / credit Suisse; 2004-09: 
M&S Asesores.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lmiralles@msassessors.com

Luis Ignacio Cortés Serra

Empresa Polymita-Altea Consulting, S.L.

ESADE (Lic&MBA). Màster en e-Business (La Salle). 
Estudis en Boston University (en MBA) i Brandeis 
University (en Màster in Finance). Membre de EO. 

ESADE (Lic&MBA). Master en e-Business (La Salle). 
Estudios en Boston University (en MBA) y Brandeis 
University (en Máster in Finance). Miembro de EO.

Emprenedor d’èxit (Polymita Technologies, Biz2Peer). 
12 anys d’experiència executiva internacional 
(CEO, Director Comercial, Director de Màrqueting) 
i amb analistes (Gartner, Forrester). Membre de 
EO i assessora diverses empreses. Conferenciant 
internacional. Ha estat professor en ESADE i La Salle.

Emprendedor de éxito (Polymita Technologies, 
Biz2Peer). 12 años de experiencia ejecutiva 
internacional (CEO, Director Comercial, Director de 
Marketing) y con analistas (Gartner, Forrester). Miembro 
de EO y asesora varias empresas. Conferenciante 
internacional. Ha sido profesor en ESADE y La Salle.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación luis.cortes@polymita.com

Servei    Servicio: 8

Servei    Servicio: 12

Lydia Brancas Escartín

Empresa BROSA, Abogados y 
Economistas, S.L.P.

Advocada. Especialització tècnica en Patents, 
marques i drets d’autor.

Abogada. Especialización técnica en Patentes, 
marcas y derechos de autor.

Advocada. Experiència professional des de 1983. Abogada. Experiencia profesional desde 1983.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación lydia.brancas@brosa.es

Servei    Servicio: 15, 16

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., Eusk.
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Mª Lourdes Pérez Retamero

Empresa Educaemotions

Postgrau de Direcció de RRHH; Postgrau en Control 
de Gestió (UPF); Postgrau de Direcció Financera 
(UPF); Dipl. en Ciències Empresarials (UPF).

Postgrado en Dirección de RRHH; Postgrado en 
Control de Gestión (UPF); Postgrado en Dirección 
Financiera (UPF); Dipl. en Ciencias Empresariales 
(UPF).

Des de 2008 : Consultora i formadora en: Gestió 
empresarial i de comerç, habilitats per emprenedors, 
negociació amb proveïdors, comunicació interna 
i externa; 2004-2007: Directora financera i 
d’administració i responsable de control de 
gestió;2003-2004: Adjunta a direcció financera.

Desde 2008 : Consultora y formadora en : Gestión 
empresarial y de comercio, habilidades para 
emprendedores, negociación con proveedores, 
comunicación interna y externa; 2004-07: Directora 
financiera y de administración y responsable de control 
de gestión; 2003-2004: Adjunta a dirección financiera.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@educaemotions.com

Josep MARÍA Picola i MeixM.Pilar Espinosa Quintela 

Empresa M.Pilar Espinosa Quintela 

Llic. Administració i Direcció Empreses - UOC  
Diplomada Ciéncies Empresarial - UOC  Técnica en 
Disseny d’Estampats - Escola Massana.

Lda. Administración y Dirección Empresas - UOC 
Diplomada Ciencias Empresariales - UOC Técnica en 
Diseño de Estampados - Escola Massana.

Assessories Producte; Programa Bressol Generalitat 
de Catalunya    Formació de dissenyadors Escoles 
Moda Empresa pròpia; Disseny i Producció de Moda, 
S.L.L. Directora de Producte; EUROTOCUT, S.L. 
Directora Comercial i Directora de Producte; Géneros 
de Punto Nerva, S.A.

Asesorías Producto;  Programa Bressol Generalitat de 
Catalunya Formación de diseñadores Escuelas Moda 
Empresa propia; Diseño y Producción de Moda, SLL 
Directora de Producto; EUROTOCUT, S.L. Directora 
Comercial y Directora de Producto; Géneros de Punto 
Nerva, S.A.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación pilar-espinosa@telefonica.net

Servei    Servicio: 6

Servei    Servicio: 3, 9, 18

LUIS GOSALBEZ ALBEROMa. Àngels Herrero i Palau

Empresa Keyfactors Consultoría

Ciències Empresarials(UB)- Postgrau de Recursos 
Humans, UOC;Transformació organitzacional 
(Molini);Constelacions en ls organizacions 
(Hellinger)

Ciencias empresariales(UB)- Posgrado de 
Recursos Humanos,UOC- Transformación 
organizacional(Moliní); Constelaciones en las 
organizaciones (Hellinger).

Més de 15 anys d’experiència en pimes en les 
àrees de producció, organització, recursos humans, 
màrqueting i atenció al client. Sectors: metal·lúrgic, 
automoció, restauració, consultoria, empreses 
de serveis. Més de 10 anys com a formadora en 
habilitats directives.

Más de 15 años de experiencia en pymes en 
las áreas de producción, organización, recursos 
humanos, marketing y atención al cliente. Sectores: 
metalúrgico, automoción, restauración, consultoría, 
empresas de servicios. Más de 10 años como 
formadora en habilidades directivas. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación angels.herrero@keyfactors.es

Servei    Servicio: 9

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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Marc Borrell Giró

Empresa Borsub International, S.L.

Enginyer Industrial Sup. UPC (1986);  Diploma 
en Comerç Internacional Pompeu Fabra; 2003 
Diploma en Management (EU-China Managers 
Training Program).

Ingeniero Industrial Sup. UPC (1986); Diploma 
en Comercio Internacional Pompeu Fabra; 2003 
Diploma en Management (EU-China Managers 
Training Program).

1987 Enginyer CAD/CAM a PHILIPS; 1989 Con.en 
Informàtica Ind. a IBM;  1992 Con. Estratègia Emprl 
a IBM Consulting Group; 1996 Con. Free-lance 
en ERPs; 1998 Fundació de l’empresa BORSUB 
International; Creació de les filials a Beijing (2003) 
Saigon (2007)Santiago de Xile (2008).

1987 Ingeniero CAD/CAM a PHILIPS; 1989 Consultor 
Informática Ind. en IBM; 1992 Consultor Estrategia 
Emprl en IBM Consulting Group; 1996 Con. Free-lance 
en ERPs; 1998 Fundación de la empresa BORSUB 
International; Creación de las filiales en  Beijing 
(2003) Saigón (2007) Santiago de Chile (2008).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mborrell@borsub.com

Marc Alavedra Granero

Empresa RJCE Consultors

Llicenciatura en Economia per la Universitat de 
Barcelona. Cursos de Finances a ESADE i IEF.

Licenciatura en Economía por la Universidad de 
Barcelona. Cursos de Finanzas en ESADE y IEF.

Inici de l’activitat professional l’any 1999 amb 
la incorporació a Mercury Mergers. L’any 2003 
m’incorporo a RJCE Consultors per a potenciar 
la divisió de corporate finance. Fins a la data he 
col·laborat amb més de 100 empreses i en el 
tancament de més de 30 operacions corporatives.

Inicio de la actividad profesional en 1999 con la 
incorporación a Mercury Mergers. En 2003 me 
incorporo a RJCE Consultores para potenciar la 
división de corporate finance. Hasta la fecha he 
colaborado con más de 100 empresas y en el cierre 
de más de 30 operaciones corporativas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación malavedra@rjce.net

Servei    Servicio: 10

Servei    Servicio: 11

Marcel Miró i Simon

Empresa Professional Bookkeeping 
Services, S.L.

Master per ESADE en Direcció Financera - 
Formació especifica en comptabilitat a EADA, 
comptabilitat de gestió EADA.

 Master por ESADE en Dirección Financiera - 
Formación especifica en contabilidad en EADA, 
contabilidad de gestión EADA.

 -Responsable de l’àrea de Outsourcing a Ernst 
& Young Asesores Tributarios (1989-1991) - Soci 
i director general de Professional BookKeeping 
Services (1991- actualitat) - Membre i representant 
per a Espanya de Nortons Internacional (NIS Global) 
(2001- actualitat).

-Responsable del área de Outsourcing en Ernst & 
Young Asesores Tributarios (1989-1991) - Socio 
y director general de Professional Bookkeeping 
Services (1991 - actualidad) - Miembro y 
representante para España de Norton Internacional 
(NIS Global) (2001-actualidad).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación marcel.miro@pbs.es

Servei    Servicio: 5, 22

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Chin.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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María Antonia Garcia Solanas

Empresa Ebame, S.A.

Llicenciat Dret‘85 I Filol.Anglesa; IESE PDG-09; 
MasterTributari; Altres: Harvard law school IFQM&A 
07; CEF; IIC-06; ESADE-03; London 98; ICAB 89.

Licenciada Derecho‘85 y Filol.Inglesa; IESE PDG-09; 
MasterTributario; Otros: Harvard law school IFQM&A 
07; CEF; IIC-06; ESADE-03; London 98; ICAB 89.

Ebame Sòcia Directora Dept. Mercantil Corporate-
Legal 2004-actualitat; PricewaterhouseCoopers-
Landwell ; Coopers & Lybrand; CPA Touche Ross.

Ebame Socia Directora Dept. Mercantil Corporate-
Legal 2004-Actualidad;  PricewaterhouseCoopers-
Landwell ; Coopers & Lybrand; CPA Touche Ross.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación magarcia@ebame.com

Josep MARÍA Picola i MeixMaría Antonia Conesa Soto

Empresa Riva Conesa y Asociados

Llicenciada en Dret per la UB. Diversos cursos 
sobre l’àmbit societari  civil a ESADE i a l’Iltre 
Col·legi Advocats de Barcelona.  

Licenciada en Derecho por la UB. Varios cursos 
sobre el ámbito societario civil a ESADE y a el Iltre 
Colegio Abogados de Barcelona.

Des de 1982 advocada en el Bufet Ayala-Damia, 
on va exercir en l’àmbit de l’assessorament 
jurídic empresarial fins a 1989. Des de 1989 fins 
a l’actualitat, presta serveis per compte propi, 
incorporada a un bufet de diversos professionals.

Desde 1982 abogada en el Bufete Ayala-Damia, 
donde ejerció en el ámbito del asesoramiento 
jurídico empresarial hasta 1989. Desde 1989 hasta 
la actualidad, presta servicios por cuenta propia, 
incorporada a un bufete de varios profesionales.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación conesa@rivaconesa.com

Servei    Servicio: 1

Servei    Servicio: 10

LUIS GOSALBEZ ALBEROMaria Elena Cestero 

Empresa BRS Relocation Services, S.L.

Comunicacions i disseny publicitari en la 
Universitat de Maryland (EUA) i a San Juan, Puerto 
Rico.

Comunicaciones y diseño publicitario en la 
Universidad de Maryland (EEUU) y en San Juan, 
Puerto Rico. 

Va treballar a la indústria hotelera com a 
coordinadora d’esdeveniments i congressos.
Abans de venir a Espanya, va establir el seu propi 
negoci com a consultora de Relacions Públiques, 
Redacció i Traducció. Des del 2006 treballa com a 
consultora en BRS Relocation.

Trabajó en la industria hotelera como coordinadora 
de eventos y congresos. Antes de venir a España, 
estableció su propio negocio como consultora de 
Relaciones Públicas, Redacción y Traducción. Desde 
el 2006 trabaja como consultora en BRS Relocation.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mariaelena@barcelona-relocation.com 

Servei    Servicio: 22

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.



176

María José Rodríguez Liceras

Empresa Innotalentum

Seminaris sobre Coaching impartits per AEDIPE, 
UNIQUE i altres. Formació no reglada. Formació 
específica sobre Coaching impartida dins MBA.

Seminarios sobre Coaching impartidos por AEDIPE, 
UNIQUE y otras. Formación no reglada. Formación 
específica sobre Coaching impartida dentro de MBA.

Experta en Sistemes Integrats de Gestió, 
Direcció d’organització i Planificació Estratègica 
de creixement i  Persones en entorn científic-
tecnològic. Creadora d’una consultoria estratègica 
de Detecció, Captació de talent científico-
tecnològic. Experta en headhunter i coaching.

Experta en Sistemas Integrados de Gestión, 
Dirección de organización y Planificación Estratégica 
de crecimiento y Personas en entorno científico-
tecnológico. Creadora de una consultoría estratégica 
de Detección, Captación de talento científico-
tecnológico. Experta en headhunter y coaching.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mjoserodriguez@innotalentum.com

María Fanjul Suárez

Empresa StepOne Ventures, S.L.

Àmplia experiència en consultoria a PIMES, en 
gestió d’empreses i internacionalització pel seu 
treball en M&A i consultoria de les empreses 
actuals.

Amplia experiencia en consultoría a PYMES,en 
gestión de empresas e internacionalización por 
su trabajo en M&A y consultoría de las empresas 
actuales.

María és llicenciada en ADE per ICADE, va treballar 
en Confivendis, un banc d’inversió espanyol, i 
és CEO de Soló Inversions, membre del consell 
d’administració de idealista.com, CFO i COO de 
StepOne Ventures.

Licenciada en ADE por ICADE, trabajó en Confivendis, 
Banco de inversión español, y CEO de Soló 
Inversiones, miembro del Consejo de Administración 
deIidealista.com,CFO y COO de StepOne Ventures.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación maria@stepone.com

Servei    Servicio: 11

Servei    Servicio: 3

María Orell Palacios

Empresa Barrabes Internet, S.L.U.

Llicenciada en Dret. Consultora Pipe. ICEX. 
Formació contínua a Barrabes sobre màrqueting.

Licenciada en Derecho. Consultora Pipe .ICEX. 
Formación continua en el seno de Barrabes sobre 
marketing. 

Experiència en empreses exportadores. A Barrabés 
on des d’un principi s’encarrega de la realització 
de projectes relacionats amb plans de màrqueting, 
màrqueting en línia i internet, i és ara directora de 
Projectes en aquesta àrea.

Experiencia en empresas exportadoras. En Barrabés 
desde un principio se encarga de la realización de 
proyectos relacionados con planes de marketing, 
marketing online e internet, siendo ahora Directora 
de Proyectos en este área.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación morell@barrabes.com

Servei    Servicio: 6

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.
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Marisa Iturbide de Salvat

Empresa Brand New Strategy S.L.

Formació en empresa i comunicació en universitats 
nacionals i internacionals. Especialització en 
management, publicitat, social media i branding.

Formación en empresa y comunicación en 
universidades nacionales e internacionales. 
Especialización en management, publicidad,
social media y branding.

Consultora associada de Business & Products 
Allocation Agency (BPA), dedicada a l’assessorament 
de PIMEs. Al 2001 s’especialitza en noves tendències, 
publicacions, publicitat i branding i funda, edita i 
dirigeix la revista de tendències 50_easy. Actualment 
consultora associada de Brand New Strategy

Consultora asociada de Business & Products 
Allocation Agency (BPA), dedicada al asesoramiento de 
PYMEs. En 2001 se especializa en nuevas tendencias, 
publicaciones, publicidad y branding y funda, edita y 
dirige la revista de tendencias 50_easy. Actualmente 
es consultora asociada de Brand New Strategy.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación marisa@brandnew.es

Josep MARÍA Picola i MeixMaría Ripoll Cera

Empresa Escritura Profesional

2009 Dissenyadors de Xarxes Socials. 2006 
Taller de Guionistes. 1996-8 Postgrau Consellers 
Professionals. 1982-7: UAB Ciències de la 
Comunicació.

2009 Diseño de Redes Sociales. 2006 Taller 
de Guionistas. 1996-8 Postgrado Counselling 
Profesional. 1982-7: UAB Ciencias de la 
Comunicación.

Inicialment periodista i redactora publicitària, la meva 
immersió en internet em duu a cofundar l’empresa 
de comunicació digital www.sinapsis.es. Actualment 
treballo de forma independent en comunicació 
corporativa, estratègia digital, continguts SEO, blogs, 
social media i ficció per a empreses.

Inicialmente periodista y redactora publicitaria, mi 
inmersión en internet me lleva a cofundar la empresa 
de comunicación digital www.sinapsis.es. Actualmente 
trabajo de forma independiente en comunicación 
corporativa, estrategia digital, contenidos SEO, blogs, 
social media y ficción para empresas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación maria@escrituraprofesional.com

Servei    Servicio: 7

Servei    Servicio: 6

LUIS GOSALBEZ ALBEROMarta Plana Dropez

Empresa Osborne Clarke, S.L.P.

Llicenciada en Dret (Juris Doctor) per la Univ. de 
Nova Southeastern (2006) i en Dret per la UB 
(2001). Postgrau en Economia i Dret de la UE (LSE).

Licenciada en Derecho (Juris Doctor) por la Univ. 
de Nueva Southeastern  2006) y por la UB (2001). 
Postgrado en Economía y Derecho de la UE (LSE).

Dret de les Noves Tecnologies, Comerç Electrònic, 
Protecció de Dades. Ha treballat a Microsoft Corp., 
Baker&McKenzie, el Parlamento Europeu i la ONU.

Derecho de Nuevas Tecnologías, Comercio 
Electrónico y Protección de Datos. He trabajado para 
Microsoft Corp., Baker&McKenzie, el Parlamento 
Europeo y la ONU.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación marta.plana@osborneclarke.es

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Menno van Rijn

Empresa Bax & Willems S.L.

Enginyer Aeronàutic per la Universitat de Delft. Ingeniero Aeronáutico por la Universidad de Delft.

Especialitzat a treballar amb empreses i 
institucions públiques en l’àrea d’innovació 
tecnològica: desenvolupament de nous negocis, 
estratègia d’R+D+i, creació i gestió de projectes de 
col·laboració i polítiques d’innovació.

Especializado en trabajar con empresas y 
instituciones públicas en el área de innovación 
tecnológica: desarrollo de nuevos negocios, estrategia 
de I+D+i, creación y gestión de proyectos de 
colaboración y políticas de innovación. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación m.vanrijn@bwcv.es

Marta Triginer 

Empresa BRS Relocation Services, S.L.

Estudis superiors de Turisme, Barcelona. 
Ecole Hoteliere de Lausanne, Suïssa.

Estudios superiores de Turismo, Barcelona. 
Ecole Hoteliere de Lausanne, Suiza. 

Ha treballat en diferents hotels de cinc estrelles a 
Barcelona, Suïssa i Anglaterra com a responsable 
de RRHH. Des de l’any 2006 està treballant com a 
consultora a BRS Relocation Services.

Ha trabajado en diferentes hoteles de cinco estrellas 
en Barcelona, Suiza e Inglaterra como responsable 
de RRHH. Desde el año 2006 está trabajando como 
consultora en BRS Relocations Services.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación marta@brs-relocation.com 

Servei    Servicio: 22

Servei    Servicio: 9, 14

Mercè Cascalló Piqueras

Empresa Mercè Cascalló Piqueras

Licenciatura en grau en Farmacia, Títol de Auditora 
en cap de Certificació de Sistemes ISO 9001.

Licenciatura en grado en Farmacia, Título de Auditora 
jefe de Certificación de Sistemas ISO 9001.

Posada en marxa de laboratoris cosmètics i 
distribuidors farmacéutics.Consultoria de Certificació 
de empreses de serveis (Administració pública, 
aduanes, despatxos professionals, farmàcies). 
Auditories internes de diverses empreses. Auditories 
de Certificació ISO 9001: 2000 i ISO 9001:2008.

Puesta en marcha de laboratorios cosméticos 
y distribuidores farmacéuticos. Consultoria de 
Certificación de empresas de servicios (Administración 
pública, aduanas, despachos profesionales, farmacias). 
Auditorías internas de varias empresas. Auditorías de 
Certificación ISO 9001:2000 e ISO 9001:2008.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mcascallo@hotmail.com

Servei    Servicio: 25

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., Ru.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng., De., Nl.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Fr.
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Josep MARÍA Picola i MeixMercè Arderiu i Usart

Empresa Mercè Arderiu i Usart

Màster a la Universitat Autònoma de Barcelona; 
-Curs d’especialització a la Université Libre de
Bruxelles; Seminaris i cursos al Col·legi
d’Advocats de Sabadell.

Máster en la Universitat Autònoma de Barcelona; 
Curso de especialización en la Université Libre de 
Bruxelles; Seminarios y cursos en el Colegio de 
Abogados de Sabadell.

Consultora jurídica en el Patronato Catalán Pro 
Europa (un año) en la sede de Bruselas - Abogada al 
emprendida Banco de Sabadell S.A.(7 años) - Profesora 
asociada a la Universitat Autònoma de Barcelona (2 
cursos académicos) - Consultora en la UOC en Derecho 
de las Nuevas Tecnologías (en la actualidad) .

Consultora jurídica al Patronat Català Pro Europa (un 
any) en la seu de Brussel·les - Advocada a l’empresa 
Banc de Sabadell S.A.(7 anys) - Professora associada 
a la Universitat Autònoma de Barcelona (2 cursos 
acadèmics) - Consultora a la UOC en Dret de les 
Noves Tecnologies (en l’actualitat).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación bufetarderiu@icasbd.org

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Miquel Allué Escur

Empresa Miquel Allué Escur

ESADE Business School. ESADE Business School.

93-avui: Gerall Assessors. Ass.pimes sect.serveis-
industrial; Distr.SMI Coaching personal; 94-07: 
Team Sweater 2000, SA. Tèxtil industrial. Gerent. 
Empresa nova; 92-93: Sedunión; 90-92: Grup 
Telepublicacions; 88-90: Cirsa Exp..Docent: 
Des de 93: Profe Sist.Informació ESADE.

93-hoy: Gerall Asesores. Ass.pymes sect.servicios-
industrial; Distr.SMI Coaching personal; 94-07: Team 
Sweater 2000, SANO. Textil industrial. Gerente. 
Empresa nueva; 92-93: SeduniónN; 90-92: Grupo 
Telepublicacions; 88-90: Cirsa Exp.Docente: Desde 93: 
Prof Sist.Información ESADE.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación miquel.allue@esade.edu

Josep MARÍA Picola i MeixMiguel Luis Torrents Font

Empresa Seyde Abogados, S.L.

Advocat. Postgrau relacions internacionals, 
diplomat estudis empresarials, dret comparat, 
contractació i arbitratge comercial.

Abogado. Postgrado relaciones inter., diplomado 
estudios empresariales, derecho comparado, 
contratación y arbitraje comercial.

Des de 1974 es advocat especialitzat amb PIMES 
i col·labora professionalment amb autònoms, 
empreses, col·lectius, associacions empresarials, 
Col·legis Professionals, i Cambres de Comerç privades, 
Consolats, Agregadurías Comercials i diversos 
despatxos d’advocats a Europa, Sud Amèrica i Asia.

Desde 1974 es abogado especializado en PYMES y 
colabora profesionalmente con autónomos, empresas, 
colectivos, asociaciones empresariales, Colegios 
Profesionales, Cámaras de Comercio privadas, 
Consulados, Agregadurías Comerciales i diversos 
despachos de abogados en Europa, Sudamérica y Asia.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación torrents@seyde.es

Servei    Servicio: 1

Servei    Servicio: 3

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., It., De., Chin., Turq.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Mireia Curell i Aguilà

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Agent de la P. Industrial. Agent Europea de 
Marques i Dissenys. Agent de Patents Europees. 
Membre del COAPI. Post-Grau en P. Intel·lectual 
(UPF).

Agente de la P.Industrial. Agente Europea de Marcas 
y Diseños. Agente de Patentes Europeas. Miembro 
del COAPI. Postgrado en P. Intelectual (UPF). 

Llicenciada en Filologia Hispànica per la Universitat 
de Barcelona. Traductora. Projectes editorials i 
assessorament en drets d’autor a l’editorial ARIEL 
(Grup Planeta). L’any 1986 s’incorpora a CURELL 
SUÑOL S.L.P. Sòcia responsable del Dept. de 
Marques. Presidenta d’ECTA (2006-2008).

Licenciada en Filología Hispánica por la Universitat 
de Barcelona. Traductora. Proyectos editoriales y 
asesoramiento en derechos de autor al editorial 
ARIEL (Grupo Planeta). En 1986 se incorpora a 
CURELL SUÑOL S.L.P. Socia responsable del Dpto. 
de Marcas. Presidenta de ECTA (2006-2008).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mca@curellsunol.es

Miquel Garcia Pérez

Empresa Iniciativas y Valoraciones 
Empresariales, S.L.

Diplomat en Ciències Empresarials. Llicenciat 
en Ciències Econòmiques. Postgrau en Direcció 
Financera.

Diplomado en Ciencias Empresariales. Licenciado 
en Ciencias Económicas. Postgrado en Dirección 
Financiera.

Assessor d’empreses en temes fiscals, comptables 
i finances; Professor de Comptabilitat; Director 
Financer de mitjanes empreses; Responsable 
de Comptabilitat d’empreses multinacionals a 
Barcelona. 

Asesor de empresas en temas fiscales, contables y 
finanzas; Profesor de Contabilidad;Director Financiero 
de medianas empresas; Responsable de Contabilidad 
de empresas multinacionales en Barcelona.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@iniciavalor.com

Servei    Servicio: 5

Servei    Servicio: 16

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., It.

LUIS GOSALBEZ ALBEROMiquel Crespi Traveria

Empresa Miquel Crespi Traveria

Diplomat en desenvolupament i guió per a Cinema 
i TV. Univ. de Lovaina (Bèlgica), Nombrosos cursos 
de formació en teatre i ciències audiovisuals .

Diplomado en desarrollo y guión para Cine y TV. 
Universidad de Lovaina (Bélgica), Numerosos cursos 
de formación en teatro y ciencias audiovisuales.

Fundador i component durant 10 anys de La 
Cubana. Director i guionista de muntatges de teatre i 
espectacles de carrer. Co-creador de la sèrie de TV3 
“Majoria absoluta”. Director de casting en programes 
de TV, telemovies i cinema. Actualment dirigeix, 
escriu i fa de coach per a empreses i actors.

Fundador y componente durante 10 años de La 
Cubana. Director y guionista de montajes de teatro y  
espectáculos de calle. Co-creador de la serie de TV3 
“Majoria absoluta”. Director de casting en programas 
de TV, telemovies y cine. Actualmente dirige, escribe y 
hace de coach para empresas y actores.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@miquelcrespi.com

Servei    Servicio: 3
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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Mónica Rodríguez Pañella

Empresa Ducks in a Row, S.L.

Experta en Metodologia Six Sigma. Certificació 
Master Black Belt i en tècniques de gestió d’equips 
per la implantació efectiva de canvis.

Experta en Metodología Six Sigma. Certificación 
Master Black Belt y en técnicas de gestión de 
equipos para la implantación efectiva del cambio.

Treballant durant 8 anys a diversos negocis de 
General Electric, ha estat responsable de qualitat 
pel Sud d’Europa i Master Black Belt dels projectes 
Six Sigma per la millora contínua a diferents àrees 
de negoci principalment en Sectors de Serveis.

Trabajando durante 8 años en varios negocios de 
General Electric, ha sido responsable de calidad para 
el Sur de Europa y Master Black Belt de los proyectos 
Six Sigma para la mejora continua de diferentes 
áreas de negocio principalmente en Sectores de 
Servicios.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación monicar@ducks-in-a-row.es

Josep MARÍA Picola i MeixMirko Ranieri

Empresa Formapack Informática
(Formatos y Packaging S.L.)

Certificació Profesional HP Servers & Storage; 
Microsoft Partner Program; Master MCSA Microsoft 
Certified System Administrator.

Certificación Profesional HP Servers & Storage; 
Microsoft Partner Program; Master MCSA Microsoft 
Certified System Administrator.

Consultoria en tota la tecnologia informàtica i de 
comunicació.

Consultoría en toda la tecnología informática y de 
comunicación.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mirko@formapack.es

Servei    Servicio: 20, 21

Servei    Servicio: 17, 25

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.,It.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Miriam Lázaro Jiménez

Empresa Barrabes Internet, S.L.U.

Llicenciatura en Ciències Econòmiques (Universitat 
de Zaragoza). Postgrau en Economia en L’Ecole de 
Commerce de Solvay (Univ. Lliure de Brussel·les).

Licenciatura en Ciencias Económicas (Universidad 
de Zaragoza). Postgrado en Economía en L’Ecole de 
Commerce de Solvay (Univ. Libre de Bruselas).

Consultora de negocis i financera, realitzant 
seguiment, control i millora de processos de dpts. 
comptable , mercantil i laboral. 2003-2006 gestora 
financera. Des de 2007 Directora de projectes de 
Barrabés Internet preparant propostes i participant 
en projectes d’innovació i noves tecnologies.

Consultora de negocios y financiera, realizando 
seguimiento, control y mejora de procesos de dptos. 
contable , mercantil y laboral. 2003-06 gestora 
financiera. Desde 2007 Directora de proyectos de 
Barrabés Internet preparando propuestas y participando 
en proyectos de innovación y nuevas tecnologías.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mlazaro@barrabes.com

Servei    Servicio: 9
Idiomes    Idiomas: Cast.
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Nèstor Corominas Macias

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Enginyer industrial col·legiat Nr. 14.458. Examen 
d’Agent de Patents Europees (EQE): mòduls A 
i B aprovats  març de 2009. Mòduls C i D en 
preparació.

Ingeniero industrial colegiado Nr 14.458. Examen de 
Agente de Patentes Europeas (EQE): módulos A y B 
aprobados Mar 2009. Módulos C y D en preparación.

2005-Actualitat Enginyer de patents a Curell 
Suñol S.L.P. 2001-2004 Enginyer de disseny a 
DaimlerChrysler A.G. Stuttgart, de 2000-2001 
Enginyer de disseny a Simtec GmbH, Stuttgart, DE
1998-2000 Enginyer de desenvolupament a Eaton 
Ros, S.A., St. Vicenç dels Horts.

2005-Actualidad Ingeniero de patentes en Curell 
Suñol S.L.P. 2001-2004 Ingeniero de diseño en 
DaimlerChrysler A.G. Stuttgart, de 2000-2001 
Ingeniero de diseño en Simtec GmbH, Stuttgart, DE
1998-2000 Ingeniero de desarrollo en Eaton Ros, 
S.A., St. Vicenç dels Horts.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación ncm@curellsunol.es

Montserrat Chinchilla Manrique

Empresa UMA Consulting, S.L.

Llicenciada en Psicologia per la UB. Màster en 
Direcció d’ Empreses i Recursos Humans. IE- 
Madrid. Especialista en Recursos Humans. UCM.

Licenciada en Psicología por la UB. Màster en 
Dirección de Empresas y Recursos Humanos. IE-
Madrid. Especialista en Recursos Humanos. UCM.

Directora Àrea Consultoria. Ginko; Consultora. 
Hay Selección; Associada. Eurohunting; Directora 
Recursos Humans Zona. Leroy Melin; Responsable 
Selecció. Sol-Melià.

Directora Área Consultoría. Ginko; Consultora. Hay 
Selección; Asociada. Eurohunting; Directora Recursos 
Humanos Zona. Leroy Melin; Responsable Selección. 
Sol-Melià.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación info@umaconsulting.net

Servei    Servicio: 3, 4

Servei    Servicio: 15

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., De.

LUIS GOSALBEZ ALBEROMontse Rodriguez Viñas

Empresa BDO Audiberia Abogados y 
Asesores Tributarios, S.L.

Llicenciada en Dret pel FERT (INEDE) i UNED. 
Màster en dret laboral pel ICAB.

Licenciada en Derecho por FERT (INEDE) y UNED. 
Máster en derecho laboral por el ICAB.

Més de 15 assessorant empreses en l’àmbit del 
dret laboral.

Más de 15 asesorando empresas en el ámbito del 
derecho laboral.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación montse.rodriguez@bdo.es

Servei    Servicio: 2
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.
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Óscar Pírez Tarín

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Psicòleg. Agent de la Propietat Industrial. Agent 
Europeu de Marques i Dissenys. Col·legiat al COAPI. 
Membre de INTA, AIPPI i ECTA.

Psicólogo. Agente de la Propiedad Industrial. Agente 
Europeo de Marcas y Diseños. Colegiado por el 
COAPI. Miembro de INTA, AIPPI y ECTA.

Des de 1998  advocat i agent de la propietat industrial 
responsable de la tramitació i defensa de marques 
espanyoles, comunitàries i internacionals, gestió 
de noms de domini, reclamacions extrajudicials i 
processos judicials en casos d’infracció de marca. 
Traductor-Intèrpret Jurat de francès.

Desde 1998 abogado y agente de la propiedad 
industrial responsable de la tramitación y defensa de 
marcas españolas, comunitarias e internacionales, 
gestión de nombres de dominio, reclamaciones 
extrajudiciales y procesos judiciales de infracción de 
marca. Traductor-Intérprete Jurado de francés.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación opt@curellsunol.es

Josep MARÍA Picola i MeixNina Costas Guerra

Empresa NC Consultors de Recursos 
Estratégicos, S.L.

Llicenciada en Dret UAB;Postgrau en PI i PIn en 
ESADE; Cursos sobre:protecció dels drets dels 
consumidors i competència deslleial en Internet.

Licenciada en Derecho UAB;Postgrado en PI y PIn en 
ESADE;Cursos sobre:protección de los derechos de 
los consumidores y competencia desleal en Internet.

2 anys d’exercici professional en despatxos; 12 anys 
com a cap de l’assessoria jurídica del TNC; 3 anys 
despatx propi; 9 anys a la UOC com a tutora 10 anys 
a la UB Virtual; ara IL3 com a professora.

2 años de ejercicio profesional en despachos; 12 
años como responsable de la Asesoría jurídica del 
TNC; 3 años despacho propio; 9 años a la UOC como 
tutora; 10 años a la UB Virtual; ahora IL3 como 
profesora.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación nina@nc-consultors.com

Servei    Servicio: 16

Servei    Servicio: 16

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., It.

Neus Canal Guixer

Empresa Design Mix, S.L.

Màster en Administració i Direcció d’Empreses 
per IESE, Barcelona Arquitecte Superior, UPC, 
Barcelona Diversos cursos d’especialització.

Màster en Administración y Dirección de Empresas 
por IESE-Barcelona, Arquitecta Superior (UPC); varios 
cursos de especialización. 

Des de 1990 assessorem a empreses de diversos 
sectors, especialment PIMES, en temes relacionats 
amb marketing, disseny de nous productes i imatge 
corporativa. Hem col·laborat amb institucions 
governamentals en la posta en marxa de programes 
empresarials, sempre mantenint un servei molt 
personalitzat.

Desde 1990 asesoramos a empresas de varios 
sectores, especialmente PIMES, en temas relacionados 
con marketing, diseño de nuevos productos e imagen 
corporativa. Hemos colaborado con instituciones 
gubernamentales en la puesta en marcha de programas 
empresariales, siempre manteniendo un servicio muy 
personalizado.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación neus@design-mix.com

Servei    Servicio: 6
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Patricia Vila Salord

Empresa Lexpert Advocats

Llicenciada en dret per la UB. Màster en Dret, 
Universitat Colònia, Alemània. Especialització en 
dret de propietat intel·lectual i internet.

Licenciada en derecho por la UB. Máster en Derecho, 
Universidad Colonia, Alemania. Especialización en 
derecho de propiedad intelectual e internet.

Directora de lexpert advocats (2005-2010). Serveis 
jurídics sobre contractació, propietat intel·lectual 
i internet al Forum Universal de les Cultures 
(2002-2005). Associada al bufet “Monereo Meyer 
& Marinel-lo” i responsable de la divisió PI/TI 
(1996-2002). 

Directora de lexpert abogados (2005-2010). Servicios 
jurídicos sobre contratación, propiedad intelectual 
e internet en el Forum Universal de las Culturas 
(2002-2005). Asociada del bufete Monereo, Meyer & 
Marinel-lo y responsable de la división PI/TI (1996-
2002).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación pvila@lexpertabogados.com

Pascal Bourbon 

Empresa BRS Relocation Services, S.L.

MBA per IESE, Màster en tecnologia i enginyera per 
École Centrale Paris, Màster en Finances per 
la Universitat de Lió.

MBA por IESE, Master en tecnología e ingeniera por 
École Centrale Paris, Master en Finanzas por 
la Universidad de Lyon. 

Diplomàtic per al Govern francès (Hanoi, Chicago 
i Bonn). L’any 2000 va dirigir amb èxit la filial 
espanyola de Deutsche Telecom. Fundador de 
Barcelona Relocation Services i A2b Investments 
el 2002.

Diplomático para el Gobierno francés (Hanoi, 
Chicago y Bonn). En el año 2000 dirigió con éxito la 
filial española de Deutsche Telecom. Fundador de 
Barcelona Relocation Services y  a2b Investments 
en 2002.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación pascal@brs-relocation.com 

Servei    Servicio: 22

Servei    Servicio: 1

Idiomes    Idiomas: Cast. Eng. Fr. De.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., De., Fr., Nl.

LUIS GOSALBEZ ALBEROPablo Blanch Simon

Empresa Oficina Ponti, S.L.P.

Enginyer Industrial. LLicenciat en Ciències 
Físiques. Examen A i B Agent de patents europees.

Ingeniero Industrial. Licenciado en Ciencias Físicas. 
Examen A y B Agente de patentes europeas.

Professor associat del Departament de Física i 
Enginyeria Nuclear de la Universitat Politècnica 
de Catalunya. Tècnic del Departament de Patents 
d’Oficina Ponti. 

Profesor asociado del Departamento de Física e 
Ingeniería Nuclear de la Universidad Politécnica de 
Cataluña. Técnico del Departamento de Patentes de 
Oficina Ponti.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación pblanch@oficinaponti.com

Servei    Servicio: 15
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Josep MARÍA Picola i MeixPedro Moneo

Empresa Opinno

Enginyer Superior Industrial. Experiència 
professional: direcció estratègica, 
consultoria estratègica, energies renovables i 
desenvolupament de negocis.

Ingeniero Superior Industrial. Experiencia 
profesional: dirección estratégica, consultoría 
estratégica, energías renovables y desarrollo de 
negocios

CEO i fundador de Opinno i Dir de la seu de San 
Francisco. Anteriorment, investigador en el Lab. Nac. 
Argonne de Illinois, consultor en la Div. d’Estratègia 
i Finances Corporatives en Accenture. Subdir. 
de FEDIT; soci fundador i accionista de diverses 
empreses d’energia renovables.

CEO y fundador de Opinno y Dir de la sede de San 
Francisco. Anteriormente, investigador en el Lab. Nac. 
Argonne de Illinois, consultor en la Div. de Estrategia 
y Finanzas Corporativas en Accenture. Subdir. 
de FEDIT; socio fundador y accionista de varias 
empresas de energía renovables.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación pedro.moneo@opinno.com

Servei    Servicio: 4, 11, 12, 13, 23
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr., De., Chin., Pt.,  Hindi.

LUIS GOSALBEZ ALBERORamon Martínez Molla

Empresa Gestart Assessors, S.L.

Llicenciat en Dret per la Univ. València. Màster 
en advocacia internacional per ISDE. Màster en 
Assessoria Fiscal pel Centre d’estudis Financers. 

Licenciado en Derecho por la Univ. Valencia. Máster 
en abogacía internacional por ISDE y en Asesoría 
Fiscal por el Centro de estudios Financieros.

Professional especialitzat en Dret Fiscal des de 
l’any 2000 fins l’actualitat havent prestat serveis 
per a tres firmes: BDO Estudio Jurídico y Tributario, 
RCD Assessors Legals i Tributaris i Gestart 
Assessors. Director General de Gestart Assessors 
des de l’any 2005 fins l’actualitat.

Profesional especializado en Derecho Fiscal desde 
el año 2000 hasta la actualidad habiendo prestado 
servicios para tres firmas: BDO Estudio Jurídico 
y Tributario, RCD Asesores Legales y Tributarios 
y Gestart Asesores. Director General de Gestart 
Asesores desde el año 2005 hasta la actualidad.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación rmartinez@gestartassessors.com

Servei    Servicio: 5
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Patricio Hunt

Empresa Intelectium Consulting, S.L.

Enginyer de Camins, Canals i Ports per la Univ. 
de Buenos Aires; MBA Cum Laude per la F.W. Olin 
Grad. School of Business Babson College (Boston).

Ingeniero de Caminos, Canales y Puertos por la Univ. 
de Buenos Aires; MBA Cum Laude por la F.W. Olin 
Grad. School of Business Babson College (Boston).

20 anys d’experiència en empreses internacionals 
de primera línia, líders en els seus sectors, en 
projectes d’estratègia i organització. Actualment 
lidera operacions de finançament de startups 
tecnològiques i manté contacte freqüent amb les 
empreses de Capital Risc més destacades. 

20 años de experiencia en empresas internacionales 
de primera línea, líderes en sus sectores, en 
proyectos de estrategia y organización. Actualmente 
lidera operaciones de financiación de startups 
tecnológicas y mantiene contacto frecuente con las 
empresas de Capital Riesgo más destacadas.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación patricio.hunt@intelectium.com

Servei    Servicio: 12
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Ricard Otin Casas

Empresa Subvento Innovation Services, S.L.

Enginyer Tec. Telecom.-URL La Salle; Master 
Project Management-URL; Master Consultoria 
Internac.-UPF; Innovation & Entrepreneurship 
Program-ESADE.

Ingeniero Tec. Telecom.-URL La Salle; Master Project 
Management-URL; Máster Consultoría Internac.-UPF; 
Innovation & Entrepreneurship Program-ESADE.

Durant 20 anys, exercint com a consultor en 
la preparació/presentació de propostes a 
Administracions i/o Organismes d’àmbit estatal i 
internacional per a l’obtenció d’ajuts per a projectes 
d’R+D+i (empreses individualment o bé en consorci 
amb Universitats, Centres Tecnològics i/o altres 
empreses).

Durante 20 años, como consultor en la preparación/
presentación de propuestas a Administraciones/
Organismos de ámbito estatal/internacional para 
la obtención de ayudas para proyectos de I+D+i 
(empresas individualmente o bien consorcios con 
Universidades, Centros Tecnológicos u otras empresas).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación otin.ricard@gmail.com

Servei    Servicio: 13

Ricardo Escribano Molina

Empresa Fite Assessors, S.L.

Llicenciat en ADE per la UB. Mást.Tributació i 
Assessoria Fiscal CEF i en Mediació i Assessoria 
Financera UB. Postg. n Dir. Financera UPF.

Licenciado en ADE por la UB. Mást.Tributación y 
Asesoría Fiscal  CEF  y en Mediación y Asesoría 
Financiera UB. Postg. n Dir. Financiera  UPF.

Resp. Dpto. Financer i Gestió de Patrimoni de Fite 
Assessors; Col·laborador del Dpto. de Pla. Fiscal 
Intl.; Cons. Del. i Assessor de Patrimoni de Tresora 
Cabdal; Assessor de Patrimoni i Fiscal Int. de 
Fimarge;Deutsche Bank: Assessor Personal; Banc de 
la Petita i Med. Empresa: Gestor de Patrimoni.

Resp. Dpto. Financiero y Gestión de Patrimonio 
de Fite Assessors; Colaborador del Dpto. de Plan. 
Fiscal Intl.; Cons. Del. y Asesor de Patrimonio de 
Tresora Capital; Asesor de Patrimonio y Fiscal Int. de 
Fimarge;Deutsche Bank: Asesor Personal; Banco de 
la Pequeña y Med. Empresa: Gestor de Patrimonio.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación r.escribano@fite-assessors.com

Servei    Servicio: 5, 13

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat. Cas. Eng. Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Ricard Cuerba Rubio

Empresa Gestion Quattro Management 
Consultants, S.L.

Llic. Comerç Internacional i Gestió Duanera per 
el COAA, Dipl. programació informàtica, Màster 
E-MBA La Salle i Saint Mary`s College of Califòrnia

Lic. Comercio Internacional y Gestión Aduanera por 
el COAA, Dipl. programación informática, Máster 
E-MBA La Salle y Saint Mary’s College of California.

13 anys com a director d’exportació de Miguel 
Torres, fundador l’ any 95 de l’ empresa 333 Grup 3 
S.L.,  pel desenvolupament de software per l’entorn 
Internet, i expansió als mercats internacionals, 4 
anys com a director del Executive MBA La Salle, i 
actualment  dedicat a la consultoria.

13 años como director de exportación de Miguel 
Torres, fundador el año 95 de la empresa 333 Grup3, 
S.L., para el desarrollo de software en el entorno de 
Internet, y su expansión  a mercados internacionales, 
4 años como director del Executive MBA La Salle, y 
actualmente dedicado a la consultoría.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación rcuerba@gestionquattro.com

Servei    Servicio: 9
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Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Robert Roser Galard

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Enginyer Industrial  esp. Tèc. Energètiques  (UPC) - 
Màster Eng. Termoenergètica (UPC) – Dr. Mecànica 
Energètica (FR) - Agent Propietat Industrial.

Ingeniero Industrial esp. Téc. Energéticas (UPC) - 
Máster Eng. Termoenergética (UPC) - Dr.. Mecánica 
Energética (FR) - Agente Propiedad Industrial.

Va treballar durant 8 anys com a enginyer de recerca 
al Commissariat à l’Energie Atomique, França, on 
va realitzar una tesi doctoral i va participar en el 
desenvolupament dels reactors nuclears francesos. 
Des del 2002 treballa al despatx Curell Suñol com a 
assessor en propietat industrial.

Trabajó durante 8 años como ingeniero de 
investigación en el Commissariat à l’Energie 
Atomique, Francia, donde realizó una tesis doctoral y 
participó en el desarrollo de los reactores nucleares 
franceses. Desde 2002 trabaja en el despacho Curell 
Suñol como asesor en propiedad industrial.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación rrg@curellsunol.es

Servei    Servicio: 15

LUIS GOSALBEZ ALBERORosa María Druguet Tantiñà

Empresa Tecnologia  i Innovació 
Empresarial S.L.

Llic. en Ciències Químiques, especialitat en 
Bioquímicca, UB; Llicenciada en Geografia i 
Historia, especialitat Història Moderna, Universitat 
de Barcelona.

Lic. en Ciencias Químicas, especialidad en 
Bioquímica, UB; Licenciada en Geografia i Historia, 
especialidad Historia Moderna, Universidad de 
Barcelona.

Professora associada del Departament 
d’Organització d’Empreses de la Universitat 
Politècnica de Catalunya. Sòcia fundadora 
d’Europainnova i membre del seu equip directiu. 
Responsable de l’àrea temàtica de Tecnologies 
Alimentàries i de la Salut.

Profesora asociada del Departamento de 
Organización de Empresas de la Universidad 
Politécnica de Cataluña. Socia fundadora de 
europainnova y miembro de su equipo directivo. 
Responsable del área temática de Tecnologías 
Alimentarías y de la Salud. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación rmdruguet@europainnova.com. 

Servei    Servicio: 9, 13, 14

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Josep MARÍA Picola i MeixRobert Jan Lensink

Empresa Robert Jan Lensink

Llicenciat a l’Escola d’Hostaleria de l’Haia 
(Holanda). Diversos Cursos de formació en l’àrea 
de RRHH, Gestió, Comercial i Cuina (Hoffman).

Licenciado en la Escuela de Hostelería de La Haya 
(Holanda). Varios Cursos de formación en el área de 
RRHH, Gestión, Comercial y Cocina (Hoffman).

En els departaments d’Aliments i Begudes de 
diversos projectes com els Jocs del 92, Port 
Aventura, Isla Mágica, Fòrum 2004 i en l’elaboració 
del Master Plan de l’Expo Saragossa 2008. 
Complementant amb l’expansió de l’empresa ÀREES 
als EUA. Propietari de F & B Consulting.

En los departamentos de Alimentos y Bebidas de 
varios proyectos como los JJOO del 92, Port Aventura, 
Isla Mágica, Forum 2004 y en la elaboración 
del Master Plan de la Expo Zaragoza 2008. 
Complementando con la expansión de la empresa 
AREAS en los EEUU. Propietario de F&B Consulting.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación robert@fandb.eu

Servei    Servicio: 9
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Nl., Pt.
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Santiago Carrera Garcia

Empresa Assemp-BCN Asesoria 
Empresarial, S.L.

Graduat Social Auditor de Prevenció de Riscos 
Laborals Formació específica de les àrees 
comptable i fiscal, i actualització constant.

Graduado Social; Auditor de Prevención de Riesgos 
Laborales. Formación específica en las áreas 
contable y fiscal; actualización constante.

Graduat Social col·legiat des de l’any 1989, exercint 
l’assessoria laboral des d’aleshores, primer com a 
col·laborador d’altres despatxos professionals, fins 
l’establiment per compte propi.

Graduado Social colegiado desde el año 1989, 
ejerciendo la asesoría laboral desde entonces, 
primero como colaborador de otros despachos 
profesionales, hasta el establecimiento por cuenta 
propia.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación scarrera@assempbcn.com

Servei    Servicio: 5

Santiago Jordá Petersen

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Enginyer industrial. Agent de la P. Industrial. Agent 
Europeu de Patents. Agent Europeu de Marques i 
Dissenys. Membre del COAPI, AIPPI, AGESORPI.

Ingeniero industrial. Agente de la P. Industrial. Agente 
Europeo de Patentes. Agente Europeo de Marcas y 
Diseños. Miembro del COAPI, AIPPI, AGESORPI.

Enginyer industrial. Agent de la Propietat Industrial. 
Agent Europeu de Patents. Agent Europeu de Marques 
i Dissenys. Treballa 10 anys al mon industrial (R&D 
al sector automoció, product manager a Seat-VW). 
En 1997 entra a Curell Suñol, des de 1999 és 
responsable del Departament de Patents. 

Ingeniero industrial. Agente de la Propiedad Industrial. 
Ag. Europeo de Patentes y de Marcas y Diseños. Ha 
trabajado 10 años en el mundo industrial (I+D en el 
sector automoción, product manager en Seat-VW).
En  1997 entra en Curell Suñol; desde 1999 es 
responsable del Departamento de Patentes.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación sjp@curellsunol.es

Servei    Servicio: 15

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., De.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Rubén Cristi Meza

Empresa Rubén Cristi Meza

Dr. Ciències econòmiques i empresarials, Llic. en 
ADE, Màster en Com.; Dipl. en Alta Dir. d’Empreses 
de ESADE i Dir. de Expor. del Ins. Eu.Comerç 
Exterior.

Dr. Ciencias económicas y empresariales, Lic. en 
ADE, Máster en Com.; Dipl. en Alta Dir. de Empresas 
de ESADE y  Dir. de Expor. del Ins. Eu.Comercio 
Exterior.

Gerent de: Comerç Exterior, Admon i Finances, 
Controlador, RRHH i Gerent Comercial en 
exportació i transport. Des de 1994 consultor en 
Comercialització internacional, realitzant labors en 
Copca i Icex. Missions comercials, esp. Xile. Docent 
universitari en internacionalització i RRHH.

Gerente de: Comercio Exterior, Admon y Finanzas, 
Controlador, RRHH y Gerente Comercial en 
exportación y transporte. Desde 1994 consultor en 
Comercialización internacional, realizando labores 
en Copca e Icex. Misiones comerciales, esp. Chile. 
Docente universitario en internacionalización y RRHH. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación rhcristi@terra.es

Servei    Servicio: 11
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Sebastià Cañellas Alberich

Empresa Promoció Laboral

Màster de Dir. Comercial i Màrqueting i  en 
Economia Empresarial, Centre d´Estudis 
Empresarials de Caixa de Terrassa, Programa 
de Formació Directivos ESADE.

Màster de Dir. Comercial y Marketing y en Economía 
Empresarial, Centre d´Estudios Empresariales de 
Caja de Terrassa, Programa de Formación Directivos 
ESADE.

1982-95 Director comercial de Magna Alloys, S. 
a. i Kirstie, SL, Friedrichsfeld; 1995-98 Consultor 
d’Organització en HCE; 1999-2004 Tècnic acreditat 
com Assessor Autoempresa. Des de 2005 Serveis 
d’Assessorament i gestió d’empreses en Promociò 
Laboral.

1982-95 Director comercial de Magna  Alloys, S.A. 
y Kirstie, SL, Friedrichsfeld; 1995-98 Consultor  de  
Organización  en HCE; 1999-2004 Técnico acreditado 
como Asesor Autoempresa. Desde 2005 Servicios de 
Asesoramiento y gestión de empresas en Promociò 
Laboral.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación sebastia@promociolaboral.com

Servei    Servicio: 1, 8, 9, 13

LUIS GOSALBEZ ALBEROSebastián Barajas

Empresa Intelectium Consulting, S.L.

Llicenciat en Ciències Econòmiques per la 
Universitat de Barcelona i MBA per ESADE. 

Licenciado en Ciencias Económicas por la Universitat 
de Barcelona y MBA por ESADE.

25 anys d’experiència professional com consultor 
i emprenedor, treballant per a grans empreses 
nacionals i multinacionals i liderant projectes de 
formació i aprenentatge, gestió de l’acompliment 
humà, gestió del canvi, implementació de sistemes 
d’informació i desenvolupament corporatiu.  

25 años de experiencia profesional como consultor 
y emprendedor, trabajando en grandes empresas 
nacionales y multinacionales y liderando proyectos 
de formación y aprendizaje, gestión del desempeño 
humano, gestión del cambio, implementación de 
sistemas de información y desarrollo corporativo.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación sebastian.barajas@intelectium.com

Servei    Servicio: 9
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Josep MARÍA Picola i MeixSantiago Torent López de Lamadrid

Empresa Ebame, S.A.

 Llicenciat en Dret per la UB; Màster en Corporate 
Finance, Fusions i Adquisicions, Operacions de 
Restructuració a ESADE.

Licenciado en Derecho por la UB; Máster en 
Corporate Finance, Fusiones y Adquisiciones, 
Operaciones de Restructuración por ESADE. 

Planificació, transacció i execució d’operacions 
mercantils, fusions i adquisicions, joint-ventures. 
Esp. en operacions de start-ups, private equity, 
cabdal risc i project finance. Des de 2007, 
adaptació d’empreses a la crisi en operacions de 
reestructuració, refinançament i recuperació.

Planificación, transacción y ejecución de operaciones 
mercantiles, fusiones y adquisiciones, joint-ventures. 
Esp. en operaciones de start-ups, private equity, 
capital riesgo y project finance. Desde 2007, 
adaptación de empresas a la crisis en operaciones 
de restructuración, refinanciación y recuperación.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación storent@ebame.com

Servei    Servicio: 1
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.
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Silvia Gironès i Cebrián

Empresa Tecnologia  i Innovació 
Empresarial, S.L

Enginyera Industrial esp. Organització UPC; MBA 
per ESADE Intensificació en Adreça d’Operacions i 
Innovació.

Ingeniera Industrial esp. Organización  UPC; MBA por 
ESADE Intensificación en Dirección de Operaciones 
e Innovación.

2000-08 Professora Associada de la UPC, Dpt. 
Organització d’Empreses. Professora del Màster 
in Project Management de la Salle des de 2001. 
Sòcia fundadora d’Europainnova. Administradora 
i Directora des de llavors. Responsable de l’àrea 
temàtica de tecnologia industrial.

2000-08 Profesora Asociada de la UPC, Dpto. 
Organización de Empresas. Profesora del Master 
in Project Management de la Salle desde 2001. 
Socia fundadora de europainnova. Administradora 
y Directora desde entonces. Responsable del área 
temática de tecnología industrial.  

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación sgirones@europainnova.com

Servei    Servicio: 9, 13, 14

Sílvia Linares Vilarasau

Empresa GMS Internacional, S.L.

Curs fidelització clients; Postgrau Auditoria 
i Implantació ISO 9001;Eina ISOTools® per 
implantació; Minimització contaminació i residus.

Curso fidelización clientes; Postg. Auditoría e Impl. 
ISO 9001;Herramienta ISOTools para implantación; 
Minimización de la contaminación y residuos.

Des de 2008: Consultora Qualitat i Medi Ambient. GMS 
Internacional. 2005–2008: Enginyera especialista 
empresa mecanització. 2003–2005: Enginyera 
operacions mecanit. industrial. SILCRI, SCP. 2000–
2002: Enginyera Tècnica Rble Qualitat-Ofic. Tècnica.
Ambròs Soldadura. 1996–1998: Enginyera Tècnica.

Desde 2008: Consultora Calidad y Medio ambiente. 
GMS Internacional. 2005-08: Ingeniera especialista 
empresa mecanización. 2003-05: Ingeniera de 
operaciones de mecanit. industrial. SILCRI, SCP. 
2000-02: Ingeniera Técnica Rble Calidad-Ofic. Técnica.
Ambròs Soldadura. 1996-98: Ingeniera Técnica.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación consultoria@gmsinternacional.com

Servei    Servicio: 25

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Sergi Pintó Delgado

Empresa Relocations España, S.L.

Diplomatura en Ciències Empresarials. Diplomatura en Ciencias Empresariales.

Area Manager Relocations Espanya (2 anys), 
Director de Delegació de Start People ETT (2 anys).

Area Manager Relocations España (2 años), Director 
de Delegación de Start People E.T.T. (2 años).

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación sergipinto@relocationspain.com

Servei    Servicio: 22
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.
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Sònia Martínez Pardo

Empresa Lener Asesores Legales y 
Económicos, S.L.

Llicenciada en Dret i exercent des del 2002. Licenciada en Derecho y ejerciendo desde 2002.

8 anys d’experiència com a advocada especialista 
en dret laboral i de la Seguretat Social. Forma part 
del departament laboral i Seguretat Social de Lener 
des del juny de 2009.

8 años de experiencia como abogada especialista en 
derecho laboral y de la Seguridad Social. Forma parte 
del departamento laboral y Seguridad Social de Lener 
desde junio de 2009.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación soniamartinez@lener.es

Servei    Servicio: 2

LUIS GOSALBEZ ALBEROSusanna Traver i Tejedor

Empresa KIMbcn - Fundació Privada 
Knowledge Innovation Market Bcn

Dipl. en Gestió i Administració Pública (UPF), 
especialitzada en tares de gestió i organització 
a la administració pública i a altres organitzacions.

Dipl. en Gestión y Administración Pública (UPF), 
especializada en tareas de gestión y org. en la 
administración pública, y en otras organizaciones.

Responsable de finançament nacional de projectes 
de KIMbcn. Planifica, gestiona, controla, i executa 
els plans de finançament. Entre la seva experiència 
professional compta amb el fet d’haver treballat a 
ACC10-CIDEM-COPCA.

Responsable de financiación nacional de proyectos 
de KIMbcn. Planifica, gestiona, controla, y ejecuta 
los planes de financiación.  Entre su experiencia 
profesional cuenta con haber trabajado en ACC10-
CIDEM-COPCA.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación straver@kimbcn.org

Servei    Servicio: 13
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Josep MARÍA Picola i MeixSilvia Noé Queral

Empresa Amura Talent Executive 
Coaching, S.L.

Llicenciada en Psicologia per la UB. Coach  
Professional certificada (Centro de Especialización 
en Coaching. Buenos  Aires).

Licenciada en Psicología por la UB. Coach 
Profesional certificada (Centro de Especialización 
en Coaching. Buenos Aires).

Experiència en consultoria a MOA Bpi Groupe: 
gestió de projectes, direcció tècnica i coach. En 
empresa treballa a Retevisión com a staff de la 
DRRHH (projecte d’optimització de l’estructura 
organitzativa). Actualment treballant en  projectes de 
coaching i de desenvolupament de lideratge.

Experiencia en consultoría en MOA Bpi Groupe: 
gestión de proyectos, dirección técnica y coach. 
En empresa trabaja en Retevisión como staff de la 
DRRHH (proyecto de optimización de la estructura 
organizativa). Actualmente trabajando en proyectos 
de coaching y de desarrollo de liderazgo.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación silvia.noe@amuraalent.com

Servei    Servicio: 3
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., It.
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Tomas Baylac

Empresa Opinno

Enginyer Industrial i International MBA Institut 
d’Empresa. Experiència professional: plans de 
negoci, desenvolupament comercial, control 
financer.

Ingeniero Industrial y International MBA Instituto de 
Empresa. Experiencia profesional planes de negocio, 
desarrollo comercial, control financiero.

Tomàs Baylac és el Director Financer i d’inversions 
per Opinno. Té experiència empresarial en àrees 
comercials, finances i estratègia. Ha treballat 
durant més de 5 anys com a professor adjunt i 
Director de Projectes d’Inversió a l’ITBA.

Tomás Baylac es el Director Financiero y de 
Inversiones para Opinno. Tiene experiencia 
empresarial en áreas comerciales, finanzas y 
estrategia. Ha trabajado durante más de 5 años 
como profesor adjunto y Director de Proyectos de 
Inversión en el ITBA.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación tomas.baylac@opinno.com

Servei    Servicio: 9

Tomàs García Zaragoza

Empresa Buenaidea

Enginyer Superior de Telecomunicacions per la 
UPC.

Ingeniero Superior de Telecomunicaciones por la UPC.

6 anys com a consultor i cap de projecte a Atos 
Origin a l’Àrea d’Innovació Aplicada. Des de 2005, 
es soci fundador de Buenaidea, liderant projectes 
d’innovació per empreses i institucions.

6 años como consultor y jefe de proyecto en Atos 
Origin, en el Área de Innovación Aplicada. Desde 
2005, es socio fundador de Buenaidea, liderando 
proyectos de innovación para empresas  
e instituciones.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación tomas.garcia@buenaidea.es

Servei    Servicio: 14

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Thaïs Tarragó van Wijk

Empresa Lener Asesores Legales y 
Económicos, S.L.

Llicenciatura (UAB); Diplomes (London Guildhall 
Univ); Postgrau (Univ Amsterdam); Màster en 
Propietat Intel·lectual i Noves Tecnologies (Univ 
Alacant).

Licenciatura (UAB); Diplomas (London Guildhall 
Univ); Postgrado (Univ Ámsterdam); Máster en 
Propiedad Intelectual y Nuevas Tecnologías (Univ 
Alicante).

10 anys d’experiència com a advocada especialista 
en dret de la propietat intel·lectual i industrial, 
drets d’imatge, competència deslleial i dret de la 
publicitat. A Lener des de gener de 2009, forma el 
departament d’aquesta especialitat i coordina la 
oficina de Lener a Barcelona.

10 años de experiencia como abogada especialista 
en derecho de la propiedad intelectual e industrial, 
derechos de imagen, competencia desleal y derecho 
de la publicidad. En Lener desde enero de 2009, 
forma el departamento de esta especialidad y 
coordina la oficina de Lener en Barcelona.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación thaistarrago@lener.es

Servei    Servicio: 16
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., It.
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Wilbert Willems

Empresa Bax & Willems, S.L.

Univ. de Delf - Ing. en Disseny Industrial 
esp. en Gestió de la innovació; Màster en 
Desenvolupament de Producte; Curs de Capital 
Risc de Bell Mason.

Univ. de Delf - Ing. en Diseño Industrial esp. en 
Gestión de la innovación; Máster en Desarrollo de 
Producto; Curso de Capital Riesgo de Bell Mason.

Soci fundador de B&W. 20 anys treballant en Cabdal 
Risc. Creador de la Xarxa Holandesa de Cabdal Risc 
entre els socis del qual figuren Philips, Akzo, DSM, 
KLM, o Fuji. Col·laborador amb la Univ. de Delf. 
Creador de 10 empreses de base tecnològica en els 
camps de med-tech, TICs i tecnologia de materials.

Socio fundador de B&W. 20 años trabajando en 
Capital Riesgo. Creador de la Red Holandesa de 
Capital Riesgo entre cuyos socios figuran Philips, Akzo, 
DSM, KLM, o Fuji.Colaborador con la Univ. de Delf. 
Creador de 10 empresas de base tecnológica en los 
campos de med-tech, TICs y tecnología de materiales.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación w.willems@bwcv.es

Servei    Servicio: 12

LUIS GOSALBEZ ALBEROXavier Borràs LLebaria

Empresa Altavisibilitat

Dipl. Ciències Empresarials UB; Posg.: Coaching 
Executiu i Personal a IDEC; Neuromarketing, 
Investigació i Tèc. de Mercat, UB; Ass.Tèc. Distrib. 
Comercial.

Dipl. Ciencias Empresariales UB; Posg.: Coaching 
Ejecutivo y Personal a IDEC; Neuromarketing, 
Investigación y Tèc. de Mercado, UB; Ass.Tèc. Distrib. 
Comercial.

20 anys d’experiència desenvolupant Estratègies 
de Màrqueting en molts sectors d’activitat: 
alimentació, moda, disseny, automoció, etc. en 
empreses multinacionals, pimes i micropimes.

20 años de experiencia desarrollando Estrategias 
de Marketing en muchos sectores de actividad: 
alimentación, moda, diseño, automoción, etc. en 
empresas multinacionales, pymes y micropymes.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación nbb@altavisibilitat.com

Servei    Servicio: 6
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., It.

Idiomes    Idiomas: Cast., Eng.,  Nl., De., Fr.

Josep MARÍA Picola i MeixVirginia Velert Garcia

Empresa Moving Minds, S.L.

Llicenciada en Psicologia per la UB, i MBA per la 
Fundació Les Heures, Universitat de Barcelona 
Virtual. Membre d’AEDIPE. 

Licenciada en Psicologia por la UB, y MBA por la 
Fundació Les Heures, Universitat de Barcelona 
Virtual. Miembro de AEDIPE.  

Més de 20 anys d’experiència en consultoria, durant 
els que s’ha especialitzat en l’obtenció de resultats 
per als clients en situacions de presa de decisions 
en períodes de canvis organitzatius. Ha estat Gerent 
a Cap Gemini i Soci a la divisió de consultoria del 
Grup Brain. 

Más de 20 años de experiencia en consultoría, 
durante los que se ha especializado en obtener 
resultados para los clientes en situaciones de toma 
de decisiones en períodos de cambios organizativos. 
Ha sido Gerente en Cap Gemini i Socia en el área de 
consultoría del Grupo Brain. 

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación vvelert@movingminds.es

Servei    Servicio: 3, 4
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Pt.
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Xavier Domènech Linde

Empresa MDV Jurídico y Tributario, S.L.

Llicenciat en Dret i professional col·legiat en 
l’Il·lustre Col·legi d’Advocats de Barcelona des de 
l’any 1995.

Licenciado en Derecho y profesional colegiado en el 
Ilustre Colegio de Abogados de Barcelona desde el 
año 1995.

Soci director de MDV Jurídico y Tributario, S.L. des 
de l’any 2000. Designat com a Conseller assessor 
i membre del Consell d’administració en un gran 
nombre de companyies dedicades a activitats 
multidisciplinàries. Nomenat Secretari de nombroses 
Fundacions, tant a nivell estatal com autonòmic..

Socio director de MDV Jurídico y Tributario, S.L. desde 
el año 2000. Designado como Consejero asesor y 
miembro del Consejo de Administración en un gran 
número de compañías dedicadas a actividades 
multidisciplinares. Nombrado Secretario en numerosas 
Fundaciones, tanto a nivel estatal como autonómico.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xavier.domenech@mdvasociados.com

Servei    Servicio: 2

Xavier Fàbrega Sabaté

Empresa Curell Suñol, S.L.P.

Advocat col·legiat a l’Il·lustre Col·legi d’Advocats 
de Barcelona. Agent de la Propietat Industrial 
col·legiat. Agent Europeu de Marques i Dissenys.

Abogado colegiado del Ilustre Colegio de Abogados 
de Barcelona. Agente de la Propiedad Industrial 
colegiado. Agente Europeo de Marcas y Diseños.

Des de 1998  advocat i agent de la propietat industrial 
a CURELL SUÑOL, encarregat de la tramitació de 
marques espanyoles, comunitàries i internacionals, 
gestió de noms de domini, reclamacions extrajudicials 
en casos d’infracció de marca i processos judicials en 
materia de propietat industrial.

Desde 1998 abogado y agente de la propiedad 
industrial en CURELL SUÑOL, encargado de la 
tramitación de marcas españolas, comunitarias e 
internacionales, gestión de nombres de dominio, 
reclamaciones extrajudiciales en casos de infracción de 
marca y procesos judiciales sobre propiedad industrial.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación mail@curellsunol.es

Servei    Servicio: 16

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Fr.

Xavier Casares

Empresa Tibidabo Ventures 
Consultants, S.L.

Llic.en Dret MBA per IESE Master en Mercats 
Financers per la UB. Training a Califòrnia, Keiretsu 
Forum Academy in Private Investors. Training al 
MIT.

Llic.en Derecho MBA por IESE Máster en Mercados 
Financieros por la UB. Training en California, Keiretsu 
Forum Academy in Private Investors;Training en MIT.

12 anys com Director de Banca; Director-fundador 
de l’Àrea de Inv. privats i de Cabdal Risc, i Sub 
Dir. del CIDEM-Acció; Dir.Gral. de Negocis Digitals 
de Grup Godó. President de Tibidabo Ventures 
i Fundador i President de la seu a Espanya de 
Keiretsu Forum.

12 años como Director de Banca; Director-fundador 
del Área de Inv. privados y de Capital Riesgo, y Sub 
Dir. del CIDEM-Acció; Dir.Gral. de Negocios Digitales 
de Grupo Godó. Presidente de Tibidabo Ventures 
y Fundador y Presidente de la sede en España de 
Keiretsu Forum.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xcasares@keiretsuforum.com

Servei    Servicio: 12
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Pt.
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Cat., Cast.

Xavier Oliveres i Reder

Empresa Assessoria Oliveres

Diplomat en ciències empresarials, llicenciat en 
administració i direcció d’empreses, auditor de 
comptes, cursos i postgraus diversos d’àmbit 
econòmic.

Dipl. en ciencias empresariales, Lic. en 
Administración y Dirección de empresas, auditor 
de cuentas, cursos y postgrados varios de ámbito 
económico.

Més de vint anys treballant per compte propia o 
aliena en serveis d’assessorament a empreses: 
fiscal, laboral, gestoria, etc, a més d’auditoria i 
consultoria econòmica i financera.

Más de veinte años trabajando por cuenta propia o 
ajena en servicios de asesoramiento a empresas: 
fiscal, laboral, gestoría, etc, además de auditoría y 
consultoría económica y financiera.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xor@oliveres.net

Servei    Servicio: 5

LUIS GOSALBEZ ALBEROXavier Piqué i Fàbregas

Empresa Direcció Extern i 
Comunicació, S.L. (Stratex)

Llicenciat en CC. Empresarials i diplomat en 
Direcció. Formació continuada en Management, 
Marketing i TIC.

Licenciado en CC. Empresariales y Diplomado en 
Dirección. Formación continuada en Management, 
Marketing y TIC.

27 anys de carrera com Consultor de Màrqueting 
i com Directiu en les àrees Comercial, Màrqueting 
i Gerència de diverses companyies de diferents 
sectors, tant multinacionals com de propietat 
familiar. Membre del Comitè de Màrqueting a 
diferents associacions empresarials.

27 años de carrera como Consultor de Marketing y 
como Directivo en las áreas Comercial, Marketing y 
Gerencia de varias compañías de diferentes sectores, 
tanto multinacionales como de propiedad familiar. 
Miembro del Comité de Marketing a diferentes 
asociaciones empresariales.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xpique@stratex.es

Servei    Servicio: 6
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., De.

Josep MARÍA Picola i MeixXavier Olivella Cargol

Empresa Pigmalió Management

IESE MBA 1998, UPC Enginyer Informàtica 
1988.  Cursos relatius a Business Development, 
Mentoring, Sales Development, How to make 
Business Plans.

IESE MBA 1998, UPC Enginyer Informàtica 1988; 
Cursos sobre: Business Development, Mentoring, 
Salis Development, Planes de negoci.

Soci fundador de Pigmalió Management. 
Anteriorment, Director General d’Autodesk Iberia 
i Director Europeu de Vendes a HP, Director 
Regional dels Països Nòrdics, Àustria i Suïssa, 
Desenvolupament de Negoci a Espanya i Portugal, i 
Cap de Marketing. 

Socio fundador de Pigmalió Management. 
Anteriormente, Director General de Autodesk Iberia y  
Director Europeo de Ventas de HP, Director Regional 
de los Paises Nórdicos, Austria y Suiza, Desarrollo 
de Negocio en España y Portugal, yResponsable de 
Marketing.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xavier.olivella@pigmalio.net

Servei    Servicio: 9
Idiomes    Idiomas: Cat. Cas. Eng.
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Xavier Serra Tous

Empresa Miralles i Serra Assessors, S.L.

Enginyer Superior Industrial; Màster en 
Administració d’Empreses per IESE de Barcelona. 

Ingeniero Superior Industrial; Màster en 
Administración de Empresas por IESE de Barcelona.

1991-92 - Comitè Olímpic Internacional Barcelona 
92 - responsable organització i operacions 
transport intern Villa Olímpica; 1994-1995 - IDOM 
- Consultor organització i operacions 1995-2004 - 
Winterthur - responsable organització interna.

1991-92 - Comité Olímpico Internacional Barcelona 
92 - responsable organización y operaciones 
transporte interno Villa Olímpica; 1994-1995 - IDOM 
- Consultor organización y operaciones 1995-2004 - 
Winterthur - responsable organización interna.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xserra@msassessors.com

Servei    Servicio: 10

Xavier Valles Osborne

Empresa Family Business Office, S.L.

LLicenciat en Dret i MBA per EADA programa 
de Creación de petites i mitjanes empreses per 
ESADE.

Licenciado en Derecho y MBA por EADA programa 
de Creación de pequeñas y medianas empresas por 
ESAD.

Desde el 2002 soci de Family Business Office 
desenvolupant la gestió de projectes, legals com 
de negoci estrategics per diferents companyies 
familiars. Professor a escoles de negoci, com EADA a 
Barcelona i IE a Madrid sobre el Govern i successió 
de la empresa familiar.

Desde el 2002 socio de Family Business Office 
desarrollando la gestión de proyectos, legales como 
de negocio estratégicos para diferentes compañías 
familiares. Profesor en escuelas de negocio, como 
EADA en Barcelona e IE en Madrid sobre el Gobierno 
y sucesión de la empresa familiar.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación jvalles@familybusinessoffice.es

Servei    Servicio: 1, 2, 3

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng., Pt.

Idiomes    Idiomas: Cat., Cast., Eng.

Xavier Ramoneda Bordes

Empresa Ramells Ramoneda Associats, S.L.

Diplomat en Ciències Empresarials per la UB. 
Col·legiat. Auditor de comptes col·legiat.

Diplomado en Ciencias Empresariales por la UB. 
Colegiado. Auditor de cuentas colegiado.

1989-95 Auditoria de Comptes a Auren Auditors 
Consultors,SL; 1995-2002 Especialització en 
Asessoria fiscal i comptable a Assessoria Diagonal, 
S;L 2002-2003 Posada en marxa de l’activitat 
professional; 2003-2009 Constitució de Ramells 
Ramoneda Associats, SL.

1989-95 Auditoría de Cuentas en Auren Auditores 
Consultores, SL; 1995-2002 Especialización en 
Asesoría fiscal y contable en Asesoría Diagonal, 
SL; 2002-03 Puesta en marcha de la actividad 
profesional; 2003-2009 Constitución de Ramells 
Ramoneda Associats, SL.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xramoneda@ramellsramoneda.com

Servei    Servicio: 5
Idiomes    Idiomas:
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Josep MARÍA Picola i MeixXavier Vallhonrat LLurba

Empresa Staff Pavillion, S.L.

Diplomat en Economía de la Empresa, per la 
UAM. Diplomat en ADE, per ESADE. Diplomat en 
Marketing y Direcció Comercial, per EADA. 

Diplomado en Economía de la Empresa, por la UAM. 
Diplomado en ADE, por ESADE. Diplomado 
en Marketing y Dirección comercial, por EADA.

President de la Associació Espanyola de 
Franquiciadors (AEF) i Membre Honorari i ex-
secretari general de la Federació Iberoamericana de 
Franquícies (FIAF). Professor  a post-graus i masters 
de las UB, Autónoma de Barcelona, Pompeu Fabra, 
Oviedo, Sevilla, Málaga i Madrid.

Presidente de la Asociación Española de 
Franquiciadors (AEF) y Miembro Honorario y ex-
secretario general de la Federación Iberoamericana 
de Franquicias (FIAF). Profesor a puesto-grados y 
masters de las UB, Autónoma de Barcelona, Pompeu 
Fabra, Oviedo, Sevilla, Málaga y Madrid.

Trajectòria Professional    Trayectoria Profesional

Formació    Formación xvallhonrat@gmail.com

Servei    Servicio: 3
Idiomes    Idiomas: Cat., Cast.



Incubadora d’Empreses Glòries
Llacuna, 162 - 164 
08018 Barcelona
+34 934 019 666
empreses@barcelonactiva.cat
www.barcelonanetactiva.com

Horari
Dilluns a divendres de 8 a 20h

Accés
Metro L1 Glòries i Clot / L2 Clot
Bus 7 / B21 / 56 / 60 / 92 / 192
Rodalies R1 i R2 Clot
Tramvia T4 Ca l’Aranyó
Bicing Glòries

Parc Tecnològic Barcelona Nord
Marie Curie, 8 - 14 
08042 Barcelona
+34 932 917 777
empreses@barcelonactiva.cat
www.barcelonanetactiva.com

Horari
Dilluns a divendres de 8 a 20h

Accés
Metro L4 Llucmajor / L3 Canyelles
Bus 11 / 31 / 32 / 47 / 50 / 51
Bicing a la porta del Parc Tecnològic
Cotxe per Ronda de Dalt,
sortides 3 Guineueta / 4 Horta

Cofinancen:

Barcelona Activa
Empreses


